
¡Volvemos  con  energía
renovada  y  más  ilusión  que
nunca

Después de un merecido descanso, en Globalfinanzia estamos de
vuelta y preparados para iniciar una nueva etapa llena de
retos, oportunidades y, sobre todo, con el firme compromiso de
seguir siendo tu aliado estratégico en el crecimiento de tu
empresa.  Durante  nuestras  vacaciones,  hemos  recargado
energías,  reflexionado  sobre  nuestros  logros  y  afinado
nuestras  estrategias  para  poder  ofrecerte  un  servicio  aún
mejor.  Ahora,  regresamos  con  más  fuerza,  entusiasmo  y
dedicación  para  ayudarte  a  convertir  tus  proyectos  en
realidades  tangibles.

Nuestro compromiso con tu éxito

Entendemos que en el dinámico mundo empresarial, cada decisión
financiera puede marcar la diferencia entre el éxito y el
estancamiento. Es por eso que en Globalfinanzia nos enfocamos
en proporcionar soluciones de financiación adaptadas a las
necesidades específicas de cada cliente, ya sea una pequeña y
mediana empresa (PYME), una gran empresa o una start-up que
busca expandir sus horizontes.

Nuestro equipo de expertos en financiación empresarial está
listo  para  escuchar,  asesorar  y  diseñar  estrategias
financieras que se alineen perfectamente con tus objetivos. No
importa en qué etapa se encuentre tu empresa, contamos con la
experiencia  y  las  herramientas  necesarias  para  ayudarte  a
avanzar con paso firme.

Servicios que impulsan tu crecimiento
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En  Globalfinanzia,  ofrecemos  una  amplia  gama  de  servicios
diseñados para cubrir todas las necesidades de financiación de
tu empresa:

Financiación  para  PYMES:  Sabemos  que  las  pequeñas  y1.
medianas empresas son el motor de la economía, y estamos
aquí  para  apoyarlas  en  su  crecimiento.  Ofrecemos
soluciones  de  crédito  accesibles  y  flexibles  que  se
ajustan a las particularidades de tu negocio, ayudándote
a  superar  desafíos  y  aprovechar  oportunidades  de
expansión.
Financiación  para  grandes  empresas:  Las  grandes2.
corporaciones  requieren  de  soluciones  financieras  más
complejas y a gran escala. En Globalfinanzia, contamos
con la capacidad de estructurar financiamientos que te
permitan  acometer  grandes  proyectos,  realizar
inversiones estratégicas o optimizar tus flujos de caja.
Apoyo  a  Start-ups:  Entendemos  que  las  start-ups3.
necesitan un impulso especial para despegar. Por eso,
nos especializamos en diseñar soluciones de financiación
que  les  permitan  crecer  rápidamente,  innovar  y
consolidarse en el mercado. Ya sea a través de rondas de
financiación,  líneas  de  crédito  o  asesoramiento
financiero, estamos aquí para ayudarte a construir el
futuro de tu empresa.
Asesoría  Financiera  Personalizada:  Cada  empresa  es4.
única, y por eso nuestras soluciones también lo son.
Ofrecemos un servicio de asesoría financiera integral,
en  el  que  analizamos  tus  necesidades,  identificamos
oportunidades de mejora y te ayudamos a tomar decisiones
informadas que impulsen el crecimiento sostenible de tu
negocio.

Mirando hacia el futuro con optimismo

Este nuevo ciclo que iniciamos está lleno de posibilidades, y



en  Globalfinanzia  estamos  emocionados  por  lo  que  vendrá.
Creemos firmemente en el potencial de nuestros clientes y en
nuestra capacidad para contribuir a su éxito. Sabemos que cada
proyecto que apoyamos tiene el poder de transformar realidades
y generar un impacto positivo en la economía y en la sociedad.

Por eso, te invitamos a que nos contactes y juntos exploremos
las mejores opciones para hacer crecer tu empresa. Estamos
aquí para ser ese socio estratégico en el que puedes confiar,
un equipo comprometido con brindarte soluciones efectivas y
con un enfoque cercano y profesional.

¡Hagamos realidad tus proyectos juntos!

Gracias  por  confiar  en  Globalfinanzia.  Esperamos  poder
trabajar contigo en esta nueva etapa y seguir acompañándote en
cada paso del camino hacia el éxito.

Globalfianzia  prepara  tu
start-up  para  que  sea  apta
para  acceder  a  préstamos
públicos

Globalfinanzia  es  una  empresa  líder  en  el  campo  de  la
consultoría financiera y asesoramiento para empresas y start-
ups que buscan acceder a financiamiento externo para impulsar
su crecimiento y desarrollo. Una de las áreas en las que se
destaca Globalfinanzia es en la preparación y gestión de la
documentación  necesaria  para  que  estas  empresas  sean
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consideradas aptas para acceder a préstamos de instituciones
financieras clave como ENISA, el ICF y el CDTI.

Crésitos blandos públicos ENISA para mejorar competitividad
empresa Barcelona 2023

Cuando  una  empresa  o  start-up  decide  que  necesita
financiamiento  para  expandirse,  innovar  o  llevar  a  cabo
proyectos  estratégicos,  puede  enfrentarse  a  un  proceso
complejo y tedioso para obtener los fondos necesarios. Es aquí
donde  Globalfinanzia  entra  en  juego,  simplificando  y
agilizando  este  proceso  al  máximo.

El  primer  paso  crucial  en  este  proceso  es  evaluar  las
necesidades financieras específicas de la empresa y determinar
qué tipo de financiamiento sería el más adecuado para sus
objetivos y circunstancias particulares. Una vez establecido
esto, Globalfinanzia se pone manos a la obra para recopilar
toda la documentación necesaria para presentar una solicitud
completa  y  persuasiva  a  las  instituciones  financieras
pertinentes.

ENISA (Empresa Nacional de Innovación S.A.), el ICF (Institut
Català  de  Finances)  y  el  CDTI  (Centro  para  el  Desarrollo
Tecnológico Industrial) son instituciones clave en el panorama
financiero español que ofrecen una variedad de instrumentos de
financiamiento para empresas y start-ups en diferentes etapas
de desarrollo y con diversos enfoques de negocio. Sin embargo,
acceder a estos préstamos no es una tarea sencilla y requiere
cumplir  con  una  serie  de  requisitos  y  presentar  una
documentación  detallada  y  precisa.

Es aquí donde Globalfinanzia demuestra su valor agregado, al



contar con un equipo de expertos en finanzas y consultores
especializados que conocen en profundidad los requisitos y
procedimientos  de  estas  instituciones  financieras.
Globalfinanzia se encarga de recopilar y preparar todos los
documentos necesarios, desde planes de negocio y proyecciones
financieras hasta informes de viabilidad y documentos legales.

Además de la preparación de la documentación, Globalfinanzia
también  asesora  a  sus  clientes  en  todo  el  proceso  de
solicitud, proporcionando orientación y apoyo para maximizar
las posibilidades de éxito. Esto incluye la identificación de
posibles  áreas  de  mejora  en  el  plan  de  negocio  o  en  la
estrategia financiera de la empresa, así como la optimización
de la presentación de la solicitud para destacar los puntos
fuertes y mitigar posibles riesgos.

En resumen, Globalfinanzia juega un papel fundamental en el
camino hacia la obtención de financiamiento para empresas y
start-ups en España, al simplificar y agilizar el proceso de
solicitud de préstamos de instituciones financieras clave como
ENISA, el ICF y el CDTI. Con su experiencia, conocimientos y
compromiso con el éxito de sus clientes, Globalfinanzia se ha
convertido en un socio indispensable para aquellos que buscan
impulsar su crecimiento y alcanzar sus objetivos empresariales
mediante el acceso a financiamiento externo.

Sobre  el  Spain  Ecosystem
Report  2024  publicado  por
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ENISA por Ester Roura

El “Spain Ecosystem Report 2023” publicado por ENISA (Empresa
Nacional de Innovación, S.A.) ofrece un análisis detallado del
ecosistema de startups en España. Este informe proporciona una
visión global de las tendencias, desafíos y oportunidades que
enfrenta el sector. A continuación, se presentan algunos de
los puntos clave del informe

Panorama General del Ecosistema
Crecimiento  del  Ecosistema:  El  informe  destaca  un
crecimiento sostenido del número de startups en España,
impulsado por un entorno cada vez más favorable para la
innovación y el emprendimiento.
Inversiones y Financiamiento: Se observa un incremento
en las inversiones de capital riesgo, con un interés
notable  tanto  de  inversores  nacionales  como
internacionales.

Sectores Destacados
Tecnología y Digitalización: Las startups tecnológicas
siguen siendo predominantes, con un enfoque particular
en  áreas  como  inteligencia  artificial,  fintech,  y
software como servicio (SaaS).
Energía  y  Sostenibilidad:  Hay  un  crecimiento
significativo  en  startups  dedicadas  a  la  energía
renovable  y  tecnologías  sostenibles,  reflejando  una
tendencia global hacia la sostenibilidad.
Salud y Biotecnología: Este sector está en auge, con
muchas startups desarrollando soluciones innovadoras en
telemedicina, biotecnología y dispositivos médicos.
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Desafíos y Oportunidades
Regulación y Políticas: El informe menciona la necesidad
de  marcos  regulatorios  más  ágiles  que  faciliten  el
crecimiento de las startups. Se destaca la importancia
de políticas que apoyen la innovación y reduzcan las
barreras burocráticas.
Talento  y  Educación:  Atraer  y  retener  talento  sigue
siendo un desafío. El informe subraya la importancia de
mejorar la formación y crear un entorno atractivo para
profesionales cualificados.
Infraestructura y Conectividad: Se reconoce la mejora en
infraestructuras digitales, pero se señala la necesidad
de continuar invirtiendo en conectividad y tecnología
para mantener el ritmo de crecimiento.

Casos de Éxito y Buenas Prácticas
Ejemplos  de  Startups  Exitosas:  El  informe  incluye
estudios de casos de startups españolas que han logrado
destacar a nivel nacional e internacional, sirviendo de
inspiración y modelo a seguir para nuevos emprendedores.
Colaboración y Redes: Se pone en valor la importancia de
las redes y comunidades de emprendimiento, así como la
colaboración  entre  startups,  corporaciones  y
universidades.

Futuro del Ecosistema
Tendencias  Emergentes:  Se  identifican  tendencias
emergentes que podrían definir el futuro del ecosistema
de  startups  en  España,  como  la  adopción  de  nuevas



tecnologías  y  la  creciente  importancia  de  la
sostenibilidad.
Recomendaciones  Estratégicas:  El  informe  concluye  con
una  serie  de  recomendaciones  para  fortalecer  el
ecosistema, incluyendo el fomento de la inversión en
I+D, el apoyo a la internacionalización de las startups
y la mejora del acceso a financiamiento.

En resumen, el “Spain Ecosystem Report 2023” de ENISA ofrece
una visión comprensiva y detallada del estado actual y las
perspectivas futuras del ecosistema de startups en España,
destacando  tanto  los  logros  como  las  áreas  que  requieren
atención para continuar su desarrollo exitoso.

El ecosistema de emprendimiento e innovación español avanza
con  paso  firme.  Según  el  último  Spain  Ecosystem  Report  
realizado por Dealroom.co sobre la industria de empresas de
base  tecnológica  en  España,  el  valor  combinado  de
nuestras  startups  superó  en  2023  los  100.000  millones  de
euros. Un crecimiento del 14 % en comparación con 2022 que
destaca a España como una potencia emergente en la innovación
europea.

El informe, en el que han colaborado Kfund, Wayra, SpainCap,
Endeavor, GoHub Ventures, BBVA Spark y Enisa destaca que en
2023,  las  startups  españolas  recaudaron  2.200  millones  de
euros a través de más de 850 rondas de financiación. De estos,
1.000 millones de euros se destinaron a rondas de financiación
por debajo de los 15 millones de euros; 782 millones, a rondas
entre 15 y 100 millones; y 405 millones, a rondas superiores a
los 100 millones.

 

Descargar el informe aquí
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Globalfinanzia:  Tu  Socio
Estratégico  para  Conseguir
Financiación  y  Subvenciones
en España

En  el  competitivo  mundo  empresarial  actual,  conseguir
financiación  adecuada  es  uno  de  los  mayores  desafíos  que
enfrentan las start-ups, pymes y empresas en España.

En  Globalfinanzia,  entendemos  estas  dificultades  y  nos
dedicamos a ofrecer soluciones integrales que te ayuden a
alcanzar tus metas. Si buscas un socio confiable para obtener
financiación  tanto  pública  como  privada,  así  como
subvenciones,  Globalfinanzia  es  tu  mejor  opción.  A
continuación,  te  explicamos  por  qué.

1. Amplia Experiencia y Conocimiento del Mercado
Globalfinanzia cuenta con años de experiencia en el sector de
la financiación empresarial. Nuestro equipo está formado por
expertos  que  entienden  las  complejidades  del  mercado
financiero en España. Tenemos un profundo conocimiento de los
programas de ayudas y subvenciones disponibles, tanto a nivel
nacional como europeo. Esta experiencia nos permite asesorarte
de manera precisa y eficiente, aumentando tus posibilidades de
éxito.

2. Soluciones Personalizadas
Cada empresa es única, y en Globalfinanzia lo sabemos. Por
eso,  ofrecemos  soluciones  a  medida,  adaptadas  a  las
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necesidades específicas de tu negocio. Ya seas una start-up en
busca de capital inicial, una pyme que necesita recursos para
expandirse,  o  una  empresa  consolidada  que  busca  nuevas
oportunidades  de  financiación,  trabajamos  contigo  para
desarrollar  una  estrategia  personalizada  que  maximice  tus
oportunidades.

3. Amplia Red de Contactos
Nuestro éxito se basa en una amplia red de contactos en el
sector  financiero.  Colaboramos  con  bancos,  entidades  de
capital riesgo, business angels y otros actores clave del
mercado.  Esta  red  nos  permite  acceder  a  una  variedad  de
opciones  de  financiación  privada  que  pueden  no  estar
disponibles para el público en general. Además, estamos al
tanto de las últimas convocatorias de subvenciones y ayudas
públicas, garantizando que no te pierdas ninguna oportunidad.

4. Acompañamiento Integral
En  Globalfinanzia,  no  solo  te  ayudamos  a  conseguir
financiación; te acompañamos en todo el proceso. Desde la
identificación de las oportunidades hasta la preparación y
presentación de las solicitudes, nuestro equipo te guía en
cada paso. Esto incluye la elaboración de planes de negocio,
la preparación de la documentación requerida y la gestión de
las negociaciones. Nuestro objetivo es simplificar el proceso
para ti, ahorrándote tiempo y esfuerzo.

5. Alto Índice de Éxito
Nuestro  compromiso  con  la  excelencia  se  refleja  en  los
resultados. Hemos ayudado a numerosas empresas a conseguir la
financiación que necesitan para crecer y prosperar. Nuestro
alto índice de éxito es testimonio de la eficacia de nuestras
estrategias y de la confianza que nuestros clientes depositan
en nosotros.



6. Transparencia y Confianza
En Globalfinanzia, valoramos la transparencia y la confianza.
Nos comprometemos a proporcionarte información clara y honesta
en cada etapa del proceso. Trabajamos con integridad y ética
profesional, asegurándonos de que estés siempre informado y en
control de tus decisiones financieras.

7. Innovación y Adaptabilidad
El  entorno  financiero  está  en  constante  cambio,  y  en
Globalfinanzia  nos  mantenemos  a  la  vanguardia.  Innovamos
continuamente  para  ofrecerte  las  mejores  soluciones  y
adaptarnos a las nuevas tendencias y regulaciones del mercado.
Esto nos permite ofrecerte opciones de financiación modernas y
efectivas que se ajusten a las necesidades actuales de tu
negocio.

8. Testimonios de Éxito
Las historias de éxito de nuestros clientes son nuestra mejor
carta  de  presentación.  Empresas  de  diversos  sectores  han
confiado  en  nosotros  para  obtener  la  financiación  que
necesitaban, y han visto cómo sus proyectos se han convertido
en realidad. Estos testimonios destacan nuestra capacidad para
transformar ideas en negocios viables y rentables.

Conseguir  la  financiación  adecuada  puede  ser  el  factor
decisivo  para  el  éxito  de  tu  empresa.  En  Globalfinanzia,
estamos  dedicados  a  ayudarte  a  alcanzar  tus  objetivos
financieros con soluciones personalizadas, un acompañamiento
integral y una red de contactos inigualable. Si buscas un
socio estratégico para conseguir financiación pública, privada
y subvenciones, no busques más. Contacta con nosotros hoy
mismo y descubre cómo podemos ayudarte a llevar tu negocio al
siguiente nivel.



Contacto
Para  más  información,  visita  nuestra  página  web
www.globalfinanzia.es o llámanos al +34 931 051 566. Estamos
aquí para ayudarte a financiar tu futuro.

¡Confía en Globalfinanzia y da el primer paso hacia el éxito!

Avalis  de  Catalunya  otorga
avales  por  107  millones  de
euros a pymes y autónomos en
el primer semestre de 2024

● La actividad avaladora de Avalis de Catalunya ha permitido
que cerca de 230 millones de euros de financiación inducida
lleguen a pymes, autónomos y autónomas en lo que llevamos de
2024

●  Avalis  registra  un  crecimiento  del  22%  en  avales  de
circulante y del 92% en avales técnicos durante el primer
semestre del año

● La apuesta por la sostenibilidad se mantiene durante este
semestre con 7 millones de inversiones para la transición
energética

Avalis,  sociedad  de  garantía  recíproca  de  Catalunya,  ha
cerrado el primer semestre del año con la formalización de
nuevas garantías a favor de autónomos, autónomas y pymes por
valor  de  107  millones  de  euros  ,  que  ha  significado  un
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incremento del 5%, respecto al mismo período del año anterior.
En total, se han firmado 845 operaciones favoreciendo a un
total de 589 clientes.

En el primer semestre del año en curso, las operaciones de
avales circulante han supuesto un 45% del total garantizado
más de 48 millones de euros, lo que supone un 22% más que el
mismo período del año pasado. Aunque los avales de inversión
representan un 36% del total de avales otorgados. Respecto a
los  avales  técnicos,  y  siguiendo  la  tendencia  del  primer
trimestre,  han  experimentado  un  crecimiento  del  12%,  pero
representa un incremento del 92%, respecto al mismo período
del año pasado.

La consejera delegada de Avalis de Catalunya, Anna Alvarez,
pone énfasis en que “la garantía de Avalis facilita a las
pymes  el  acceso  a  la  financiación  y  la  posibilidad  de
conseguir un mayor plazo y mejores condiciones económicas”.

Aquisgran,  un  impulso  al  acceso  a  la  financiación  y  la
sostenibilidad empresarial
La incorporación de Avalis de Catalunya a Aquisgran durante
este primer semestre marca un paso importante en la estrategia
de expansión y colaboración de la entidad. Aquisgran, una
plataforma de referencia en el sector financiero, ofrece a
Avalis de Catalunya la oportunidad de reforzar sus capacidades
y ampliar su alcance a nuevos mercados. Esta alianza permite a
Avalis acceder a recursos adicionales ya una red más amplia de
actores financieros, mejorando así su oferta de servicios de
garantía  y  soporte  al  tejido  empresarial  catalán.  La
participación en Aquisgran también subraya el compromiso de
Avalis con la innovación, la sostenibilidad y la igualdad de
género, poniéndose al frente de las soluciones financieras que
impulsan el crecimiento de las pymes, autónomos y autónomas en
Cataluña.



Las  Principales  Startups  en
España  que  Aprovechan  el
Verano como Fuente Principal
de Ingresos by Ester Roura

El verano en España no solo es sinónimo de sol, playa y
vacaciones, sino también de grandes oportunidades de negocio
para  diversas  startups  que  capitalizan  el  aumento  de  la
demanda estacional. A continuación, exploramos algunas de las
principales startups en España que utilizan el verano como su
principal fuente de ingresos, destacando su volumen de negocio
y las características que las hacen únicas.

 

1. Spotahome
Volumen  de  Negocio:  Spotahome  generó  ingresos  de
aproximadamente 20 millones de euros en 2021. Características:
Spotahome es una plataforma de alquiler de propiedades a medio
y  largo  plazo.  Durante  el  verano,  muchos  estudiantes  y
trabajadores  buscan  alojamiento  temporal  en  ciudades
españolas,  aprovechando  las  vacaciones  y  el  buen  tiempo.
Spotahome facilita la búsqueda y reserva de apartamentos y
habitaciones,  ofreciendo  descripciones  detalladas  y  tours
virtuales.
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2. Exoticca
Volumen de Negocio: Exoticca reportó ingresos de más de 50
millones de euros en 2021. Características: Exoticca es una
plataforma online que ofrece viajes organizados a destinos
exóticos. Durante el verano, los españoles buscan escapadas y
experiencias únicas, lo que impulsa las reservas de viajes.
Exoticca se diferencia por sus paquetes todo incluido y sus
itinerarios  personalizados,  que  atraen  a  los  viajeros  que
buscan comodidad y aventura.

3. SocialCar
Volumen  de  Negocio:  SocialCar  ha  reportado  ingresos  de
alrededor de 10 millones de euros. Características: SocialCar
es una plataforma de carsharing que permite a los usuarios
alquilar coches de particulares. En verano, la demanda de
alquiler de coches aumenta, especialmente en destinos de playa
y áreas rurales. SocialCar ofrece una alternativa flexible y
económica a las agencias tradicionales de alquiler de coches,
permitiendo a los usuarios disfrutar de su propio transporte
durante las vacaciones.

4. ByHours

Volumen de Negocio: ByHours generó ingresos de aproximadamente
5  millones  de  euros.  Características:  ByHours  es  una
plataforma  que  permite  reservar  habitaciones  de  hotel  por
horas.  Durante  el  verano,  los  viajeros  y  turistas  que
necesitan descansar durante escalas largas o esperan su check-
in/out  encuentran  en  ByHours  una  solución  perfecta.  La
flexibilidad y el ahorro que ofrece la plataforma la hacen muy
popular en la temporada alta.

 



Aquí hay algunas categorías de startups
que destacan en este contexto y algunos
ejemplos notables:

1. Viajes y Turismo
Airbnb: Aunque es una plataforma global disponible todo
el año, la demanda de alquileres vacacionales aumenta
significativamente durante el verano.
Turo:  Una  plataforma  de  alquiler  de  coches  entre
particulares que ve un aumento en las reservas durante
los meses de verano.

2. Actividades al Aire Libre
AllTrails:  Ofrece  mapas  y  guías  para  senderismo,
ciclismo  y  otras  actividades  al  aire  libre,  muy
populares  en  verano.
ClassPass: Ofrece acceso a una variedad de actividades
físicas, incluyendo clases al aire libre y eventos de
fitness que se incrementan en verano.

3. Eventos y Entretenimiento
Eventbrite:  Plataforma  para  descubrir  y  planificar
eventos,  muchos  de  los  cuales  son  al  aire  libre  y
populares en verano.
StubHub: Reventa de entradas para conciertos, festivales
y eventos deportivos que tienen un pico de demanda en
verano.

4. Alimentos y Bebidas
Bokksu: Aunque es una suscripción de snacks japoneses,
adapta sus ofertas para incluir productos veraniegos.
Ice Cream Startups (e.g., Ben & Jerry’s): Nuevas marcas
de helados y postres fríos que lanzan sabores especiales



para el verano.

5. Moda y Accesorios
Warby Parker: Lentes de sol y gafas de moda que lanzan
colecciones especiales de verano.
Away: Equipaje y accesorios de viaje que ven un aumento
en las ventas durante la temporada de vacaciones de
verano.

6. Tecnología y Aplicaciones
Hopper: Una aplicación de reservas de viajes que ve un
aumento significativo en el uso durante el verano.
Skyscanner: Otra herramienta de comparación de vuelos y
reservas que experimenta un alto tráfico en la temporada
estival.

7. Servicios de Bienestar y Fitness
Peloton: Ofrece entrenamientos y programas que pueden
ser adaptados para ejercicios al aire libre durante el
verano.
Calm:  Aplicaciones  de  meditación  y  relajación  que
promueven actividades al aire libre como parte de su
contenido de verano.

8. E-commerce
Amazon: Con sus ofertas de verano y eventos como el
Prime Day, que genera un pico de ventas en productos de
temporada.
Etsy:  Vendedores  artesanales  que  ofrecen  productos
temáticos  de  verano,  desde  decoración  hasta  ropa  y
accesorios.



Ejemplos Específicos
Beekeeper’s Naturals: Productos de bienestar basados en
la  miel  y  otros  productos  de  abejas,  que  lanzan
ediciones  especiales  de  verano.
Yeti:  Equipos  y  accesorios  para  actividades  al  aire
libre, como neveras portátiles y vasos térmicos, que son
muy demandados en verano.

Estas startups no solo han identificado oportunidades únicas
en el mercado español durante el verano, sino que también han
adaptado  sus  modelos  de  negocio  para  satisfacer  las
necesidades específicas de los consumidores en esta temporada.
Con enfoques innovadores y servicios adaptados a la demanda
estacional, estas empresas continúan creciendo y prosperando,
contribuyendo significativamente a la economía española.

Ester Roura.

Globalfinanzia

Descubre  los  Productos  para
Empresas,  PYMEs  y  Start-ups
de Globalfinanzia este 2024

En  Globalfinanzia,  estamos  comprometidos  con  el  éxito
financiero de tu empresa. Por eso, te ofrecemos una amplia
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gama de productos diseñados específicamente para satisfacer
las necesidades de financiación de empresas, PYMEs y start-
ups.  Con  estos  productos,  podrás  acceder  a  las  mejores
condiciones  de  financiación  y  contar  con  el  respaldo  que
necesitas para hacer crecer tu negocio.

Productos para Empresas
1. Directo Empresa

Características:

Importe: Hasta 1.000.000 €
Plazo: De 1 a 15 años
Tipo de interés: Variable según el mercado

Condiciones:

Aval directo para proyectos de inversión o necesidades
de circulante.
Posibilidad de carencia de hasta 24 meses.
Comisión de apertura: 0,5% del importe avalado.
Sin necesidad de garantías hipotecarias.

2. Línea de Crédito

Características:

Importe: Hasta 500.000 €
Plazo: De 1 a 3 años
Tipo de interés: Variable o fijo, según convenio

Condiciones:

Línea de crédito renovable para financiar el circulante
de la empresa.
Comisión de apertura: 0,75% del importe avalado.
Sin garantías hipotecarias adicionales.



Productos para PYMEs
1 PYME Inversión

Características:

Importe: Hasta 800.000 €
Plazo: De 1 a 10 años
Tipo de interés: Preferencial, negociado con la entidad
financiera

Condiciones:

Aval  directo  para  la  financiación  de  proyectos  de
inversión.
Carencia de hasta 12 meses.
Comisión de apertura: 0,5% del importe avalado.
Sin garantías adicionales.

2.  PYME Circulante

Características:

Importe: Hasta 400.000 €
Plazo: De 1 a 3 años
Tipo de interés: Variable según condiciones de mercado

Condiciones:

Aval para financiar las necesidades de circulante.
Comisión de apertura: 0,75% del importe avalado.
No requiere garantías adicionales.

Productos para Start-ups
1. Start-up Emprendedores

Características:

Importe: Hasta 300.000 €
Plazo: De 1 a 7 años
Tipo  de  interés:  Preferencial,  según  acuerdo  con  la



entidad

Condiciones:

Aval para financiar la puesta en marcha y los primeros
años de actividad de la start-up.
Carencia de hasta 18 meses.
Comisión de apertura: 1% del importe avalado.
Sin garantías adicionales.

2.  Start-up Innovación

Características:

Importe: Hasta 200.000 €
Plazo: De 1 a 5 años
Tipo de interés: Variable o fijo, según convenio

Condiciones:

Aval para proyectos innovadores y tecnológicos.
Comisión de apertura: 1% del importe avalado.
Sin necesidad de garantías hipotecarias.

¿Por Qué Elegir Globalfinanzia?
En Globalfinanzia, te ofrecemos:

Asesoramiento  Personalizado:  Nuestros  expertos
financieros  te  guiarán  en  todo  el  proceso  para  que
encuentres la mejor solución a tus necesidades.
Rapidez en la Gestión: Sabemos que el tiempo es crucial.
Por eso, nos comprometemos a gestionar tu solicitud de
manera ágil y eficiente.
Condiciones Competitivas: Gracias a nuestra colaboración
con Avalis, podemos ofrecerte condiciones preferenciales
que se adaptan a tu situación particular.



Contacto
Si deseas más información sobre estos productos o necesitas
asesoramiento personalizado, no dudes en ponerte en contacto
con nosotros:

Teléfono: +34 931 051 566
Email: info@globalfinanzia.es
Página web: www.globalfinanzia.es

Haz crecer tu negocio con la seguridad y el respaldo de los
productos  de  Globalfinanzia.  ¡Te  esperamos  para  comenzar
juntos tu camino hacia el éxito financiero!

Globalfinanzia:  ¡Tu  Solución
de Financiación de Impuestos!

� ¿Estás abrumado por los impuestos? �

En  Globalfinanzia  entendemos  lo  complicado  que  puede  ser
enfrentar  las  obligaciones  fiscales.  Por  eso,  ofrecemos
servicios de financiación de impuestos diseñados para ayudarte
a  cumplir  con  tus  responsabilidades  sin  sacrificar  tu
tranquilidad  financiera.

�  Beneficios  de  Financiar  tus  Impuestos  con

http://www.globalfinanzia.es
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Globalfinanzia �

Flexibilidad de Pagos: Escoge un plan de pago que se1.
adapte a tus necesidades y capacidad financiera.
Procesos Rápidos y Sencillos: Nos encargamos de todo el2.
papeleo  para  que  tú  puedas  concentrarte  en  lo  que
realmente importa.
Tasas  Competitivas:  Ofrecemos  tasas  de  interés3.
competitivas para que puedas financiar tus impuestos sin
preocupaciones adicionales.
Asesoría Personalizada: Nuestro equipo de expertos está4.
aquí  para  ayudarte  a  tomar  decisiones  financieras
informadas.

� ¿Cómo Funciona? �

Solicitud Online: Completa nuestra sencilla solicitud en1.
línea desde la comodidad de tu hogar.
Evaluación Rápida: Revisamos tu solicitud rápidamente y2.
te proporcionamos una respuesta en tiempo récord.
Aprobación y Financiación: Una vez aprobada, obtendrás3.
los  fondos  necesarios  para  cubrir  tus  impuestos
directamente  en  tu  cuenta.

� ¿Quiénes Pueden Beneficiarse? �

Empresarios  y  PYMES:  Mantén  tu  negocio  operando  sin
interrupciones.
Start-ups  y  Emprendedores:  Evita  el  estrés  de  los
impuestos con una solución financiera adecuada.
Profesionales Independientes: Gestiona tus impuestos de
manera efectiva y sin complicaciones.

� No dejes que los impuestos te agobien. En Globalfinanzia
estamos aquí para ayudarte a gestionar tus finanzas de manera
inteligente y eficiente. �



� ¡Contáctanos hoy mismo y descubre cómo podemos ayudarte! �

� Visita nuestro sitio web: www.globalfinanzia.es
� Envíanos un email: info@globalfinanzia.es
� Llámanos: +34 931 051 566

Perspectivas  para  las
Startups  en  2025  by  Ester
Roura: Navegando la Coyuntura
Económica y Social.

El panorama para las startups en España en 2025 se perfila
lleno  de  oportunidades  y  desafíos,  impulsado  por  una
combinación de factores económicos, sociales y tecnológicos
que están moldeando el entorno empresarial. En un mundo post-
pandemia, la resiliencia y la innovación son más cruciales que
nunca, y las startups españolas tienen un papel protagónico
que desempeñar en esta nueva era.

1. Entorno Económico: Recuperación y Oportunidades

La economía española está en un proceso de recuperación tras
los estragos causados por la pandemia de COVID-19. Con un
crecimiento económico sostenido y una estabilización gradual
del mercado laboral, las condiciones están mejorando para la
creación  y  el  desarrollo  de  nuevas  empresas.  Las  medidas
gubernamentales  de  apoyo,  como  los  fondos  europeos  de
recuperación, están proporcionando un impulso significativo al
ecosistema de startups.
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Además, la digitalización acelerada durante la pandemia ha
creado nuevas oportunidades en sectores como la tecnología
financiera  (fintech),  la  salud  digital  (e-health),  y  el
comercio electrónico. Las startups que puedan aprovechar estas
tendencias tendrán una ventaja competitiva significativa en el
mercado.

2. Innovación y Tecnología: Motores del Crecimiento

La tecnología seguirá siendo un pilar fundamental para el
crecimiento  de  las  startups  en  España.  La  inversión  en
investigación y desarrollo (I+D) está aumentando, y el país
está viendo un auge en áreas como la inteligencia artificial
(IA),  el  Internet  de  las  Cosas  (IoT),  y  la  tecnología
blockchain. Estas innovaciones están transformando industrias
tradicionales y creando nuevas oportunidades de negocio.

El apoyo del gobierno y de organizaciones privadas para la
innovación  tecnológica  está  facilitando  el  acceso  a
financiación y recursos para startups tecnológicas. Programas
como el de ENISA, que ofrece préstamos participativos, y las
subvenciones del CDTI para proyectos de I+D, están ayudando a
las startups a convertir sus ideas innovadoras en productos y
servicios viables.

3. Sostenibilidad y Responsabilidad Social: Nuevos Imperativos

La  sostenibilidad  y  la  responsabilidad  social  corporativa
están  ganando  importancia  en  el  mundo  empresarial.  Las
startups que incorporan prácticas sostenibles en sus modelos
de negocio y que contribuyen a la resolución de problemas
sociales y ambientales están bien posicionadas para atraer a
consumidores  conscientes  y  a  inversores  interesados  en
proyectos de impacto positivo.

El  compromiso  de  España  con  los  Objetivos  de  Desarrollo
Sostenible (ODS) de la ONU está generando un entorno favorable
para las startups que buscan alinearse con estos objetivos.
Sectores como las energías renovables, la economía circular y



la tecnología limpia (cleantech) están viendo un aumento en la
demanda y la inversión.

4. Acceso a Financiación: Clave para el Crecimiento

El acceso a financiación sigue siendo un desafío, pero también
una  oportunidad  crucial  para  las  startups  en  España.  Las
opciones  de  financiación  están  diversificándose,  con  un
aumento en la disponibilidad de capital de riesgo (venture
capital),  capital  privado  (private  equity),  y  fondos  de
inversión especializados en startups.

Instituciones como el ICF (Institut Català de Finances) y
programas  europeos  están  proporcionando  apoyo  financiero  a
startups en etapas tempranas y de crecimiento. Además, la
consolidación de hubs tecnológicos y aceleradoras en ciudades
como Barcelona, Madrid y Valencia está creando un ecosistema
vibrante donde las startups pueden crecer y prosperar.

5. Talento y Educación: La Base del Éxito

El acceso a talento cualificado es esencial para el éxito de
cualquier  startup.  España  está  invirtiendo  en  educación  y
formación en habilidades digitales, con un enfoque en áreas
como la programación, la ciberseguridad, y el análisis de
datos. Universidades y centros de formación están colaborando
con  el  sector  privado  para  asegurar  que  los  estudiantes
adquieran las habilidades necesarias para el mercado laboral
del futuro.

Además, la cultura emprendedora está siendo promovida desde
etapas  tempranas,  fomentando  el  espíritu  innovador  y  el
pensamiento crítico entre los jóvenes. Iniciativas como los
programas  de  incubación  y  aceleración  para  startups  en
universidades están facilitando la transición de la academia
al mundo empresarial.



Las  perspectivas  para  las  startups  en  España  en  2025  son
prometedoras, con un entorno económico en recuperación, un
fuerte  impulso  hacia  la  innovación  y  la  tecnología,  y  un
creciente enfoque en la sostenibilidad y la responsabilidad
social. Sin embargo, los emprendedores deben estar preparados
para navegar los desafíos inherentes a este entorno dinámico.

Con el apoyo adecuado, acceso a financiación, y una visión
clara  y  estratégica,  las  startups  en  España  están  bien
posicionadas  para  liderar  el  camino  hacia  un  futuro  más
innovador  y  sostenible.  La  resiliencia  y  la  capacidad  de
adaptación serán las claves del éxito en este emocionante
viaje empresarial.

Ester Roura

CEO Globalfinanzia

Superando  los  Obstáculos
Iniciales de una Start-Up con
Globalfinanzia

El camino hacia el éxito en el mundo de las start-ups está
lleno de desafíos. Desde la conceptualización de una idea
hasta su ejecución, las nuevas empresas enfrentan una serie de
obstáculos  que  pueden  determinar  su  éxito  o  fracaso.  A
continuación, exploramos los principales desafíos a los que se
enfrentan las start-ups y cómo Globalfinanzia puede ser el
aliado perfecto para superarlos.
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Principales Obstáculos para una Start-Up

Acceso a Financiamiento La obtención de financiamiento1.
es uno de los mayores desafíos para las start-ups. Sin
un  historial  financiero  sólido,  muchas  empresas
emergentes  encuentran  dificultades  para  atraer
inversores o asegurar préstamos bancarios. La falta de
capital  inicial  puede  limitar  las  capacidades  de
desarrollo, marketing y operaciones, poniendo en riesgo
la viabilidad del proyecto.
Desarrollo de Producto La creación de un producto o2.
servicio que resuene con el mercado objetivo es otro
reto crucial. Esto requiere no solo innovación, sino
también  investigación  de  mercado  y  pruebas  continuas
para ajustar la oferta a las necesidades del consumidor.
Gestión y Operaciones La falta de experiencia en la3.
gestión puede llevar a una mala administración de los
recursos,  problemas  en  la  toma  de  decisiones  y
dificultades  en  la  operativa  diaria.  Las  start-ups
suelen tener equipos pequeños y multidisciplinarios, lo
que puede llevar a sobrecarga de trabajo y estrés.
Visibilidad y Marketing Ganar visibilidad en un mercado4.
saturado es complicado. Sin una estrategia de marketing
efectiva,  las  start-ups  pueden  pasar  desapercibidas,
limitando su capacidad para atraer clientes y crecer.
Cumplimiento Regulatorio Navegar por el complejo entorno5.
regulatorio  puede  ser  abrumador.  Las  start-ups  deben
cumplir con una serie de normativas locales, nacionales
e internacionales que pueden variar según la industria.

 



Cómo Globalfinanzia Puede Ayudar a Superar Estos
Obstáculos
Financiación  Pública  y  Privada  Globalfinanzia  ofrece
soluciones integrales para ayudar a las start-ups a obtener el
financiamiento necesario, tanto público como privado. Con un
profundo conocimiento de las subvenciones gubernamentales, los
préstamos  y  las  oportunidades  de  inversión,  Globalfinanzia
facilita  el  acceso  a  fondos  vitales.  Ayudamos  a  preparar
propuestas sólidas, identificar las fuentes de financiamiento
adecuadas y gestionar todo el proceso de solicitud.

Asesoramiento  Estratégico  y  Operacional  Nuestro  equipo  de
expertos proporciona asesoramiento estratégico para mejorar la
gestión  y  las  operaciones  de  la  start-up.  Desde  la
planificación empresarial hasta la implementación de procesos
eficientes, trabajamos codo a codo con los emprendedores para
optimizar  sus  recursos  y  maximizar  su  potencial  de
crecimiento.

Desarrollo de Producto y Marketing Globalfinanzia ofrece apoyo
en el desarrollo de productos, ayudando a las start-ups a
realizar  estudios  de  mercado  y  pruebas  de  producto  para
asegurar  que  su  oferta  sea  competitiva  y  satisfaga  las
necesidades del mercado. Además, proporcionamos estrategias de
marketing  efectivas  para  aumentar  la  visibilidad  y  atraer
clientes.

Cumplimiento Regulatorio Nos encargamos de guiar a las start-
ups a través del laberinto regulatorio, asegurando que cumplan
con  todas  las  normativas  aplicables.  Esto  no  solo  evita
posibles sanciones, sino que también permite a las empresas
centrarse en lo que mejor saben hacer: innovar y crecer.

Emprender una start-up es un desafío formidable, pero con el
apoyo adecuado, es posible superar los obstáculos y alcanzar
el  éxito.  Globalfinanzia  se  dedica  a  proporcionar  las
herramientas  y  recursos  necesarios  para  que  las  start-ups



naveguen  por  sus  primeras  etapas  con  confianza.  Desde  la
obtención de financiamiento hasta la gestión operativa y el
cumplimiento regulatorio, estamos aquí para acompañar a los
emprendedores en cada paso de su camino hacia el éxito.

¡Descubre cómo Globalfinanzia puede transformar tu start-up y
llevarla al siguiente nivel! Visítanos hoy y comienza tu viaje
hacia el éxito empresarial.


