[] GF SCALE FINANCE™

— La

financiacidén que acompana tu
crecimiento sin ahogarte por

el camino -

=]

[] CRECER TE ESTA COSTANDO MAS DE LO

QUE CREES

Hay un patrén que se repite en 2026:

 Empresas creciendo a doble digito
= Mds ventas, mas clientes
= Pero cada mes.. mas tensidén en caja

0 Y lo peor:
muchas no lo detectan hasta que el banco aprieta.

[ EL PROBLEMA REAL (NO ES
CREES)

No es:

= Falta de financiacidn
= Falta de bancos
» Falta de oportunidades

[] Es esto:

EL QUE
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A[]  FINANCIAR CRECIMIENTO
HERRAMIENTAS INCORRECTAS

CON

1 RADIOGRAFIA REAL DE EMPRESA EN
CRECIMIENTO

Area Situacion tipica Riesgo generado
Ventas Crecen rapido |[Necesidad de circulante
Clientes | Pagan mas tarde Tension de caja
Costes Suben antes Desfase financiero
Inversién Necesaria Sobrecarga deuda
Banca Conservadora Limitacién crédito

[] Resultado:

crecimiento = presion financiera

[] LA DIFERENCIA ENTRE
CRECER MAL

CRECER BIEN Y

Crecimiento mal Crecimiento bien
Concepto ) )
financiado estructurado
Liquidez Siempre justa Controlada
Estrés financiero Alto Bajo
Dependencia banco Total Diversificada
Capacidad inversion Limitada Sostenida
Riesgo Creciente Gestionado

[] Aqui estd todo:




no gana el que mas crece.. gana el que mejor se financia

[] ¢éQUE ES GF SCALE FINANCE™?

[] No es un préstamo
[] No es una pdéliza

[] No es “mds financiacidn”

Es esto:

[l UNA ARQUITECTURA FINANCIERA
DISENADA PARA CRECER

| ESTRUCTURA DEL PRODUCTO

Bloque Funciodn Impacto en empresa

Tramo inversion Financiar activos |Evita descapitalizaciodn

Tramo circulante| Soportar crecimiento Reduce tensién
Flexibilidad Adaptacidén pagos Mejora caja
Carencia Tiempo de ajuste Absorbe crecimiento

Integracion con

Combinacion
otras fuentes

Maximiza capacidad




'] CONDICIONES (ORIENTATIVAS)

Concepto Detalle
Importe Hasta 1.400.000€
Tipo Desde 3,85%
Plazo Hasta 7 afos
Carencia Hasta 24 meses

Uso Inversion + circulante
Compatibilidad Si (otras lineas)

Al DONDE FALLAN LAS EMPRESAS

(Y MUCHO)

7 ERRORES MAS COMUNES

Error Qué hacen

Consecuencia

Timing

Piden tarde

Condiciones peores

Estructura [Mezclan todo

Descontrol financiero

Dependencia| Solo banco

Bloqueo

Narrativa

Solo numeros

Rechazo

Vision

Corto plazo

Estrés continuo

] AQUI

ES

DONDE



GLOBALFINANZIA
DIFERENCIA

[] No damos financiacién.
[] Diseilamos cémo conseguirla.

MARCA

LA

[] METODOLOGIA GLOBALFINANZIA (CORE

REAL)

[] FASE 1 — DIAGNOSTICO PROFUNDO

Qué analizamos

Por qué importa

Resultado

Estructura actual

Detectar fallos ocultos

Mapa financiero
real

Necesidades reales

No lo que crees, lo que

Ajuste correcto

necesitas
Tensiones de caja Anticipar problemas Prevencién
Capacidad deuda Evitar sobrecarga Seguridad

[ Aqui se descubre el problema de verdad

[] FASE 2 — DISENO DE ARQUITECTURA

Elemento

Qué hacemos

Impacto

Separacién usos

Inversion vs
circulante

Orden financiero

Combinacion fuentes

Piublica + banca +
alternativa

Mas capacidad

Estructura plazos

Ajuste al negocio

Menos estrés




Elemento Qué hacemos Impacto

No rehacer en 12
meses

Escalabilidad Pensado para crecer

[] Esto es 1o que el 90% NO hace

[] FASE 3 — PREPARACION ESTRATEGICA

Area Accién Resultado
Documentacién| Adaptada a analista Mas comprensidn
Narrativa |Logica financiera clara| Mas aprobaciodn
Presentacion Profesional Mas credibilidad
Anticipaciodn Objeciones Menos friccion

[] Aqui se gana o se pierde la operaciodn

] FASE 4 — EJECUCION Y NEGOCIACION

Accidn

Diferencial GF Beneficio

Seleccién entidades

No todas valen

Mejor encaje

Negociacidn

Experiencia real

Mejores condiciones

Estructuracion final

Ajuste fino

Operacidén 6ptima

Cierre Acompanamiento total Seguridad

1] LO QUE HACE UNA EMPRESA NORMAL VS
GLOBALFINANZIA

Aspecto Empresa sola| Con Globalfinanzia
Enfoque Pedir dinero|Disefiar financiacién
Timing Reactivo Anticipado




Aspecto Empresa sola| Con Globalfinanzia
Fuentes Limitadas Combinadas
Argumentacion Débil Estratégica
Resultado Parcial Optimizado

[] GF DEEPTECH EQUITY -La
financiacion que te permite
construir tecnologia.. sin
vender tu empresa antes de
tiempo-

(x]

ELl problema no es levantar capital.
[] Es cuando lo haces y en qué condiciones

La mayoria de startups deeptech comete el mismo error:

= Levantan ronda demasiado pronto
» Diluyen sin haber construido valor tecnolédgico real
» Llegan débiles a inversores

[] Resultado: venden barato lo que podria valer mucho mas
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[] ¢éQUE ES GF DEEPTECH EQUITY?

Una solucidén de financiacién publica disefiada para:

[ financiar desarrollo tecnoldgico real
[] alargar runway sin diluciodn
[0 Llegar mas fuertes a la ronda

No es una ayuda.
[0 Es una palanca estratégica de equity indirecto

“[] CARACTERISTICAS COMPLETAS

Variable Detalle ampliado
[] Importe maximo Hasta ~325.000€ por proyecto
[] % financiacidn Hasta el 70% del presupuesto elegible
[] Naturaleza Subvencién (no reembolsable)
[ Avales No requiere
[] Tipo de proyecto I+D tecnoldégica (no comercial)
[0 Duracién 1-2 anos aprox
[ Evaluacién Técnica + plan de empresa
[] Estado empresa |Startups (max. ~3 afos desde constitucién)
[1 Equipo Fuerte componente técnico
[J Riesgo asumido Alto (por eso no entra banca aqui)

] ¢QUE TIPO DE PROYECTOS ENCAJAN DE
VERDAD?



Tipo de empresa Encaje Ejemplo

[] Biotech [ Muy alto Desarrollo preclinico

[] IA / DeepTech [0 Muy alto | Modelos propios / algoritmia

[0 Industria avanzada| [J Alto Nuevos procesos productivos

[] SaaS tradicional A[] Medio Solo si hay I+D real

[0 Marketplace [0 Bajo No es su sitio

[] DIFERENCIA CLAVE VS LO QUE CREE
EL MERCADO

Lo que se cree Realidad

Es financiacidén estratégica para

“Es una ayuda para startups”
y P P deeptech

“Vale cualquier proyecto” Solo tecnologia con base sé6lida

“Es facil si tienes buena

, Es técnico competitivo
ldea" y p

“Sustituye una ronda” Complementa y mejora la ronda

A[] POR QUE FALLA EL 80% DE
SOLICITUDES

Error Impacto

[0 Enfoque demasiado comercial |Penaliza evaluacién técnica

[ Tecnologia poco diferenciada No compite

[0 Equipo sin peso técnico Baja credibilidad

[] Memoria mal estructurada No se entiende el proyecto

00 Presupuesto incoherente Desconfianza




[] Traduccién real:
No te rechazan por la idea..
[J te rechazan por como la explicas

i COMO

LO

GLOBALFINANZIA

TRABAJAMOS

EN

Fase Qué hacemos Objetivo Impacto real
Analizamos . :
_ .. Saber si el Evitar perder
i encaje tecnico, royecto es tiempo en
, L nivel de P y , P
Diagnostico _ ., financiable de | proyectos que
thnovacion y verdad no van a pasar
viabilidad CDTI
Definimos 1la
] base Convertir una Aumentar
., tecnoldgica, idea en un drasticamente
Construccion .. o
objetivos y proyecto probabilidades
del proyecto .,
plan de evaluable de aprobaciodn
desarrollo
Disefamos . L
0 resubuesto Maximizar % Mas importe
, P P ' financiable vy aprobado +
Arquitectura partidas y . . iz
: . coherencia menos friccidn
financiera estructura de , . .,
econdomica en evaluaciodn
costes
Redactamos Diferenciaciodn
: . Hablar el
[] Narrativa memoria L. clara frente a
.. idioma del
técnica adaptada a evaluador otras
criterios CDTI solicitudes
Identificamos _ _ _
., _ Reducir Mejora scoring
m[] Gestion riesgos ., L
, , percepcion de técnico del
del riesgo | técnicos y los | | ,
incertidumbre proyecto

justificamos




Fase

Qué hacemos

Objetivo

Impacto real

[J Estrategia

Planteamos
encaje con

No depender de

Construir una

. , financiacion
combinada ENISA, banca o | una sola via
escalable
ronda futura
0 Dejamos la Llegar fuerte Mejor
., empresa lista |a inversores o valoracion +
Preparacion . : .y .
futura para siguientes| financiacidn | mayor capacidad
utu .. L i
fases adicional de negociaciodn

HACE BIEN?

1 ¢QUE CONSIGUE UNA EMPRESA QUE LO

Antes

Después

Dependencia de inversores

Mayor autonomia

Dilucidén temprana

Equity protegido

Desarrollo limitado

Capacidad de I+D real

Debilidad en ronda

Posicidn negociadora fuerte

x[] COMPARATIVA CLAVE (LO QUE NADIE

EXPLICA)

Producto |[Dilucién Riesgo Momento ideal Uso
[] Ronda VC Si Alto Growth Escalar
[] ENISA No Medio Early-growth Consolidar
Alto Construir
[] NEOTEC No , . Early u{
(técnico) tecnologia




Si dependes de tu pdéliza.. tu
renovacion en 2026 esta en
riesgo

(=]

Hay algo que muchas empresas no estan viendo venir..

[0 su péliza no se va a renovar igual
[] su confirming se va a recortar
[] su banco ya ha cambiado de criterio

Y no tiene nada que ver con que “les vaya mal”.

Tiene que ver con esto []

A[] Lo que ha cambiado (y por qué
afecta directamente a tu
circulante)

Los bancos ya no analizan como antes:

Factor Antes (2022-2023) Ahora (2026)
_ R Basado en escenario
Riesgo Basado en historico
futuro
Renovaciones Automaticas Selectivas
Avales Mas flexibles Mucho mas exigentes
EBITDA Importante Critico
Estructura . .
. ) Secundaria Determinante
financiera

[] Traduccién clara:
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tu pasado ya no te salva si tu estructura no cuadra

[] Las empresas que tienen

riesgo de NO renovar

Si te reconoces aqui, cuidado:

mas

Perfil de empresa

Qué le pasa

Qué hara el banco

Crecimiento rapido
sin estructura

Vende mas pero
tensiona caja

Reduce limites

Dependencia total de
péliza

Sin alternativas

No renueva igual

Margenes ajustados

EBITDA bajo

Penaliza riesgo

Alto CIRBE en corto

Mucho circulante

Reestructura o

plazo concentrado corta
Sin narrativa No sabe explicar su Dice “NO” sin
financiera clara modelo negociar

[] EL error mas grave (y mas comun)

Pensar esto:

“Ya veremos cuando llegue la renovacion..”

[ Error estratégico brutal

[1 Porque cuando el banco revisa..
la decisidén ya esta practicamente tomada




[] Como te esta “scoringeando” el
banco sin que lo sepas

Variable Peszoe Zr;;eal Qué mira
EBITDA [l Muy alto Capacidad de repago
Deuda total [ Muy alto Nivel de exposicidn
Concent;igzgn corto 0 Alto Riesgo de tensidn
Sector [] Medio Volatilidad
Relacidn bancaria [] Medio Comportamiento histérico
Narrativa financiera [] CLAVE Si entiende tu negocio

[] Si, esto Ultimo es clave:
no es solo numeros.. es como los explicas

[] Senales de que tu renovacion esta
en riesgo

= Te piden mas informacidén de lo habitual
» Te alargan respuestas

= Te hablan de “ajustes técnicos”

= Te sugieren garantias adicionales

= Evitan darte visibilidad clara

[] Traduccién:
estan incémodos contigo




[] Qué hacen las empresas que si
renuevan (y mejoran condiciones)

Accion Resultado

Preparan la renovacidén con 3-6 meses Control total

Diversifican fuentes (no solo banco) [Mas poder de negociaciodn

Construyen narrativa financiera Generan confianza

Ordenan CIRBE Mejor scoring

Combinan financiacién publica +
privada

Estructura sdélida

No te van a renovar por ser buen cliente.
No te van a renovar por facturar mas.

[] Te van a renovar si tu estructura financiera tiene sentido
para ellos

En 2026 ya no gana el que mas crece, gana el que mejor
estructura su financiacion.

#financiacionempresarial #circulante #banca #riesgobancario
#CIRBE #EBITDA #pymes #ceo #direccionfinanciera
#globalfinanzia #arquitecturafinanciera
#crecimientoempresarial

GF GROWTH CAPITAL -La
financiacion que 1impulsa el
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crecimiento sin ahogar 1la
empresa-

(]
Hay un momento clave en muchas empresas:

= el negocio funciona []
= hay demanda real []
= las oportunidades estan ahi

.pero la financiacion empieza a ser un freno.

[] EL banco no acompafia suficiente
[ la péliza se queda pequefa
[J y abrir capital no encaja (todavia)

Y aqui es donde muchas empresas cometen el error:

intentar crecer con herramientas que no estan disehadas para
crecer

[] LA ALTERNATIVA INTELIGENTE
[] GF Growth Capital

Una solucién pensada para financiar crecimiento real sin
romper la estructura de la empresa.

[] ni deuda mal planteada
[] ni dilucidén innecesaria
[ ni tensién constante de caja
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7 CARACTERISTICAS COMPLETAS

Elemento

Detalle

Qué significa en la
practica

[0 Importe | 50.000€ — 1.500.000€

Volumen suficiente para
ejecutar crecimiento real

[] Plazo Hasta 7 anos

Permite devolver sin ahogar
la operativa

[] Carencia Hasta 24 meses

Tiempo para invertir antes
de devolver

[] Garantias

Sin aval personal
(muchos casos)

Protege patrimonio del
empresario

[] Coste Fijo + variable

Se adapta mejor al
crecimiento

[] Balance Refuerza estructura

Mejora posicidn frente a
bancos

[] Uso

Crecimiento,
expansién, equipo

No es para tapar agujeros

[] éCUANDO TIENE TODO EL

SENTIDO?

Situacién de la
empresa

Qué esta pasando

Por qué encaja GF
Growth Capital

[] Estas creciendo

Mas ventas - mas
necesidad de
estructura

Acompaha sin
tensionar caja




Situacién de 1la ; 3 Por qué encaja GF
Qué esta pasando )
empresa Growth Capital
, , , Complementa sin
[ EL banco se Mas exigencias, P
_ depender solo de
queda corto menos riesgo
banca
No quieres La ronda no encaja :
U _ q. ) Te da tiempo y fuerza
diluirte ahora
&[] Necesitas Equipo, comercial, Financia antes del
invertir expansion retorno
[] Vas siempre Creces pero con Reduce presion
justo de caja estrés financiera

A[1 EL ERROR MAS CARO (Y MAS
COMUN)

[ Financiar crecimiento con pdliza de circulante

] Qué pasa cuando haces esto

Decision incorrecta Consecuencia real

Usar pdliza para crecer |[Tensidn constante de caja

Depender solo del banco |Limitacidén de crecimiento

Devolver demasiado rapido Ahogo financiero

No estructurar bien Peor scoring bancario
[0 Resultado: creces.. pero mal




[] ARQUITECTURA FINANCIERA
INTELIGENTE

Una empresa bien estructurada no usa una sola herramienta para
todo.

1 Como deberia estar montado

Necesidad Herramienta correcta Por qué
Operativa diaria Poliza Flexibilidad
Cobros a plazo Factoring Liquidez sin riesgo
Inversidén concreta Préstamo Estructura clara
[] Crecimiento GF Growth Capital | Tiempo + capacidad
Innovacidn Financiacidn publica| Coste eficiente

[] CLAVE

[0 GF Growth Capital no sustituye
[] ordena y potencia todo lo demas

[] QUE CAMBIA CUANDO LO USAS
BIEN

Antes Después

[] Siempre justo de caja [] Mas margen y control




Antes Después

[0 Dependencia bancaria o] Estructura equilibrada

[] Decisiones forzadas [] Decisiones estratégicas

[ Limitacién de crecimiento| [] Capacidad de escalar

[] CASOS DONDE FUNCIONA
ESPECIALMENTE BIEN

- Empresas B2B en expansién

 Negocios industriales que necesitan capacidad

» Empresas de servicios que quieren escalar equipo

= Startups con traccidén que no quieren diluirse aun

 Pymes que quieren dar el salto de “correctas” a
“fuertes”

[] ENISA vs BANCA vs FONDOS La
decision que define si tu
empresa crece.. 0 se queda a
medias
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[] ENISA vs BANCA vs FONDOS

La decision que define si tu
empresa crece.. o se queda a medias

Hay un error que vemos muy frecuentemente:

[ Empresas que buscan financiacidn.. sin saber qué tipo
necesitan realmente.

Y eso acaba en:

= dinero caro
= operaciones rechazadas
=0 peor - crecimiento bloqueado

La clave no es conseguir financiacion.
La clave es elegir bien la fuente segin tu momento.

FONDOS /
Fact 1 ENISA BANCA
actor clave S C INVERSORES
Ti d Prést Equit
D 1p9 ?, he? am9 Deuda clasica QU} y
financiacion participativo (capital)
[] Diluciodn 1 No 1 No N Si
Exi :
D, x1gehc1a Media Alta Muy alta
financiera
[] Garantias 1 No N Si 1 No
I t D K 100k —
[ Importes 25k — 1,5M€ esde 50 100k
tipicos hasta +M€ infinito




FONDOS /
Fact 1 ENISA BANCA
actor clave INVERSORES
Largos (hasta 9 Sin
[] Plazos g ~( Corto/medio .,
anos) devoluciédn
M alto
[] Coste real Medio Bajo-medio W .
(equity)
Startups Empresas Escalar mu
[1 Ideal para : P / b L Y
crecimiento estables rapido

1 CUANDO
(CLAVE)

USAR

CADA UNA

Situacion empresa

Mejor opciodn

Por qué

Startup sin

No exige avales ni

ENISA
beneficios track record bancario
Mas barato
Empresa rentable BANCA :
estructurado
Necesitas musculo
Crecimiento agresivo FONDOS

fuerte

Proyecto innovador

ENISA + FONDOS

Mezcla perfecta

Necesidad de
circulante

BANCA /
FACTORING

Rapidez y coste

A[] LOS ERRORES MAS CAROS

Error

Consecuencia

Pedir banco sin estructura

[] Rechazo directo




Error Consecuencia

Ir a fondos demasiado pronto [0 Dilucidén innecesaria

No aprovechar ENISA [] Pierdes apalancamiento clave

[] Te quedas corto de

No combinar fuentes . ..,
financiaciodn

No preparar narrativa

. . [] Nadie entra
financiliera

[] LA REALIDAD (2026)

[ La financiacién ya no va de elegir una opcidn
[J Va de combinar inteligentemente

Ejemplo real:

= ENISA - fortalece balance

= BANCA - financia operativa

= FACTORING - libera liquidez

= FONDOS - aceleran crecimiento

[] Eso es arquitectura financiera
Y eso es lo que marca la diferencia.

[] CONCLUSION CLARA

No es qué financiacidén consigues.
Es como la estructuras.

Porque dos empresas con el mismo negocio pueden tener:

» una - crecimiento sélido



=otra - bloqueo total

Y la Unica diferencia.. es la financiaciodn.

(] El mapa real de 1la
financiacidén bancaria en 2026
(Qué bancos estan activos,
para quién.. y por qué)

=

En 2026 hay una confusién enorme en el mercado:

[] Muchas empresas piensan que “no hay financiaciodn”
[0 0 que “los bancos han cerrado el grifo”

Y ninguna de las dos cosas es del todo cierta.
La realidad es otra:

[0 La financiacidén sigue existiendo.. pero es mucho mas
selectiva, estratégica y segmentada.

No todos los bancos estan financiando igual.
No todos los sectores tienen acceso.
Y, sobre todo:

[] No todas las empresas estan sabiendo jugar este nuevo
escenario.
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[] Qué ha cambiado realmente en 1la
banca (y por qué lo estas notando)

Antes Ahora Impacto en
Factor
(2020-2022) (2025-2026) empresas
Alta
. . . ., Menos volumen
Liquidez bancaria| (inyeccion Controlada , ,
, disponible
masiva)
Politica de Restrictiva
, Flexible y Mas filtros
riesgo segmentada
Penaliza
Peso del , .
o, . Medio Muy alto crecimiento
historico .
reciente
Sin estructura
., Poco
Estructuracion Clave - no hay
relevante .
operacién
Dependencia de , Mas riesgo
P Alta (ICO) Baja riesd
avales directo
.. . . . Menos
Decisidn bancaria Comercial Riesgos manda ..,
negociaciodn

[] Traduccién directa:
Ya no gana quien mds crece.. gana quien mejor estructura.

[] Como estan pensando los bancos

ahora

Hoy un banco no se pregunta:

[ “¢Es buena empresa?”

Se pregunta:




[J “éEncaja en mi politica de riesgo actual?”

Y eso cambia todo.

] Tipologias de bancos y
comportamiento actual

[] 1. Banca grande (IBEX / sistémica)

Aspecto Situacion actual
Objetivo Proteccién de cartera
Tipo de cliente Empresas consolidadas

Tipo de operaciones Renovaciones, refinanciaciones

Nivel de riesgo asumido Bajo
Flexibilidad Muy limitada
Velocidad Lenta

[J Qué significa en la practica:

= Si eres cliente histdérico - continuidad
= Si eres nuevo - barrera alta
= Si necesitas crecimiento agresivo - encaje dificil

[] Son bancos de mantenimiento, no de expansiodn.

[] 2. Banca mediana (la que esta moviendo
el mercado)

Aspecto Situacion actual

Objetivo Crecimiento rentable

Tipo de cliente Pyme estructurada




Aspecto Situacién actual

Tipo de operaciones Circulante + inversiodn

Nivel de riesgo asumido Medio
Flexibilidad Alta (si encajas)
Velocidad Media-alta

[] Qué buscan exactamente:

Variable Nivel minimo esperado
EBITDA Positivo
Facturacién Estable o creciendo
Deuda Controlada
Estructura financiera Clara

[0 Aqui estd la oportunidad real en 2026.
Pero ojo:

[0 No financian empresas.. financian perfiles bien construidos.

[] 3. Bancos especializados / nicho

Aspecto Situacion actual
Objetivo Operaciones con estructura
Tipo de cliente Empresas en crecimiento

Tipo de operaciones |Combinadas (ENISA, ICF, etc.)

Nivel de riesgo asumido Medio-alto
Flexibilidad Muy alta
Velocidad Alta

[] Cuando entran:

= Operaciones complejas
 Empresas con crecimiento fuerte



» Estructuras mixtas

[0 Pero son muy exigentes en:

= Documentacidn
= Narrativa financilera
 Coherencia del proyecto

0 Aqui no gana el que mas factura.
Gana el que mejor explica su operacion.

[] 4. Banca conservadora / tradicional

Aspecto Situacion actual
Objetivo Minimizar riesgo
Tipo de cliente Histéricos
Tipo de operaciones Basicas
Nivel de riesgo asumido Muy bajo
Flexibilidad Nula
Velocidad Media
[0 Realidad:

- No estan para crecer
» No estan para innovar
- No estan para estructurar

[ Estan para no equivocarse.

[] Qué sectores estan encontrando



mas financiacion

Sector Acceso actual Motivo
Activo tangible +
Industria Alto , 9
estabilidad
Tecnologia (con
otegla | Medio-alto Escalabilidad
ingresos)
Servicios B2B Medio Dependencia de margenes

Retail Bajo Riesgo de demanda

Hosteleria Bajo-medio Volatilidad

A[] El gran error que seguimos
viendo cada semana

Las empresas siguen haciendo esto:

[1 Ir a SU banco
[J Pedir LO que creen que necesitan
[] Sin estructura previa

Resultado:

[0 Financiacidén parcial
[] Peores condiciones
[] O directamente NO

[] Comparativa real de enfoque:
empresa vs banco



Elemento |[Como lo ve la empresa|Cémo lo ve el banco
Crecimiento Oportunidad Riesgo
Inversion Necesaria Exposicidén
Circulante Operativo Tensién financiera
Deuda Herramienta Capacidad de repago
Plan futuro Potencial Incertidumbre

[ Aqui estd el choque.

[] Qué cambia cuando hay estructura
financilera

Sin estructura Con estructura

Vas a un banco Vas al banco adecuado

Pides financiacién| Disefias operaciodn

Presentas numeros Presentas narrativa

Negocias poco Negocias condiciones

Resultado incierto| Resultado optimizado

[] Como trabajamos esto en
Globalfinanzia

Aqui es donde entra el concepto clave:
[] Arquitectura financiera

No es pedir dinero.
Es disefar cémo lo consigues.



[] Nuestro enfoque

Fase Qué hacemos

Diagnéstico |Capacidad real de financiacidn

Estrategia | Combinacidn 6ptima de fuentes

Estructura Disefio de la operaciodn
Documentacién Preparacion profesional
Ejecucidn Negociacidén con entidades

[] Ejemplo de combinacion real

Fuente Rol

ENISA Refuerzo fondos propios

ICF / banca Deuda estructurada

Factoring Liquidez

Fondo Crecimiento

[] Esto es 1o que permite crecer de verdad.

[] Conclusion (sin rodeos)

[] La financiacién en 2026 no es escasa. Es selectiva.

[0 EL problema no es el banco.
[J EL problema es como llegas al banco.




[] PID CDTI 2026: financiacion
real para empresas (que
desarrollan tecnologia

=]
Aqui ya no hablamos de “mejorar procesos”.
Hablamos de crear tecnologia propia.

Y para eso, la linea PID del CDTI es, probablemente, una de
las herramientas mds potentes que existen en Espafa.

[] éQué es realmente la PID?

La PID (Proyectos de I+D) esta pensada para empresas que:

= Desarrollan nuevos productos o tecnologias
= Asumen riesgo tecnoldgico real
= Buscan generar ventaja competitiva propia

[] No es innovacién incremental (eso es LIC).
0 Aqui hablamos de I+D de verdad.

] Caracteristicas principales

Concepto Condiciédn
[1] Importe Hasta ~30ME por proyecto
[0 Cobertura Hasta el 85% del presupuesto
[1 Tramo no reembolsable Entre ~20% y 33%
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Concepto Condicidn
[] Plazo Hasta 10-11 afos
[] Carencia 2-4 anos
[] Tipo de interés Muy bajo (referenciado)

[ Anticipo

Sin garantias adicionales en muchos

Casos

[] ¢Qué tipo de proyectos encajan?

= Desarrollo de tecnologia propia

» Nuevos productos con base cientifica o técnica
= Algoritmos, software avanzado, IA, deep tech

» Innovacién industrial con incertidumbre técnica
= Prototipos avanzados / pilotos tecnoloégicos

[] Si tu proyecto tiene incertidumbre técnica real, es PID.

A[] Lo que NO te cuentan (y aqui se

cae mucha gente)

La PID no se pierde por falta de nivel..

Se pierde por planteamiento.

Error

Consecuencia

Confundir innovaciodén con I+D

Proyecto mal clasificado

Memoria técnica poco sélida

Suspenso directo

No justificar riesgo tecnolégico

No pasa evaluaciodn

Falta de equipo técnico creible

Baja puntuaciodn

Enfoque financiero débil

No encaja en CDTI




[] La PID no es un formulario.
Es un ejercicio de ingenieria + narrativa + estrategia
financiera.

[] ¢éDonde entra Globalfinanzia?

Aqui es donde realmente se gana o se pierde:

= Validamos si tu proyecto es PID o no (clave)

= Construimos la memoria técnica con criterio CDTI

» Definimos el riesgo tecnoldgico de forma defendible

= Integramos la PID dentro de una arquitectura financiera
completa

= Combinamos con LIC, ENISA, ICF o banca

[J No es solo conseguir la ayuda.
Es convertir tu proyecto en financiable de verdad.

La PID es:

v Potente (grandes importes)
v Inteligente (tramo no reembolsable)
v Estratégica (te obliga a estructurar bien tu I+D)

[] Pero NO es para todos
0 Y esta muy mal planteada en la mayoria de casos

[] S1 estas desarrollando tecnologia
Antes de pedir PID..
[] AseglUrate de que tu proyecto estd bien definido como I+D.

Porque ahi esta el 80% del resultado.



] LIC CDTI 2026 la
financiacion que muchas pymes
NO estan aprovechando

[x]

Si estas desarrollando tecnologia o mejorando procesos.. esto
te interesa mas de lo que crees.

La Linea LIC del CDTI es uno de los instrumentos mas potentes
para financiar innovacidn sin diluir capital.

[] éQué es realmente la LIC del
CDTI?

Es una financiacién plblica disefiada para:

- Empresas con proyectos de innovacidén tecnolégica
= No hace falta que sea I+D pura (mas flexible que NEOTEC

o PID)
Aplicable a mejora de producto, procesos o
digitalizaciodn

u i i vacib
Es el “punto medio perfecto” entre nnovacion real
financiacidén accesible.
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] Caracteristicas principales
Concepto Condicidn
[] Importe Hasta ~500.000€ por proyecto
[] Cobertura Hasta el 85% del presupuesto
[1 Plazo Hasta 7 anos
[] Carencia Hasta 3 anos
[] Tipo de interés 0%
[1 Anticipo Hasta el 50% al inicio

[] ¢Qué tipo de proyectos encajan?

= Desarrollo de nuevos productos

» Mejora de procesos productivos

- Automatizacion / digitalizacion

= Innovacidén aplicada (no investigacidn pura)
= Proyectos con impacto real en negocio

[] Si tu proyecto genera ventaja competitiva - puede encajar.

A[] Lo que NO te cuentan (y aqul es
donde falla el 80%)

La mayoria de empresas NO consiguen la LIC por:

Error Consecuencia

Memoria técnica floja Proyecto rechazado

Falta de coherencia financiera| Baja puntuacién

Mal encaje del proyecto No pasa evaluacién




Error Consecuencia

No justificar impacto Pierde prioridad

[] No es solo pedir financiacidén. Es saber estructurarla.

[] ¢éDonde entra Globalfinanzia?

Aqui es donde marcamos la diferencia:

- Definimos si tu proyecto es financiable o no (antes de
perder tiempo)

= Construimos la memoria técnica ganadora

= Encajamos la LIC dentro de una arquitectura financiera
completa

= Combinamos con otras lineas (ENISA, ICF, banca..)

[] No es conseguir dinero. Es hacerlo bien estructurado.

La LIC del CDTI es:

v Barata (0% interés)
v Flexible (no exige I+D pura)
v Potente (hasta 85% financiacidn)

[] Pero NO es facil si no sabes como plantearla

[] S1 tienes un proyecto en mente

Antes de pedir financiacidn..

[ Aseglrate de que esta bien planteado.




] POLIZA, PRESTAMO 0
FACTORING -La decision
financiera que separa
empresas tensas de empresas
que crecen-

(]
En 2026 ya no vale “tirar de lo que te ofrece el banco”.

La mayoria de empresas no tiene un problema de acceso a
financiacioén.
[] Tiene un problema de eleccidén y estructura.

Y eso se traduce en:

 Falta de liquidez constante
= Dependencia bancaria

» Crecimiento limitado
 Riesgo innecesario

[] PRIMERA VERDAD (CLAVE)

Cada instrumento tiene una funcidn.

[] Si lo usas mal, el problema no es el coste..
[J es el impacto estructural que genera en tu empresa.
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] LOS 3 PILARES DE LA
FINANCIACION OPERATIVA

1 1. POLIZA DE CREDITO

[] El parche de tesoreria (cuando esta
bien usado)

La péliza es el instrumento mas comun..
y también el mas mal utilizado.

v[] Qué es realmente

Una linea flexible para cubrir desfases de caja a corto plazo.

[] Caracteristicas

Variable Detalle
Uso Flexible (dispones segun necesidad)
Coste Intereses + comisidén de no disposicion
Plazo 1 afno (renovable)
Impacto CIRBE Si
Riesgo bancario Medio

[] Cuando usarla BIEN

» Picos de tesoreria
 Desfase cobros/pagos
 Necesidades puntuales de liquidez



[] Cudndo se usa MAL (muy habitual)

= Para financiar pérdidas
= Como financiaciodn estructural
» Como sustituto de una mala planificacidn

[0 Resultado: dependencia + tensiones constantes

] 2. PRESTAMO

[] La estructura (si sabes para qué 1lo
usas)

E1l préstamo es el instrumento mds “ordenado”..
pero también uno de los mas peligrosos si se usa mal.

v[] Qué es realmente

Financiacion cerrada con calendario fijo.

[] Caracteristicas

Variable Detalle
Uso Inversidon o necesidades definidas
Coste Mas bajo que otros instrumentos
Plazo Medio / largo
Cuota Fija
Impacto CIRBE Si
Riesgo bancario Bajo-medio

[] Cuando usarlo BIEN

= Inversiones (capex)



» Crecimiento estructurado
 Proyectos con retorno claro

[] Cuando se usa MAL

= Para cubrir circulante
= Para tapar agujeros de caja
= Sin alinearlo con generacidén de ingresos

[J Resultado: empresa “ahogada” en cuotas

] 3. FACTORING

[ EL gran olvidado (y uno de los mas
potentes)

El factoring es probablemente el instrumento mas
infrautilizado en Espana.

v[] Qué es realmente

Anticipo de facturas para convertir ventas en liquidez
inmediata.

[] Caracteristicas

Variable Detalle
Uso Adelanto de cobros
Liquidez Inmediata
Riesgo Puede ser sin recurso
Impacto CIRBE Bajo o nulo
Coste Variable seglin cliente
Escalabilidad |[Alta (crece con ventas)




[] Cuando usarlo BIEN

 Empresas con ventas a crédito
= Crecimiento rapido
 Necesidad de liquidez sin endeudarse

[] Cuando NO usarlo (o usarlo mal)

» Clientes de alto riesgo no analizados
» Operaciones mal estructuradas
= Como sustituto de todo lo demas

[] Resultado: coste innecesario o rechazo de operaciones

[] COMPARATIVA COMPLETA (CLAVE
REAL)

Factor Poliza Préstamo Factoring
Finalidad Tesoreria Inversién Ventas
Flexibilidad Alta Baja Media

Coste Medio Bajo Variable
Impacto CIRBE Alto Alto Bajo
Riesgo empresa Medio Altzszsomal Bajo
Escalabilidad Limitada Nula Alta
Dependencia bancaria Alta Alta Media

Adaptacién al crecimiento Baja Media Muy alta




[] EL ERROR MAS CARO (Y MAS
COMUN)

[] Usar un solo instrumento para todo
Ejemplo real:

= Todo con poliza - tensidn constante
= Todo con préstamo - caja ahogada
= No usar factoring - crecimiento frenado

[J Resultado: empresa viable.. mal financiada

[] LA CLAVE REAL: ARQUITECTURA
FINANCIERA

Las empresas que crecen no eligen.
[] Combinan.

[] Ejemplo de estructura correcta

Necesidad Instrumento
Desfase puntual P6liza
Inversion Préstamo

Ventas a crédito| Factoring
[] Resultado:

» Liquidez estable

 Riesgo controlado

= Mejor rating bancario

= Mds capacidad de financiacidn



[] LO QUE HACEMOS EN
GLOBALFINANZIA

Aqui es donde se gana (o se pierde) el partido:

v Analizamos tu situacion real (no lo que crees)

v Detectamos capacidad de financiacidén oculta

v Disefamos la combinacidn Optima

v Accedemos a +100 entidades (banca + alternativa)

[ No es conseguir financiacién.
[ Es conseguir la correcta.

Si hoy solo usas péliza..
o solo préstamos..

[J no tienes una estrategia financiera
[] tienes una solucidn parcial

Y en 2026, eso se paga.

#FinanciacionEmpresarial #Factoring #Circulante #Tesoreria
#CFO #Pymes #EstrategiaFinanciera #Globalfinanzia #Liquidez
#Growth

[] HIPOTECA EMPRESARIAL ANTI-
EURIBOR™


https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/04/09/%f0%9f%94%b4-hipoteca-empresarial-anti-euribor/
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Fija hoy tu coste financiero o asume el
precio del mercado mafana

Hay momentos donde la decisidn no es técnica, es estratégica.

Estamos en uno de ellos.

El Euribor vuelve a tensionarse, la banca ajusta riesgo y las
condiciones empiezan a endurecerse de forma silenciosa. No es
una subida brusca.. es peor: es progresiva.

[1Y eso es Lo que hace que muchas empresas reaccionen tarde.

[] Contexto de mercado (lectura
clara)
. Situacion . Impacto en
Variable clave Tendencia P
actual empresas
, Incremento de
i Nivel
Euribor [l Al alza coste
moderado-alto _ )
financiero
L Menos
Politica ; . .. .
_ Mas selectiva | [] Restrictiva operaciones
bancaria
aprobadas
_ Tipos mas
Pricing nuevas . . [0 Subida P
_ Ajustandose _ altos en
operaciones progresiva )
nuevas firmas
_ Reduccidén de
Renovaciones , . A[] , .
_ Mas exigentes . limites o
circulante Endurecimiento o
condiciones
Requieren
L . , : [] Menos q
Bonificaciones |Mas analizadas Lo estructura
automaticas

correcta




[] Conclusiédn:
El coste del dinero no estd estable. Esta escalando.

[] Producto Globalfinanzia

HIPOTECA EMPRESARIAL ANTI-EURIBOR™

Una solucidn disefiada para empresas que quieren:

= estabilidad
= previsibilidad
= control del coste financiero

No es oportunismo. Es posicionamiento.

]

Condiciones
(operaciones aprobadas en abril)

financieras

Operaciones >

Operaciones =

Parametro 250.000 € 250.000 €
Tipo estandar 3,85% 4,10%
Tipo bonificado 3,60%* 3,85%*
Tipo de interés Fijo Fijo

Plazo orientativo

Medio / largo

Medio / largo

plazo plazo
Estabilidad de cuota Alta Alta
Sensibilidad a Euribor Nula Nula




1 Condiciones de bonificacion
) ) Requisito Impacto en .
Criterio 1 P ) Observaciones
clave tipo
Liderazgo Requiere
femenino / L Tipo de . 9 . .
Gender Smart _ , justificaciodn
=40% interés
. . . estructural
participacion
Validacién
Impacto ESG Tipo de
Sostenibilidad p. _ _ / l_ P 3 técnica
eficiencia intereés _
necesaria
EBITDA, .
Calidad _ Mejora Clave en
financiera ratios, pricing negociacion
balance
Estructura de Disefio Mejora Diferencial
operacién correcto condiciones | Globalfinanzia

0 Importante:

La bonificacidén no se concede por etiqueta, sino por como se
presenta y estructura la operacion.

] Limites y parametros

Concepto Valor
Importe maximo por operacién 1.400.000 €
Riesgo maximo por prestatario 1.400.000 €
Moneda Euro
Tipo de producto Préstamo empresarial
Naturaleza del tipo Fijo
Disponibilidad Sujeta a aprobaciodn




[] Comparativa estratégica (decision
ahora vs esperar)

. Tipo . : :
Escenario ] Condiciones | Impacto financiero
estimado
: 3,60% — : ..
Cierre ahora 3 gse Flexibles Coste optimizado
Esperar 6-9 4,25% — , :
Mas exigentes| Mayor coste total
meses 4,75%
Necesidad Menor capacidad de
>4 ,75% Restrictivas R .,
urgente futura negociacion

[] Lectura directa:
El tiempo no es neutral. Es coste.

1 Rol de Globalfinanzia

Fase Qué hacemos Impacto real
fq e Validacioén de Evita operaciones
Preanalisis L C
viabilidad inviables

Aumenta probabilidad

Estructuracion Diseno financiero L,
de aprobaciodn

Seleccién de . . .
Acceso multibanco | Mejores condiciones

entidades
Optimizacidn .. . .
p. _ _ Enfoque técnico Reduccion de tipo
bonificaciones
.., Defensa de la , , .
Negociacion Mejora de términos

operacién




Fase Qué hacemos Impacto real

Ejecucidn Captura mejores

Timin , . ..
g estratégica condiciones

] Perfil de empresa objetivo

Tipo de empresa Encaje

Empresa en crecimiento Alto
Empresa con EBITDA positivo Alto
Empresa con necesidad de estabilidad Alto

Medio (requiere

Empresa con urgencia de liquidez e
analisis)

Empresa en situacidn débil Bajo

[] Conclusion

No estamos en un entorno donde puedas improvisar.

0 Estamos en un entorno donde quien se adelanta.. gana
condiciones.
0 Y quien espera.. las acepta.

[] éLo analizamos?

Te damos en 48h:

Entregable Qué incluye

Diagnéstico financiero Viabilidad real




Entregable Qué incluye

Estrategia de financiaciodn|Estructura recomendada

Tipo estimado Rango realista

Plan de ejecuciodn Pasos concretos

[] Globalfinanzia

No buscamos financiacidn.
[] Diseflamos cémo conseguirla en mejores condiciones.

#Euribor #TipoFijo #FinanciacionEmpresarial #CFO #CEO
#Globalfinanzia #EstrategiaFinanciera #Pymes #Liquidez
#DeudalInteligente #ControlFinanciero #TimingFinanciero



