(][] Mapa completo de ayudas
publicas activas en junio
2026

* purante los Gltimos afios hemos visto cémo muchas empresas
han pasado de considerar la financiacidén publica como una
oportunidad extraordinaria a verla como una herramienta
estratégica dentro de su crecimiento.

Sin embargo, todavia existe una percepcidén equivocada en el
mercado:

“Las ayudas se han acabado”
“Ya no conceden financiacidn publica”

“Solo financian startups tecnoldgicas”

Nada mas lejos de la realidad.

En junio de 2026 siguen existiendo mlaltiples organismos
publicos con capacidad para financiar crecimiento empresarial,
innovacioéon, digitalizacidén, internacionalizacidn, inversidn
productiva y desarrollo tecnolégico. El problema no es la
falta de recursos. El problema es que muchas empresas siguen
buscando financiacidén donde la buscaban hace diez afos
mientras el mercado financiero ha evolucionado completamente.

La realidad es que las compafiias que mejor estan creciendo
actualmente son aquellas que combinan financiacién publica,
financiacidén bancaria y financiacién alternativa dentro de una
estrategia global disefiada con antelacidn.
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Mapa

de

financiacion
publica para empresas en 2026

] Tipo de Importe Importe , ]
Organismo| _, P .. H P ] Garantias Perfil de empresa
financiacion | habitual maximo
Prést 75.000€ — Empresas en
ENISA restamo 1.500.000€ No prese
participativo| 750.000€ crecimiento
CDTI Préstamos 175.000¢ — varios Parciales |Empresas innovadoras
T+D+1 2.000.000€ |millones € P
Préstamos 100.000€ — Empresas de
ICF . ) 5.000.000€ |Segin linea P
inversion 3.000.000€ Catalunya
, Subvenciones Innovacidn e
ACCIO Variable Variable No ) } . o,
y ayudas internacionalizacién
Avales
Avalis ) , Variable | Variable |Compartidas Pymes
financieros
Préstamos 50.000€ — :
IVF ) Variable [Segun linea|Empresas valencianas
empresariales|5.000.000€
Financiacidn Empresas
ICO bancaria Variable Variable | Habituales P ]
. consolidadas
bonificada
F ién + M P t
ondos Sgbven§1oh, Variable uy No royef ps
Europeos | financiacién elevado estratégicos

[] ENISA: 1la herramienta que
sigue transformando empresas

Cuando hablamos de crecimiento empresarial sin dilucidn, ENISA
continda siendo uno de los instrumentos mdas potentes del
ecosistema espafol.

La gran diferencia respecto a la banca tradicional es que
analiza principalmente la calidad del proyecto, la capacidad
del equipo gestor y el potencial de crecimiento futuro de la
compaiia.



Mientras un banco mira fundamentalmente el pasado, ENISA pone
mucho peso en el futuro.

Comparativa ENISA vs Banca Tradicional

Aspecto ENISA Banca
Aval personal socios No Habitual
Garantias hipotecarias No Habitual
Dilucidn accionarial No No
Velocidad aprobacién Media Alta
Importes elevados Si Si
Empresas jovenes Muy favorable | Mas dificil
Innovacién Muy favorable Secundario
Crecimiento futuro Muy importante Moderado
Historial financiero Importante |Muy importante

Empresas que suelen encajar mejor

Sector Nivel de encaje
Saa$s 0000
Inteligencia Artificial AN
Biotecnologia Qo000
HealthTech HENEN
Industria avanzada Hodg
E-commerce 0oo0
Servicios B2B escalables godd

Comercio tradicional [0




[] CDTI: financiaciodon para
empresas que innovan

Si ENISA financia crecimiento, CDTI financia innovacidn.
Y hablamos de innovacién real.

No solamente tecnologia punta, sino también nuevos procesos
industriales, digitalizacién avanzada, automatizacién, nuevos
materiales, sostenibilidad o mejoras productivas.

Uno de los errores mas frecuentes es pensar que CDTI esta
reservado Unicamente para grandes corporaciones.

La realidad es que cada vez mas pymes estan utilizando estas
lineas para financiar proyectos que de otra forma resultarian
inviables.

Principales programas CDTI

) Intensidad
Programa Destino . .
financiera
Investigacién y
PID Muy alta
desarrollo y
LIC Innovacién tecnoloégica Alta
Tecnologias
Cervera .. g _ Muy alta
prioritarias
Proyectos
Eurostars , Y , Muy alta
internacionales
Grandes proyectos
Misiones p, Y Muy alta
estratégicos
Internacionalizacion ., , .
, Expansion tecnologica Alta
I+D+1




Gastos que pueden financiarse

Concepto Financiable

Personal técnico

—_

Ingenieros

Programadores

Equipos tecnolégicos

Materiales

Subcontrataciones

Patentes

Certificaciones

I I s I Iy |

Prototipos

[] ICF: una alternativa cada
vez mas relevante

En Catalunya estamos observando un incremento muy importante
del uso de las lineas del ICF por parte de empresas
industriales, tecnolégicas y de servicios.

Su principal ventaja es ofrecer estructuras de financiacidn
adaptadas a proyectos que muchas veces no encajan dentro de
los parametros tradicionales de la banca.

Principales lineas

Linea Objetivo Beneficiarios
Transformacidn
Innova & Digitaliza . Pymes
digital
. . . Empresas
Crecimiento Expansion empresarial ,
consolidadas




Linea Objetivo Beneficiarios
Industria Inversién productiva Industria
, — Nuevas plantas ,
Reindustrializa P Y Industria
procesos
_ Modernizacién sector Empresas
Turismo ;.. P
turistico turisticas
Empresas
Cultura Proyectos culturales
culturales
. . . . . Empresas
Internacionalizacidon| Expansion exterior
exportadoras

]

iQué necesita

re

almente

cada tipo de empresa?

Situacién empresarial |[ENISA| CDTI | ICF |Avalis|ACCIO
Startup tecnologica |00000| 0000 | OO O a0
Empresa industrial | OO0 |00000\000C0 OO0 | OO0
Empresa exportadora | 000 | 00O | 00O 00 {00000

Scaleup 00doo| ood | doo [ a0
Empresa familiar 1 00 |00000, 0000 00
Empresa innovadora | 0000 |0O000O0| OO0 00 | 0000

[] Ejemplo real de estructura

financiera eficiente

Las empresas

que mas

diferentes instrumentos.

recursos

captan

S

uelen

combinar



Caso ejemplo

Fuente Importe
ENISA Crecimiento 400.000€
CDTI PID 600.000€
ICF Crecimiento 500.000€
Factoring 300.000€
Avalis Apoyo a garantias
Total recursos movilizados 1.800.000€

Beneficios obtenidos

Ventaja Resultado

Menos dependencia bancaria| Mayor capacidad financiera

Menos garantias personales Menor riesgo socios
Mas liquidez Crecimiento sostenido
Diversificacion financiera Mayor estabilidad

Financiacion especializada|Mejor adaptacion al proyecto

[] Qué estamos viendo desde
Globalfinanzia en 2026

E1l mercado esta cambiando rdapidamente.

Las empresas que consiguen financiacidén no son necesariamente
las que mas facturan ni las que llevan mas anos operando.

Son las que presentan mejor proyecto, mejor planificacidn
financiera y una estrategia clara de crecimiento.

Actualmente observamos que:



Tendencia Impacto

Mayor necesidad de

Bancos mas exigentes _ L,
complementar financiacion

Incremento de financiacion

plblica Mas oportunidades para pymes

Ventaja competitiva para

Mayor peso de la innovacién .
empresas tecnoldgicas

Profesionalizacion financiera Procesos mas técnicos

Combinacion de fuentes Nuevo estandar del mercado

[] Nuestro consejo

La financiacidén publica ya no debe verse como una ayuda
puntual.

Debe entenderse como una herramienta estratégica dentro del
plan financiero de la empresa.

Las compafilas que empiezan a trabajar hoy su estrategia
financiera para 2027 seran las que lleguen a septiembre vy
octubre con ventaja frente a sus competidores.

Porque la diferencia entre conseguir financiacidén o no
conseguirla rara vez esta en el dinero disponible.

La diferencia suele estar en la preparacidn previa.

[] ¢éQué hacemos en Globalfinanzia?

Disefiamos estrategias de financiacidén combinando:



Solucidn Aplicacion
ENISA Crecimiento
CDTI Innovacién
ICF Inversién
ACCIO Subvenciones
Avalis Avales
IVF Financiaciodn regional
Factoring Liquidez
Confirming Pagos proveedores
Financiacién alternativa|Operaciones especiales
Capital privado Crecimiento acelerado

Porque nuestro trabajo no consiste en buscar dinero.

Consiste en construir la estructura financiera que permita a
una empresa crecer con seguridad, rentabilidad y visidn de

futuro. []

#Globalfinanzia #FinanciacionPublica #ENISA #CDTI #ICF #ACCIO
#Avalis #IVF #Innovacion #Pymes #Startups
#FinanciacionEmpresarial #CrecimientoEmpresarial #Liquidez
#Financiacion2026 #Empresas #Industria #BusinessGrowth

GLOBAL STARTUP CAPITAL 2026 -
La financiacion que impulsa a
las startups que quileren
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jugar en otra liga-

Crear una startup es dificil.

Escalarla, atraer talento, desarrollar tecnologia, abrir
mercado y crecer sin poner en riesgo la tesoreria es todavia
mas complicado.

Por eso nace Global Startup Capital 2026, una solucidn
diseflada para startups innovadoras y empresas de base
tecnolégica que necesitan recursos para acelerar su
crecimiento sin depender exclusivamente de rondas de
inversiodn.

[] éQué es Global Startup
Capital?

Global Startup Capital es una linea de financiacién orientada
a empresas innovadoras con alto potencial de crecimiento que
buscan reforzar sus recursos para afrontar nuevas etapas de
desarrollo.

Su objetivo es facilitar el acceso a financiacidn para
startups que ya han validado su modelo de negocio y necesitan
acelerar su expansion.

[] Pensado para empresas que
necesitan:

[] Desarrollar nuevos productos.

[J Escalar tecnologia.


https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/06/05/global-startup-capital-2026-la-financiacion-que-impulsa-a-las-startups-que-quieren-jugar-en-otra-liga/

[] Expandirse internacionalmente.
[l Incrementar equipos.
[] Abrir nuevos mercados.

[1 Ejecutar planes de crecimiento ambiciosos.

] Caracteristicas principales

Concepto Condiciones
Beneficiarios Startups y empresas innovadoras
Importe orientativo Hasta 500.000 €
Destino Crecimiento empresarial
Garantias Condiciones flexibles
Plazo Largo plazo
Carencia Posibilidad de carencia inicial
Compatibilidad Compatible con otras lineas

] éQué tipo de startups
pueden acceder?

Sector Elegibilidad
SaaSs 0o0do
HealthTech N0000
FinTech NN
DeepTech 00000




Sector Elegibilidad
IA y Data 00000
Industria 4.0 Ooa
Biotecnologia aoon
CleanTech 0oo0
Marketplaces aooo
E-commerce tecnoldgico L0

[] éPara qué puede utilizarse?

Desarrollo de producto

La innovacidn requiere recursos constantes. Muchas startups
alcanzan el product-market fit pero carecen del capital
necesario para acelerar el desarrollo.

Contratacion de talento

El crecimiento suele venir acompainado de nuevas
incorporaciones en areas clave:

Area Objetivo
Tecnologia Desarrollo
Comercial Ventas
Marketing Captacion

Operaciones |Escalabilidad

Internacional Expansion




Expansion internacional

Muchas empresas innovadoras tienen capacidad para crecer fuera
de Espafa, pero necesitan financiacioén para afrontar:

[0 Apertura de mercados.
[] Adaptacién comercial.
[] Desarrollo de red de partners.

[] Contratacidn local.

[] éQué valora especialmente
Global Startup Capital?

No solo los nuUmeros.

También el potencial.

Aspecto analizado |Importancia
Equipo fundador Hoddn
Escalabilidad Ho000
Innovacidn ENEN
Mercado objetivo 0000
Modelo de negocio d0ad
Traccién comercial 0000
Tecnologia propia Oodd
Internacionalizacidn 000




A[] EL gran error de muchas
startups

Esperar demasiado.

Muchas empresas buscan financiacién cuando ya han agotado gran
parte de su caja.

Las operaciones mas exitosas son aquellas que se preparan con
antelaciodn.

Las startups mejor financiadas
suelen:

[] Planificar con 12-18 meses de antelaciodn.
[] Diversificar fuentes de financiacién.
[0 Combinar financiacién publica y privada.

[] Mantener capacidad de inversién constante.

] Ejemplo de estructura
financliera para una startup

Fuente Importe

Global Startup Capital| 400.000 €

ENISA 300.000 €

Business Angels 200.000 €

Recursos propios 100.000 €
Total financiacion [1.000.000 €




Esta combinacién permite:
[] Mantener crecimiento.

[] Reducir dilucién.

[] Reforzar tesoreria.

[] Aumentar capacidad de ejecuciodn.

[] éComo puede ayudarte
Globalfinanzia?

En Globalfinanzia analizamos cada proyecto para identificar la
estructura financiera Optima y maximizar las probabilidades de
éxito.

Nuestros servicios incluyen:

Servicio Valor aportado
Analisis financiero Diagnéstico completo
Disefio de estrategia Estructura 6ptima
Financiacion publica ENISA, CDTI, ICF
Financiacion privada Banca y fondos

Alternativa Factoring, RBF, deuda privada
Acompafnamiento Gestion integral




[] Las startups que lideraran
manana son las que consiguen
financiar hoy su crecimiento.

No se trata Unicamente de conseguir recursos.

Se trata de construir una estrategia financiera capaz de
sostener el crecimiento de forma eficiente y sostenible.

Global Startup Capital 2026

Porque las grandes 1deas necesitan
financiacion a su altura.

#Startup #Startups #FinanciacionStartup #GlobalStartupCapital
#Innovacion #Scaleup #Emprendimiento #VentureCapital
#FinanciacionEmpresarial #Globalfinanzia #GrowthCapital
#Fintech #HealthTech #SaaS #CDTI #ENISA #BusinessGrowth [][[]

Financiacion Publica 0]
Préstamo Bancario: ¢éQué te
conviene realmente?

(x]

La financiacién sigue siendo uno de los grandes retos para
cualquier empresa. Sin embargo, elegir la herramienta adecuada
puede marcar la diferencia entre acelerar el crecimiento o
limitar el potencial de tu negocio.
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En Globalfinanzia analizamos diariamente operaciones donde
surge la misma duda:

(Es mejor solicitar un préstamo bancario o apostar por
financiacion ENISA?

La respuesta depende de muchos factores: fase de la empresa,
estructura financiera, capacidad de crecimiento, necesidad de
avales y objetivos estratégicos.

[] Comparativa completa: ENISA vs
Préstamo Bancario

Aspecto [] ENISA [] Préstamo Bancario
Avales personales [ No requiere [] Habitualmente si
Garantias reales [1 No [] Frecuentemente

Importe financiable Hasta 1,5 M€ Variable
Velocidad Media Alta
Coste financiero Medio Bajo-Medio
Carencia Amplia Limitada
Impacto en tesoreria | Bajo inicialmente Medio-Alto
Empresas innovadoras |[] Excelente opcidn Variable

Startups 0 Muy favorable Mas complicado

Empresas maduras Muy interesante Muy favorable
Flexibilidad Alta Media
Requisitos de . . ,
rentabilidad No necesariamente | Habitualmente si




[] éCuando tiene sentido
solicitar ENISA?

ENISA esta disefada para empresas que tienen potencial de
crecimiento pero que no disponen de garantias suficientes para
acceder facilmente a financiacién bancaria.

Ideal para:

Tipo de empresa Motivo

Financia crecimiento sin diluir

Startups tecnoldgicas _
P g capital

Valora el proyecto mas alla de

Empresas innovadoras
P los balances

Scaleups Permite acelerar expansién

. . Encaja con modelos de crecimiento
Empresas digitalizadas

rapido
Negocios con fuerte Sin necesidad de avales
potencial personales

Ventajas clave

[0 No exige avales personales.

[0 No entra en el capital.

[] Refuerza la credibilidad financiera.

[] Facilita posteriores rondas o financiacién bancaria.

[] Compatible con otras ayudas publicas.




[] éCuando es mejor un
préstamo bancario?

La banca sigue siendo una excelente alternativa para muchas
empresas.

Especialmente cuando existe:

= Historial financiero sélido.

= Beneficios recurrentes.

= Garantias suficientes.

- Necesidades de inversién concretas.

Casos habituales

Necesidad Solucion bancaria

Compra de maquinaria Préstamo inversién

Reforma de instalaciones Leasing / préstamo

Compra de activos Financiaciodn especifica
Circulante recurrente Péliza de crédito
Expansién comercial Préstamo empresarial

[] ¢Y si1 la mejor opcion fuera
combinar ambas?

Las operaciones mas exitosas que vemos en Globalfinanzia
suelen combinar diferentes fuentes.

Ejemplo practico



Fuente Importe
ENISA Crecimiento|300.000 €
Préstamo bancario|250.000 €

Factoring 150.000 €
Recursos propios |100.000 €

Total proyecto |800.000 €
Esta estructura permite:

[] Menos riesgo financiero.
[] Menor dependencia bancaria.
[ Mds liquidez disponible.

[] Mayor capacidad de crecimiento.

1 Qué estamos viendo en 2026
Tendencia Situacién actual
Banca tradicional Mas exigente
Avales solicitados En aumento
Operaciones ENISA Muy activas
CDTI Creciente protagonismo
Financiacioén alternativa Fuerte crecimiento
Operaciones mixtas Cada vez mas habituales

Las empresas que mejor se financian hoy no son necesariamente
las que mas facturan.

Son las que presentan mejor estrategia financiera, mejor
planificacién y una estructura de financiacién adaptada a su
fase de crecimiento.



[] La pregunta no es ENISA o
banca..

La pregunta correcta es:
éCual es la combinaciéon de financiacidon que maximiza el

crecimiento de tu empresa sin poner en riesgo su liquidez?

En Globalfinanzia ayudamos a startups, pymes y empresas en
crecimiento a estructurar operaciones combinando financiacién
publica, bancaria y alternativa para conseguir el mejor
resultado posible.

[ Diagnéstico financiero personalizado.
[] Andlisis de viabilidad.
[ Busqueda de financiacidén adaptada a cada proyecto.

#FinanciacionEmpresarial #ENISA #Pymes #Startups
#CrecimientoEmpresarial #FinanciacionPublica #Globalfinanzia
#CDTI #Innovacion #BusinessGrowth #Funding #Financiacion2026
#Empresa #Liquidez #ExpansionEmpresarial

mas completo

[] ENISA o Préstamo Bancario:
La decision financiera que
puede cambiar el futuro de tu



empresa

En un entorno donde la financiacidn es cada vez mas selectiva,
muchas empresas siguen planteandose la misma pregunta:

éDebo acudir a la banca tradicional o buscar financiacién
publica a través de ENISA?

La realidad es que no existe una respuesta universal. Lo que
funciona para una startup tecnoldgica puede ser una mala
decisién para una empresa industrial consolidada.

Lo que si sabemos es que las empresas que consiguen
financiacién con mas facilidad en 2026 son aquellas que
entienden cémo funciona cada instrumento y diseflan una
estrategia financiera coherente.

[] El panorama financiero de
2026

Durante 1los Ultimos meses hemos observado varios cambios
significativos:

Tendencia Situacion 2025|Situacidén 2026
Exigencia bancaria Alta Muy alta
Solicitud de garantias Frecuente Muy frecuente
Peso del EBITDA Importante Critico

Operaciones ENISA Estables Crecimiento
Financiacioén alternativa Creciendo Consolidada
Operaciones mixtas Habituales Dominantes

Las entidades financieras siguen prestando dinero,

pero



analizan mucho mads la calidad financiera, la capacidad de
generacion de caja y la estructura patrimonial de 1las
empresas.

Por eso cada vez mas compafias estan incorporando financiacién
publica dentro de su estrategia de crecimiento.

[] éQué es realmente ENISA?

ENISA es una empresa publica dependiente del Ministerio de
Industria que financia proyectos empresariales mediante
préstamos participativos.

Su principal diferencia respecto a la banca es que:
[0 No exige avales personales.

[ No exige garantias hipotecarias.

[] No entra en el capital de la empresa.

[0 Permite financiar crecimiento, expansidén e innovacidn.

[] ENISA vs Préstamo Bancario:
Comparativa completa

Aspecto [] ENISA [] Banca
Avales personales [1 No [] Habitual
Garantias reales [] No [] Frecuentes
Entrada de socios [] No [] No




Aspecto [] ENISA [] Banca
Dilucién accionarial 1 No 1 No

Importe habitual 25.000€ — 1.500.000€ Variable

Carencia Amplia Limitada

Tipo de interés Mixto Fijo o variable

Velocidad de concesién Media Alta

Empresas jovenes Excelente Complejo

Empresas innovadoras Excelente Variable

Empresas maduras Muy buena Excelente
Flexibilidad financiera Alta Media

[] ¢{Qué empresas encajan mejor
en ENISA?

No todas las empresas son candidatas.

Las que suelen obtener mejores resultados presentan:

Caracteristica Valorada por ENISA
Innovaciodn 00000
Escalabilidad 00000
Equipo gestor Uoodg
Crecimiento previsto NN
Internacionalizacidn 0000
Tecnologia propia Haa
Rentabilidad actual 00
Garantias 0

Como puede verse, ENISA pone mas foco en el potencial futuro
que en las garantias actuales.



[] Principales 1lineas ENISA
2026

Linea Importe maximo Perfil

Emprendedores 300.000 € Empresas jodvenes

J6venes 75 000 € Promotores Tenores de 40
Emprendedores anos
Crecimiento 1.500.000 € Empresas en expansién
Agroimpulso 1.500.000 € Sector agroalimentario
Emprendedoras

p. , Variable Liderazgo femenino

Digitales

[] éCuando es mejor acudir a
la banca?

La banca sigue siendo la solucidon mas eficiente en muchos
escenarios.

Especialmente para:

Situacién Solucidén habitual
Compra de maquinaria Préstamo inversidn
Adquisicién de inmuebles Hipoteca
Vehiculos industriales Leasing
Necesidades de tesoreria Poliza
Operaciones internacionales|Lineas de comercio exterior




Cuando la empresa tiene balances so6lidos, beneficios
recurrentes y capacidad de aportar garantias, la banca suele
ofrecer costes financieros mas bajos.

[] Ejemplo practico: Proyecto
de expansion de 1.000.000 €

Opcion 1: Solo banca

Concepto Importe
Préstamo bancario|1.000.000 €
Problemas:

[] Mayor dependencia bancaria.
[] Mas garantias.

[] Menor flexibilidad.

Opcidn 2: Estructura financilera
optimizada

Fuente Importe
ENISA Crecimiento| 400.000 €
Préstamo bancario| 350.000 €

Factoring 150.000 €

Recursos propios | 100.000 €

Total 1.000.000 €
Ventajas:




[J Menor riesgo.
[] Mejor tesoreria.
[0 Mas liquidez disponible.

[J] Menor necesidad de garantias.

A[] Los errores que mas vemos
en las solicitudes de
financiacidn

Error 1: Acudir tarde

Muchas empresas buscan financiacidén cuando ya tienen un
problema de tesoreria.

La financiacidon se consigue mas facilmente cuando todavia no
es imprescindible.

Error 2: Solicitar el producto
equivocado

No es lo mismo financiar:

= Circulante.

= Innovacion.

= Internacionalizaciodn.
= Crecimiento.

= Adquisiciones.



Cada necesidad requiere una herramienta distinta.

Error 3: Presentar mal el proyecto

Dos empresas con los mismos numeros pueden obtener resultados
completamente distintos dependiendo de:

Factor Impacto

Calidad del plan financiero |Muy alto

Presentacién de la operacién Muy alto

Coherencia estratégica Muy alto

Argumentacion del crecimiento| Alto

Equipo gestor Alto

[] éQué recomendamos desde
Globalfinanzia?

Antes de solicitar financiacidén analizamos:

Area Qué revisamos
Financiera Balances y ratios
Tesoreria Capacidad de pago
Estratégica Plan de crecimiento
Bancaria Riesgo financiero

Pidblica |Elegibilidad ENISA, CDTI, ICF, IVF
Alternativa Opciones complementarias

E1 objetivo no es conseguir financiacidn.



El objetivo es conseguir la financiacidén adecuada.

[] Conclusion

La financiacidén en 2026 sigue existiendo.
Lo que ha desaparecido es la improvisacidn.

Las empresas que consiguen crecer mas rapido son aquellas que
combinan inteligentemente financiacidén publica, bancaria vy
alternativa, reduciendo riesgos y maximizando oportunidades.

[] ¢ENISA, banca o una combinacion
de ambas?

En Globalfinanzia analizamos tu caso, identificamos las
mejores opciones y estructuramos la operacidn para maximizar
las probabilidades de éxito.

[0 Diagndéstico financiero personalizado.

[] Financiacién bancaria.

[] ENISA, CDTI, ICF, IVF y ayudas publicas.

[ Factoring, confirming y financiacion alternativa.
] Acompafiamiento integral durante todo el proceso.

#ENISA  #FinanciacionEmpresarial #FinanciacionPublica
#PrestamosEmpresas #CDTI #ICF #Startup #Scaleup #Pymes
#Innovacion #CrecimientoEmpresarial #Globalfinanzia #Funding
#BusinessGrowth #Liquidez #Empresa #Financiacion2026 [J0000



[] GLobal Emprendimiento 2026:
Crecer sin avales sigue
siendo posible

[]Las startups y empresas joévenes siguen enfrentandose al mismo
reto que hace diez afios: necesitan financiacidén para crecer,
pero todavia no disponen de los avales, garantias o historico
financiero que exige gran parte de la banca tradicional.

En este contexto, las lineas participativas orientadas al
emprendimiento contindan siendo una de las herramientas mas
potentes para impulsar proyectos con potencial de crecimiento
sin poner en riesgo el patrimonio de los socios. Hoy
analizamos una de las soluciones mas utilizadas por las
empresas innovadoras y en expansidén durante 2026.

iPor qué muchas empresas
jovenes no consiguen
financiaciodn?

Tener ventas, clientes o incluso beneficios no garantiza el
acceso a financiacién.

Las entidades financieras analizan numerosos factores:

Aspecto analizado Qué buscan

Solvencia Capacidad de devolver la deuda
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https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/06/04/%f0%9f%9a%80-global-emprendimiento-2026-crecer-sin-avales-sigue-siendo-posible/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/06/04/%f0%9f%9a%80-global-emprendimiento-2026-crecer-sin-avales-sigue-siendo-posible/

Aspecto analizado Qué buscan
Fondos propios Compromiso de los socios
Historial financiero Trayectoria y estabilidad
Endeudamiento Riesgo financiero actual
Modelo de negocio Escalabilidad y viabilidad
Equipo gestor Experiencia y capacidad de ejecucidn

Muchas startups quedan fuera de los circuitos bancarios
tradicionales porque todavia estan en fase de consolidaciodn.

Global Emprendimiento 2026

Una solucidén disefiada para empresas que necesitan impulsar su
crecimiento sin recurrir a avales personales ni diluir la
participacién de los socios.

Caracteristicas principales

Concepto Detalle
Avales personales No requeridos
Entrada de socios externos No
Dilucién del capital No
Destino Crecimiento empresarial
Empresas objetivo Jévenes empresas y startups
Compatibilidad Puede combinarse cgn QFras lineas
de financiacion




iQué puede financiar una
empresa?

La financiacién puede destinarse a maltiples necesidades
estratégicas:

Necesidad Ejemplos
Contratacidn Incorporacién de talento
Tecnologia Desarrollo de producto y software
Comercial Expansidén de red de ventas
Internacionalizacidn Apertura de nuevos mercados
Marketing Captacidn de clientes
Operaciones Escalado productivo

EL gran error de muchas
startups

Muchas empresas buscan financiacién cuando la necesitan de
forma urgente.

Las operaciones que obtienen mejores resultados suelen
compartir tres caracteristicas:

[] Planificacién financiera previa.
[] Estructura societaria ordenada.
[] Estrategia clara de crecimiento.

La financiacién es una consecuencia de una buena preparacidn,
no una solucidén improvisada.



Cuando es el momento
adecuado para buscar
financiacion?

Situacion Momento recomendado
Lanzamiento comercial Antes del crecimiento
Apertura de mercados 6-12 meses antes

Contrataciones estratégicas Antes de ejecutar
Nuevas inversiones Durante la planificacién
Escalado del negocio Antes de tensionar la tesoreria

é¢Como ayudamos desde
Globalfinanzia?

En Globalfinanzia analizamos cada proyecto de forma
independiente para identificar la combinacidén o6ptima entre
financiacién publica, bancaria y alternativa.

Nuestro trabajo no consiste Unicamente en presentar
solicitudes:

[l Disefiamos la estrategia financiera.
[] Identificamos las lineas adecuadas.
[] Preparamos la documentaciédn.

[] Mejoramos la financiabilidad del proyecto.



[] Acompafnamos la operacidn hasta su aprobacidn.

Con mas de 25 afos de experiencia acumulada en financiacién
empresarial, ayudamos a startups y pymes a acceder a recursos
que les permitan crecer de forma sostenible.

[] La pregunta no es si1 existe
financiacidn.

La pregunta es si tu empresa esta
preparada para conseguirla.

Si tienes un proyecto de crecimiento para 2026, es el momento
de empezar a trabajar la estrategia financiera antes de que
aparezca la necesidad.

#Globalfinanzia #FinanciacionEmpresarial #Startup
#Emprendimiento #ENISABLE #CrecimientoEmpresarial
#FinanciacionPublica #Pymes #Innovacion #Financiacion2026
#BusinessGrowth #ScaleUp

[] EL crecimiento empresarial
no ocurre por casualidad. Se
financia, se planifica y se


https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/06/04/%f0%9f%9a%80-el-crecimiento-empresarial-no-ocurre-por-casualidad-se-financia-se-planifica-y-se-conquista/
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conquista.

<« Globalfinanzia en 1los
Contel Coffee Talks

Hoy hemos asistido a una nueva edicién de los Contel Coffee
Talks, una excelente oportunidad para compartir conocimiento,
generar nuevas conexiones y reflexionar sobre los retos que
afrontan profesionales y empresas en entornos cada vez mas
competitivos.

[0 La sesidén, impartida por Matias Huvelle, Global People
Director de Glovo, nos ha dejado una idea especialmente
potente:

“Tu carrera no es un derecho, es una conquista.”
Una reflexidén sobre liderazgo, responsabilidad, esfuerzo,
meritocracia y <crecimiento profesional que encaja

perfectamente con la realidad que viven muchas empresas en sus
procesos de expansién.

Algunas ideas clave de la jornada

Concepto Aprendizaje
o ELl crecimiento comienza cuando asumimos retos
Responsabilidad . .
antes de recibir reconocimiento.
_ Liderar implica tomar decisiones y asumir
Liderazgo :
riesgos.
Las organizaciones mas sélidas tienen valores
Cultura Lo
claros y auténticos.



https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/06/04/%f0%9f%9a%80-el-crecimiento-empresarial-no-ocurre-por-casualidad-se-financia-se-planifica-y-se-conquista/

Concepto Aprendizaje

Tanto personas como empresas deben construir

Diferenciaciodn ..
una propuesta de valor unica.

E1l éxito requiere esfuerzo, constancia y

Crecimiento .
vision a largo plazo.

iComo ayuda Globalfinanzia a las
empresas a conquistar su
crecimiento?

En Globalfinanzia trabajamos cada dia para que las empresas
dispongan de los recursos necesarios para transformar sus
objetivos en realidad.

Area Cémo ayudamos
[] Crecimiento Financiacion para expansidn nacional e
empresarial internacional.

Acceso a CDTI, deducciones fiscales y

[1 Innovacién e I+D+i _ .
ayudas a la innovacion.

[0 Financiacidn ENISA, ICO, ICF, ACCIO, IVF y otras
publica lineas estratégicas.

[] Financiacidén Fondos de deuda, banca alternativa, RBF
privada y financiacidn especializada.

Factoring, confirming, lineas de

Ci lante
U tared proveedores y Trade & Working Capital.

00 Operaciones Valoracidén, compra y venta de empresas
corporativas e incorporacién de inversores.

Porque igual que una carrera profesional no se regala, el
crecimiento empresarial tampoco. Requiere estrategia,
planificacidon, financiacidén adecuada y 1la capacidad de
aprovechar las oportunidades en el momento adecuado.

Agradecemos a Contel, a Matias Huvelle y a todos 1los



asistentes por wuna jornada 1llena de aprendizaje vy
conversaciones de valor.

[] Seguimos acompafiando a empresas, pymes y startups en la
conquista de sus préximos objetivos.

#Globalfinanzia #ContelCoffeeTalks #Glovo #Leadership
#Networking #Empresas #Pymes #Startups
#FinanciacionEmpresarial #Innovacion #CDTI #ENISA
#BusinessGrowth #Barcelona #EsterRoura

[] GLobal Crecimiento 2026

La financiacidon que impulsa a las
empresas que quleren dar el
siguiente paso

Muchas empresas llegan a un punto donde el mercado les pide
crecer mas rapido de lo que sus recursos les permiten. Nuevos
clientes, expansién comercial, contratacién de talento,
internacionalizacién o inversiones estratégicas exigen
financiacién.. pero no siempre es facil conseguirla en las
mejores condiciones.

Por eso existe Global Crecimiento 2026, 1la solucidén de
financiacién, disefilada para empresas con trayectoria que
buscan acelerar su desarrollo sin perder el control de su
negocio.



https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/06/03/%f0%9f%9a%80-global-crecimiento-2026/

] Caracteristicas principales

Concepto Global Crecimiento 2026

Importe financiable

Hasta 1.500.000 €

Avales personales

No requeridos

Dilucidn de socios

No existe

Destino Crecimiento empresarial

Tipo de empresa Pymes con proyecto consolidado

Plazo

Largo plazo

Carencia Posible seglin operacién

] éPara qué puede utilizarse?

Objetivo

Ejemplos

Expansién comercial

Apertura de mercados nacionales e
internacionales

Crecimiento de plantilla

Incorporacidén de equipos
comerciales, técnicos o directivos

Digitalizaciédn

Software, automatizacién, IA y
transformacidén digital

Inversidn productiva

Maquinaria, instalaciones y
capacidad operativa

Internacionalizaciodn

Filiales, exportacién y desarrollo
exterior

Desarrollo corporativo

Nuevas lineas de negocio y
escalabilidad




[] Ventajas frente a otras
alternativas

Aspecto Global Financiacién bancaria
P Crecimiento 2026 tradicional
Avales personales [1 No [] Habitualmente si
Dilucién accionarial ] No 1 No
Flexibilidad [] Alta A[] Media
Enfoque crecimiento 0 Muy alto All Variable
Financiacién de
, . [ Si A[] Limitada
proyectos estratégicos

[] ¢éQué buscan realmente 1los
financiadores?

Las empresas que obtienen financiacidén no son necesariamente
las que mas facturan, sino las que mejor presentan su
proyecto. La calidad financiera, 1la planificacién y 1la
capacidad de ejecucién son cada vez mds importantes en 2026.

Por eso en Globalfinanzia trabajamos acompafhando a nuestros
clientes en todo el proceso:

» Andlisis previo de viabilidad.

= Estructuracién financiera.

» Preparacién documental.

= Presentacion del proyecto.

= Seguimiento hasta la resoluciodn.




[] ¢éEs tu empresa financiable?

Si tu empresa factura, genera valor y tiene un plan claro de
crecimiento, probablemente existan alternativas de
financiacidén que todavia no estas aprovechando.

[ En Globalfinanzia analizamos cada caso de forma
independiente para identificar la combinacidén optima entre
financiacidén publica, bancaria y alternativa.

[] Diagndéstico financiero sin compromiso

Globalfinanzia
Mas de 25 ahos ayudando a empresas a crecer sin perder el
control de su capital.

#FinanciacionEmpresarial #ENISA #GlobalCrecimiento02026 #Pymes
#Empresa #FinanciacionPublica #CrecimientoEmpresarial
#BusinessGrowth #Globalfinanzia #Financiacion2026 #SinAvales
#SinDilucion #FinanzasCorporativas

] LAS 5 FUENTES DE
FINANCIACION MAS UTILIZADAS
POR LAS PYMES EN 2026

=]

La financiacidén ya no consiste en
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consegulir dinero. Consiste en
disenar la estructura adecuada.

Durante afos, muchas empresas han entendido la financiacidn
como una simple busqueda de recursos econdmicos. Se necesitaba
dinero, se acudia al banco y se solicitaba un préstamo.

Sin embargo, el mercado financiero actual es mucho mas
complejo y, al mismo tiempo, mucho mas rico en oportunidades.

Hoy una empresa puede combinar financiacidén bancaria, lineas
publicas, financiacion alternativa, circulante especializado,
incentivos fiscales, préstamos participativos o fondos
privados para construir una estructura financiera mucho mas
eficiente y adaptada a sus objetivos.

La diferencia entre una empresa que crece de forma sostenible
y otra que sufre tensiones constantes de tesoreria suele
encontrarse precisamente aqui: en la calidad de su estrategia
financiera.

En Globalfinanzia llevamos mas de 25 afios ayudando a empresas,
startups e industrias a identificar, negociar y estructurar
las mejores soluciones de financiacion publica y privada para
cada momento empresarial. Desde proyectos innovadores
financiados por CDTI hasta operaciones de crecimiento
respaldadas por ENISA, pasando por soluciones de circulante,
financiacidn alternativa, compra de empresas,
internacionalizacidon o deducciones fiscales por I+D+i.

[] ¢QUE NECESIDADES FINANCIAN



LAS EMPRESAS EN 20267

La financiacidén ya no responde Unicamente a la inversiodn
tradicional.

Actualmente las necesidades mas habituales son:

. Soluciones
Necesidad .. Importe ,
] Objetivo ) mas
empresarial habitual o
utilizadas
Abrir mercados, ENISA,
Crecimiento contratar 50.000€ — banca,
comercial equipo, 1.500.000€ | financiacidn
marketing alternativa
Desarrollo
, . CDTI,
., , tecnolégico y | 175.000€ — ,
Innovacion e I+D+1 deducciones
nuevos 5.000.000€ .
fiscales
productos
.. Factoring,
Liquidez y Cobrar antes y | 30.000€ — confirmin
circulante pagar mejor 10.000.000€ SCE g:
Maquinaria,
Inversién industrial autoﬁZiizaiién 100.000¢ — | Banca, ICF,
. ' 120.000.000€ 1CO
ampliaciones
Apertura de
Internacionalizacién amr;;dos >0.000¢ — 1 ENISA, (DL,
_ 5.000.000€ banca
exteriores
Fondos de
Compra de empresas Operaciones >00.000¢ — deuda, banca
P P corporativas |50.000.000€ T
corporativa
ENISA, RBF,
Crecimiento Escalabilidad | 100.000€ — , L,
_ financiacidn
acelerado empresarial 5.000.000€ _
alternativa




[1 LAS 5 GRANDES FUENTES DE
FINANCIACION EN 2026

Comparativa global

) , Coste Perfil de
Fuente Importe Velocidad| Garantias ) )
financiero empresa
Banca ) , Empresas
Alt Bajo-Medio
tradicional toono LL- as J consolidadas
No exige ) Empresas en
ENISA Medio
aay L- avales crecimiento
Segun Muy Empresas
CDTI Oodoo aaa

programa competitivo| innovadoras

Empresas con

Circulante oo oo Habitualmente Medio ventas
especializado no
recurrentes
Financiacidn Empresas con
Flexible Medio-Alto | operaciones
alternativa o Hoooo P

urgentes

[] BANCA TRADICIONAL

La banca continla siendo la principal fuente de financiacidén
empresarial en Espafia. Sin embargo, las entidades son cada vez
mas selectivas y exigen estructuras financieras mas sdélidas.

Actualmente las operaciones mas habituales son:



Importe

Product Finalidad Empresa objetivo )
roducto inalida p ] habitual
Préstamo Maquinaria y Industria y 50.000€ —
inversién activos servicios 5 ME
_ Equipamiento Empresas 30.000€ —
Leasing . . :
productivo industriales 3 M€
Hipoteca Compra de Empresas 200.000€ —
empresarial inmuebles patrimonialistas 20 M€
Poliza de Tesoreria Pymes consolidadas >0.000¢ ~
crédito y 2 M€
., Proyectos de , _
ICO Inversion Pymes y autonomos Variable

expansiodn

¢Como ayuda Globalfinanzia?

Servicio

Valor aportado

Negociacidn bancaria

Mejora de condiciones financieras

Reestructuracidon de deuda

Optimizacién de vencimientos

Preparacion financiera

Incremento de probabilidades de

aprobaciodn

Busqueda de entidades

Comparacién entre maltiples

opciones

[] ENISA:

EL MOTOR
CRECIMIENTO EMPRESARIAL

DEL

ENISA continla siendo una de las herramientas mas atractivas
para empresas con potencial de crecimiento porque permite
acceder a financiacidn sin avales personales y sin diluir el
capital de los socios.




Linea Importe Empresa objetivo Finalidad
Global _
. Hasta Startups vy Lanzamiento y
Emprendimiento . -
300.000€ empresas jovenes crecimiento
2026
Global
Crecimiento Hasta Empresas en Escalado
1.500.000€ expansion empresarial
2026
Global Hasta Sector Modernizacion
Agroimpulso 1.500.000€ | agroalimentario | y crecimiento
Jbévenes Hasta Empresas de Inicio
Emprendedores 75.000€ reciente creacion actividad

Perfil ideal ENISA

Aspecto evaluado Importancia
Equipo directivo Muy alta
Modelo de negocio Muy alta
Capacidad de crecimiento| Muy alta
Estructura financiera Alta
Innovacion Media-Alta

¢Qué hace Globalfinanzia?

Servicio especializado

Beneficio

Elaboraciéon del expediente

Maximiza opciones de aprobacién

Plan econdmico-financiero

Adaptado a criterios ENISA

Defensa del proyecto

Acompafiamiento completo

Combinacidén con otras lineas

Mayor capacidad financiera




[] CDTI: LA GRAN HERRAMIENTA
PARA FINANCIAR INNOVACION

Miles de empresas desconocen que CDTI financia proyectos
tecnolégicos e innovadores con condiciones extraordinariamente
competitivas.

Programa Tipo de proyecto Intensidad
g P proy financiera
PID Desarrollo tecnoldgico Muy alta
LIC Innovacidén empresarial Alta
Cervera Tecnologias prioritarias Muy alta
Eurostars Innovacién internacional Muy alta
Misiones Ciencia Grandes proyectos
., p, y Muy alta
e Innovacién estratégicos
Sectores con mayor actividad
Sector Encaje CDTI
Industria 4.0 | Excelente
Biotecnologia | Excelente
Software Muy alto
Salud Excelente
Energia Muy alto
IA y Deep Tech| Excelente
Servicios Globalfinanzia
Servicio Alcance

Selecciéon del programa

Identificacién de convocatorias
adecuado

Redaccidon memoria técnica Preparacion documental




Servicio Alcance

Coordinacién consultores técnicos Gestidn integral

Seguimiento expediente Hasta resolucién

[l FACTORING, CONFIRMING Y
SUPPLY CHAIN FINANCE

Muchas empresas rentables fracasan por un problema muy simple:
venden mucho pero cobran tarde.

Por eso las soluciones de circulante se han convertido en uno
de los pilares de la financiacidén empresarial moderna.

Soluciodn Qué permite Beneficio
Factoring Anticipar cobros Liquidez inmediata
. . Mejor relacidn con
Confirming Gestionar pagos
proveedores
Supply Chain Optimizar cadena de Mayor capacidad de
Finance suministro negociacion
Péliza de Cubrir necesidades
Ly Flexibilidad
crédito temporales

Sectores donde mas se utiliza

Sector Nivel de utilizacién
Alimentaciodn Muy alto
Distribucidén Muy alto

Industria Muy alto
Transporte Alto
Retail Alto




Sector

Nivel de utilizacidn

Construccion

Alto

Soluciones Globalfinanzia

Producto

Aplicaciodn

Factoring sin recurso

Eliminacion riesgo de impago

Confirming proveedores

Optimizacidn tesoreria

Trade & Working Capital

Operaciones internacionales

Global Chain Finance

Cadena de suministro

s FINANCIACION ALTERNATIVA

La financiacidén alternativa se ha consolidado como una

herramienta
rapidez,

imprescindible para empresas
flexibilidad o estructuras que no encajan en 1los

parametros bancarios tradicionales.

que necesitan

Producto

Importe
habitual

Uso principal

Revenue Based
Financing

50.000€ — 2 M€

Crecimiento comercial

250.000€ — 10

Fondos de deuda M Expansién
Inversiones
Lending corporativo | 100.000€ — 5 M€ L
estratégicas
Factoring privado Variable Liquidez
Trade Finance Variable Comercio internacional




Cuando aporta mas valor

Situaciodn Utilidad
Operacién urgente Muy alta
Compra de empresa Muy alta

Necesidad temporal de liquidez|Muy alta

Crecimiento acelerado Alta

Internacionalizacidn Alta

] LA FILOSOFIA GLOBALFINANZIA

Nuestro trabajo no consiste Unicamente en buscar financiacién.

Nuestro trabajo consiste en disefiar la mejor estructura
financiera posible para cada empresa.

Por eso combinamos:

Area Soluciones
Financiacidn publica ENISA, CDTI, ICF, ACCIO, IVF, Avalis

Financiacioén bancaria Préstamos, pélizas, leasing, ICO
Financiacion alternativa RBF, fondos de deuda, lending
Circulante Factoring, confirming, SCF
Incentivos fiscales Deducciones I+D+1i

Compra, venta y valoracién de

Corporate Finance
empresas

Compra, venta y financiacién de
naves

Inmobiliario industrial

Porque en 2026 la pregunta ya no es:

“¢{Donde consigo financiaciodn?”




La pregunta correcta es:

“¢Cual es la combinacién de financiacién que permitira crecer
a mi empresa con el menor riesgo y el mayor impacto?”

[] En Globalfinanzia ayudamos a responderla cada dia. []

#Globalfinanzia #FinanciacionEmpresarial #ENISA #CDTI
#Factoring #Confirming #FinanciacionAlternativa
#CorporateFinance #Pymes #Innovacion #Liquidez
#CrecimientoEmpresarial #Financiacion2026 #EsterRoura #Empresa
#CEO #CFO #DireccionFinanciera #Industria #Startup #Catalunya

[] La financiacidén no se ha
acabado. Lo que se ha acabado
es 1lmprovisar.

= burante 2026 seguimos viendo una paradoja en el mercado:
existen mas fuentes de financiacién que nunca, pero muchas
empresas tienen mayores dificultades para acceder a ellas.

La explicacidén no esta en la falta de dinero. Esta en la
creciente exigencia de los financiadores.

Bancos, organismos publicos, fondos especializados e
inversores privados continldan movilizando miles de millones de
euros para proyectos empresariales, pero ahora exigen
estructuras financieras mas sdélidas, previsiones mas realistas
y una planificaciéon mucho mas profesional.

Las empresas que mejor se financian no son necesariamente las
mas grandes. Son las que entienden qué herramienta utilizar en
cada momento de crecimiento.


https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/06/01/%f0%9f%9a%80-la-financiacion-no-se-ha-acabado-lo-que-se-ha-acabado-es-improvisar/
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1 EL NUEVO ESCENARIO DE
FINANCIACION EN 2026

Aspecto 2020 2023 2026
Facilidad de acceso al
, . Alta Media Media-Baja
crédito
Exigencia documental Baja Media Alta
I t ia del pl
mpor énc1a. €L ptan Media Alta Muy Alta
financiero
Financiacidén publica
' } ' : pubt Media Alta Muy Alta
disponible
Peso de financiacidn
. tact Bajo Medio Alto

alternativa

Diversificacién de
Opcional |[Recomendada|Imprescindible

fuentes
Velocidad de andlisis Alta Media Variable
Especializacién requerida Baja Media Muy Alta

[] ¢QUE ESTAN MIRANDO LOS
FINANCIADORES?

La mayoria de empresas siguen creyendo que el principal
criterio es la facturacién.

La realidad es muy distinta.



Factor analizado Peso aproximado
Generacién de caja NN
Endeudamiento actual Qoodd
Evolucidén de ventas Ooa0
Solvencia patrimonial dadn
Rentabilidad aodo
Sector de actividad gdd
Calidad del equipo directivo di
Antiguedad empresa 00
Garantias 00
Facturacién aislada 00

[l PRINCIPALES FUENTES DE
FINANCIACION DISPONIBLES

I t .
Solucidn m??r € Plazo Garantias |Velocidad
habitual
A 50.000€ —
Prestamo 3-15 anos |Medias/Altas Media
bancario 5M€
Poli 25. —
o,l?a > 000¢ Renovable Medias Alta
crédito 3M€
25. - Hast
ENISA >-000¢ a%,a 2 No Media
1,5M€ anos
175.000€ — Hasta 15
CDTI asta Bajas Media
5M€ anos
Factoring Variable Corto plazo No Muy Alta
Confirming Variable Corto plazo No Alta




t
Solucidn ImpPr © Plazo Garantias |Velocidad
habitual
Revgnue ?ased 50.000€ — Flexible No Alta
Financing 2ME
F 250. -
ondos de >0.000¢ Flexible Variables Alta
deuda 20M€

] ¢QUE NECESIDAD TIENE TU

EMPRESA?

Necesidad

Solucidén recomendada

Crecimiento comercial

ENISA + banca

Digitalizaciédn

CDTI + ICF

Internacionalizacidn

CDTI + ICO Internacional

Compra maquinaria

Leasing + préstamo

Necesidades de circulante

Factoring + péliza

Nuevas contrataciones

ENISA

Apertura delegaciones

ENISA + banca

Adquisicidén empresa

Banca + fondos deuda

Proyecto innovador

CDTI + ENISA

Incremento pedidos

Trade Finance

All  LOS

10

ERRORES

MAS




FRECUENTES

Error

Consecuencia

Llegar tarde a solicitar
financiacion

Menos opciones disponibles

Dependencia de un solo banco

Menor capacidad de negociacién

No aprovechar financiacidn
publica

Coste financiero superior

Falta de previsiones
financieras

Rechazo de operaciones

Mezclar deuda corto y largo
plazo

Problemas de liquidez

No preparar documentacidn

Retrasos y denegaciones

Infraestimar necesidades
reales

Falta de recursos

Solicitar importes excesivos

Mayor riesgo percibido

No monitorizar ratios

Pérdida de capacidad
financiera

No planificar crecimiento

Estrangulamiento de caja

[] QUE FUENTES
MAS ACTIVAS EN

ESTAMOS VIENDO
2026

Fuente

Nivel de actividad

ENISA Crecimiento

00000

ENISA Emprendedores

0ooa

CDTI PID

00000

Factoring sin recurso

NN




Fuente Nivel de actividad
Confirming proveedores Hodd
Fondos deuda privada d0an
Revenue Based Financing Hod
Avalis NN
ICF Pime Innova 0oda
ICO Inversidn 0

[] UNA EMPRESA MODERNA YA NO
SE FINANCIA CON UNA SOLA
FUENTE

Las estructuras que mas éxito estan teniendo en 2026 suelen
combinar varias herramientas.

Objetivo Estructura financiera
Startup tecnoldgica ENISA + CDTI
Industria Banca + ICF + Avalis
Empresa exportadora ICO + Factoring
Empresa innovadora CDTI + ENISA + banca
Empresa en fuerte crecimiento| ENISA + fondos deuda
Empresa con tensidén de caja |Factoring + confirming

ELl problema ya no es encontrar dinero.

EL problema es construir la estructura adecuada para acceder
al dinero correcto, en el momento correcto y con 1las
condiciones adecuadas.

Las empresas que seguiran creciendo durante los préximos afios
seran aquellas capaces de combinar financiacién puablica,



privada y alternativa de forma inteligente.
Porque en 2026 la financiacidén sigue existiendo.

[ Lo que ha desaparecido es la improvisaciédn.

[] Globalfinanzia

Mas de 25 afos ayudando a empresas a estructurar operaciones
de financiaciodn publica y privada para crecer con seguridad.

#Globalfinanzia #FinanciacionEmpresarial #ENISA #CDTI
#Factoring #Circulante #FinanciacionPublica
#FinanciacionPrivada #Pymes #Innovacion #GrowthFinance
#EsterRoura #BusinessFinance #Financiacion2026 #Empresas
#Liquidez #FinanzasCorporativas

[| DEDUCCIONES FISCALES POR
I+D+1 EN 2026

EL instrumento financiero y fiscal
que muchas empresas infrautilizan..
mientras buscan financiacidén fuera

Durante los Gltimos afios, miles de empresas han acelerado
procesos de digitalizacién, automatizacion, desarrollo
tecnolégico e innovacidn interna.

Sin embargo, una gran parte de ellas sigue dejando sobre 1la


https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/05/27/%f0%9f%92%a1-deducciones-fiscales-por-idi-en-2026/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/05/27/%f0%9f%92%a1-deducciones-fiscales-por-idi-en-2026/

mesa uno de los mecanismos mas potentes para mejorar su
estructura financiera:

[] las deducciones fiscales
por I+D+1.

Y el problema no es que las empresas no innoven.

El problema es que muchas no identifican correctamente qué
parte de esa innovacién puede convertirse en ahorro fiscal,
liquidez o capacidad adicional de crecimiento.

Porque hoy, desarrollar software, automatizar procesos,
implementar inteligencia artificial, crear nuevos productos,
optimizar sistemas industriales o mejorar tecnologia propia no
solo tiene impacto operativo.

También puede tener un impacto financiero directo.

[] éQué son realmente 1las
deducciones fiscales por
I+D+17?

Las deducciones fiscales por Investigacidén, Desarrollo e
Innovacidon Tecnoldgica permiten reducir el Impuesto sobre
Sociedades mediante la compensacidén de parte de los gastos
vinculados a actividades innovadoras.

A diferencia de muchas ayudas publicas:



Caracteristica Deducciones I+D+i

Competencia con otras empresas [] No

Convocatoria limitada [] No

Dependencia presupuestaria anual 0 Muy limitada

Aplicacién automatica via impuesto 0 Si
Compatible con otras ayudas [] Si
Puede generar monetizacidén 0 Si

Aplicable a multiples sectores 0 Si

Esto convierte el incentivo en una herramienta extremadamente
flexible dentro de una estrategia financiera moderna.

Especialmente para empresas que invierten de forma recurrente
en tecnologia, producto, digitalizacidén o mejora industrial.

(Agencia Tributaria)

[] La gran confusion: I+D NO
es Lo mismo que Innovaciodn
Tecnoldgica

Uno de los errores mas habituales es pensar que toda
innovacién entra dentro de “I+D".

Y no es asi.

El sistema distingue distintos niveles de innovacién, con
porcentajes y criterios diferentes.



Deduccioén

Concepto Qué implica )
P P habitual
Generacién de nuevo
Investigacidn conocimiento cientifico o Hasta 42%

técnico

Aplicacién practica de
Desarrollo investigacién para nuevos Hasta 42%
productos o procesos

Mejoras tecnoldgicas
sustanciales sobre procesos o 12%
productos existentes

Innovacidn
Tecnolégica (IT)

La diferencia es importante porque afecta directamente:

=al porcentaje aplicable

= a la documentacién necesaria

al nivel de justificacidn técnica

»al riesgo fiscal de revisidn

y a la capacidad de monetizacién posterior

En la practica, muchas empresas tecnolégicas trabajan
simultdneamente en actividades que encajan en varias
categorias.

[] Sectores donde mas se estan
aplicando en 2026

Aunque histoéricamente se asociaban a laboratorios o compafias
cientificas, hoy las deducciones I+D+i se aplican en
practicamente todos los sectores innovadores.



Sector Ejemplos reales de aplicacidn
Desarrollo backend, IA, automatizaciones,
Software y SaaS
APIs
_ Automatizacidn, eficiencia productiva,
Industria :
prototipos
Alimentacidn Nuevos procesos, conservacifn, trazabilidad
Logistica Optimizacién operativa y algoritmos
Energia Eficiencia energética y sistemas inteligentes
Salud Plataformas médicas y tecnologia aplicada
Ecommerce Motores de recomendacioén, automatizacién
Ingenieria Disefio avanzado y simulacion
IA y Data Modelos predictivos y machine learning

La clave no estd en el sector.

[ La clave esta en demostrar el componente tecnoldgico
diferencial y el esfuerzo sistematico de desarrollo.

[] éCuanto puede ahorrar
realmente una empresa?

Aqui es donde muchas compafiias descubren el verdadero impacto.

Una empresa con inversién tecnoldgica recurrente puede
recuperar porcentajes muy relevantes de su gasto via reducciodn
fiscal.

Ejemplo simplificado

Concepto Importe
Gastos técnicos elegibles 500.000 €




Concepto Importe
Deduccioén potencial I+D ~210.000 €

Bonificacidn adicional personal investigador| +34.000 €

Impacto fiscal potencial total ~244.000 €
Y en determinados casos, parte de ese incentivo puede
monetizarse incluso sin suficiente cuota positiva en el
Impuesto sobre Sociedades.

[] La monetizacion (“cashback
fiscal”)

Uno de los elementos mas potentes —y menos comprendidos— del
sistema espanol es la posibilidad de monetizar deducciones.

Esto significa que determinadas empresas pueden solicitar el
abono de la deduccidén aunque no tengan beneficios suficientes
para compensarla completamente.

Especialmente Gtil para:

Tipo de empresa Motivo
Startups Elevada inversidn tecnoldgica inicial
Scaleups Crecimiento acelerado y consumo de caja
Empresas industriales Altos costes de desarrollo
SaaS y tecnologia Desarrollo continuo de producto
Empresas deeptech Largos ciclos de innovacidn

En un entorno donde el capital privado es mas selectivo y la
financiacidn bancaria exige cada vez mas solvencia, convertir
innovacion en liquidez puede marcar una diferencia enorme.

(Ley del Impuesto sobre Sociedades)



https://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2014-12328&utm_source=chatgpt.com

A[] EL gran problema:
documentacion deficiente

Aqui es donde muchas operaciones fracasan.

Porque innovar no basta.

Hay que demostrarlo técnicamente vy estructurarlo
correctamente.

Errores habituales que reducen o
bloquean deducciones

Error Consecuencia

No separar proyectos . :
P proy Riesgo de rechazo parcial

correctamente
Gastos mal imputados Reduccién de base deducible
Documentacién técnica pobre Inseguridad juridica

Mezclar mantenimiento con

_ ., Riesgo fiscal
innovacién

Falta de trazabilidad de horas Problemas de validacidn

Menor proteccidn ante
inspecciodn

No solicitar IMV

Muchas empresas desarrollan tecnologia valida.. pero no generan
la estructura documental adecuada para defender el incentivo.

Y ahi es donde suele perderse muchisimo valor.




] EUL papel del Informe
Motivado Vinculante (IMV)

EL IMV es uno de los instrumentos clave para reducir riesgo
fiscal.

Emitido normalmente con apoyo del Ministerio competente,
permite reforzar la seguridad juridica sobre la naturaleza de
las actividades realizadas.

Ventajas del IMV Impacto

Mayor seguridad ante inspeccién |[]J Muy alta

Validacidn técnica externa [

Reduccién de contingencias fiscales

[
Mejor trazabilidad documental [
[

Facilita monetizaciédn

En proyectos de cierto tamafio, suele ser una herramienta
estratégica.

[] La combinacidén que mas
estan utilizando las empresas

En 2026 ya no se trabaja la financiacidén empresarial de forma
aislada.

Las empresas mas avanzadas estan combinando:

Herramienta Objetivo

ENISA Crecimiento y expansion

CDTI Financiacion tecnoldgica




Herramienta Objetivo

Banca Circulante y CAPEX

Deducciones I+D+i Optimizacién fiscal

Bonificaciones SS| Reduccidn coste laboral

Capital privado Escalabilidad

La diferencia competitiva ya no esta solo en conseguir dinero.

[ Esta en combinar correctamente todas las capas de
financiacién, fiscalidad e innovacidn.

[] Gastos que suelen ser
elegibles

Tipo de gasto Habitgalmente
aplicable

Salarios técnicos [
Seguridad Social personal investigador 0
Desarrollo software [
Testing y validacion [
Inteligencia Artificial [
Hardware afecto al proyecto 0
Subcontratacién técnica [
Prototipos [
Simulacién y modelado []
Consultoria tecnoldgica especializada [

Eso si: la elegibilidad depende siempre de la trazabilidad y
justificacidén concreta del proyecto.



[] Tendencia clara en 2026

Cada vez mas empresas estan profesionalizando la gestion de
incentivos fiscales.

iPor qué?
Porque en muchos casos:

el ahorro fiscal acumulado supera el coste financiero
anual

mejora el EBITDA ajustado

= reduce necesidad de financiaciodn externa

= mejora ratios bancarios

incrementa capacidad de inversién futura

Y especialmente en empresas tecnoldgicas, industriales o
intensivas en innovacién, el impacto puede ser estructural.

Muchas compafiias siguen viendo las deducciones I+D+i como un
“tema fiscal”.

Pero las empresas que realmente estan creciendo las estan
utilizando como una herramienta estratégica de financiacidn.

Porque hoy innovar no solo consiste en desarrollar tecnologia.
También consiste en saber transformar esa innovacion en:

ahorro fiscal

liquidez

capacidad de crecimiento
mejora financiera
ventaja competitiva

I s s



[] En Globalfinanzia ayudamos a
empresas a:

Area Qué hacemos

Identificacién de proyectos| Detectamos actividades elegibles

Preparamos soporte técnico y
financiero

Estructuracién documental

Optimizacidén fiscal Maximizamos bases deducibles

Analizamos opciones de cashback
fiscal

Monetizacidn

Combinamos banca, ayudas y

Arquitectura financiera . .
g fiscalidad

Convertimos innovacidn en

Estrategia de crecimiento : g
financiacion

#I+D #Innovacion #DeduccionesFiscales #FinanciacionEmpresarial
#Startup #Scaleup #CDTI #ENISA #Fiscalidad #Tecnologia #IA
#Industria #Globalfinanzia #ImpuestoSociedades
#FinanciacionPublica #Growth #InnovacionTecnologica

] IA, MEDTECH Y FINANCIACION:
EL NUEVO TERRITORIO DONDE YA
SE ESTA MOVIENDO EL CAPITAL

(x]

Mientras parte del ecosistema startup sigue obsesionado con


https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/05/25/%f0%9f%a7%a0-ia-medtech-y-financiacion-el-nuevo-territorio-donde-ya-se-esta-moviendo-el-capital/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/05/25/%f0%9f%a7%a0-ia-medtech-y-financiacion-el-nuevo-territorio-donde-ya-se-esta-moviendo-el-capital/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/05/25/%f0%9f%a7%a0-ia-medtech-y-financiacion-el-nuevo-territorio-donde-ya-se-esta-moviendo-el-capital/

“hacer IA"..
los inversores estan empezando a diferenciar muy rapido entre:

[l proyectos con narrativa

[] compafiias con aplicacién real, escalabilidad y modelo
econémico sélido.

La entrada de BStartup Banco Sabadell en DIGITAL ANATOMICS
confirma precisamente esa tendencia. La compafiia ha
desarrollado XPINE, una plataforma basada en inteligencia
artificial, analisis radioldgico automatizado y disefio 3D para
cirugia personalizada de columna.

Y lo importante no es solo la tecnologia.

Es la estructura de negocio que hay detras.

[x]

[] ¢Qué ha visto el mercado en
DIGITAL ANATOMICS?

[] Problema real + impacto econdmico
claro

Indicador clinico |Situacion tradicional Solucion XPINE

Precisidén colocacidn Riesgo elevado de

_ L +16% precision
tornillos desviaciones

Radiacién en cirugia| Exposiciodn elevada -75% radiaciodn

-37 min por

Tiempo quirdrgico |Procedimientos largos _ ,
cirugia




Indicador clinico |Situacioén tradicional Solucion XPINE

Tiempo planificacion 15-30 dias 48-72 horas
Modelo cloud-
Escalabilidad Muy limitada :
native

Costes mucho

Coste implantacién | Robdética muy costosa
menores

[] EL detalle que realmente
interesa a los inversores

Muchas startups siguen pensando que el capital entra por:

branding,

= usuarios,

notoriedad,

= 0 presentaciones espectaculares.

Pero en 2026 el capital esta entrando donde existe esto:

Factor Lo que busca el inversor
[] Tecnologia IA aplicada a procesos criticos
[] Escalabilidad Capacidad internacional
[0 Recurrencia Ingresos repetitivos
[0 Margenes Altisima rentabilidad operativa
[] Verticalizaciodn Especializacién profunda
s Timing Mercados en transformacion
[0 TAM grande Mercados multimillonarios
[0 Barreras de entrada| Tecnologia dificil de replicar

DIGITAL ANATOMICS cumple practicamente todos esos puntos.



[] Los nuameros que hacen que
una startup deje de ser “solo
una startup”

Métrica Datos comunicados
[] Ronda 420.000 €
00 Cirugias realizadas +500
[] Hospitales +65
[] Modelo Recurrente por procedimiento
[] Margenes brutos 80%-90%
[] Presencia internacional Si
[J Tecnologia IA + analisis radioldgico + 3D
a[] Arquitectura Cloud-native

[] Lo realmente 1interesante
para el ecosistema financiero

El mercado startup ya no funciona igual que hace 3 o 4 afnos.

Antes:

= se financiaba crecimiento,
= narrativa,

= “visién”,

=y promesas futuras.



Ahora:

el mercado exige:

= validacidn,

= eficiencia,

= métricas,

» recurrencia,

= margenes,

= y capacidad real de ejecucion.

Y especialmente en healthtech y deeptech:
la exigencia financiera es todavia mayor.

[] éQué tipo de estructura
financiera necesitan estas
companias?

Aqui es donde muchas empresas tecnoldgicas fallan.

Porque intentan crecer dependiendo Unicamente de:
[] rondas

0 equity

[] dilucidén constante

Cuando las compafnias que mejor escalan suelen combinar:

Instrumento Objetivo
0 Equity Acelerar crecimiento
[l Banca especializada Operativa y expansiodn

[ Financiacion publica I+D| Desarrollo tecnolégico

[0 Instrumentos hibridos |Optimizacién financiera




Instrumento Objetivo

s Venture debt Extender runway

[0 Programas europeos Escalado internacional

[] Lo que estamos viendo desde
Globalfinanzia en 2026

Cada vez mas startups:

= llegan tarde a financiacidn,

= queman caja demasiado rapido,

= dependen en exceso de rondas,

=y no construyen una arquitectura financiera preparada
para escalar.

Mientras tanto, el capital sigue entrando en compafiias que:

[] resuelven problemas complejos

[] tienen barreras tecnoldgicas reales

[] pueden escalar globalmente

[ y entienden que financiar crecimiento no es solo “levantar
inversioén”.

[] La gran diferencia en 2026

Hoy ya no gana:

= quien mas ruido hace,
= quien mas followers tiene,
= 0 quien mas veces dice “IA”.

Gana quien:



= ejecuta,

= demuestra,

- estructura,

=y convierte tecnologia en negocio escalable.

Y precisamente por eso operaciones como la de DIGITAL
ANATOMICS son tan interesantes de analizar desde el punto de
vista financiero y estratégico.

[J Mas informacién sobre DIGITAL ANATOMICS y XPINE en Digital
Anatomics y BStartup Banco Sabadell



https://www.digitalanatomics.com/?utm_source=chatgpt.com
https://www.digitalanatomics.com/?utm_source=chatgpt.com
https://bstartup.bancsabadell.com/?utm_source=chatgpt.com

