
� Global Emprendimiento 2026:
Crecer  sin  avales  sigue
siendo posible
Las startups y empresas jóvenes siguen enfrentándose al mismo

reto que hace diez años: necesitan financiación para crecer,
pero todavía no disponen de los avales, garantías o histórico
financiero que exige gran parte de la banca tradicional.

En  este  contexto,  las  líneas  participativas  orientadas  al
emprendimiento continúan siendo una de las herramientas más
potentes para impulsar proyectos con potencial de crecimiento
sin  poner  en  riesgo  el  patrimonio  de  los  socios.  Hoy
analizamos  una  de  las  soluciones  más  utilizadas  por  las
empresas innovadoras y en expansión durante 2026.

¿Por  qué  muchas  empresas
jóvenes  no  consiguen
financiación?
Tener ventas, clientes o incluso beneficios no garantiza el
acceso a financiación.

Las entidades financieras analizan numerosos factores:

Aspecto analizado Qué buscan

Solvencia Capacidad de devolver la deuda

Fondos propios Compromiso de los socios

Historial financiero Trayectoria y estabilidad
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Aspecto analizado Qué buscan

Endeudamiento Riesgo financiero actual

Modelo de negocio Escalabilidad y viabilidad

Equipo gestor Experiencia y capacidad de ejecución
Muchas  startups  quedan  fuera  de  los  circuitos  bancarios
tradicionales porque todavía están en fase de consolidación.

Global Emprendimiento 2026
Una solución diseñada para empresas que necesitan impulsar su
crecimiento sin recurrir a avales personales ni diluir la
participación de los socios.

Características principales
Concepto Detalle

Avales personales No requeridos

Entrada de socios externos No

Dilución del capital No

Destino Crecimiento empresarial

Empresas objetivo Jóvenes empresas y startups

Compatibilidad
Puede combinarse con otras líneas

de financiación

¿Qué  puede  financiar  una



empresa?
La  financiación  puede  destinarse  a  múltiples  necesidades
estratégicas:

Necesidad Ejemplos

Contratación Incorporación de talento

Tecnología Desarrollo de producto y software

Comercial Expansión de red de ventas

Internacionalización Apertura de nuevos mercados

Marketing Captación de clientes

Operaciones Escalado productivo

El  gran  error  de  muchas
startups
Muchas empresas buscan financiación cuando la necesitan de
forma urgente.

Las  operaciones  que  obtienen  mejores  resultados  suelen
compartir tres características:

✅ Planificación financiera previa.

✅ Estructura societaria ordenada.

✅ Estrategia clara de crecimiento.

La financiación es una consecuencia de una buena preparación,
no una solución improvisada.



¿Cuándo  es  el  momento
adecuado  para  buscar
financiación?

Situación Momento recomendado

Lanzamiento comercial Antes del crecimiento

Apertura de mercados 6-12 meses antes

Contrataciones estratégicas Antes de ejecutar

Nuevas inversiones Durante la planificación

Escalado del negocio Antes de tensionar la tesorería

¿Cómo  ayudamos  desde
Globalfinanzia?
En  Globalfinanzia  analizamos  cada  proyecto  de  forma
independiente  para  identificar  la  combinación  óptima  entre
financiación pública, bancaria y alternativa.

Nuestro  trabajo  no  consiste  únicamente  en  presentar
solicitudes:

� Diseñamos la estrategia financiera.

� Identificamos las líneas adecuadas.

� Preparamos la documentación.

� Mejoramos la financiabilidad del proyecto.

� Acompañamos la operación hasta su aprobación.

Con más de 25 años de experiencia acumulada en financiación



empresarial, ayudamos a startups y pymes a acceder a recursos
que les permitan crecer de forma sostenible.

�  La  pregunta  no  es  si  existe
financiación.

La  pregunta  es  si  tu  empresa  está
preparada para conseguirla.
Si tienes un proyecto de crecimiento para 2026, es el momento
de empezar a trabajar la estrategia financiera antes de que
aparezca la necesidad.

#Globalfinanzia  #FinanciacionEmpresarial  #Startup
#Emprendimiento  #ENISABLE  #CrecimientoEmpresarial
#FinanciacionPublica  #Pymes  #Innovacion  #Financiacion2026
#BusinessGrowth #ScaleUp

� El crecimiento empresarial
no ocurre por casualidad. Se
financia, se planifica y se
conquista.
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☕  Globalfinanzia  en  los
Contel Coffee Talks
Hoy hemos asistido a una nueva edición de los Contel Coffee
Talks, una excelente oportunidad para compartir conocimiento,
generar nuevas conexiones y reflexionar sobre los retos que
afrontan profesionales y empresas en entornos cada vez más
competitivos.

�️ La sesión, impartida por Matías Huvelle, Global People
Director  de  Glovo,  nos  ha  dejado  una  idea  especialmente
potente:

“Tu carrera no es un derecho, es una conquista.”

Una  reflexión  sobre  liderazgo,  responsabilidad,  esfuerzo,
meritocracia  y  crecimiento  profesional  que  encaja
perfectamente con la realidad que viven muchas empresas en sus
procesos de expansión.

Algunas ideas clave de la jornada
Concepto Aprendizaje

Responsabilidad
El crecimiento comienza cuando asumimos retos

antes de recibir reconocimiento.

Liderazgo
Liderar implica tomar decisiones y asumir

riesgos.

Cultura
Las organizaciones más sólidas tienen valores

claros y auténticos.

Diferenciación
Tanto personas como empresas deben construir

una propuesta de valor única.

Crecimiento
El éxito requiere esfuerzo, constancia y

visión a largo plazo.



¿Cómo  ayuda  Globalfinanzia  a  las
empresas  a  conquistar  su
crecimiento?
En Globalfinanzia trabajamos cada día para que las empresas
dispongan  de  los  recursos  necesarios  para  transformar  sus
objetivos en realidad.

Área Cómo ayudamos

� Crecimiento
empresarial

Financiación para expansión nacional e
internacional.

� Innovación e I+D+i
Acceso a CDTI, deducciones fiscales y

ayudas a la innovación.

�️ Financiación
pública

ENISA, ICO, ICF, ACCIÓ, IVF y otras
líneas estratégicas.

� Financiación
privada

Fondos de deuda, banca alternativa, RBF
y financiación especializada.

� Circulante
Factoring, confirming, líneas de

proveedores y Trade & Working Capital.

� Operaciones
corporativas

Valoración, compra y venta de empresas
e incorporación de inversores.

Porque igual que una carrera profesional no se regala, el
crecimiento  empresarial  tampoco.  Requiere  estrategia,
planificación,  financiación  adecuada  y  la  capacidad  de
aprovechar las oportunidades en el momento adecuado.

Agradecemos  a  Contel,  a  Matías  Huvelle  y  a  todos  los
asistentes  por  una  jornada  llena  de  aprendizaje  y
conversaciones  de  valor.

� Seguimos acompañando a empresas, pymes y startups en la
conquista de sus próximos objetivos.

#Globalfinanzia  #ContelCoffeeTalks  #Glovo  #Leadership
#Networking  #Empresas  #Pymes  #Startups



#FinanciacionEmpresarial  #Innovacion  #CDTI  #ENISA
#BusinessGrowth  #Barcelona  #EsterRoura

� Global Crecimiento 2026

La financiación que impulsa a las
empresas  que  quieren  dar  el
siguiente paso
Muchas empresas llegan a un punto donde el mercado les pide
crecer más rápido de lo que sus recursos les permiten. Nuevos
clientes,  expansión  comercial,  contratación  de  talento,
internacionalización  o  inversiones  estratégicas  exigen
financiación… pero no siempre es fácil conseguirla en las
mejores condiciones.

Por  eso  existe  Global  Crecimiento  2026,  la  solución  de
financiación,  diseñada  para  empresas  con  trayectoria  que
buscan acelerar su desarrollo sin perder el control de su
negocio.

� Características principales
Concepto Global Crecimiento 2026

Importe financiable Hasta 1.500.000 €

Avales personales No requeridos

Dilución de socios No existe

https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/06/03/%f0%9f%9a%80-global-crecimiento-2026/


Concepto Global Crecimiento 2026

Destino Crecimiento empresarial

Tipo de empresa Pymes con proyecto consolidado

Plazo Largo plazo

Carencia Posible según operación

� ¿Para qué puede utilizarse?
Objetivo Ejemplos

Expansión comercial
Apertura de mercados nacionales e

internacionales

Crecimiento de plantilla
Incorporación de equipos

comerciales, técnicos o directivos

Digitalización
Software, automatización, IA y

transformación digital

Inversión productiva
Maquinaria, instalaciones y

capacidad operativa

Internacionalización
Filiales, exportación y desarrollo

exterior

Desarrollo corporativo
Nuevas líneas de negocio y

escalabilidad

✅  Ventajas  frente  a  otras
alternativas

Aspecto
Global

Crecimiento 2026
Financiación bancaria

tradicional

Avales personales ❌ No ✅ Habitualmente sí

Dilución accionarial ❌ No ❌ No



Aspecto
Global

Crecimiento 2026
Financiación bancaria

tradicional

Flexibilidad ✅ Alta ⚠️ Media

Enfoque crecimiento ✅ Muy alto ⚠️ Variable

Financiación de
proyectos estratégicos

✅ Sí ⚠️ Limitada

�  ¿Qué  buscan  realmente  los
financiadores?
Las empresas que obtienen financiación no son necesariamente
las  que  más  facturan,  sino  las  que  mejor  presentan  su
proyecto.  La  calidad  financiera,  la  planificación  y  la
capacidad de ejecución son cada vez más importantes en 2026.

Por eso en Globalfinanzia trabajamos acompañando a nuestros
clientes en todo el proceso:

Análisis previo de viabilidad.
Estructuración financiera.
Preparación documental.
Presentación del proyecto.
Seguimiento hasta la resolución.

� ¿Es tu empresa financiable?
Si tu empresa factura, genera valor y tiene un plan claro de
crecimiento,  probablemente  existan  alternativas  de
financiación  que  todavía  no  estás  aprovechando.

�  En  Globalfinanzia  analizamos  cada  caso  de  forma
independiente  para  identificar  la  combinación  óptima  entre



financiación pública, bancaria y alternativa.

� Diagnóstico financiero sin compromiso
Globalfinanzia
Más de 25 años ayudando a empresas a crecer sin perder el
control de su capital.

#FinanciacionEmpresarial #ENISA #GlobalCrecimiento2026 #Pymes
#Empresa  #FinanciacionPublica  #CrecimientoEmpresarial
#BusinessGrowth  #Globalfinanzia  #Financiacion2026  #SinAvales
#SinDilucion #FinanzasCorporativas

�  LAS  5  FUENTES  DE
FINANCIACIÓN  MÁS  UTILIZADAS
POR LAS PYMES EN 2026

La financiación ya no consiste en
conseguir  dinero.  Consiste  en
diseñar la estructura adecuada.
Durante años, muchas empresas han entendido la financiación
como una simple búsqueda de recursos económicos. Se necesitaba
dinero, se acudía al banco y se solicitaba un préstamo.

Sin  embargo,  el  mercado  financiero  actual  es  mucho  más
complejo y, al mismo tiempo, mucho más rico en oportunidades.
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Hoy una empresa puede combinar financiación bancaria, líneas
públicas, financiación alternativa, circulante especializado,
incentivos  fiscales,  préstamos  participativos  o  fondos
privados para construir una estructura financiera mucho más
eficiente y adaptada a sus objetivos.

La diferencia entre una empresa que crece de forma sostenible
y  otra  que  sufre  tensiones  constantes  de  tesorería  suele
encontrarse precisamente aquí: en la calidad de su estrategia
financiera.

En Globalfinanzia llevamos más de 25 años ayudando a empresas,
startups e industrias a identificar, negociar y estructurar
las mejores soluciones de financiación pública y privada para
cada  momento  empresarial.  Desde  proyectos  innovadores
financiados  por  CDTI  hasta  operaciones  de  crecimiento
respaldadas por ENISA, pasando por soluciones de circulante,
financiación  alternativa,  compra  de  empresas,
internacionalización  o  deducciones  fiscales  por  I+D+i.

� ¿QUÉ NECESIDADES FINANCIAN
LAS EMPRESAS EN 2026?
La  financiación  ya  no  responde  únicamente  a  la  inversión
tradicional.

Actualmente las necesidades más habituales son:



Necesidad
empresarial

Objetivo
Importe
habitual

Soluciones
más

utilizadas

Crecimiento
comercial

Abrir mercados,
contratar
equipo,
marketing

50.000€ –
1.500.000€

ENISA,
banca,

financiación
alternativa

Innovación e I+D+i

Desarrollo
tecnológico y

nuevos
productos

175.000€ –
5.000.000€

CDTI,
deducciones
fiscales

Liquidez y
circulante

Cobrar antes y
pagar mejor

30.000€ –
10.000.000€

Factoring,
confirming,

SCF

Inversión industrial
Maquinaria,

automatización,
ampliaciones

100.000€ –
20.000.000€

Banca, ICF,
ICO

Internacionalización
Apertura de
mercados
exteriores

50.000€ –
5.000.000€

ENISA, CDTI,
banca

Compra de empresas
Operaciones
corporativas

500.000€ –
50.000.000€

Fondos de
deuda, banca
corporativa

Crecimiento
acelerado

Escalabilidad
empresarial

100.000€ –
5.000.000€

ENISA, RBF,
financiación
alternativa

� LAS 5 GRANDES FUENTES DE



FINANCIACIÓN EN 2026

Comparativa global

Fuente Importe Velocidad Garantías
Coste

financiero
Perfil de
empresa

Banca
tradicional

⭐⭐⭐⭐⭐ ⭐⭐⭐ Altas Bajo-Medio
Empresas

consolidadas

ENISA ⭐⭐⭐⭐ ⭐⭐
No exige
avales

Medio
Empresas en
crecimiento

CDTI ⭐⭐⭐⭐⭐ ⭐⭐⭐
Según

programa
Muy

competitivo
Empresas

innovadoras

Circulante
especializado

⭐⭐⭐⭐ ⭐⭐⭐⭐⭐
Habitualmente

no
Medio

Empresas con
ventas

recurrentes

Financiación
alternativa

⭐⭐⭐⭐ ⭐⭐⭐⭐⭐ Flexible Medio-Alto
Empresas con
operaciones
urgentes

� BANCA TRADICIONAL
La banca continúa siendo la principal fuente de financiación
empresarial en España. Sin embargo, las entidades son cada vez
más selectivas y exigen estructuras financieras más sólidas.

Actualmente las operaciones más habituales son:

Producto Finalidad Empresa objetivo
Importe
habitual

Préstamo
inversión

Maquinaria y
activos

Industria y
servicios

50.000€ –
5 M€

Leasing
Equipamiento
productivo

Empresas
industriales

30.000€ –
3 M€



Producto Finalidad Empresa objetivo
Importe
habitual

Hipoteca
empresarial

Compra de
inmuebles

Empresas
patrimonialistas

200.000€ –
20 M€

Póliza de
crédito

Tesorería Pymes consolidadas
50.000€ –

2 M€

ICO Inversión
Proyectos de
expansión

Pymes y autónomos Variable

¿Cómo ayuda Globalfinanzia?
Servicio Valor aportado

Negociación bancaria Mejora de condiciones financieras

Reestructuración de deuda Optimización de vencimientos

Preparación financiera
Incremento de probabilidades de

aprobación

Búsqueda de entidades
Comparación entre múltiples

opciones

�  ENISA:  EL  MOTOR  DEL
CRECIMIENTO EMPRESARIAL
ENISA continúa siendo una de las herramientas más atractivas
para  empresas  con  potencial  de  crecimiento  porque  permite
acceder a financiación sin avales personales y sin diluir el
capital de los socios.

Línea Importe Empresa objetivo Finalidad

Global
Emprendimiento

2026

Hasta
300.000€

Startups y
empresas jóvenes

Lanzamiento y
crecimiento



Línea Importe Empresa objetivo Finalidad

Global
Crecimiento

2026

Hasta
1.500.000€

Empresas en
expansión

Escalado
empresarial

Global
Agroimpulso

Hasta
1.500.000€

Sector
agroalimentario

Modernización
y crecimiento

Jóvenes
Emprendedores

Hasta
75.000€

Empresas de
reciente creación

Inicio
actividad

Perfil ideal ENISA
Aspecto evaluado Importancia

Equipo directivo Muy alta

Modelo de negocio Muy alta

Capacidad de crecimiento Muy alta

Estructura financiera Alta

Innovación Media-Alta

¿Qué hace Globalfinanzia?
Servicio especializado Beneficio

Elaboración del expediente Maximiza opciones de aprobación

Plan económico-financiero Adaptado a criterios ENISA

Defensa del proyecto Acompañamiento completo

Combinación con otras líneas Mayor capacidad financiera

� CDTI: LA GRAN HERRAMIENTA



PARA FINANCIAR INNOVACIÓN
Miles  de  empresas  desconocen  que  CDTI  financia  proyectos
tecnológicos e innovadores con condiciones extraordinariamente
competitivas.

Programa Tipo de proyecto
Intensidad
financiera

PID Desarrollo tecnológico Muy alta

LIC Innovación empresarial Alta

Cervera Tecnologías prioritarias Muy alta

Eurostars Innovación internacional Muy alta

Misiones Ciencia
e Innovación

Grandes proyectos
estratégicos

Muy alta

Sectores con mayor actividad
Sector Encaje CDTI

Industria 4.0 Excelente

Biotecnología Excelente

Software Muy alto

Salud Excelente

Energía Muy alto

IA y Deep Tech Excelente

Servicios Globalfinanzia
Servicio Alcance

Identificación de convocatorias
Selección del programa

adecuado

Redacción memoria técnica Preparación documental

Coordinación consultores técnicos Gestión integral



Servicio Alcance

Seguimiento expediente Hasta resolución

�  FACTORING,  CONFIRMING  Y
SUPPLY CHAIN FINANCE
Muchas empresas rentables fracasan por un problema muy simple:
venden mucho pero cobran tarde.

Por eso las soluciones de circulante se han convertido en uno
de los pilares de la financiación empresarial moderna.

Solución Qué permite Beneficio

Factoring Anticipar cobros Liquidez inmediata

Confirming Gestionar pagos
Mejor relación con

proveedores

Supply Chain
Finance

Optimizar cadena de
suministro

Mayor capacidad de
negociación

Póliza de
crédito

Cubrir necesidades
temporales

Flexibilidad

Sectores donde más se utiliza
Sector Nivel de utilización

Alimentación Muy alto

Distribución Muy alto

Industria Muy alto

Transporte Alto

Retail Alto

Construcción Alto



Soluciones Globalfinanzia
Producto Aplicación

Factoring sin recurso Eliminación riesgo de impago

Confirming proveedores Optimización tesorería

Trade & Working Capital Operaciones internacionales

Global Chain Finance Cadena de suministro

⚡ FINANCIACIÓN ALTERNATIVA
La  financiación  alternativa  se  ha  consolidado  como  una
herramienta  imprescindible  para  empresas  que  necesitan
rapidez, flexibilidad o estructuras que no encajan en los
parámetros bancarios tradicionales.

Producto
Importe
habitual

Uso principal

Revenue Based
Financing

50.000€ – 2 M€ Crecimiento comercial

Fondos de deuda
250.000€ – 10

M€
Expansión

Lending corporativo 100.000€ – 5 M€
Inversiones
estratégicas

Factoring privado Variable Liquidez

Trade Finance Variable Comercio internacional

Cuándo aporta más valor
Situación Utilidad

Operación urgente Muy alta

Compra de empresa Muy alta



Situación Utilidad

Necesidad temporal de liquidez Muy alta

Crecimiento acelerado Alta

Internacionalización Alta

� LA FILOSOFÍA GLOBALFINANZIA
Nuestro trabajo no consiste únicamente en buscar financiación.

Nuestro  trabajo  consiste  en  diseñar  la  mejor  estructura
financiera posible para cada empresa.

Por eso combinamos:

Área Soluciones

Financiación pública ENISA, CDTI, ICF, ACCIÓ, IVF, Avalis

Financiación bancaria Préstamos, pólizas, leasing, ICO

Financiación alternativa RBF, fondos de deuda, lending

Circulante Factoring, confirming, SCF

Incentivos fiscales Deducciones I+D+i

Corporate Finance
Compra, venta y valoración de

empresas

Inmobiliario industrial
Compra, venta y financiación de

naves
Porque en 2026 la pregunta ya no es:

“¿Dónde consigo financiación?”

La pregunta correcta es:

“¿Cuál es la combinación de financiación que permitirá crecer
a mi empresa con el menor riesgo y el mayor impacto?”



� En Globalfinanzia ayudamos a responderla cada día. �

#Globalfinanzia  #FinanciacionEmpresarial  #ENISA  #CDTI
#Factoring  #Confirming  #FinanciacionAlternativa
#CorporateFinance  #Pymes  #Innovacion  #Liquidez
#CrecimientoEmpresarial #Financiacion2026 #EsterRoura #Empresa
#CEO #CFO #DireccionFinanciera #Industria #Startup #Catalunya

� La financiación no se ha
acabado. Lo que se ha acabado
es improvisar.

Durante 2026 seguimos viendo una paradoja en el mercado:
existen más fuentes de financiación que nunca, pero muchas
empresas tienen mayores dificultades para acceder a ellas.

La explicación no está en la falta de dinero. Está en la
creciente exigencia de los financiadores.

Bancos,  organismos  públicos,  fondos  especializados  e
inversores privados continúan movilizando miles de millones de
euros  para  proyectos  empresariales,  pero  ahora  exigen
estructuras financieras más sólidas, previsiones más realistas
y una planificación mucho más profesional.

Las empresas que mejor se financian no son necesariamente las
más grandes. Son las que entienden qué herramienta utilizar en
cada momento de crecimiento.

https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/06/01/%f0%9f%9a%80-la-financiacion-no-se-ha-acabado-lo-que-se-ha-acabado-es-improvisar/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/06/01/%f0%9f%9a%80-la-financiacion-no-se-ha-acabado-lo-que-se-ha-acabado-es-improvisar/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/06/01/%f0%9f%9a%80-la-financiacion-no-se-ha-acabado-lo-que-se-ha-acabado-es-improvisar/


�  EL  NUEVO  ESCENARIO  DE
FINANCIACIÓN EN 2026

Aspecto 2020 2023 2026

Facilidad de acceso al
crédito

Alta Media Media-Baja

Exigencia documental Baja Media Alta

Importancia del plan
financiero

Media Alta Muy Alta

Financiación pública
disponible

Media Alta Muy Alta

Peso de financiación
alternativa

Bajo Medio Alto

Diversificación de
fuentes

Opcional Recomendada Imprescindible

Velocidad de análisis Alta Media Variable

Especialización requerida Baja Media Muy Alta

�  ¿QUÉ  ESTÁN  MIRANDO  LOS
FINANCIADORES?
La  mayoría  de  empresas  siguen  creyendo  que  el  principal
criterio es la facturación.

La realidad es muy distinta.

Factor analizado Peso aproximado

Generación de caja ⭐⭐⭐⭐⭐

Endeudamiento actual ⭐⭐⭐⭐⭐



Factor analizado Peso aproximado

Evolución de ventas ⭐⭐⭐⭐

Solvencia patrimonial ⭐⭐⭐⭐

Rentabilidad ⭐⭐⭐⭐

Sector de actividad ⭐⭐⭐

Calidad del equipo directivo ⭐⭐⭐

Antigüedad empresa ⭐⭐

Garantías ⭐⭐

Facturación aislada ⭐⭐

�  PRINCIPALES  FUENTES  DE
FINANCIACIÓN DISPONIBLES

Solución
Importe
habitual

Plazo Garantías Velocidad

Préstamo
bancario

50.000€ –
5M€

3-15 años Medias/Altas Media

Póliza
crédito

25.000€ –
3M€

Renovable Medias Alta

ENISA
25.000€ –

1,5M€
Hasta 9
años

No Media

CDTI
175.000€ –

5M€
Hasta 15
años

Bajas Media

Factoring Variable Corto plazo No Muy Alta

Confirming Variable Corto plazo No Alta

Revenue Based
Financing

50.000€ –
2M€

Flexible No Alta

Fondos de
deuda

250.000€ –
20M€

Flexible Variables Alta



�  ¿QUÉ  NECESIDAD  TIENE  TU
EMPRESA?

Necesidad Solución recomendada

Crecimiento comercial ENISA + banca

Digitalización CDTI + ICF

Internacionalización CDTI + ICO Internacional

Compra maquinaria Leasing + préstamo

Necesidades de circulante Factoring + póliza

Nuevas contrataciones ENISA

Apertura delegaciones ENISA + banca

Adquisición empresa Banca + fondos deuda

Proyecto innovador CDTI + ENISA

Incremento pedidos Trade Finance

⚠️  LOS  10  ERRORES  MÁS
FRECUENTES

Error Consecuencia

Llegar tarde a solicitar
financiación

Menos opciones disponibles

Dependencia de un solo banco Menor capacidad de negociación

No aprovechar financiación
pública

Coste financiero superior



Error Consecuencia

Falta de previsiones
financieras

Rechazo de operaciones

Mezclar deuda corto y largo
plazo

Problemas de liquidez

No preparar documentación Retrasos y denegaciones

Infraestimar necesidades
reales

Falta de recursos

Solicitar importes excesivos Mayor riesgo percibido

No monitorizar ratios
Pérdida de capacidad

financiera

No planificar crecimiento Estrangulamiento de caja

� QUÉ FUENTES ESTAMOS VIENDO
MÁS ACTIVAS EN 2026

Fuente Nivel de actividad

ENISA Crecimiento �����

ENISA Emprendedores ����

CDTI PID �����

Factoring sin recurso ����

Confirming proveedores ����

Fondos deuda privada ����

Revenue Based Financing ���

Avalis ���

ICF Pime Innova ����

ICO Inversión ���



� UNA EMPRESA MODERNA YA NO
SE  FINANCIA  CON  UNA  SOLA
FUENTE
Las estructuras que más éxito están teniendo en 2026 suelen
combinar varias herramientas.

Objetivo Estructura financiera

Startup tecnológica ENISA + CDTI

Industria Banca + ICF + Avalis

Empresa exportadora ICO + Factoring

Empresa innovadora CDTI + ENISA + banca

Empresa en fuerte crecimiento ENISA + fondos deuda

Empresa con tensión de caja Factoring + confirming
El problema ya no es encontrar dinero.

El problema es construir la estructura adecuada para acceder
al  dinero  correcto,  en  el  momento  correcto  y  con  las
condiciones  adecuadas.

Las empresas que seguirán creciendo durante los próximos años
serán  aquellas  capaces  de  combinar  financiación  pública,
privada y alternativa de forma inteligente.

Porque en 2026 la financiación sigue existiendo.

� Lo que ha desaparecido es la improvisación.



� Globalfinanzia
Más de 25 años ayudando a empresas a estructurar operaciones
de financiación pública y privada para crecer con seguridad.

#Globalfinanzia  #FinanciacionEmpresarial  #ENISA  #CDTI
#Factoring  #Circulante  #FinanciacionPublica
#FinanciacionPrivada  #Pymes  #Innovacion  #GrowthFinance
#EsterRoura  #BusinessFinance  #Financiacion2026  #Empresas
#Liquidez #FinanzasCorporativas

�  DEDUCCIONES  FISCALES  POR
I+D+i EN 2026

El instrumento financiero y fiscal
que muchas empresas infrautilizan…
mientras buscan financiación fuera
Durante los últimos años, miles de empresas han acelerado
procesos  de  digitalización,  automatización,  desarrollo
tecnológico e innovación interna.

Sin embargo, una gran parte de ellas sigue dejando sobre la
mesa  uno  de  los  mecanismos  más  potentes  para  mejorar  su
estructura financiera:

�  las  deducciones  fiscales

https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/05/27/%f0%9f%92%a1-deducciones-fiscales-por-idi-en-2026/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/05/27/%f0%9f%92%a1-deducciones-fiscales-por-idi-en-2026/


por I+D+i.
Y el problema no es que las empresas no innoven.

El problema es que muchas no identifican correctamente qué
parte de esa innovación puede convertirse en ahorro fiscal,
liquidez o capacidad adicional de crecimiento.

Porque  hoy,  desarrollar  software,  automatizar  procesos,
implementar inteligencia artificial, crear nuevos productos,
optimizar sistemas industriales o mejorar tecnología propia no
solo tiene impacto operativo.

También puede tener un impacto financiero directo.

�  ¿Qué  son  realmente  las
deducciones  fiscales  por
I+D+i?
Las  deducciones  fiscales  por  Investigación,  Desarrollo  e
Innovación  Tecnológica  permiten  reducir  el  Impuesto  sobre
Sociedades mediante la compensación de parte de los gastos
vinculados a actividades innovadoras.

A diferencia de muchas ayudas públicas:

Característica Deducciones I+D+i

Competencia con otras empresas ❌ No

Convocatoria limitada ❌ No

Dependencia presupuestaria anual ❌ Muy limitada

Aplicación automática vía impuesto ✅ Sí



Característica Deducciones I+D+i

Compatible con otras ayudas ✅ Sí

Puede generar monetización ✅ Sí

Aplicable a múltiples sectores ✅ Sí
Esto convierte el incentivo en una herramienta extremadamente
flexible dentro de una estrategia financiera moderna.

Especialmente para empresas que invierten de forma recurrente
en tecnología, producto, digitalización o mejora industrial.

(Agencia Tributaria)

� La gran confusión: I+D NO
es  lo  mismo  que  Innovación
Tecnológica
Uno  de  los  errores  más  habituales  es  pensar  que  toda
innovación  entra  dentro  de  “I+D”.

Y no es así.

El  sistema  distingue  distintos  niveles  de  innovación,  con
porcentajes y criterios diferentes.

Concepto Qué implica
Deducción
habitual

Investigación
Generación de nuevo

conocimiento científico o
técnico

Hasta 42%

Desarrollo
Aplicación práctica de

investigación para nuevos
productos o procesos

Hasta 42%



Concepto Qué implica
Deducción
habitual

Innovación
Tecnológica (IT)

Mejoras tecnológicas
sustanciales sobre procesos o

productos existentes
12%

La diferencia es importante porque afecta directamente:

al porcentaje aplicable
a la documentación necesaria
al nivel de justificación técnica
al riesgo fiscal de revisión
y a la capacidad de monetización posterior

En  la  práctica,  muchas  empresas  tecnológicas  trabajan
simultáneamente  en  actividades  que  encajan  en  varias
categorías.

� Sectores donde más se están
aplicando en 2026
Aunque históricamente se asociaban a laboratorios o compañías
científicas,  hoy  las  deducciones  I+D+i  se  aplican  en
prácticamente  todos  los  sectores  innovadores.

Sector Ejemplos reales de aplicación

Software y SaaS
Desarrollo backend, IA, automatizaciones,

APIs

Industria
Automatización, eficiencia productiva,

prototipos

Alimentación Nuevos procesos, conservación, trazabilidad

Logística Optimización operativa y algoritmos

Energía Eficiencia energética y sistemas inteligentes



Sector Ejemplos reales de aplicación

Salud Plataformas médicas y tecnología aplicada

Ecommerce Motores de recomendación, automatización

Ingeniería Diseño avanzado y simulación

IA y Data Modelos predictivos y machine learning
La clave no está en el sector.

�  La  clave  está  en  demostrar  el  componente  tecnológico
diferencial y el esfuerzo sistemático de desarrollo.

�  ¿Cuánto  puede  ahorrar
realmente una empresa?
Aquí es donde muchas compañías descubren el verdadero impacto.

Una  empresa  con  inversión  tecnológica  recurrente  puede
recuperar porcentajes muy relevantes de su gasto vía reducción
fiscal.

Ejemplo simplificado
Concepto Importe

Gastos técnicos elegibles 500.000 €

Deducción potencial I+D ~210.000 €

Bonificación adicional personal investigador +34.000 €

Impacto fiscal potencial total ~244.000 €
Y  en  determinados  casos,  parte  de  ese  incentivo  puede
monetizarse  incluso  sin  suficiente  cuota  positiva  en  el
Impuesto sobre Sociedades.



� La monetización (“cashback
fiscal”)
Uno de los elementos más potentes —y menos comprendidos— del
sistema español es la posibilidad de monetizar deducciones.

Esto significa que determinadas empresas pueden solicitar el
abono de la deducción aunque no tengan beneficios suficientes
para compensarla completamente.

Especialmente útil para:

Tipo de empresa Motivo

Startups Elevada inversión tecnológica inicial

Scaleups Crecimiento acelerado y consumo de caja

Empresas industriales Altos costes de desarrollo

SaaS y tecnología Desarrollo continuo de producto

Empresas deeptech Largos ciclos de innovación
En un entorno donde el capital privado es más selectivo y la
financiación bancaria exige cada vez más solvencia, convertir
innovación en liquidez puede marcar una diferencia enorme.

(Ley del Impuesto sobre Sociedades)

⚠️  El  gran  problema:

https://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2014-12328&utm_source=chatgpt.com


documentación deficiente
Aquí es donde muchas operaciones fracasan.

Porque innovar no basta.

Hay  que  demostrarlo  técnicamente  y  estructurarlo
correctamente.

Errores  habituales  que  reducen  o
bloquean deducciones

Error Consecuencia

No separar proyectos
correctamente

Riesgo de rechazo parcial

Gastos mal imputados Reducción de base deducible

Documentación técnica pobre Inseguridad jurídica

Mezclar mantenimiento con
innovación

Riesgo fiscal

Falta de trazabilidad de horas Problemas de validación

No solicitar IMV
Menor protección ante

inspección
Muchas empresas desarrollan tecnología válida… pero no generan
la estructura documental adecuada para defender el incentivo.

Y ahí es donde suele perderse muchísimo valor.

�  El  papel  del  Informe



Motivado Vinculante (IMV)
El IMV es uno de los instrumentos clave para reducir riesgo
fiscal.

Emitido  normalmente  con  apoyo  del  Ministerio  competente,
permite reforzar la seguridad jurídica sobre la naturaleza de
las actividades realizadas.

Ventajas del IMV Impacto

Mayor seguridad ante inspección ✅ Muy alta

Validación técnica externa ✅

Reducción de contingencias fiscales ✅

Mejor trazabilidad documental ✅

Facilita monetización ✅
En  proyectos  de  cierto  tamaño,  suele  ser  una  herramienta
estratégica.

�  La  combinación  que  más
están utilizando las empresas
En 2026 ya no se trabaja la financiación empresarial de forma
aislada.

Las empresas más avanzadas están combinando:

Herramienta Objetivo

ENISA Crecimiento y expansión

CDTI Financiación tecnológica

Banca Circulante y CAPEX



Herramienta Objetivo

Deducciones I+D+i Optimización fiscal

Bonificaciones SS Reducción coste laboral

Capital privado Escalabilidad
La diferencia competitiva ya no está solo en conseguir dinero.

�  Está  en  combinar  correctamente  todas  las  capas  de
financiación,  fiscalidad  e  innovación.

�  Gastos  que  suelen  ser
elegibles

Tipo de gasto
Habitualmente
aplicable

Salarios técnicos ✅

Seguridad Social personal investigador ✅

Desarrollo software ✅

Testing y validación ✅

Inteligencia Artificial ✅

Hardware afecto al proyecto ✅

Subcontratación técnica ✅

Prototipos ✅

Simulación y modelado ✅

Consultoría tecnológica especializada ✅
Eso sí: la elegibilidad depende siempre de la trazabilidad y
justificación concreta del proyecto.



� Tendencia clara en 2026
Cada vez más empresas están profesionalizando la gestión de
incentivos fiscales.

¿Por qué?

Porque en muchos casos:

el ahorro fiscal acumulado supera el coste financiero
anual
mejora el EBITDA ajustado
reduce necesidad de financiación externa
mejora ratios bancarios
incrementa capacidad de inversión futura

Y  especialmente  en  empresas  tecnológicas,  industriales  o
intensivas en innovación, el impacto puede ser estructural.

Muchas compañías siguen viendo las deducciones I+D+i como un
“tema fiscal”.

Pero las empresas que realmente están creciendo las están
utilizando como una herramienta estratégica de financiación.

Porque hoy innovar no solo consiste en desarrollar tecnología.

También consiste en saber transformar esa innovación en:

✅ ahorro fiscal
✅ liquidez
✅ capacidad de crecimiento
✅ mejora financiera
✅ ventaja competitiva



�  En  Globalfinanzia  ayudamos  a
empresas a:

Área Qué hacemos

Identificación de proyectos Detectamos actividades elegibles

Estructuración documental
Preparamos soporte técnico y

financiero

Optimización fiscal Maximizamos bases deducibles

Monetización
Analizamos opciones de cashback

fiscal

Arquitectura financiera
Combinamos banca, ayudas y

fiscalidad

Estrategia de crecimiento
Convertimos innovación en

financiación
#I+D #Innovacion #DeduccionesFiscales #FinanciacionEmpresarial
#Startup  #Scaleup  #CDTI  #ENISA  #Fiscalidad  #Tecnologia  #IA
#Industria  #Globalfinanzia  #ImpuestoSociedades
#FinanciacionPublica  #Growth  #InnovacionTecnologica

� IA, MEDTECH Y FINANCIACIÓN:
EL NUEVO TERRITORIO DONDE YA
SE ESTÁ MOVIENDO EL CAPITAL

Mientras parte del ecosistema startup sigue obsesionado con
“hacer IA”…
los inversores están empezando a diferenciar muy rápido entre:

https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/05/25/%f0%9f%a7%a0-ia-medtech-y-financiacion-el-nuevo-territorio-donde-ya-se-esta-moviendo-el-capital/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/05/25/%f0%9f%a7%a0-ia-medtech-y-financiacion-el-nuevo-territorio-donde-ya-se-esta-moviendo-el-capital/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/05/25/%f0%9f%a7%a0-ia-medtech-y-financiacion-el-nuevo-territorio-donde-ya-se-esta-moviendo-el-capital/


❌ proyectos con narrativa

✅  compañías  con  aplicación  real,  escalabilidad  y  modelo
económico sólido.

La entrada de BStartup Banco Sabadell en DIGITAL ANATOMICS
confirma  precisamente  esa  tendencia.  La  compañía  ha
desarrollado  XPINE,  una  plataforma  basada  en  inteligencia
artificial, análisis radiológico automatizado y diseño 3D para
cirugía personalizada de columna.

Y lo importante no es solo la tecnología.

Es la estructura de negocio que hay detrás.

� ¿Qué ha visto el mercado en
DIGITAL ANATOMICS?

� Problema real + impacto económico
claro

Indicador clínico Situación tradicional Solución XPINE

Precisión colocación
tornillos

Riesgo elevado de
desviaciones

+16% precisión

Radiación en cirugía Exposición elevada -75% radiación

Tiempo quirúrgico Procedimientos largos
-37 min por
cirugía

Tiempo planificación 15-30 días 48-72 horas



Indicador clínico Situación tradicional Solución XPINE

Escalabilidad Muy limitada
Modelo cloud-

native

Coste implantación Robótica muy costosa
Costes mucho

menores

�  El  detalle  que  realmente
interesa a los inversores
Muchas startups siguen pensando que el capital entra por:

branding,
usuarios,
notoriedad,
o presentaciones espectaculares.

Pero en 2026 el capital está entrando donde existe esto:

Factor Lo que busca el inversor

� Tecnología IA aplicada a procesos críticos

� Escalabilidad Capacidad internacional

� Recurrencia Ingresos repetitivos

� Márgenes Altísima rentabilidad operativa

� Verticalización Especialización profunda

⚡ Timing Mercados en transformación

� TAM grande Mercados multimillonarios

�️ Barreras de entrada Tecnología difícil de replicar
DIGITAL ANATOMICS cumple prácticamente todos esos puntos.



� Los números que hacen que
una startup deje de ser “solo
una startup”

Métrica Datos comunicados

� Ronda 420.000 €

� Cirugías realizadas +500

� Hospitales +65

� Modelo Recurrente por procedimiento

� Márgenes brutos 80%-90%

� Presencia internacional Sí

� Tecnología IA + análisis radiológico + 3D

☁️ Arquitectura Cloud-native

�  Lo  realmente  interesante
para el ecosistema financiero
El mercado startup ya no funciona igual que hace 3 o 4 años.

Antes:
se financiaba crecimiento,
narrativa,
“visión”,
y promesas futuras.



Ahora:
el mercado exige:

validación,
eficiencia,
métricas,
recurrencia,
márgenes,
y capacidad real de ejecución.

Y especialmente en healthtech y deeptech:
la exigencia financiera es todavía mayor.

�  ¿Qué  tipo  de  estructura
financiera  necesitan  estas
compañías?
Aquí es donde muchas empresas tecnológicas fallan.

Porque intentan crecer dependiendo únicamente de:
❌ rondas
❌ equity
❌ dilución constante

Cuando las compañías que mejor escalan suelen combinar:

Instrumento Objetivo

� Equity Acelerar crecimiento

� Banca especializada Operativa y expansión

� Financiación pública I+D Desarrollo tecnológico

� Instrumentos híbridos Optimización financiera



Instrumento Objetivo

⚡ Venture debt Extender runway

� Programas europeos Escalado internacional

� Lo que estamos viendo desde
Globalfinanzia en 2026
Cada vez más startups:

llegan tarde a financiación,
queman caja demasiado rápido,
dependen en exceso de rondas,
y no construyen una arquitectura financiera preparada
para escalar.

Mientras tanto, el capital sigue entrando en compañías que:
✅ resuelven problemas complejos
✅ tienen barreras tecnológicas reales
✅ pueden escalar globalmente
✅ y entienden que financiar crecimiento no es solo “levantar
inversión”.

� La gran diferencia en 2026
Hoy ya no gana:

quien más ruido hace,
quien más followers tiene,
o quien más veces dice “IA”.

Gana quien:



ejecuta,
demuestra,
estructura,
y convierte tecnología en negocio escalable.

Y  precisamente  por  eso  operaciones  como  la  de  DIGITAL
ANATOMICS son tan interesantes de analizar desde el punto de
vista financiero y estratégico.

� Más información sobre DIGITAL ANATOMICS y XPINE en Digital
Anatomics y BStartup Banco Sabadell

� GF INNOVATION CAPITAL 2026

La arquitectura financiera
inspirada en los modelos CDTI que
muchas empresas están utilizando

para crecer sin diluirse
Durante años, muchas empresas han asociado la financiación de
innovación  a  procesos  lentos,  burocráticos  y  difíciles  de
entender.

Pero eso está cambiando.

En 2026, cada vez más compañías están utilizando estructuras
financieras  inspiradas  en  las  líneas  tecnológicas  de  CDTI
Innovación  como  una  auténtica  herramienta  estratégica  de
crecimiento.

https://www.digitalanatomics.com/?utm_source=chatgpt.com
https://www.digitalanatomics.com/?utm_source=chatgpt.com
https://bstartup.bancsabadell.com/?utm_source=chatgpt.com
https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/05/21/%f0%9f%9a%80-gf-innovation-capital-2026/
https://www.cdti.es?utm_source=chatgpt.com
https://www.cdti.es?utm_source=chatgpt.com


Y el cambio es profundo:

� Ya no hablamos solo de “pedir ayudas”.
�  Hablamos  de  construir  arquitectura  financiera  para
innovación, industrialización y crecimiento tecnológico.

� El gran error que siguen
cometiendo muchas empresas
Todavía hay compañías que financian proyectos tecnológicos:

únicamente con recursos propios,
consumiendo pólizas,
quemando caja,
o diluyendo capital demasiado pronto.

Mientras tanto, otras empresas están utilizando financiación
estructurada para:

✅ desarrollar tecnología propia
✅ acelerar lanzamientos
✅ automatizar procesos
✅ crear software y plataformas
✅ industrializar producto
✅ desarrollar IA aplicada
✅ financiar ingeniería y desarrollo
✅ escalar sin tensionar tesorería

La diferencia entre unas y otras no suele estar en la idea.

Está en cómo financian el crecimiento.



�  ¿En  qué  se  inspira  este
modelo?
GF Innovation Capital está inspirado en las grandes líneas de
financiación tecnológica e innovación empresarial existentes
actualmente en el mercado español, especialmente en programas
de I+D e innovación industrial similares a:

�️ Modelo de
referencia

� Tipo de proyecto

PID
Investigación y desarrollo

tecnológico

LIC / LIC A Innovación aplicada y modernización

Proyectos de I+D Desarrollo tecnológico empresarial

Innovación tecnológica Digitalización y automatización

DeepTech Finance Tecnología avanzada y escalable
La diferencia es que el enfoque Globalfinanzia no se centra en
la “ayuda”.

Se centra en:

⚙️  Cómo  construir  una
estructura  financiera
inteligente  alrededor  del
proyecto



� Qué tipo de empresas están
utilizando  este  tipo  de
estructuras
En 2026 estamos viendo operaciones muy potentes en sectores
como:

� Sector � Casos habituales

Industria Automatización y robotización

Software SaaS, IA, plataformas propias

Salud Tecnología médica y digital health

Agroalimentario Innovación productiva y trazabilidad

Energía Eficiencia y optimización

Logística Digitalización operativa

Retail Plataformas omnicanal y data

Mobility Tecnología aplicada y smart systems

� Qué suele poder financiarse
Las líneas inspiradas en estructuras CDTI permiten financiar
mucho más de lo que muchas empresas imaginan.

� Concepto ✅ Financiable habitualmente

Personal técnico Ingenieros, desarrolladores, IT

Software Desarrollo propio y licencias

IA y algoritmos Modelos predictivos y automatización

Maquinaria Equipamiento tecnológico

Industrialización Prototipos y validaciones



� Concepto ✅ Financiable habitualmente

Consultoría técnica Ingeniería y especialistas

Testing Certificaciones y pilotos

Digitalización ERP, integración, sistemas

�  Cómo  suelen  estructurarse
estas operaciones
Aquí es donde realmente aparece la diferencia estratégica.

Porque  estas  estructuras  no  funcionan  como  un  préstamo
bancario tradicional.

⚙️ Elemento � Características habituales

Cobertura Hasta 75%-85% del proyecto

Carencia 2-3 años

Plazo total Hasta 10 años

Anticipos Hasta el 50%

Garantías Reducidas en muchos casos

Compatibilidad Banca + ayudas + fiscalidad

Riesgo tecnológico Mejor entendido que en banca

Flexibilidad Mucho mayor que financiación tradicional

� Lo importante no es solo el



proyecto. Es cómo se explica.
Aquí es donde muchas empresas fracasan.

Porque tener un proyecto innovador NO garantiza financiación.

Los puntos críticos suelen ser:

❌ Memoria técnica débil
❌ Modelo financiero mal construido
❌ Roadmap poco claro
❌ Riesgo tecnológico mal explicado
❌ KPIs inconsistentes
❌ Exceso de lenguaje técnico sin visión negocio
❌ No justificar impacto industrial o escalabilidad

Y muchas veces el problema no es el proyecto.

Es la narrativa financiera y estratégica.

�  Lo  que  realmente  valoran
este tipo de estructuras
En 2026 las líneas tecnológicas están priorizando proyectos
que generen:

� Factor � Qué se busca

Productividad Mejoras reales

Escalabilidad Crecimiento sostenible

Tecnología aplicable Impacto tangible

Diferenciación Ventaja competitiva

Digitalización Automatización y eficiencia



� Factor � Qué se busca

Industrialización Aplicación real

Sostenibilidad Optimización de recursos

IA aplicada Uso empresarial real
Ya no basta con decir “hacemos innovación”.

Hay que demostrar:

� impacto
� viabilidad
� escalabilidad
� retorno
� ejecución

� ¿Por qué muchas empresas lo
combinan con banca?
Porque una arquitectura financiera potente suele mezclar:

financiación tecnológica,
financiación bancaria,
circulante,
leasing,
factoring,
fiscalidad,
subvenciones,
y capital alternativo.

Las mejores estructuras no dependen de una sola fuente.

Construyen un STACK financiero completo.



�  El  cambio  más  importante
que estamos viendo en 2026
Antes  las  empresas  buscaban  financiación  cuando  tenían
problemas.

Ahora las empresas más competitivas diseñan la financiación
ANTES del crecimiento.

Y eso cambia completamente:

✅ la velocidad
✅ la caja
✅ la capacidad de invertir
✅ la valoración
✅ la capacidad de contratación
✅ la competitividad tecnológica

� Cómo trabaja este tipo de
operaciones Globalfinanzia
En  Globalfinanzia  trabajamos  estas  estructuras  como  una
combinación de:

� Área � Objetivo

Estrategia financiera Diseñar arquitectura completa

Documentación Construcción técnica y financiera

Modelización Viabilidad y escenarios



� Área � Objetivo

Combinación de líneas Público + privado

Optimización Minimizar tensión de caja

Negociación Maximizar condiciones

Ejecución Acompañamiento completo
Porque la financiación de innovación ya no es solo conseguir
dinero.

Es construir ventaja competitiva.

� La realidad
Las empresas que entienden cómo financiar innovación de forma
estratégica:

crecen más rápido,
consumen menos caja,
diluyen menos capital,
y llegan antes al mercado.

Mientras  otras  siguen  intentando  financiar  tecnología
avanzada…  con  pólizas  de  circulante.

Y en 2026, esa diferencia empieza a ser enorme.

�Actualmente  siguen  existiendo
líneas  activas  y  abiertas  para
proyectos  de  innovación,  I+D  y



modernización  tecnológica
empresarial  dentro  del  ecosistema
de financiación pública española

#Globalfinanzia  #Innovacion  #CDTI  #IMasD  #Financiacion
#GrowthCapital #InnovationCapital #Tecnologia #IA #Industria
#TransformacionDigital  #CorporateFinance
#FinanciacionEmpresarial  #DeepTech  #Startup  #Scaleup

� La demanda de crédito de
las pymes vuelve a crecer por
primera  vez  desde  2021  -
Comentario de Ester Roura ·
CEO de Globalfinanzia-
Sinceramente… creo que la noticia explica mucho más de lo que
parece.

La información publicada por elEconomista confirma algo que
llevamos meses percibiendo desde Globalfinanzia:

� Las empresas vuelven a activar crecimiento.
� Vuelven proyectos que habían quedado paralizados.
� Vuelve la inversión.
� Vuelve la necesidad de reforzar liquidez.
� Y vuelve el crédito como herramienta clave de crecimiento
empresarial.

https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/05/20/%f0%9f%93%88-la-demanda-de-credito-de-las-pymes-vuelve-a-crecer-por-primera-vez-desde-2021-comentario-de-ester-roura-%c2%b7-ceo-de-globalfinanzia/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/05/20/%f0%9f%93%88-la-demanda-de-credito-de-las-pymes-vuelve-a-crecer-por-primera-vez-desde-2021-comentario-de-ester-roura-%c2%b7-ceo-de-globalfinanzia/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/05/20/%f0%9f%93%88-la-demanda-de-credito-de-las-pymes-vuelve-a-crecer-por-primera-vez-desde-2021-comentario-de-ester-roura-%c2%b7-ceo-de-globalfinanzia/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/05/20/%f0%9f%93%88-la-demanda-de-credito-de-las-pymes-vuelve-a-crecer-por-primera-vez-desde-2021-comentario-de-ester-roura-%c2%b7-ceo-de-globalfinanzia/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/05/20/%f0%9f%93%88-la-demanda-de-credito-de-las-pymes-vuelve-a-crecer-por-primera-vez-desde-2021-comentario-de-ester-roura-%c2%b7-ceo-de-globalfinanzia/
https://www.eleconomista.es/economia/noticias/13906108/05/26/la-demanda-de-credito-de-las-pymes-crece-por-primera-vez-desde-2021.html?utm_source=chatgpt.com
https://globalfinanzia.es?utm_source=chatgpt.com


Pero para entender bien la importancia de esta noticia…

hay que entender cómo ha cambiado la financiación empresarial
en los últimos 50 años.

�️ 50 años de evolución de la
financiación  empresarial  en
España

� Años 70–80 · La financiación era
prácticamente “el banco”
Durante décadas el modelo era muy simple:

� Banco principal
� Libreta
� Relación personal
� Hipotecas y pólizas

La financiación dependía muchísimo de:

garantías,
patrimonio,
avales personales,
y relación histórica con la entidad.

Las empresas crecían mucho más lentamente y la estructura
financiera era mucho menos sofisticada.

Características Modelo financiero 70-80

Dependencia bancaria Muy alta

Alternativas de financiación Casi inexistentes



Características Modelo financiero 70-80

Tecnología financiera Muy baja

Información financiera Poco profesionalizada

Internacionalización Muy limitada

Peso del director de oficina Absoluto

�  Años  90  ·
Profesionalización  y
expansión
Con la entrada en la UE y el crecimiento económico:

� aumentó la inversión empresarial
�️ crecieron sectores industriales e inmobiliarios
� apareció más crédito
� los bancos expandieron muchísimo riesgo

Las empresas empezaron a:

financiar expansión,
invertir más agresivamente,
profesionalizar balances,
y trabajar con varias entidades.

� 2000–2008 · La época del



crédito fácil
Probablemente la mayor expansión crediticia de la historia
reciente.

El dinero fluía con enorme facilidad.

Muchas empresas crecieron basándose en:

deuda barata,
financiación muy flexible,
refinanciaciones constantes,
y exceso de confianza bancaria.

Qué ocurría Consecuencia

Tipos bajos Crédito masivo

Bancos agresivos Mucho apalancamiento

Escaso control de riesgo Sobreendeudamiento

Crédito inmobiliario enorme Dependencia del sector
Y aquí nació una cultura peligrosa:

“Siempre habrá financiación disponible.”

� 2008–2013 · El gran golpe
financiero
La crisis financiera cambió completamente las reglas.

De repente:
❌ desapareció liquidez
❌ bancos cerraron el grifo
❌ refinanciaciones imposibles



❌ caída brutal de consumo
❌ miles de empresas desaparecieron

Fue probablemente el mayor cambio cultural financiero de las
últimas décadas.

Las empresas entendieron que:

depender demasiado de un banco era peligroso,
el circulante mal gestionado podía destruir compañías,
y  crecer  sin  estructura  financiera  sólida  tenía
consecuencias enormes.

� 2014–2020 · Tipos bajos y
nacimiento  de  nuevas
alternativas
Con los tipos de interés prácticamente a cero:

� el dinero volvió a abaratarse
� aparecieron fondos alternativos
� crecieron ENISA, CDTI, ICF y financiación pública
⚡ surgieron fintechs y nuevos modelos

Las empresas empezaron a combinar:

banca,
financiación pública,
deuda alternativa,
y capital privado.

Aquí nació realmente la “arquitectura financiera moderna”.



�  2020–2022  ·  COVID  y
liquidez masiva
La pandemia provocó algo histórico:

� avales ICO
� liquidez gigantesca
� intervención pública masiva
⚠️ financiación defensiva

Muchísimas empresas sobrevivieron gracias a:

líneas ICO,
carencias,
refinanciaciones,
y apoyo institucional.

Pero también se generó un efecto importante:

�  muchas  estructuras  financieras  quedaron  artificialmente
sostenidas.

�  2023–2026  ·  El  nuevo
paradigma financiero
Y aquí entramos en la etapa actual.

La inflación, los tipos altos y el endurecimiento bancario han
cambiado completamente el escenario.



Hoy  el  entorno  es  mucho  más
complejo:

Antes Ahora

Dinero barato Dinero caro

Bancos expansivos Bancos selectivos

Crédito rápido Mucho análisis

Crecer era fácil Crecer exige estructura

Más volumen Más calidad financiera
Y sinceramente…

creo que muchas empresas todavía no son plenamente conscientes
del cambio tan profundo que ha habido.

� ¿Por qué vuelve a crecer
ahora la demanda de crédito?
Porque las empresas vuelven a necesitar movimiento.

�  Lo  que  estamos  viendo  desde
Globalfinanzia:

Motivo de financiación Peso actual

Liquidez y circulante Muy alto

Inversión tecnológica Alto

Expansión internacional Creciendo

Reestructuración financiera Muy frecuente

Crecimiento orgánico Alto



Motivo de financiación Peso actual

Automatización e IA Disparándose

Sustitución de deuda corta Cada vez más habitual

⚠️  Pero  conseguir
financiación hoy NO funciona
como hace 5 años
Este es probablemente el punto más importante.

Muchas empresas siguen pensando:

“Si facturo, el banco me financiará.”

Y ya no funciona así.

Hoy las entidades analizan muchísimo más:

Qué analizan bancos e inversores en 2026 Nivel de importancia

Generación real de caja � Muy alta

Calidad del EBITDA � Muy alta

Dependencia de deuda corta � Muy alta

Control del circulante � Muy alta

Margen operativo � Muy alta

Capacidad de adaptación � Alta

Concentración de clientes � Alta

Profesionalización financiera � Muy alta



�  El  gran  problema  actual:
empresas  que  han  crecido…
pero  financieramente  siguen
siendo pequeñas
Y esto lo estamos viendo constantemente.

Empresas que:

duplicaron ventas,
aumentaron plantilla,
crecieron en clientes,
internacionalizaron operaciones,
invirtieron en estructura…

pero siguen funcionando financieramente:
❌ con las mismas pólizas,
❌ con deuda demasiado corta,
❌ con dependencia excesiva bancaria,
❌ o sin planificación financiera real.

� La financiación ya no es
una  herramienta
“administrativa”
Y aquí está el gran cambio cultural.

Durante décadas muchas empresas vieron la financiación como:
� “algo que se pide cuando hace falta”.



Hoy eso ya no funciona.

La financiación moderna es:
� estrategia
� planificación
�️ arquitectura financiera
⚡ anticipación
� combinación de instrumentos

�  Las  empresas  que  mejor
están  creciendo  en  2026
tienen algo en común
No dependen de una única fuente.

Combinan:

Herramienta Objetivo

Banca tradicional Operativa y circulante

Financiación pública Crecimiento e innovación

Deuda alternativa Flexibilidad

Capital privado Escalabilidad

Instrumentos híbridos Optimización financiera
Y eso reduce muchísimo el riesgo financiero.



� El error más caro hoy
Esperar demasiado.

Porque cuando una empresa llega tarde:
❌ el banco ya detecta tensión,
❌ los ratios ya empeoran,
❌ la negociación cambia completamente.

La financiación inteligente casi siempre se construye antes de
necesitarla urgentemente.

� Mi conclusión personal
Creo sinceramente que estamos entrando en una nueva etapa
empresarial.

Una etapa donde:

las empresas volverán a crecer,
volverán las operaciones,
volverá la inversión,
pero también habrá mucha más exigencia financiera.

Y ahí marcará la diferencia:
✅ quién planifica,
✅ quién estructura bien,
✅ quién entiende la financiación como parte estratégica del
negocio.

Porque hoy ya no basta con conseguir crédito.

El verdadero reto es construir una estructura financiera
preparada para crecer de verdad.



�  Desde  Globalfinanzia
ayudamos  a  empresas  a
construir  esa  arquitectura
financiera
Combinando:
� financiación bancaria
� financiación pública
⚡ soluciones alternativas
� estructuras híbridas
� financiación de crecimiento

para ayudar a empresas a:

crecer con estabilidad,
proteger liquidez,
reducir dependencia bancaria,
y  preparar  estructuras  financieras  mucho  más  sólidas
para el nuevo ciclo económico.

#Globalfinanzia  #EsterRoura  #FinanciaciónEmpresarial  #Pymes
#Crédito  #Inflación  #Liquidez  #CFO  #Tesorería  #Empresa
#Finanzas  #EstrategiaFinanciera  #FinanciaciónPública  #Banca
#CrecimientoEmpresarial

https://globalfinanzia.es?utm_source=chatgpt.com


� “Muchísimas empresas están
perdiendo ayudas públicas…
Empresas que:

invierten,
innovan,
automatizan,
desarrollan tecnología,
internacionalizan,
o crecen…

…sin saber que parte de todo eso podría haberse financiado con
ayudas, subvenciones o financiación pública.

La realidad es que hoy existe más financiación pública que
nunca.

Pero también:
⚠️ más competencia
⚠️ más exigencia documental
⚠️ más necesidad de planificación
⚠️  y  más  importancia  estratégica  en  cómo  se  prepara  cada
operación

� El gran error:

buscar ayudas cuando el proyecto YA

https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/05/19/%f0%9f%9a%a8-muchisimas-empresas-estan-perdiendo-ayudas-publicas/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/05/19/%f0%9f%9a%a8-muchisimas-empresas-estan-perdiendo-ayudas-publicas/


está en marcha
Todavía muchas empresas hacen esto:

� “Ahora que ya hemos invertido… vamos a mirar si hay alguna
ayuda.”

Y ahí normalmente ya es tarde.

Porque muchas líneas:

exigen efecto incentivador,
no permiten inversiones iniciadas,
requieren validaciones previas,
o necesitan documentación preparada antes de ejecutar.

� Qué tipo de proyectos se
están financiando en 2026

Área
Qué se está
financiando

Ejemplos reales

� Digitalización
ERP, IA,

automatización,
software

Implantación de IA
en procesos
internos

� Industria
Maquinaria,

automatización,
robotización

Nuevas líneas
productivas

� Sostenibilidad

Eficiencia
energética,
reducción
emisiones

Instalaciones
energéticas y
eficiencia

� Innovación
Desarrollo

tecnológico e I+D
Nuevos productos o

plataformas



Área
Qué se está
financiando

Ejemplos reales

�
Internacionalización

Expansión y
apertura exterior

Nuevos mercados y
exportación

�‍� Talento
Contratación
especializada

Equipos técnicos y
perfiles

estratégicos

� Circulante
Liquidez asociada
a crecimiento

Necesidades
operativas
temporales

� Logística
Optimización de

procesos y
capacidad

Tecnología
logística y
almacenes

� Salud y biotech
Investigación y

escalado
Desarrollo de

soluciones médicas

⚡ Energía
Transición
energética

Electrificación y
autoconsumo

⚠️  Lo  que  muchas  empresas
subestiman
La financiación pública NO es solo “dinero barato”.

Bien utilizada puede permitir:

acelerar inversiones,
reducir riesgo financiero,
preservar tesorería,
complementar banca,
mejorar ratios,
y ejecutar proyectos antes de tiempo.



�  Diferencias  entre  una
empresa  que  se  anticipa  y
otra que llega tarde

Empresa que planifica Empresa que improvisa

Detecta convocatorias antes
Se entera cuando ya han

cerrado

Prepara documentación con tiempo Corre con prisas

Diseña inversiones financiables Ejecuta sin estrategia

Combina varias líneas Busca una sola ayuda

Tiene más opciones de aprobación Pierde oportunidades

Integra financiación pública y
privada

Depende solo de recursos
propios

Optimiza calendario de inversión Ajusta todo a última hora

� Lo más importante:

cada  proyecto  necesita  una
arquitectura distinta
No todas las empresas necesitan:

subvenciones,
préstamos participativos,
financiación bonificada,



o ayudas directas.

La clave está en:
✅ entender el momento de la empresa
✅ analizar el tipo de inversión
✅ estudiar timings
✅ y combinar correctamente instrumentos públicos y privados

� Qué suele valorar realmente
un organismo público

Factor Qué analiza

� Viabilidad Capacidad real de ejecutar el proyecto

� Solidez financiera Estructura y situación de la empresa

� Innovación Diferenciación y valor añadido

� Equipo Experiencia y capacidad de gestión

� Impacto Empleo, sostenibilidad o crecimiento

� Coherencia Relación entre inversión y objetivos

� Planificación Calendario y estructura del proyecto

� Documentación Calidad y claridad de la información

�  Qué  están  haciendo  mejor
las empresas más competitivas
en 2026
Las compañías que más financiación pública están captando:
✔️ trabajan la planificación anual



✔️ detectan inversiones futuras con antelación
✔️ estructuran documentación constantemente
✔️ utilizan ayudas como herramienta estratégica
✔️ combinan financiación pública, bancaria y alternativa
✔️ y profesionalizan totalmente la gestión financiera

�️ En Globalfinanzia ayudamos
a empresas a:

identificar oportunidades reales,
detectar líneas compatibles,
estructurar proyectos,
preparar memorias,
coordinar documentación,
y construir estrategias completas de financiación.

Porque muchas veces:
� el problema no es que no existan ayudas.

El  problema  es  descubrirlas  cuando  ya  no  hay  margen  para
aprovecharlas.

�  En  2026  ya  no  basta  con
“buscar ayudas”.

La  diferencia  está  en  saber



estructurar proyectos financiables.
#Globalfinanzia  #FinanciacionPublica  #Subvenciones
#AyudasEmpresas #ENISA #CDTI #Innovacion #Industria #Empresa
#FondosEuropeos  #Digitalizacion  #Sostenibilidad
#CorporateFinance  #Growth  #FinanciacionEmpresarial


