Ester Roura de Globalfinanzia
analiza el estado financiero
de las Start-Ups en Espana
este 2024
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En 2024, el ecosistema de start-ups en Espafia ha mostrado un
crecimiento notable, consolidandose como un referente en el
ambito europeo. Este progreso se refleja en varias
estadisticas clave y logros importantes que destacan la
robustez y el dinamismo del sector.

Crecimiento de la Inversion

El afilo 2024 ha sido testigo de un aumento significativo en la
inversidn en start-ups espafiolas. Segun datos recientes, la
inversidon total ha alcanzado los 5.000 millones de euros, lo
que representa un incremento del 25% respecto a los 4.000
millones de euros invertidos en 2023. Este aumento se debe, en
gran parte, al interés creciente de fondos internacionales vy
al fortalecimiento de los fondos nacionales de capital riesgo.

Expansidn de Sectores Clave

Las start-ups espafiolas han logrado avances importantes en
sectores estratégicos como tecnologia financiera (fintech),
salud digital (healthtech), y sostenibilidad (greentech). Por
ejemplo, el sector fintech ha recibido el 35% del total de 1la
inversion, posicionandose como el lider en atraccidn de
capital. Este impulso ha permitido que Espana se convierta en
uno de los hubs fintech mas importantes de Europa.
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Empleo y Creacion de Empresas

E1l impacto econdmico de las start-ups también se refleja en la
creacién de empleo. En 2024, el sector ha generado mdas de
25.000 nuevos puestos de trabajo, lo que representa un aumento
del 15% en comparacidén con el afio anterior. Ademas, el numero
de nuevas start-ups fundadas en 2024 ha superado las 800, un
crecimiento del 10% respecto a 2023.

Logros Destacados

Entre los principales logros de las start-ups espafiolas en
2024, destacan:

= Unicornio Ibérico: Varias start-ups han alcanzado la
categoria de unicornio (valoracién superior a 1.000
millones de euros), incluyendo nuevas empresas en los
sectores de biotech y e-commerce.

» Expansion Internacional: Muchas start-ups han
consolidado su presencia en mercados internacionales,
especialmente en América Latina y Estados Unidos,
contribuyendo al reconocimiento global del ecosistema
emprendedor espafol.

- Innovacidén y Patentes: Se ha registrado un aumento del
20% en la presentacién de patentes y desarrollos
tecnolégicos, subrayando el compromiso del sector con la
innovacién.
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Desafios y Perspectivas

A pesar del éxito, el sector enfrenta desafios como 1la
necesidad de una mayor regulacién favorable, el acceso a
talento cualificado y la competitividad global. Sin embargo,
las perspectivas para el futuro son optimistas, con
proyecciones que anticipan un crecimiento continuo y sostenido
en los préoximos afos.

En resumen, el 2024 ha sido un afo de consolidacidén vy



expansién para las start-ups en Espafna, marcando hitos
significativos en inversion, empleo y desarrollo tecnoldégico.
El ecosistema espafiol sigue atrayendo la atencidén de
inversores y emprendedores de todo el mundo, posicionandose
como un referente clave en la innovacidn y el emprendimiento.

Ester Roura

[] iDescubre los Productos de
Financiacidon Publica para
Start-ups que Ofrecemos en
Globalfinanzia! []
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En Globalfinanzia, nos especializamos en ayudarte a encontrar
las mejores oportunidades de financiacidén puUblica para tu
start-up con un altisimo porcentaje de éxito. Entre nuestras
ofertas, destacamos los productos del CDTI, ENISA y el ICF,
iAqui te presentamos sus caracteristicas y condiciones clave!

[ CDTI (Centro para el Desarrollo Tecnoldgico
Industrial)

El CDTI es una entidad publica que promueve la innovacién y el
desarrollo tecnoldégico en 1las empresas espafiolas. Ofrece
varias lineas de financiacidén con condiciones muy atractivas:
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**]1., Proyectos de I+D+i

=Objetivo: Financiar proyectos de investigacidn,
desarrollo e innovacion tecnoldgica.
= Condiciones:
- Financiacidon: Hasta el 75% del presupuesto total
del proyecto.
= Amortizacion: Plazo de hasta 10 afos, con un
periodo de carencia de hasta 3 afnos.
= Intereses: Tipo de interés fijo, habitualmente por
debajo del mercado.
» Requisitos: Proyectos de alto <contenido
tecnoldgico e innovador.

**2  Linea Directa de Innovacidn

= Objetivo: Apoyar proyectos empresariales que impliquen
la incorporacién y adaptacién de tecnologias emergentes.
- Condiciones:
= Financiacidén: Hasta el 75% del presupuesto total
del proyecto.
- Amortizacion: Hasta 7 afios con un periodo de
carencia de 2 afos.
= Intereses: Tipo de interés fijo, generalmente mas
bajo que el de mercado.
- Requisitos: Empresas con proyectos de rapida
implantacién y comercializacién.

[] ENISA (Empresa Nacional de Innovacion)

ENISA ofrece préstamos participativos para impulsar la
creacién, crecimiento y consolidacién de pymes y start-ups
innovadoras.

**]1, Jévenes Emprendedores

= Objetivo: Apoyar a jévenes emprendedores para la puesta



en marcha de proyectos empresariales viables e
innovadores.
- Condiciones:
= Financiacion: Desde 25.000 hasta 75.000 euros.
= Amortizacion: Plazo mdximo de 9 afos, con un
periodo de carencia de hasta 7 afnos.
- Intereses: Mixto, variable en funcidén de 1la
rentabilidad de la empresa.
- Requisitos: Empresas constituidas por joévenes
menores de 40 afos.

**2. Emprendedores

= Objetivo: Facilitar el acceso a financiacidén para nuevos
proyectos empresariales.
- Condiciones:
= Financiacion: Desde 25.000 hasta 300.000 euros.
= Amortizacioén: Plazo mdximo de 9 afos, con un
periodo de carencia de hasta 7 afnos.
- Intereses: Mixto, variable en funcidén de 1la
rentabilidad de la empresa.
= Requisitos: Empresas de reciente constitucién con
modelo de negocio innovador.

**3_ Crecimiento

= Objetivo: Apoyar a pymes en su fase de crecimiento y
expansioén.
- Condiciones:
= Financiacion: Desde 25.000 hasta 1.500.000 euros.
= Amortizacioén: Plazo mdximo de 9 afos, con un
periodo de carencia de hasta 7 afnos.
- Intereses: Mixto, variable en funcidén de 1la
rentabilidad de la empresa.
- Requisitos: Empresas que necesiten financiacidn
para su expansion.



[] ICF (Institut Catala de Finances)

ELl ICF apoya financieramente a empresas y emprendedores de
Cataluna, ofreciendo diversas lineas de crédito y préstamos.

**1. ICF Emprendedores

= Objetivo: Financiar start-ups y proyectos empresariales
innovadores en sus primeras fases.
= Condiciones:
= Financiacidén: Hasta el 100% del proyecto, con un
maximo de 500.000 euros.
= Amortizacidén: Hasta 7 afos, con posibilidad de 2
ahos de carencia.
- Intereses: Tipo de interés preferencial.
= Requisitos: Empresas constituidas y con domicilio
en Catalufa.

**2  ICF Crédito a la Inversion

= Objetivo: Apoyar la inversidén en activos fijos y el
capital circulante.
= Condiciones:
= Financiacidon: Hasta el 80% de la inversidn, con un
maximo de 2 millones de euros.
- Amortizacidén: Hasta 15 afios, con posibilidad de 3
anos de carencia.
=« Intereses: Tipo de interés fijo o variable segun
condiciones de mercado.
- Requisitos: Pymes y grandes empresas con proyectos
de inversidn en Cataluna.




[] Contacta con Nosotros

En Globalfinanzia, te ayudamos a encontrar la mejor solucidén
de financiacidon para tu start-up, asegurando un alto
porcentaje de éxito. No dudes en contactarnos para mas
informacidn y asesoramiento personalizado. iEstamos aqui para
impulsar tu innovacidn!

[] Teléfono: +34 931 051 566
[] Correo electrénico: info@globalfinanzia.es
[] Web: www.globalfinanzia.com

iCon Globalfinanzia, lleva tu start-up al siguiente nivel con
las mejores opciones de financiacidn publica! [J

Incentivos Fiscales por
Inversion en I+D+I: Un Camino
hacia 1la Innovacion y el
Crecimiento con
Globalfinanzia

La inversidén en Investigacidn, Desarrollo e Innovacién (I+D+I)
es un pilar fundamental para el crecimiento econémico y la
competitividad de las empresas en un mercado globalizado. Sin
embargo, muchas organizaciones no son plenamente conscientes
de los beneficios fiscales a los que pueden acceder por
destinar recursos a estas actividades. En este articulo,
exploraremos en detalle los incentivos fiscales disponibles vy
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como Globalfinanzia, con su vasta experiencia, puede ayudarte
a maximizar estos beneficios.

éQué son los incentivos fiscales por I+D+I?

Los incentivos fiscales por I+D+I son medidas adoptadas por el
gobierno para estimular 1la inversidon en investigaciodn,
desarrollo e innovacidén tecnoldgica. Estos incentivos pueden
tomar diversas formas, tales como deducciones en el impuesto
sobre sociedades, bonificaciones en la seguridad social o
subvenciones directas.

Principales incentivos fiscales disponibles

1. Deduccioén por actividades de I+D+I en el Impuesto sobre
Sociedades: Las empresas pueden deducir un porcentaje
significativo de los gastos relacionados con actividades
de I+D+I de su base imponible del impuesto sobre
sociedades. Esto puede representar un ahorro
considerable y fomentar la reinversidén en nuevas
investigaciones y desarrollos.

2. Bonificaciones en 1la Seguridad Social: Algunas
legislaciones permiten la bonificacidén de hasta el 40%
de las cuotas de la Seguridad Social del personal
investigador. Este incentivo no solo reduce los costos
laborales, sino que también fomenta la contratacién de
talento especializado.

3. Subvenciones y ayudas directas: Existen multiples
programas y convocatorias de ayudas y subvenciones
dirigidas a proyectos de I+D+I, tanto a nivel nacional
como europeo. Estas ayudas pueden cubrir una parte
importante de los costes del proyecto.

4. Patent Box: Este incentivo permite a las empresas
reducir la carga fiscal sobre los ingresos derivados de
la explotacion de patentes y otros activos intangibles
desarrollados en actividades de I+D+I, promoviendo asi
la comercializacidén de innovaciones.



El rol de Globalfinanzia en la obtencidn de
incentivos fiscales

Maximizar los beneficios de estos incentivos requiere un
profundo conocimiento de la legislacidon vigente y un enfoque
estratégico en la planificacidon y ejecucidn de proyectos de
I+D+I. Aqui es donde Globalfinanzia se destaca, ofreciendo una
serie de servicios disenados para ayudarte a obtener y
maximizar estos incentivos:

1. Asesoramiento personalizado: Nuestro equipo de expertos
en fiscalidad y financiacion de la innovacién trabaja
contigo para identificar las oportunidades de incentivos
fiscales que mejor se adapten a tu empresa y tus
proyectos.

2. Gestion integral del proceso: Desde la identificacién de
proyectos elegibles hasta la preparacion y presentaciodn
de la documentacidén necesaria, Globalfinanzia gestiona
todo el proceso, asegurando el cumplimiento de 1los
requisitos legales y administrativos.

3. Optimizacion fiscal: Analizamos detalladamente tus
actividades de I+D+I para asegurar que aproveches al
maximo todas 1las deducciones y bonificaciones
disponibles, incrementando asi tu rentabilidad.

4. Acceso a subvenciones y ayudas: Te ayudamos a
identificar y aplicar a las subvenciones y ayudas mas
adecuadas para tus proyectos, incrementando tus
posibilidades de éxito.

5. Formacion y actualizacién continua: Te mantenemos
informado sobre los cambios legislativos y las nuevas
oportunidades de financiacidén que puedan surgir,
asegurando que siempre estés al dia.

Los incentivos fiscales por inversién en I+D+I representan una
oportunidad invaluable para las empresas que buscan innovar y
crecer. Sin embargo, aprovechar estos beneficios requiere un
conocimiento profundo y una gestidn eficaz. En Globalfinanzia,
tenemos la experiencia y el compromiso necesarios para



ayudarte a navegar este complejo entorno y maximizar tus
ventajas fiscales. Contacta con nosotros hoy mismo y descubre
cémo podemos impulsar tu innovacién y tu rentabilidad.

iInvierte en el futuro con la confianza de estar respaldado
por los mejores!

éQué son los criterios ESG y
como los utiliza
Globalfinanzia para conseguir
financiacion para las
empresas?

5

En el mundo empresarial actual, los criterios ESG
(Ambientales, Sociales y de Gobernanza, por sus siglas en
inglés) se han convertido en un componente crucial para la
evaluacion del desempefio y la sostenibilidad de las empresas.
Pero, équé son exactamente los criterios ESG y como pueden
beneficiarse las empresas al implementarlos correctamente? En
este post, exploraremos el significado de los criterios ESG y
cémo Globalfinanzia los utiliza eficazmente para ayudar a las
empresas a obtener financiacidn.

5
Crésitos blandos publicos ENISA para mejorar competitividad
empresa Barcelona 2023
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éQué son los criterios ESG?

Los criterios ESG son un conjunto de estandares para las
operaciones de una empresa que los inversionistas socialmente
conscientes utilizan para seleccionar posibles inversiones.
Estos criterios abarcan tres areas principales:

1. Ambientales (E): Incluyen 1la gestidén de recursos
naturales, la eficiencia energética, las emisiones de
carbono, la gestidon de residuos y la conservacién de la
biodiversidad. Las empresas deben demostrar su
compromiso con la sostenibilidad y la reduccidén de su
impacto ambiental.

2. Sociales (S): Se refieren a la gestidén de relaciones con
empleados, proveedores, clientes y las comunidades donde
opera la empresa. Esto incluye practicas laborales,
condiciones de trabajo, diversidad e inclusién, derechos
humanos y contribuciones a la comunidad.

3. Gobernanza (G): Implica las practicas de gobierno
corporativo, como la estructura del consejo, la ética
empresarial, la transparencia, la auditoria interna y
externa, y las practicas contra la corrupcién. Una buena
gobernanza asegura que la empresa sea administrada de
manera justa y transparente.

Importancia de los criterios ESG

Implementar criterios ESG no solo es una cuestidn de
responsabilidad corporativa, sino que también tiene un impacto
directo en la viabilidad y el éxito financiero a largo plazo
de una empresa. Las empresas que cumplen con altos estandares
ESG suelen tener un mejor rendimiento financiero y menor
riesgo, lo que las hace mas atractivas para los inversores.

Ademas, los consumidores y clientes son cada vez mas
conscientes de los problemas ambientales y sociales, y
prefieren apoyar a empresas que demuestran un compromiso con
practicas sostenibles y éticas.



Globalfinanzia y la financiacidén basada en
criterios ESG

Globalfinanzia es una empresa lider en servicios financieros
qgue ha 1integrado plenamente 1los criterios ESG en su
metodologia para ayudar a las empresas a obtener financiacién.
Aqui te mostramos cémo lo hacen:

1. Evaluacion Integral: Globalfinanzia realiza wuna
evaluacién exhaustiva de los criterios ESG de 1las
empresas, identificando fortalezas y areas de mejora.
Esta evaluacidén incluye una revisién de politicas,
practicas y resultados en areas ambientales, sociales y
de gobernanza.

2. Asesoramiento Personalizado: Basado en la evaluacidn,
Globalfinanzia ofrece asesoramiento personalizado para
que las empresas puedan mejorar su desempeno ESG. Esto
puede incluir recomendaciones para reducir emisiones de
carbono, mejorar la diversidad e inclusién, o fortalecer
la gobernanza corporativa.

3. Atractivo para Inversores: Con un fuerte enfoque en 1los
criterios ESG, Globalfinanzia posiciona a las empresas
como inversiones atractivas para fondos y entidades
financieras que priorizan la sostenibilidad. Esto
aumenta significativamente las posibilidades de obtener
financiacioén.

4. Informe de Impacto: Globalfinanzia ayuda a las empresas
a elaborar informes de impacto ESG, demostrando su
compromiso y logros en estas areas. Estos informes son
cruciales para atraer inversores y cumplir con
regulaciones cada vez mas estrictas.
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Casos de Exito

Globalfinanzia ha ayudado a numerosas empresas a mejorar su
desempefio ESG y a obtener la financiacidn necesaria para



crecer y prosperar. Por ejemplo:

 Empresa de Energias Renovables: Una empresa dedicada a
la energia solar pudo asegurar una importante inversiodn
al implementar recomendaciones de Globalfinanzia para
mejorar su gestidon de recursos y transparencia en la
gobernanza.

 Empresa de Manufactura: Una compafiia manufacturera
redujo su huella de carbono y mejordé las condiciones
laborales, lo que le permitidé acceder a fondos verdes y
mejorar su imagen publica.

Los criterios ESG son esenciales para el éxito y 1la
sostenibilidad a largo plazo de cualquier empresa.
Globalfinanzia, con su enfoque integral y personalizado, se
posiciona como un aliado estratégico para las empresas que
buscan no solo cumplir con estos estandares, sino también
destacarse en el mercado y asegurar la financiacién necesaria
para su crecimiento. Al incorporar practicas ESG, las empresas
no solo benefician a la sociedad y al medio ambiente, sino que
también fortalecen su posicidn en el competitivo mundo
empresarial actual.

iAprovecha la experiencia de Globalfinanzia y lleva tu empresa
al siguiente nivel con una estrategia ESG robusta y efectiva!

Pasos a segulir para hacer una
startup atractiva para 1los
inversores
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Crear una startup atractiva para los inversores es un proceso
que implica una combinacidén de planificacidén estratégica,
ejecucidén efectiva y comunicacidén clara. Aqui hay una guia
detallada y paso a paso para ayudarte a lograrlo:

1. Desarrollar una Idea Sdolida

a. Identificacion del Problema:

 Encuentra un problema real y significativo que necesite
una solucion.

= AsegUrate de que este problema afecte a un mercado
suficientemente grande.

b. Propuesta de Valor Clara:

= Define claramente como tu producto o servicio resuelve
el problema identificado.

» Explica qué te diferencia de las soluciones actuales en
el mercado.

2. Realizar un Estudio de Mercado
Exhaustivo

a. Investigacion del Mercado:

» Analiza el tamafio del mercado, las tendencias y el
crecimiento proyectado.
» Identifica a tus competidores directos e indirectos.

b. Segmentacion del Mercado:

= Define a tu cliente ideal (buyer persona).
» Segmenta tu mercado en diferentes grupos para una
estrategia de marketing mas efectiva.

3. Desarrollar un Plan de Negocios



Detallado

a. Resumen Ejecutivo:

-0frece una visién general de tu empresa, misién vy
visién.

b. Producto o Servicio:

- Detalla las caracteristicas y beneficios de tu producto
0 servicio.

c. Andlisis del Mercado:

Presenta tus hallazgos del estudio de mercado,
incluyendo analisis de la competencia.

d. Estrategia de Marketing y Ventas:

» Define tus estrategias para atraer y retener clientes.
= Explica tu modelo de ingresos y planes de monetizacién.

e. Plan de Operaciones:

=Describe tu plan de produccién, distribucidén vy
logistica.

f. Equipo de Gestion:
 Presenta a tu equipo y sus competencias relevantes.

g. Proyecciones Financieras:

 Proporciona proyecciones financieras detalladas para los
préoximos 3-5 afos.

» Incluye estados financieros proyectados (balance, flujo
de caja, estado de resultados).

4. Crear un Producto Minimo Viable (MVP)

a. Desarrollar el MVP:



= Construye una versidn basica pero funcional de tu
producto.

- Aseglirate de que el MVP incluya las caracteristicas
esenciales para resolver el problema identificado.

b. Validacion del Mercado:

Lanza el MVP a un grupo reducido de usuarios para
obtener feedback.
= Utiliza el feedback para realizar mejoras y ajustes.

5. Formar un Equipo Soélido

a. Equipo Fundador:

 Aseglirate de que los fundadores tengan habilidades
complementarias y una visidn compartida.

b. Contratacion de Talento:

= Contrata a personas clave que puedan aportar experiencia
y habilidades criticas para el crecimiento de 1la
startup.

6. Desarrollar una Estrategia de
Marketing Efectiva

a. Identidad de Marca:

= Crea una identidad de marca fuerte y coherente (logo,
eslogan, valores).

b. Marketing Digital:

» Implementa estrategias de SEO, SEM, redes sociales, vy
marketing de contenidos.

» Utiliza herramientas de analisis para medir y optimizar
el rendimiento.

c. Relaciones Publicas:



= Construye relaciones con los medios de comunicacién vy
blogueros del sector.

= Publica comunicados de prensa y participa en eventos de
la industria.

7. Construir Relaciones con los
Inversores

a. Identificacion de Inversores Potenciales:

= Investiga y crea una lista de inversores que se alineen
con tu industria y etapa de crecimiento.

b. Preparacion del Pitch:

= Desarrolla un pitch convincente y visualmente atractivo.
» Practica tu pitch hasta que puedas presentarlo con
confianza y claridad.

c. Networking:

» Asiste a eventos de startups y networking.
= Aprovecha plataformas como LinkedIn para conectar con
inversores.

8. Demostrar Traccion

a. Métricas Clave:

= Presenta métricas clave que demuestren el crecimiento y
la adopcidén de tu producto (usuarios activos, ingresos,
etc.).

b. Testimonios y Casos de Estudio:

 Recopila testimonios de clientes satisfechos y crea
casos de estudio que demuestren el valor de tu solucidn.



0. Establecer Buenas Practicas
Financieras

a. Control Financiero:

= Mantén un registro detallado de todos los gastos e
ingresos.

»Utiliza software de contabilidad para facilitar la
gestién financiera.

b. Estrategia de Financiaciodn:

= Decide cuanto capital necesitas y en qué 1o vas a
invertir.

= Considera diferentes fuentes de financiacidn (inversores
angeles, capital de riesgo, crowdfunding).

10. Preparar la Documentacidn Legal

a. Estructura Legal:

» Decide la estructura legal adecuada para tu startup
(LLC, S-Corp, C-Corp).

b. Proteccion de Propiedad Intelectual:

» Registra patentes, marcas registradas y derechos de
autor segun sea necesario.

c. Contratos y Acuerdos:

» Redacta contratos claros y detallados para empleados,
socios y proveedores.

11. Iterar y Adaptar Continuamente

a. Feedback Constante:

= Escucha continuamente a tus clientes e inversores.
- Sé flexible y dispuesto a pivotar tu enfoque si es



necesario.

b. Innovacion Permanente:

» Mantente al tanto de las tendencias de la industria y
las tecnologias emergentes.

Busca siempre formas de mejorar y diferenciar tu
producto o servicio.

12. Escalar el Negocio

a. Estrategia de Expansion:

= Planifica c6mo escalar tu operacién a nivel nacional o
internacional.

= Evalla las necesidades de infraestructura y talento para
soportar el crecimiento.

b. Optimizacion de Procesos:

Mejora continuamente 1los procesos operativos para
aumentar la eficiencia.

» Implementa sistemas y tecnologias que faciliten 1la
escalabilidad.

Hacer una startup atractiva para los inversores requiere una
combinacién de una idea sé6lida, un equipo fuerte, un plan bien
elaborado y una ejecucioéon efectiva. Siguiendo estos pasos y
adaptandote a medida que avanzas, puedes aumentar
significativamente tus posibilidades de atraer la atencién y
el capital de los inversores.




Las 5 Mejores Start-Ups de
HealthTech en 2024 en
Catalunya

En el vibrante ecosistema de innovacidén de Catalunya, el
sector de HealthTech esta en plena expansidon. La combinacidn
de talento local, apoyo institucional y una creciente demanda
de soluciones tecnolégicas en salud ha propiciado el
surgimiento de start-ups prometedoras. A continuaciédn,
destacamos las cinco mejores start-ups de HealthTech en 2024 y
exploramos los casos de éxito que Globalfinanzia ha tenido con
Kiversal y Dy Care.

1. Nixi for Children

Nixi for Children ha revolucionado la forma en que los nifos
enfrentan procedimientos médicos. Utilizando realidad virtual,
esta start-up ofrece experiencias inmersivas que preparan y
tranquilizan a los pequefios pacientes antes de intervenciones
quirdrgicas o tratamientos complejos. En 2024, Nixi for
Children ha expandido su alcance internacional, implementando
sus soluciones en varios hospitales europeos y
norteamericanos.

2. Devicare

Devicare se especializa en 1la monitorizacidon remota de
pacientes con enfermedades crénicas. Su plataforma Lit-
Control, que ayuda en la gestidn de calculos renales, es un
ejemplo de cémo la tecnologia puede mejorar la calidad de vida
y reducir los costes sanitarios. Este ano, Devicare ha lanzado
nuevas funcionalidades que integran inteligencia artificial
para ofrecer recomendaciones personalizadas a los pacientes.

3. Oxolife

Oxolife estd en la vanguardia de la biotecnologia enfocada en
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la fertilidad femenina. Su innovador tratamiento para mejorar
la dimplantacidén embrionaria ha mostrado resultados
prometedores en ensayos clinicos. En 2024, 1la empresa ha
recibido importantes inversiones que le permitiran llevar su
solucidén a mds mujeres que buscan convertirse en madres.

4. Time 1is Brain

Time is Brain ha desarrollado un sistema avanzado de
telemedicina para la gestidon de ictus. Su tecnologia permite
una rapida intervencioén médica, reduciendo significativamente
el tiempo de respuesta y mejorando las tasas de recuperacion.
Este ano, han cerrado acuerdos con varias regiones sanitarias
en Europa para la implementacidén de su sistema, lo que subraya
su impacto positivo en la salud publica.

5. Biel Glasses

Biel Glasses utiliza realidad aumentada para ayudar a personas
con baja visidén a moverse de manera mas segura e
independiente. Sus gafas inteligentes proporcionan informacidén
visual en tiempo real, adaptandose a las necesidades
especificas de cada usuario. En 2024, Biel Glasses ha lanzado
una versidén mejorada de su producto con nuevas caracteristicas
y ha comenzado a explorar mercados en Asia y América Latina.

Casos de Exito con Globalfinanzia:
Kiversal y Dy Care

Globalfinanzia ha sido un actor clave en el impulso de start-
ups en Catalunya, proporcionando financiacidén y asesoramiento
estratégico. Dos ejemplos destacados de su éxito son Kiversal
y Dy Care.

Kiversal

Kiversal, una empresa dedicada a la digitalizacién de
dispositivos médicos, ha desarrollado audidmetros conectados
que facilitan y mejoran los diagnésticos auditivos. Gracias al



apoyo de Globalfinanzia, Kiversal pudo ampliar su equipo de
investigacién y desarrollo, permitiéndoles lanzar al mercado
su audiémetro Audixi 10. Este dispositivo no solo ha recibido
reconocimiento en ferias internacionales de tecnologia médica,
sino que también ha sido adoptado por varios sistemas de salud
publica y privados en Europa y América.

Dy Care

Dy Care se especializa en soluciones para la rehabilitacién a
distancia, utilizando sensores y algoritmos avanzados para
monitorizar el progreso de los pacientes. Con la financiacidn
y el respaldo estratégico de Globalfinanzia, Dy Care lanzd su
plataforma de tele-rehabilitacidén ReHub, que ha transformado
la manera en que los fisioterapeutas y pacientes interactuan.
ReHub ha sido particularmente Gtil durante 1la pandemia de
COVID-19, permitiendo a 1los pacientes continuar su
rehabilitacidén sin interrupciones.

El sector de HealthTech en Catalunya continla creciendo a
pasos agigantados, impulsado por start-ups innovadoras y el
apoyo de entidades como Globalfinanzia. Empresas como Kiversal
y Dy Care demuestran como la combinacién de tecnologia vy
financiacién adecuada puede llevar a soluciones que mejoran la
vida de las personas y generan un impacto positivo en la
sociedad.

Globalfinanzia sigue comprometida con el desarrollo y éxito de
las start-ups en Catalunya, proporcionando las herramientas vy
el apoyo necesarios para transformar ideas innovadoras en
realidades concretas y exitosas.



Las Mejores Startups
Catalanas del 2024 segun
Globalfinanzia
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Catalunya sigue destacandose como un hervidero de innovacidn y
emprendimiento en 2024. La combinacidén de un ecosistema
tecnoldgico vibrante, instituciones académicas de renombre vy
un entorno favorable para la inversidén ha 1llevado a la
creacién de startups que estan marcando la diferencia en
diversos sectores. En este post, evaluamos algunas de 1las
mejores startups catalanas del 2024 que estdn capturando 1la
atencidén de inversores y consumidores por igual.

1. Glovo

Glovo, aunque ya es una empresa conocida, sigue siendo un
referente en el ecosistema startup catalan. Fundada en
Barcelona, esta empresa de delivery ha revolucionado la forma
en que las personas acceden a productos y servicios,
expandiéndose a multiples mercados internacionales. En 2024,
Glovo continta innovando con la incorporacidén de tecnologias
avanzadas de inteligencia artificial para mejorar la
eficiencia de sus entregas.

2. Typeform

Typeform ha transformado la manera en que las empresas
recopilan y gestionan datos a través de formularios
interactivos y encuestas. Con sede en Barcelona, esta startup
sigue creciendo y mejorando su plataforma, integrando nuevas
funcionalidades que facilitan la creacidn de experiencias de
usuario mas intuitivas y personalizadas. En 2024, Typeform se
enfoca en la integracidén con otras herramientas de
productividad y CRM, consolidandose como una solucién integral
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para la gestion de datos.

3. Wallbox

En el dmbito de la movilidad sostenible, Wallbox destaca por
sus soluciones innovadoras de carga para vehiculos eléctricos.
Esta empresa catalana esta liderando el camino hacia un futuro
mas ecoldégico con sus cargadores inteligentes y sistemas de
gestidén de energia. En 2024, Wallbox ha lanzado nuevos
productos que no solo son mds eficientes, sino que también
incorporan energias renovables, posicionandose como un
referente en el sector de la electromovilidad.

4. Red Points

Red Points se especializa en la proteccién de marcas y la
lucha contra la pirateria digital. Utilizando tecnologia
avanzada de inteligencia artificial y machine learning, esta
startup detecta y elimina contenido infractor en internet,
protegiendo los derechos de propiedad intelectual de sus
clientes. En 2024, Red Points ha ampliado sus servicios para
cubrir nuevas areas de la proteccién de marca, incluyendo la
gestion de reputacién en linea y la prevencion de fraudes.

5. TravelPerk

TravelPerk ha revolucionado la gestién de viajes corporativos
con su plataforma todo-en-uno que simplifica la planificacién,
reserva y gestién de viajes de negocios. Esta startup
barcelonesa ha experimentado un crecimiento impresionante y ha
continuado expandiéndose a nivel global. En 2024, TravelPerk
introduce nuevas funcionalidades que permiten una mayor
personalizacion y flexibilidad en la gestidon de viajes,
adaptandose a las necesidades cambiantes de las empresas
modernas.

6. Badi

Badi se ha convertido en una solucidén popular para encontrar
companeros de piso y alquileres de medio y largo plazo. Con su



innovadora plataforma que utiliza algoritmos de coincidencia
basados en perfiles de usuario, Badi facilita la blUsqueda de
vivienda en grandes ciudades. En 2024, la empresa ha expandido
sus operaciones a mas ciudades europeas y ha mejorado su
algoritmo para ofrecer recomendaciones aln mas precisas vy
personalizadas.

7. Heura Foods

En el sector alimentario, Heura Foods estd revolucionando la
industria con sus alternativas a la carne de origen vegetal.
Esta startup barcelonesa se ha posicionado como lider en el
mercado de alimentos sostenibles, ofreciendo productos que no
solo son saludables, sino que también tienen un menor impacto
ambiental. En 2024, Heura ha lanzado nuevas lineas de
productos y ha ampliado su presencia en mercados
internacionales, impulsando una dieta mas sostenible y ética.

Las startups catalanas de 2024 estan demostrando un notable
dinamismo y capacidad de innovacién, abordando desafios
globales con soluciones creativas y tecnoldgicamente
avanzadas. Desde la movilidad sostenible hasta la proteccidn
de marcas y la alimentacién alternativa, estas empresas no
solo estan cambiando la forma en que vivimos y trabajamos,
sino que también estdn contribuyendo significativamente al
desarrollo econdémico y social de Catalunya.

Catalunya continla siendo un epicentro de creatividad vy
emprendimiento, y estas startups son un testimonio del talento
y la visidén que caracteriza a esta regién. Mantente atento a
estas y otras empresas emergentes que estan configurando el
futuro.



Programa Emprendedoras
Digitales: Tu Oportunidad de
Crecimiento con
Globalfinanzia
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En Globalfinanzia, entendemos la importancia de apoyar a las
mujeres emprendedoras en su camino hacia el éxito. Por ello,
nos enorgullece presentar el programa “Emprendedoras
Digitales” de ENISA, una iniciativa disefiada especificamente
para fomentar y consolidar proyectos liderados por mujeres en
el ambito digital. A través de esta colaboracién, buscamos
ofrecerte no solo financiacidén, sino también las herramientas
y el acompanamiento necesario para que tu negocio digital
alcance nuevas alturas.

éQué es el Programa Emprendedoras Digitales de
ENISA?

ELl programa Emprendedoras Digitales es una iniciativa del
Gobierno espafol, gestionada por ENISA (Empresa Nacional de
Innovacién S.A.), que tiene como objetivo principal apoyar
proyectos empresariales promovidos por mujeres en el sector
digital. Este programa se enmarca dentro de los esfuerzos para
reducir la brecha de género en el ambito empresarial vy
tecnoldgico, impulsando la innovacidén y el emprendimiento
femenino.

Caracteristicas del Programa

1. Dirigido a mujeres emprendedoras:

«El programa esta destinado a mujeres con proyectos
innovadores en el sector digital, que necesiten
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financiacidén para poner en marcha o expandir sus
negocios.

2. Financiacién flexible:

= 0frece préstamos participativos, una modalidad de
financiacidén que se adapta a las necesidades de cada
proyecto. Estos préstamos no requieren garantias ni
avales personales, lo que facilita el acceso al crédito.

3. Importe de los préstamos:

- Los préstamos pueden oscilar entre 25.000 y 1.500.000
euros, dependiendo de las caracteristicas y necesidades
del proyecto.

4. Plazos y condiciones favorables:

» Los préstamos tienen plazos de devolucidn flexibles, con
un periodo de carencia de hasta 7 afios y un plazo total
de hasta 9 anos. Ademas, los intereses se ajustan en
funcidon de 1la evolucidén de 1la empresa, lo que
proporciona una mayor tranquilidad y capacidad de
gestion financiera.

5. Requisitos:

= Ser una empresa de reciente creacién (no mas de 24
meses) o una PYME en fase de crecimiento.

» Tener el proyecto empresarial liderado por una mujer o
un equipo donde al menos una mujer tenga un papel
relevante en la gestion y toma de decisiones.

éQué Ofrece Globalfinanzia en Financiaciodn para
Empresas?

En Globalfinanzia, nos especializamos en ofrecer soluciones de
financiacidén adaptadas a las necesidades especificas de cada
empresa. Sabemos que cada negocio es Unico y requiere un
enfoque personalizado para asegurar su crecimiento vy



sostenibilidad. A continuacién, detallamos 1los servicios vy
productos financieros que ofrecemos:

1. Asesoramiento Personalizado:

= Nuestro equipo de expertos en financiacidn empresarial
te ayudara a identificar las mejores opciones de
financiacidén para tu negocio, asesorandote en cada paso
del proceso.

Financiacién para Startups:

» 0Ofrecemos productos financieros disefiados para startups,
incluyendo préstamos participativos, capital semilla vy
lineas de crédito para la fase inicial de tu proyecto.

Financiacién para PYMEs:

= Para empresas en fase de crecimiento, disponemos de
soluciones como créditos comerciales, factoring, leasing
y préstamos a medio y largo plazo, adaptados a las
necesidades de tu empresa.

Subvenciones y Ayudas Publicas:

»Te asistimos en 1la identificacidén y gestidn de
subvenciones y ayudas publicas, tanto a nivel nacional
como europeo, para que puedas acceder a fondos que
impulsen tu negocio.

Financiacion Innovadora:

» Facilitamos el acceso a financiacidén para proyectos
innovadores a través de programas especificos como los
de ENISA, CDTI y otros organismos de apoyo a la
innovacion y el desarrollo tecnolégico.

Capital Riesgo y Business Angels:

= Contamos con una red de inversores y fondos de capital
riesgo interesados en apoyar proyectos con alto



potencial de crecimiento. Te ayudamos a preparar tu
propuesta y a conectar con los inversores adecuados.

En Globalfinanzia, nos comprometemos a acompainarte en tu
aventura empresarial, proporciondandote 1las herramientas
financieras y el apoyo necesario para que tu negocio no solo
se mantenga a flote, sino que prospere en el competitivo mundo
digital.

(=]

éCémo Acceder al Programa Emprendedoras Digitales
con Globalfinanzia?

Para beneficiarte del programa Emprendedoras Digitales a
través de Globalfinanzia, sigue estos sencillos pasos:

1. Contacto Inicial:

» Ponte en contacto con nosotros a través de nuestra

pagina web o teléfono para una consulta inicial.
2. Evaluacién del Proyecto:

= Nuestro equipo evaluara tu proyecto y te guiarda en

la preparacion de la documentaciodn necesaria.
3. Solicitud de Financiaciodn:

= Te asistiremos en la presentacién de la solicitud
de financiacidén, asegurandonos de cumplir con
todos los requisitos y maximizar tus posibilidades
de éxito.

4. Acompaiiamiento Continuo:

Una vez aprobado el préstamo, continuaremos
apoyandote con asesoramiento y seguimiento para
gue puedas enfocarte en el crecimiento vy
desarrollo de tu negocio.

En Globalfinanzia, estamos comprometidos con el éxito de las
emprendedoras digitales. No dudes en contactarnos para mas
informacién y comienza hoy mismo a transformar tu visién en
realidad con el apoyo que mereces. iTu éxito es nuestro
compromiso!



Descubre las Lineas de
Financiacion de
Globalfinanzia
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Globalfinanzia, una boutique de financiacién empresarial con
mas de 20 afos de experiencia en el sector, se enorgullece en
presentar una amplia gama de lineas de financiacidn disefadas
para impulsar el crecimiento y la innovacidén de las empresas
espafolas. Nuestra misidon es apoyar a los emprendedores y a
las empresas en todas las etapas de su desarrollo, desde la
fase inicial hasta su expansidén y consolidacidén en el mercado.
A continuacidn, te presentamos en detalle nuestras principales
lineas de financiacidén, sus caracteristicas, importes vy
condiciones.

1. Financiacion para Jovenes
Emprendedores

Caracteristicas:

- Destinatarios: Emprendedores menores de 40 afios que
buscan iniciar un proyecto empresarial.

= Objetivo: Facilitar la creacién de empresas promovidas
por jévenes con talento y vision de futuro.

- Condiciones: No se exige ninguna garantia personal, y la
solicitud debe incluir un plan de negocio viable.

Importes y Condiciones:

 Importe: Desde 25.000 euros hasta 75.000 euros.
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 Plazo de Amortizacioén: Hasta 7 afios, con un periodo de
carencia de 5 afos.

- Intereses: Tipo de interés variable, determinado en
funcidén de la viabilidad del proyecto y el riesgo
asociado.

2. Financiacidén para Empresas Innovadoras

Caracteristicas:

- Destinatarios: Empresas innovadoras en sectores
tecnoldégicos o con alto potencial de crecimiento.

= 0Objetivo: Apoyar proyectos innovadores que busquen
consolidarse en el mercado y ampliar sus capacidades.

- Condiciones: Necesidad de demostrar el caracter
innovador del proyecto y su potencial de mercado.

Importes y Condiciones:

» Importe: Desde 50.000 euros hasta 1.500.000 euros.

 Plazo de Amortizacién: Hasta 9 afios, con un periodo de
carencia de 7 afos.

- Intereses: Tipo de interés variable, ajustado al riesgo
y a la viabilidad del proyecto.

3. Financiacion para el Crecimiento de
Empresas

Caracteristicas:

- Destinatarios: Empresas que buscan expandirse vy
consolidar su posicién en el mercado.

=0bjetivo: Financiar proyectos de expansidn,
internacionalizacién o mejora de la capacidad
productiva.

- Condiciones: Presentar un plan de crecimiento detallado
y factible.



Importes y Condiciones:

= Importe: Desde 100.000 euros hasta 3.000.000 euros.

= Plazo de Amortizacion: Hasta 10 afos, con un periodo de
carencia de 7 afos.

» Intereses: Tipo de interés variable, basado en el
analisis de riesgo y proyeccidn de crecimiento.

4. Financiacioén para Emprendimientos
Sociales

Caracteristicas:

- Destinatarios: Empresas con proyectos que generan un
impacto social positivo.

= Objetivo: Apoyar iniciativas que promuevan la inclusidn
social, la sostenibilidad y el bienestar comunitario.

= Condiciones: Acreditar el impacto social del proyecto y
su viabilidad econdmica.

Importes y Condiciones:

 Importe: Desde 25.000 euros hasta 300.000 euros.

 Plazo de Amortizacién: Hasta 8 afios, con un periodo de
carencia de 5 afos.

- Intereses: Tipo de interés reducido, en reconocimiento
del impacto social del proyecto.

5. Financiacidn para la Digitalizacion y
Transformacion Tecnoldgica

Caracteristicas:

- Destinatarios: Empresas que buscan modernizarse vy
digitalizar sus operaciones.

=Objetivo: Financiar proyectos de digitalizacidn,
adopcidén de nuevas tecnologias y mejora de 1la
competitividad.



= Condiciones: Presentar un plan de digitalizacidn
detallado y demostrar su potencial de mejora operativa.

Importes y Condiciones:

= Importe: Desde 25.000 euros hasta 500.000 euros.

= Plazo de Amortizacion: Hasta 7 afios, con un periodo de
carencia de 5 afos.

- Intereses: Tipo de interés variable, basado en 1a
evaluacion del impacto del proyecto.

6. Financiacion para Startups de Base
Tecnoldgica

Caracteristicas:

- Destinatarios: Startups tecnoldgicas en etapas iniciales
0 en proceso de escalado.

= Objetivo: Apoyar el desarrollo y crecimiento de startups
con alto potencial tecnoldgico y de innovacidn.

= Condiciones: Presentar un plan de negocio innovador vy
demostrar la viabilidad del modelo de negocio.

Importes y Condiciones:

 Importe: Desde 25.000 euros hasta 1.000.000 euros.

- Plazo de Amortizacion: Hasta 7 afios, con un periodo de
carencia de 5 afos.

= Intereses: Tipo de interés variable, adaptado al riesgo
y a las perspectivas de la startup.

7. Financiacion para Proyectos de Energia
Sostenible
Caracteristicas:

- Destinatarios: Empresas que desarrollan proyectos de
energia renovable o eficiencia energética.



»0bjetivo: Promover la transicién hacia fuentes de
energia mdas sostenibles y la reduccidén del impacto
ambiental.

- Condiciones: Acreditar el impacto ambiental positivo y
la viabilidad econdémica del proyecto.

Importes y Condiciones:

= Importe: Desde 50.000 euros hasta 2.000.000 euros.

= Plazo de Amortizacion: Hasta 10 afos, con un periodo de
carencia de 7 afnos.

= Intereses: Tipo de interés variable, en funcién del
impacto ambiental y el riesgo del proyecto.

8. Financiaciodn para la
Internacionalizacion

Caracteristicas:

- Destinatarios: Empresas que buscan expandirse a mercados
internacionales.

=Objetivo: Facilitar la entrada y consolidacidén en
mercados extranjeros.

- Condiciones: Presentar un plan de internacionalizacién
detallado y factible.

Importes y Condiciones:

 Importe: Desde 50.000 euros hasta 2.000.000 euros.

- Plazo de Amortizacion: Hasta 9 afios, con un periodo de
carencia de 7 afos.

» Intereses: Tipo de interés variable, basado en 1la
evaluacion del riesgo y las perspectivas de éxito en el
mercado internacional.

=]

En Globalfinanzia, entendemos que cada empresa es Unica y
tiene necesidades especificas. Por ello, nuestras lineas de



financiacién estan disefadas para ofrecer flexibilidad vy
adaptarse a las caracteristicas y objetivos de cada proyecto.
Nuestro equipo de expertos estd a tu disposicidén para
asesorarte y ayudarte a encontrar la mejor opcién de
financiacion para tu empresa. No dudes en contactarnos para
mas informacién y para empezar a trabajar juntos en el éxito
de tu negocio.

Como Preparar tu Start-Up
para una Ronda de
Financiacion: Guia Paso a
Paso

(=]

El proceso de conseguir financiacidén para tu start-up puede
parecer desalentador, pero con una preparacion adecuada,
puedes afrontar una ronda de financiacidon con las mdaximas
garantias. En este post, te explicamos detalladamente cdémo
prepararte y cémo Globalfinanzia puede ayudarte a maximizar
los resultados de tu financiacidén sin diluir el capital de los
soclos.

=]

1. Evaliua tu Situacion Actual

a. Revisa tus Financias

Antes de acercarte a cualquier inversor, necesitas tener una
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comprensién clara de tus finanzas. Esto incluye:

= Flujos de caja: Aseglrate de que tus flujos de caja sean
precisos y reflejen la realidad de tu negocio.

 Balances: Conoce tus activos, pasivos y el patrimonio
neto.

- Proyecciones financieras: Presenta proyecciones
realistas basadas en datos histdricos y expectativas
razonables de crecimiento.

b. Define tus Necesidades de Financiacion

Determina cuanto dinero necesitas y para qué lo vas a usar.
Esto te ayudara a establecer una cantidad clara a solicitar y
demostrar a los inversores que tienes un plan bien definido.

2. Prepara tu Documentacion

a. Plan de Negocio

Un plan de negocio sélido es esencial. Debe incluir:

- Resumen ejecutivo: Un breve resumen de tu empresa y sus
objetivos.

= Descripcion del negocio: Informacién detallada sobre tu
producto o servicio, el mercado objetivo y la propuesta
de valor.

- Estrategia de marketing y ventas: Como planeas atraer y
retener clientes.

-Equipo de gestién: Presenta a tu equipo y sus
credenciales.

= Andalisis financiero: Incluye estados financieros
proyectados y andalisis de rentabilidad.

b. Pitch Deck

Un pitch deck es una presentacidén breve que utilizas para
captar el interés de los inversores. Debe ser conciso y



visualmente atractivo, incluyendo:

» Tu visidén y misidn.

= Problema y solucién.

= Tamano del mercado.

» Modelo de negocio.
 Estrategia de crecimiento.
» Finanzas y métricas clave.

3. Identifica a 1los Inversores
Adecuados

No todos los inversores son iguales. Investiga y elige
aquellos que:

» Tengan experiencia en tu industria.

=0frezcan algo mas que dinero, como asesoramiento vy
contactos.

= Tengan una buena reputacién y un historial de
inversiones exitosas.

4. Prepara tu Negocio para la Due
Diligence

Los inversores realizaran una diligencia debida exhaustiva
antes de comprometer su dinero. Preparate para proporcionar:

= Documentos legales y de propiedad.

» Contratos y acuerdos clave.

- Patentes y propiedad intelectual.

= Informacién detallada sobre empleados y estructura
organizativa.

5. Negocia los Términos de 1la



Inversion

Es crucial que entiendas los términos de la inversidén para
proteger los intereses de tu empresa y de los socios
fundadores. Aqui es donde la experiencia de Globalfinanzia
puede marcar la diferencia.

(=]

Globalfinanzia: Expertos en Rondas de
Financiacion
En Globalfinanzia, somos expertos en maximizar el valor de las

rondas de financiacidn y garantizar la no dilucién del capital
de los socios. Aqui te mostramos como lo logramos:

- Estrategias personalizadas: Disefiamos estrategias de
financiacién a medida que se adaptan a las necesidades
especificas de tu start-up.

= Negociacion de términos favorables: Aseguramos que 1las
condiciones de la inversién protejan tus intereses vy
minimicen la dilucidn del capital.

= Acceso a una red de inversores de calidad: Te conectamos
con inversores que no solo aportan capital, sino también
experiencia y contactos valiosos.

- Asesoramiento continuo: Te acompafiamos en cada etapa del
proceso, desde la preparacién inicial hasta el cierre de
la ronda de financiacidn.

Prepararse para una ronda de financiacidon requiere tiempo,
esfuerzo y una planificacidén meticulosa. Siguiendo estos pasos
y con el apoyo de expertos como Globalfinanzia, puedes
afrontar este desafio con confianza y asegurar que tu start-up
obtenga los recursos necesarios sin comprometer el control de
los socios.

Si estas listo para dar el siguiente paso en la financiacién
de tu start-up, icontacta con Globalfinanzia y descubre cémo



podemos ayudarte a alcanzar tus metas!



