[] EL ecosistema financiero es
mucho mas amplio de lo que
imaginas

(=]
Hoy una empresa dispone de decenas de instrumentos para
financiar practicamente cualquier fase de su crecimiento.
[] Fuente de e . . . Empresas
) . ., éQué permite financiar? P
financiacion recomendadas
[] Financiacién Circulante, inversiones, Todas las
bancaria expansion empresas

[] Programas

Innovacién, digitalizacién,

Startups, pymes

L internacionalizaciodn, y grandes
publicos .
sostenibilidad empresas
., , . Empresas con
[l Fondos Transformacion tecnologica
, . proyectos de
Europeos y proyectos estratégicos

alto impacto

Crecimiento sin dilucidén Empresas
[] Venture Debt . : L
accionarial tecnolégicas
[] Private Debt Expansidn y adquisiciones Empresas
P y adq consolidadas
[ Capital Escalabilidad y crecimiento Startups vy
Riesgo acelerado scaleups
. , SaaS, eCommerce
[] Revenue Based Crecimiento ligado a
: : . y empresas
Financing ingresos recurrentes .
digitales
[0 Leasing y Equipamiento e inversiones Industria y
Renting productivas servicios
[1 Incentivos Recuperacién de inversién Empresas
fiscales en I+D+i innovadoras
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[] EL gran problema

Muchas compafiias solicitan financiacidén uUnicamente cuando
aparece una necesidad urgente.

Eso significa llegar tarde.

Las empresas lideres trabajan exactamente al contrario.
Primero disefan su estrategia financiera.

Después ejecutan su estrategia de crecimiento.

La financiacidén deja entonces de ser un problema para
convertirse en una ventaja competitiva.

[] éQué hace realmente
Globalfinanzia?

En Globalfinanzia no buscamos simplemente un préstamo.
Disefiamos la arquitectura financiera completa de cada empresa.

Analizamos cada proyecto, estudiamos todas las lineas publicas
disponibles, negociamos con entidades financieras, exploramos
alternativas privadas y construimos una estructura capaz de
acompafar el crecimiento de la empresa durante los préximos
anos.

Porque no existen dos empresas iguales.

Y, por tanto, tampoco deberian existir dos estrategias



financieras iguales.

[0

Asi

construimos

la

arquitectura financiera de
nuestros clientes

Trabajo realizado por

Beneficio para

[] Fase _ _
Globalfinanzia la empresa
. Lo fqa s Detectar
] Diagndstico Analisis integral de la ,
. . . ., L. oportunidades de
financiero situacion econémica _
mejora
., Crecimiento, inversiodn, L.
[] Definicidn de _ , ) , Priorizar
o internacionalizaciodn,
objetivos recursos

adquisiciones

[] Identificacién
de ayudas
publicas

Seleccidén de convocatorias
nacionales, autondmicas y
europeas

Reducir el coste
financiero

[ Negociacidn
bancaria

Bisqueda de las mejores
condiciones

Optimizar tipos
de interés y

garantias
. L, Fondos, Venture Debt, Diversificar
[] Financiacion .
: Private Debt y fuentes de
privada . L i : :
financiacion alternativa capital
Mantener

[] Seguimiento
estratégico

Adaptacién continua de la
estructura financiera

capacidad de
crecimiento




] ¢Por qué combinar
financiacion publica y
privada?

Porque una empresa que depende de una Unica fuente de
financiacion también depende de una Unica decisidn.

Las empresas mas competitivas construyen estructuras
diversificadas.

Ejemplo practico

Instrumento Objetivo
00 Programa publico Reducir el coste de la inversidn
[0 Préstamo bancario Financiar activos productivos
[] Private Debt Acelerar el crecimiento

Financiar marketing y expansion

[0 Revenue Based Financing ,
comercial

Recuperar parte de la inversiodn

[] Incentivos fiscales :
realizada

Resultado:

[] Menor coste financiero.

[0 Mayor liquidez.

[] Mas capacidad de inversidn.

[] Mayor velocidad de crecimiento.




A[] Los errores que mas vemos
en las empresas

[l Error Consecuencia
Depender uUnicamente del banco Menor capacidad de
habitual negociaciodn

Solicitar financiacidén demasiado

Peores condiciones
tarde

No conocer las ayudas disponibles| Pérdida de oportunidades

No preparar la documentacion

Retrasos y denegaciones

financiera
No combinar instrumentos Mayor coste financiero
No planificar a medio plazo Crecimiento limitado

[] El verdadero valor de
Globalfinanzia

Lo que diferencia a Globalfinanzia no es Unicamente el acceso
a financiacidn.

Es la capacidad para integrar en una misma estrategia todas
las alternativas disponibles.

Mientras

Nosotros

Mientras

Nosotros

Mientras

otros buscan una solucidn..
diseflamos un sistema completo.
otros presentan una operaciodn..
construimos un proyecto financiero.

otros negocian un préstamo..



Nosotros desarrollamos una arquitectura que puede acompanar el
crecimiento de una empresa durante afos.

[] ¢Por
empresas

qué

confian

mas
en

cada vez

Globalfinanzia?

[J Nuestra propuesta de valor

Beneficio para el cliente

Especialistas en financiacién
publica

Maximo aprovechamiento de
ayudas e incentivos

Amplia experiencia en
financiacion privada

Acceso a multiples alternativas
de capital

Visidn estratégica

Planificacidén financiera a
medio y largo plazo

Equipo multidisciplinar

Soluciones adaptadas a cada
empresa

Acompanamiento integral

Un dnico interlocutor durante
todo el proceso

Negociacidn con entidades e
inversores

Mejores condiciones financieras

Experiencia en operaciones
complejas

Mayor seguridad en la toma de
decisiones

[] En 2026 ya no basta con




consegulir financiacion.

Hay que conseguir la financiacién adecuada, en el momento
adecuado, combinando los instrumentos adecuados.

Eso es lo que convierte una buena empresa en una empresa
preparada para liderar su mercado.

En Globalfinanzia trabajamos cada dia para ayudar a las
empresas espafnolas a construir esa ventaja competitiva.

Porque creemos que detras de cada proyecto empresarial hay una
historia de crecimiento que merece contar con la mejor
estrategia financiera posible.

Y cuando financiacién publica, financiacidén privada,
planificacién estratégica y conocimiento del mercado trabajan
juntas..

el crecimiento deja de ser una posibilidad para convertirse en
un plan.

[] éQuieres saber cual es la mejor
arquitectura financiera para tu
empresa?

En Globalfinanzia analizamos cada proyecto de forma individual
para identificar la combinacidén éptima de financiacidn publica
y privada, disehfando estrategias que permitan crecer con mayor
solidez, menor coste financiero y una visién de largo plazo.

No buscamos una operacién. Construimos el futuro financiero de
tu empresa.

#Globalfinanzia #FinanciacionEmpresarial #FinanciaciénPublica



#FinanciaciénPrivada #FondosEuropeos #CDTI #ENISA #ICF #ICO
#Innovacidén  #CrecimientoEmpresarial #CorporateFinance
#PrivateDebt #VentureDebt #RevenueBasedFinancing #Pymes
#Empresas #EstrategiaFinanciera #Espana #Inversidn

[] GLOBAL CRECIMIENTO 2026 -La
financiacion inteligente para
empresas que quieren dar el
siguliente paso-

=]

Las oportunidades de crecimiento no esperan. Invertir en
nuevas instalaciones, automatizar procesos, desarrollar
tecnologia, abrir mercados internacionales o adquirir otra
empresa exige una financiacidén que acompafie el ritmo del
negocio.

Con GLOBAL CRECIMIENTO 2026, desde Globalfinanzia ayudamos a
las empresas a acceder a una solucidon de financiacidén disenada
para impulsar proyectos de inversién y crecimiento con un
proceso agil, digital y adaptado a las necesidades de cada

pyme.

iQué es GLOBAL CRECIMIENTO
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GLOBAL CRECIMIENTO 2026 es una solucion de financiacidn
empresarial dirigida a pequeflas y medianas empresas con
proyectos viables de expansidn, innovacion 0
internacionalizaciodn.

Esta especialmente pensada para compainias que necesitan
financiacidén a medio y largo plazo para ejecutar inversiones
estratégicas y seguir creciendo.

[] Condiciones principales

Concepto Condiciones

. PYMES espafolas con potencial de
[] Beneficiarios

crecimiento
[0 Antigledad minima Mas de 4 afos de actividad
00 Importe minimo Desde 50.000 €
Plazo de
. : ., Entre 5 y 10 anos
amortizacion

, Hasta 2 anos para proyectos de
(] Carencia P proy

inversién
[ Solicitud Proceso 100 % digital
Cuentas auditadas de los dos ultimos
[] Documentacidn ejercicios o garantia publica
equivalente

Inversidén empresarial y liquidez

Finalidad
U Finalida ligada al crecimiento

Euribor mas un diferencial en funcidn

Ti de interé
U Tipo de interes del perfil de riesgo de la operacidn




Concepto Condiciones
., Evaluacién directa del proyecto y
[] Gestion fv e e g .
analisis individualizado

Las condiciones finales dependen del anadlisis de cada

operacion.

¢Qué puede financiar?

Proyecto

Ejemplos

0 Inversién productiva

Maquinaria, automatizacién, nuevas
lineas de produccidn

[] Instalaciones

Compra o ampliacién de naves,
oficinas y locales

[0 Digitalizacién

ERP, CRM, IA, software,
ciberseguridad

[ Innovacién

Desarrollo tecnolégico, nuevos
productos y procesos

[] Internacionalizacién

Implantacidén en nuevos mercados,
expansién internacional

[0 Equipamiento

Vehiculos industriales, logistica y
equipamiento técnico

[] Crecimiento empresarial

Adquisicidén de empresas o unidades
de negocio

[] Sostenibilidad

Proyectos de eficiencia energética
y transicién ecolégica




¢Por qué puede ser una gran
alternativa?

Ventaja Beneficio
[ Tramitacidén digital Solicitud sencilla y réapida
[] Financiacidn Sin depender del modelo tradicional de
directa financiacién bancaria

: Cuotas adaptadas al retorno de la
[1 Plazos amplios

inversion
00 Impulsa el Facilita proyectos de expansién e
crecimiento innovaciodn

Adecuado para inversiones de cierta

[] Desde 50.000 €
envergadura

Puede complementarse con otras
[J Compatible soluciones financieras segun cada
proyecto

El valor anadido de
Globalfinanzia

Acceder a la financiacién adecuada no consiste Unicamente en
rellenar una solicitud.

En Globalfinanzia analizamos previamente 1la empresa, su
estructura financiera y el proyecto de inversion para
presentar la operacidén con las maximas garantias de éxito.

Nuestro trabajo Qué hacemos

Analizamos la capacidad de

00 Diagndéstico financiero . g
financiacion de la empresa.




Nuestro trabajo Qué hacemos

[] Preparacién del Elaboramos toda la documentacidn
expediente técnica y econdmica.

Disefamos la estructura mas

[0 Estrategia financiera .
eficiente para cada proyecto.

Seguimos la operacidén hasta su

[] Acompanamiento . . .
P formalizacion.

Si es conveniente, combinamos esta
solucién con otras lineas publicas o
privadas.

[] Financiacién
complementaria

] La opiniodn de
Globalfinanzia

Cada vez mas empresas necesitan financiacién para crecer, pero
no siempre encuentran una respuesta adaptada a proyectos
innovadores o con un elevado componente de inversiodn.

GLOBAL CRECIMIENTO 2026 representa una alternativa
especialmente interesante para compafiias con potencial que
buscan financiacidén a largo plazo para seguir desarrollandose.

Nuestro objetivo es ayudarte a elegir la estructura financiera
mas adecuada para que tu inversidén no se convierta en un
problema de liquidez, sino en una oportunidad de crecimiento.

[] éQulieres saber si tu empresa



puede acceder a GLOBAL CRECIMIENTO
20267

En Globalfinanzia estudiamos tu proyecto, analizamos su
viabilidad y te acompafiamos durante todo el proceso para
encontrar la solucién de financiacidon que mejor se adapte a
tus objetivos.

[] GF INNOVATION CAPITAL
SYSTEM™ -La arquitectura
financiera disenada para
empresas que quleren innovar,
escalar y dominar su mercado-

[x]

[x]
La mayoria de empresas intentan financiar la innovacidn con:

» pélizas

= confirming

= ampliaciones improvisadas
» tesoreria operativa

Y ahi empieza el problema.
Porque innovar consume:

= tiempo
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= caja
estructura
talento

capacidad financiera

En Globalfinanzia hemos disefado un stack propio de soluciones
financieras para empresas innovadoras que necesitan crecer sin
destruir su tesoreria ni diluirse antes de tiempo.

No hablamos de “pedir financiacién”.

Hablamos de construir una estructura financiera inteligente

capaz de acompaiar el crecimiento real de una empresa.

[] EL STACK GLOBALFINANZIA

2026

SOLUCION OBJETIVO TICKET i TIPO DE
, PERFIL IDEAL QUE RESUELVE
GLOBALFINANZIA ESTRATEGICO HABITUAL EMPRESA
; 75.000€ Desarrollo IA, biotech,
0 GF DEEPTECH |Lanzar tecnologia Startup .
BOOST™ ropia innovadora B} inicial software,
prop 325.000€| validacién | healthtech
Desarrollo de | Industria,
0 GF TECH Financiar I+D Empresa 250.000€ NUEVOS ;;as *
GROWTH™ empresarial consolidada — 2M€ : o,
productos ingenieria
Mod . Digitali .
0 GF FAST OrEZQ;z:r PYME 100.000€ | 91T HEACION 1o dustria
INNOVATION™ pr industrial | — 1,5M€ oo 4.0
rapidamente automatizacidn
Grandes
0 GF INDUSTRY |Escalar proyectos Midcaps y 1ME — rovectos Industrial y
SCALE™ estratégicos grupos 20M€ proy , . corporativo
tecnolégicos
Expansidn
0 GF GLOBAL |Internacionalizar Empresas , P .. Tecnologia y
. .. Variable| tecnolégica ..
R&D™ innovacion exportadoras . . exportacion
internacional
. . Empresas
0 GF AI Implementar IA Empresas en |100.000€|Automatizacion digitales e
FACTORY™ aplicada transformacién| - 3M€ inteligente g

industriales




SOLUCION OBJETIVO TICKET . TIPO DE
PERFIL IDEAL QUE RESUELVE

GLOBALFINANZIA ESTRATEGICO HABITUAL EMPRESA
Eficiencia
00 GF GREEN Transformacién Industria y |250.000€ transiciény Industria y
INDUSTRY™ sostenible energia — 5M€ , . energia
ecologica

[] GF DEEPTECH BOOST™

“La solucion para startups que
todavia no son grandes.. pero pueden
llegar a serlo”

La mayoria de startups tecnoldgicas cometen el mismo error:
guemar equity demasiado pronto.

GF DEEPTECH BOOST™ esta disefado para empresas que:

- tienen tecnologia propia

= necesitan validar

= requieren equipo técnico

» todavia estan lejos de métricas bancarias tradicionales

[] Estructura estratégica del
producto

ELEMENTO CLAVE DETALLE

Financiar el desarrollo tecnoldégico

Objeti incipal
jetivo principa inicial

Startups deeptech, IA, biotech, SaaS,

Perfil ideal healthtech




ELEMENTO CLAVE DETALLE

Estado empresa Early stage con componente innovador

Caja para crecer sin dilucidn
Necesidad habitual Ja p

inmediata
Ticket habitual 75.000€ — 325.000€
Garantias Muy reducidas o inexistentes
Entrada capital externo No obligatoria
Uso habitual Producto, tecnologia, equipo técnico

CTO, developers, cloud, prototipos,

Gastos compatibles _ _
validaciones

Qué NO suele financiar | Comercial puro o marketing agresivo

Impacto estratégico Permite ganar tiempo antes de ronda

Validacidén tecnolégica y traccion

Resultado buscado ..
inicial

[] GF TECH GROWTH™

“Cuando innovar deja de ser una
idea y se convierte en estructura
empresarial”

Muchas empresas ya venden.
Ya tienen clientes.
Ya tienen mercado.

Pero necesitan seguir innovando para no quedarse atras.

ELl problema es que el banco tradicional rara vez entiende:

= desarrollo tecnolégico
= I+D



= automatizacidén avanzada

* nuevos productos

= inversién intangible

Ahi entra GF TECH GROWTH™.

] Arquitectura financiera del
producto
COMPONENTE DESCRIPCION COMPLETA

Objetivo estratégico

Financiar proyectos tecnolédgicos
empresariales

Perfil empresa

Empresas consolidadas con actividad
innovadora

Sectores habituales

Industria, software, ingenieria,
biotech, automatizaciodn

Tamano habitual

PYMEs y compafiias en crecimiento

Ticket financiero

250.000€ — 2M€

Cobertura posible

Alta cobertura sobre proyecto

Estructura devoluciodn

Largo plazo con carencias amplias

Garantias

Inferiores a financiacidn bancaria
tradicional

Compatibilidad

Compatible con banca y otras
estructuras

Qué puede incluir

Nuevos productos, procesos, software,
automatizacion

Duracion habitual

12 — 36 meses

Objetivo financiero

No tensionar tesoreria operativa

Resultado buscado

Innovar sin bloquear crecimiento




[] GF FAST INNOVATION™

“La solucion para empresas que
necesitan modernizarse YA”

No todas las empresas necesitan investigacién compleja.
Muchas simplemente necesitan:

= automatizar
digitalizar

= incorporar IA

» modernizar procesos

= aumentar productividad

Y hacerlo rapido.

o[] Qué suele incluir esta soluciodn

AREA APLICACIONES HABITUALES | IMPACTO EMPRESARIAL
Automatizacidn Roibnottesliygelnitneesas Reduccion costes
Digitalizacién| ERP, MES, plataformas Mayor control

IA aplicada Prediccidon y analisis |[Mejor toma decisiones
Produccién Optimizacién industrial Mayor eficiencia
Calidad Visidn artificial Menos errores
Logistica Automatizacidn operativa Escalabilidad

Datos Business Intelligence Control financiero
Industria 4.0 | Integracién tecnoldgica | Modernizacién global




[] GF INDUSTRY SCALE™

“Cuando el proyecto ya es demasiado
grande para financiarlo de forma
convencional”

Las empresas que lideran sectores no funcionan con
financiacidén improvisada.

Construyen estructuras financieras capaces de soportar:

= expansiodn industrial

- tecnologia critica

= crecimiento internacional
= proyectos multimillonarios

[] Estructura del producto

VARIABLE DETALLE

Midcaps, qgrupos industriales
Tipo de empresa Ps. grup y

corporativos
Objetivo Escalar proyectos estratégicos
Tamaho proyecto 1IME — 20ME

Energia, IA, industria, salud,
Sectores habituales g

agroindustria
Formato habitual Proyectos colaborativos o escalables
Intensidad financiera Elevada

Compatibilidad Si, con otras lineas financieras




VARIABLE

DETALLE

Horizonte temporal

Medio

y largo plazo

Impacto buscado

Liderazgo sectorial

Resultado esperado

Escalado empresarial estructurado

[] GF AI FACTORY™

“La financiaciodn

de 1a nueva

economia empresarial”

La IA ya no es futuro.

Es estructura competitiva.

Las empresas que no automaticen:

= perderan margen

= perderan productividad

= perderan velocidad

GF AI FACTORY™ estd disefiado para
integrar inteligencia artificial real dentro de su operativa.

compafiias que quieren

] Aplicaciones habituales

AREA IA

EJEMPLO REAL

BENEFICIO
EMPRESARIAL

IA predictiva

Mantenimiento
industrial

Menos incidencias

IA comercial

Forecast ventas

Mejor planificacién




AREA IA

EJEMPLO REAL

BENEFICIO
EMPRESARIAL

IA documental

Automatizacidn
administrativa

Ahorro operativo

Computer vision

Control calidad

Menos errores

IA logistica

Optimizacién rutas

Reduccién costes

IA financiera

Modelos de prevision

Mayor control caja

Automatizacion
interna

Flujos inteligentes

Escalabilidad

] COMO

TRABAJAMOS

ESTAS

OPERACIONES EN GLOBALFINANZIA

FASE QUE HACEMOS OBJETIVO
Analizamos :
: Lo . : Detectar encaje
Diagnostico financiero estructura y real
proyecto
Arquitectura Disefamos Reducir riesgo
financiera combinacion éptima financiero
Construccién Elaboramos memorias Maximizar
documental y estrategia viabilidad
, . Presentacion Mejorar
Defensa técnica _ .,
profesional aprobacion
Compatibilizacién Coordinacidén con Evitar tensiones
bancaria banca de caja
. Control financiero Garantizar
Seguimiento , . , .,
y tecnico ejecucion
Continuidad

Escalado posterior

Nuevas estructuras

crecimiento




1 EL ERROR MAS CARO QUE
COMETEN MUCHAS EMPRESAS

financiar innovacidn con pdlizas
mezclar circulante con I+D
depender solo del banco

entrar demasiado pronto en equity
improvisar la documentacidn
llegar tarde a la financiacidn

I R

Las empresas que escalan de verdad hacen justo lo contrario.

[] GLOBALFINANZIA

“Construimos la arquitectura
financlera que permite crecer a las
empresas que quieren ir mas lejos”

[] Innovacién

[] Industria

[0 Inteligencia Artificial

[] Expansién internacional

[0 Escalado empresarial

[0 Arquitectura financiera inteligente




[] “E1 banco ya ha decidido si
te dara financiacion.. antes
de que entres por la puerta”

[x]

Durante anos, muchas empresas han creido que la financiacidn
dependia de una reunién:

[1 Un buen discurso
[0 Un director de banco receptivo
[1 Un proyecto bien explicado

Pero en 2026, eso ya no funciona asi.

Hoy, cuando una empresa solicita financiacién, entra en un
sistema donde:

la decision no empieza en la reunion..
empieza mucho antes, sin que lo sepas.
Y lo mas peligroso:

[] La mayoria de empresas ni siquiera saben cémo estdn siendo
evaluadas.

A[] Qué ha cambiado en la banca (y
por qué ya no decides en 1la
reunion)

La banca ha pasado de modelo relacional a modelo analitico:


https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/04/17/%f0%9f%94%b4-el-banco-ya-ha-decidido-si-te-dara-financiacion-antes-de-que-entres-por-la-puerta/
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Aspecto Antes Ahora
.., Director de Sistema + riesgos
Decision .

oficina central
Peso del gestor Alto Limitado

Importancia del discurso Alta Baja
Importancia de datos Media [] Critica
Flexibilidad Alta Muy baja

[] Traduccién clara:

El banco ya no “opina”.
E1l banco calcula.

[] EL proceso real de decision (fase

por fase)
Cuando pides financiacién, esto es 1o que ocurre realmente:
Fase Qué ocurre Qué analiza Resultado
Pre-andalisis Entrada en CIRBE, saldos, L
oy . . Score inicial
automatico sistema historico
Evaluacion de Modelos Ratios, sector, L o
, _ _ Clasificacidn
riesgo internos comportamiento
Validacidn Ajuste a Limites, L
. ) L, L, Viabilidad
interna politicas exposicion
Intervencién o Narrativa ) ,
Presentacion , y Ajuste final
gestor encaje

[] Punto clave:

Si fallas en las 2 primeras fases, las demas ya no importan.



[] Los 5 pilares reales del scoring
bancario

Aqui estd la base de todo:

. Qué mide Senales . .
Pilar .. Senales negativas | Peso
exactamente| positivas
Nivel de
CIRBE deuda Deuda Sobreendeudamiento | [JO000
controlada
global
Comportamiento Uso de Descubiertos
P . Estabilidad ubL /| ooomo
bancario cuentas tensiones
Capacidad
Liquidez pacit Fluidez | Picos de tensién | OO0
de caja
Generacidn MArgenes
Rentabilidad de g Margen débil 000
.. sanos
beneficio
Ri
Sector 16590 Estable Volatil 00
percibido

[] Lectura directa:

Los datos de comportamiento pesan mas que tus resultados.

[] Donde se la pegan la mayoria de
empresas

No es que estén mal.. es que estan mal preparadas.




Error Qué hacen Qué provoca

Piden cuando

Ir con prisa _ _
necesitan dinero

Score penalizado

Desconocen su nivel
No mirar CIRBE Rechazo automatico
real de deuda

Ignorar Descubiertos Penalizacion
comportamiento “puntuales” fuerte
Pensar en discurso Preparan pitch Impacto casi nulo

Solicitud en mal

No trabajar timing nomento

Riesgo elevado

[] Cémo interpreta el banco tu

empresa (vision interna
simplificada)
Esto es como te “traduce” el sistema:
Lo que tu ves Lo que ve el banco Interpretacion
y . Necesidad constante ,
Crecemos rapido . .., Riesgo
de financiaciodn
“Vamos justos de caja Tensiones
J . ) Inestabilidad
puntualmente recurrentes
“Tenemos deuda, pero L,
”p Alta CIRBE Exposicion elevada
controlada
“Tenemos buen No relevante en
) , Neutro
proyecto scoring

[ Aqui estd el choque:

Tu narrativa # su analisis



[] Como se construye un perfil
financiable (de verdad)

Las empresas que consiguen financiacidn trabajan esto antes:

Area Accidén concreta Impacto en scoring
Deuda Reordenacidén CIRBE [] Alto
Tesoreria Estabilidad de saldos [ Alto
Comportamiento| Eliminacién de incidencias [ Alto
Ratios Mejora financiera Medio
Timing Solicitud en momento Optimo 0 Alto

[] Estrategia correcta vs error
habitual

Enfoque incorrecto Enfoque correcto
“Voy a pedir financiacion” “Voy a'ﬁﬂiﬁiLiﬂﬂZi’perfll
Empiezo por el banco Empiezo por mis datos
Intento convencer Intento encajar
Reacciono Anticipo
Explico proyecto Ajusto estructura

[] Caso practico (mas completo)

Empresa servicios B2B:



Variable Antes Después
CIRBE Alta y desordenada |Reestructurada
Saldos Irregulares Estables

Comportamiento|Incidencias puntuales Limpio
Timing Urgente Planificado
Resultado 0 Rechazo [0 Aprobacién

0 ELl negocio no cambid.
[] Cambié cémo lo veia el banco.

[] Qué hacemos en Globalfinanzia
(nivel real)

Aqui no hay magia, hay método:

Fase Qué hacemos Objetivo
_ .. Analisis completo Ver cémo te ve el
Diagndstico . :
financiero banco
Ajuste Reordenacidén estructura Mejorar scoring
, Definicidén timin . N
Estrategia gy Maximizar probabilidad
enfoque
Ejecucién Presentacidn correcta Encaje en sistema

No vamos a probar.
Vamos cuando toca.. y como toca.

[] Conclusion

ELl mayor error no es que te digan que no.



Es no entender por qué.
Porque en la mayoria de casos:

cuando entras a la reunion..
la decision ya esta tomada.

[] ESADE Alumni + Survey
Roundtable & Networking with
Successful Founders: Lo que
aprendimos de Syra Coffee, Le
Muns y Laagam

[x]

Ayer estuvimos en el Survey Roundtable &
Networking with Successful Founders de ESADE
Alumni.

Y esta vez no fue el tipico evento de titulares
vacios.
[] Fue una conversacidn bastante honesta entre
founders que si han ejecutado.

Tres casos muy distintos.. pero con un patroén
comiun claro:

crecimiento con criterio en un entorno mucho
mas exigente.
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[] Las 3 startups
protagonistas (y por qué
estan donde estan)

<« 1. Syra Coffee + De specialty
coffee a marca con escala

Fundador: Yassir Rais

Syra no es solo café. Es uno de los mejores ejemplos en
Barcelona de coémo:

[] Convertir un producto “comoditizado” en marca premium
escalable

[] Claves del caso Syra

Factor Qué han hecho bien
Producto Specialty coffee con posicionamiento claro
Marca Identidad muy cuidada (minimalista, urbana)
Expansién Crecimiento progresivo en retail fisico

Operativa|Estandarizacién para escalar sin perder esencia

Pricing Premium, pero accesible

[] Lectura interesante

Yassir dejé una idea bastante clara:

“No se trata de crecer rapido. Se trata de crecer bien.”



[] Traduccién real:
Muchos han abierto mds locales.. pero pocos con unidad
econdmica solida.

[] 2. Laagam -: Construir una marca
en plena guerra del fast fashion

CEO: Diego Arroyo
Laagam juega en un terreno complicadisimo: moda.
Y aun asi ha conseguido algo que no es nada trivial:

[] Crear marca, comunidad y ventas sin depender de gigantes

[] Claves del caso Laagam

Factor Qué han hecho bien

Comunidad Base fuerte en redes desde el inicio

Producto Drops limitados - urgencia + exclusividad

Canal Direct-to-consumer (control total del margen)

Marca Posicionamiento aspiracional pero cercano

Velocidad Adaptacidén constante al mercado

[] Lo importante aqui

Diego dej6 caer algo clave:
“No competimos en volumen. Competimos en conexidn.”
[ Y esto cambia todo:

No necesitas ser Zara.. pero si necesitas ser relevante para
alguien.



[] 3. Le Muns - Producto simple,
ejecucion compleja

CEO: Mariano Najles

(=]

Le Muns podria parecer “solo pasta para llevar”.

Pero detras hay algo mucho mas interesante:

[] Producto sencillo + obsesidn operativa + modelo replicable

[] Claves del caso Le Muns

Factor Qué han hecho bien
Producto Claro, rapido, reconocible
Operativa Altamente optimizada

Experiencia |Consistente en todos los puntos

Escalabilidad Modelo replicable

Ubicacién |Eleccidn estratégica de locales

[] Insight clave

Mariano fue bastante directo:

“El problema no es crecer. Es mantener la calidad cuando
creces.”

[ Y aqui es donde muere el 80% de proyectos retail/food.




[] Comparativa rapida de los 3
modelos

Clave Riesgo Fortaleza
Startup Sector . . ..
diferencial principal real
Syra Food & Marca + Saturaciodn Marca
Coffee | Beverage experiencia retail sélida

Comunidad + |Dependencia de

Laagam Fashion Engagement
g drops tendencia g9a9
Food Escalado mal
Le Muns , Operativa _ Eficiencia
retail ejecutado

] Lo mas potente del
roundtable

Mas alla de cada caso, hubo 3 mensajes transversales muy
claros:

1. [J] El crecimiento “bonito” ha
muerto

Nadie hablé de:

= rondas espectaculares
= valuations infladas
» crecer a cualquier coste

[] Se habld de:



= margenes
» caja
= sostenibilidad

2. [] Escalar no es abrir mds.. es

replicar bien

Los tres coincidieron en algo critico:

Escalar # crecer
Escalar = repetir un modelo que funciona

Y esto parece obvio.. pero casi nadie lo hace bien.

3. [J] EL mayor error: crecer
estructura financiera

Aqui es donde muchos proyectos caen:

» expansidén sin planificacidn
= tensidén de caja
» dependencia de financiacidn urgente

0 Y eso en 2026 ya no se perdona.

S1ln

ESADE Alumni

[x]



v[] Lo mejor

= Founders reales (no tedricos)
= Mensajes sin maquillaje

= Casos tangibles

= Nivel alto de asistentes

Al Lo que falta (y es 1importante
decirlo)

» Poco foco en cémo financiar ese crecimiento
»Mucho “qué hacer” y poco “cémo estructurarlo
financieramente”

[0 Y ahi esta el gap que muchas startups no cubren.

[] Conclusion

Los tres casos demuestran lo mismo:

[1] EL mercado ha cambiado
[0 Ya no gana el mas rapido
[] Gana el mas soélido

] é¢Donde entra
Globalfinanzia?

Porque aqui viene la parte incoémoda:

Muchos proyectos como estos funcionan..



[] a pesar de su estructura financiera, no gracias a ella

En Globalfinanzia trabajamos justo eso:

Qué hacemos Impacto real

Estructuracién financiera Evita tensiones de caja

Combinacidén de instrumentos|Maximiza recursos sin diluir

Acceso a financiacion +130 entidades

Timing estratégico Llegar antes, no tarde

[] S1 estas creciendo (o quieres
hacerlo bien):

[1 Analizamos tu caso y te decimos la verdad, no lo que quieres
oir

#ESADE #StartupsBarcelona #SyraCoffee #Laagam #LeMuns
#Founders #EstrategiaEmpresarial #Financiacion #Globalfinanzia
#CrecimientoEmpresarial #RetailStrategy #DTC #FoodTech
#StartupSpain

CASO DE EXITO GLOBALFINANZIA-
Como una estrategia
financiera bien disenada


https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/03/16/caso-de-exito-globalfinanzia-como-una-estrategia-financiera-bien-disenada-permite-a-las-muns-captar-185-millones-para-acelerar-su-expansion/
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permite a Las Muns captar
1,85 millones para acelerar
Su expansion

g

En el ecosistema empresarial actual muchas compafiias hablan de
crecimiento, expansion o internacionalizacidén. Pero cuando
llega el momento de financiar ese crecimiento, aparece la
realidad: [J sin una arquitectura financiera sélida, 1la
financiacidén no llega o llega en malas condiciones.

Este es precisamente uno de los errores mas frecuentes que se
observan en empresas en expansion:

 planes de crecimiento ambiciosos
» modelos de negocio atractivos

= buenas ventas

pero sin una estructura financiera preparada para escalar.

El reciente caso de Las Muns, que ha logrado captar 1,85
millones de euros para acelerar su expansidén, demuestra cémo
la estrategia financiera puede convertirse en una palanca de
crecimiento real.

Detras de este proceso hay un elemento fundamental:

[] la estructuracién financiera del proyecto, liderada por
Ester Roura desde Globalfinanzia.
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[] EL punto de partida: un
modelo de negocio con
potencial de escalabilidad

Las Muns es una marca gastronémica especializada en empanadas
artesanales que ha conseguido posicionarse con éxito en el
mercado gracias a tres factores clave:

Factor Impacto en el negocio

[0 producto diferencial posicionamiento claro de marca

[] modelo de expansién |crecimiento mediante nuevos locales

[] visién internacional potencial de expansién global

Sin embargo, cuando una empresa entra en fase de crecimiento
acelerado, aparecen nuevos retos:

= financiacidn para aperturas
= inversidn en expansién internacional
» crecimiento de estructura operativa

» consolidacién de marca

Todo esto requiere capital.
Pero no cualquier capital.

Requiere capital estructurado correctamente.




[] EL error que cometen muchas
empresas en expansion

En Globalfinanzia vemos constantemente un patrén repetido.
Muchas empresas buscan financiacién de esta forma:

1[0 primero deciden cuanto dinero quieren
2[00 luego buscan inversores o préstamos
3[00 después intentan justificar el crecimiento

El proceso correcto es justo el contrario.

Enfoque incorrecto Enfoque estratégico

buscar dinero disenar estrategia financiera

improvisar estructura| planificar arquitectura de capital

negociar financiacién|preparar la empresa para inversores

Este cambio de enfoque fue clave en el caso de Las Muns.

[J[1 EL trabajo estratégico de
Globalfinanzia

Bajo la direccién de Ester Roura, desde Globalfinanzia se
trabajdé en varios niveles de estructuracidén financiera.

No se trataba solo de conseguir inversion.

Se trataba de preparar la empresa para crecer de forma
sostenible.




]

1[][] Analisis estratégico del
modelo de crecimiento

Antes de estructurar financiacidén, se analizdé el modelo de
expansion.

Elemento analizado Objetivo
rentabilidad por local validar modelo de negocio
ritmo de aperturas definir velocidad de crecimiento
mercados potenciales identificar oportunidades
necesidades de inversidn calcular capital necesario

Este andlisis permitidé responder a una pregunta clave:

[] écudal es el ritmo de crecimiento financieramente sostenible
para la empresa?

2(][] Diseno de la arquitectura
financiera

Uno de los aspectos mas criticos fue definir cdémo debia
financiarse el crecimiento.

No todas las empresas deben financiarse de la misma forma.

La arquitectura disefiada combind distintas fuentes de
financiacidn.

Fuente financiera Rol en la operacion

[0 inversidn privada impulsar crecimiento




Fuente financiera Rol en la operacién

[] financiacién estructurada apoyar expansién

[] capital estratégico fortalecer estructura empresarial

El objetivo era claro:

[ financiar crecimiento sin generar tensién financiera en 1la
empresa.

3[1[] Preparacion financiera
para el acceso a capital

Uno de 1los aspectos que mas condiciona el acceso a
financiacién es la documentacidén estratégica que se presenta a
inversores y entidades financieras.

En este caso se trabajo en:

Documento Objetivo
modelo financiero explicar evolucion del negocio
plan de expansidn justificar necesidades de capital

proyecciones de

. mostrar potencial de escalabilidad
crecimiento

estructura financiera garantizar sostenibilidad

Muchas empresas no consiguen financiacién no porque su
proyecto sea malo, sino porque no saben presentar su proyecto
desde el punto de vista financiero.




4[] Estructuracion de 1la
operacion

Una vez preparada la empresa, se procedidé a estructurar la
operacién financiera.

El resultado fue la captacién de 1,85 millones de euros,
destinados a:

Destino del capital Impacto
expansion internacional entrada en nuevos mercados
apertura de nuevos locales aumento de red comercial

fortalecimiento del

consolidacidén de marca .. .
posicionamiento

crecimiento empresarial escalabilidad del modelo

(=]

[] Impacto estratégico de 1la
operacion

Esta financiacién permite a la empresa acelerar su crecimiento
en varias dimensiones.

Area Resultado esperado

expansién geografica |mayor presencia internacional

crecimiento de red incremento de puntos de venta

posicionamiento de marca| consolidacién del concepto

escalabilidad mayor valor empresarial

Este tipo de operaciones no solo aportan capital, también



generan:
= confianza en el mercado
= credibilidad ante inversores

= capacidad de crecimiento sostenido

000 El papel de
Globalfinanzia en la
operacion

Detras de cualquier operacidén financiera de este tipo hay un
trabajo estratégico que muchas veces pasa desapercibido.

En este caso, el liderazgo de Ester Roura fue clave en:

»disefio de la estrategia financiera para conseguir
financiacioén bancaria sin aval de socios

= estructuracién de la operacién de financiacién

= coinversiones mediante la inversién que han tenido los
socios de la empresa

Porque conseguir financiacién no es simplemente cerrar una
operacion.

Es construir una estructura que permita crecer durante afos.




Al Una realidad que pocas
empresas conocen

Cada ano miles de empresas buscan financiacidn.

Pero la mayoria fracasan por tres motivos:

Problema Consecuencia
documentacién insuficiente rechazo de inversores
mala estructura financiera operaciones inviables

estrategia de crecimiento poco clara| falta de confianza

Por eso en Globalfinanzia trabajamos con una filosofia muy
clara:

[] la financiacién es una consecuencia de una buena estrategia
financiera.

(x]

[] Conclusion

El caso de Las Muns demuestra algo que en Globalfinanzia vemos
constantemente.

No gana la empresa que busca financiacidn.

Gana la empresa que estructura bien su crecimiento antes de
buscarla.

Y ahi es donde entra el trabajo estratégico de Globalfinanzia.

Porque cuando la arquitectura financiera esta bien disefada:



= los inversores entienden el proyecto
el capital llega

y la empresa puede crecer de verdad.

[] éQulieres saber si tu
empresa esta preparada para
financiar su crecimiento?

Muchas empresas creen que estan 1listas para buscar
financiacion.

Pero cuando se analiza su estructura financiera aparece otra
realidad.

[] éEsta bien disefiada la arquitectura financiera de tu
empresa?

Léenos aqui.

Hashtags

#Globalfinanzia #EsterRoura #CasosDeExito
#FinanciacionEmpresarial #EstrategiaFinanciera
#ExpansionEmpresarial #Startups #Inversion #GrowthStrategy
#EmpresasQueCrecen #ArquitecturaFinanciera



Crecimiento para ensenar y
problemas para esconder -
Cuando lo cuentas como éxito
pero lo gestionas..como puedes

[ “Facturar mucho y vivir al
limite: el deporte de riesgo
favorito de muchas empresas.”

[x]

(Tranquilo. Tiene solucién.)

En plblico, muchas empresas parecen ir de lujo. Facturan,
crecen y comunican resultados positivos. Todo encaja. Pero
cuando se apagan los focos y se entra en la gestidn diaria, la
realidad suele ser menos comoda.

Los datos son claros: mas del 60 % de las pymes en crecimiento
sufren tensiones de tesoreria de forma habitual, y la mayoria
de los problemas financieros no vienen de vender poco, sino de
crecer con una estructura que ya no encaja. Esto no suele
decirse en voz alta. Se gestiona en privado.

La paradoja es conocida: empresas con pedidos, clientes y
mercado que aun asi viven al limite cada mes. Por fuera,
éxito. Por dentro, la duda recurrente de si todo se va a
cobrar a tiempo y sin sobresaltos.
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En la mayoria de los casos no es falta de trabajo ni mala
gestion. El problema suele ser otro: la financiacién sigue
pensada para cuando la empresa era mas pequefia, mientras el
negocio ha avanzado varios niveles.

El crecimiento queda muy bien en una publicacién. La caja, no.
Y cuando la estructura financiera no acompafia, crecer deja de
ser una ventaja para convertirse en una fuente constante de
tensién.

En Globalfinanzia lo vemos a diario. Empresas que no necesitan
vender mas, sino financiar mejor lo que ya estan vendiendo.

[x]

[] La paradoja empresarial que vemos cada
semana

La empresa vende.

El producto funciona.
Los clientes repiten.
Los pedidos entran.

Y aun asi..

[] La caja no acompana.

[J La tesoreria siempre va justa.

[] Cada mes es una negociacidén silenciosa con el banco,
proveedores o Hacienda.

En Globalfinanzia lo vemos constantemente:
empresas sanas por fuera, financieramente tensas por dentro.




[] Spoiler: no es un problema de ventas

Este es el error mas comun:
“Si vendemos mas, todo se arreglara.”
[1 Falso.

Vender mds sin estructura financiera suele empeorar el
problema.

Crecimiento Lo que pasa en realidad

Mas ventas |Mas necesidad de circulante

Mas clientes Mas riesgo de impago
Mas empleados Mas costes fijos
Mas pedidos Mas tensién de caja

[] El crecimiento mal financiado no es éxito. Es estrés
aplazado.

[] EL verdadero origen del problema

No es la facturaciodn.
No es el equipo.
No es el mercado.

Es como estd diseiada la financiacién.
En Globalfinanzia analizamos siempre estas 5 preguntas clave:

100 ¢éQuién financia tu crecimiento: tU.. o tus proveedores?
2[00 éTu circulante crece al mismo ritmo que tus ventas?

300 éTu estructura aguanta un retraso de cobros?

400 éEstas usando productos “por inercia” o por estrategia?
500 éTu banco entiende realmente tu modelo de negocio?



[] Casos reales (muy reales)

Tipo de empresa Error tipico Lo que hacemos
Startup en Diluir demasiado _ L, _ _
., [] Financiacion no dilutiva
traccion pronto
Pyme de Pélizas cortas y [0 Reestructuracién de
servicios caras circulante
Industria Lineas rigidas [0 Financiacion a medida
Empresa que Préstamos [0 Working Capital
crece clasicos inteligente

[] EL enfoque Globalfinanzia (aqui esta la
diferencia)

Nosotros no vendemos un producto financiero.
Diseflamos una arquitectura financiera.

v[] Combinamos banca tradicional + alternativa
v[] Usamos soluciones en marca blanca

v[] Ajustamos plazos, costes y riesgos

v[] Pensamos como CFO, no como comercial

[] Cada empresa tiene su traje financiero.
El “talla Unica” es lo que rompe las costuras.

[] Qué cambia cuando la estructura es 1la
correcta

= La caja deja de ser una preocupacién diaria



» El crecimiento vuelve a ser una buena noticia

= Se negocia mejor con bancos y proveedores

El CEO deja de apagar fuegos y vuelve a pensar en

estrategia

Y, sobre todo:
[0 El negocio vuelve a estar al servicio de 1la
revés.

empresa, no al

[] S1 te reconoces en alguna
frases..

“Facturamos bien, pero no respiramos.”
“Siempre vamos al limite.”
“El banco no entiende nuestro negocio.”
“Cada mes es una carrera.”

Entonces no necesitas mds ventas.
Necesitas mejor estructura financiera.

de estas

[] Globalfinanzia

Finanzas que entienden como crecen las empresas.

Sin humo. Sin recetas genéricas. Con cabeza.




[] Empezamos 2026 activando
las principales 1lineas de
financiacion participativa
para startups y pymes

Arrancamos 2026 poniendo en marcha
la tramitacidn de las distintas
lineas de financiaciodn
participativa disponibles este ano.

Desde Globalfinanzia, acompanamos a
startups y pymes en la eleccion de
la linea adecuada para cada
proyecto y momento.

En Globalfinanzia arrancamos 2026 con una noticia clara: [] ya
estamos tramitando las principales lineas de financiacidn
participativa puiblica para startups y pymes innovadoras, en
sus distintas modalidades y sectores.

Este tipo de financiacién se ha consolidado como una de las
mejores herramientas para crecer sin diluir capital, reforzar
balance y acompafiar proyectos con vision a medio y largo
plazo.


https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/01/13/%f0%9f%9a%80-empezamos-2026-activando-las-principales-lineas-de-financiacion-participativa-para-startups-y-pymes/
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Y este ano, ademds, lo hacemos con mas lineas activas, mas
flexibilidad y mejor encaje segin el tipo de empresa.

[] ¢éQué tipo de financiaciodn
activamos en 20267
Hablamos de financiacidn participativa, disefada para:

[0 Empresas innovadoras

[] Startups en fase inicial o de crecimiento

[] Pymes que quieren escalar

[1 Proyectos que buscan estructura, no solo liquidez

Sus principales ventajas:
= Sin avales personales
» Sin dilucidn del capital
» Compatible con inversién privada
» Plazos largos y carencias amplias

» Refuerzo de fondos propios a efectos financieros

[] Lineas de financiacion
participativa activas en 2026

[] Importe

[] Linea [] Finalidad : )
orientativo

[] Para quién




) ) Importe ..
[] Linea [] Finalidad D, P ) [] Para quién
orientativo
Creacidn, Startups

Linea General consolid;cién 25.000 — ;21 y
Startups & Pymes Hoe Y1 1.500.000 € | . Y

crecimiento innovadoras

Linea Jdvenes Primeros afios de 25.000 — Empresas muy

Emprendedores actividad 75.000 € recientes

Linea Lanzamiento y 50.000 — Startups
Emprendedores primeras ventas 300.000 € early stage
Linea Crecimiento Escalado y 300.000 — Empresas con
expansion 1.500.000 € traccidn
Linea Impulso a
Emprendimiento ligeraz o 50.000 — Proyectos
Femenino Digital 29 1.500.000 € | digitales
femenino
0

, ., Tecnologia
Linea Innovacién aplicada al 50.000 — Agrotech /
Agroalimentaria [] P 1.500.000 € Foodtech

sector agro
.. Proyectos Cine,
Linea Audiovisual culerales 50.000 — gaming
Creativa 1.500.000 € '

y tva [ escalables contenidos
Linea Industria y| Transformacidn 100.000 — Industria
Digitalizacion [ industrial 1.500.000 € 4.0

Linea
Sostenibilidad Impacto 100.000 — Proyectos

, y ambiental y ESG | 1.500.000 € | sostenibles
Economia Verde o]
, . ., Complemento a
Linea Coinversion , ., , Startups con

inversion Variable _
[] , inversores
privada

[0 Importante

Cada linea responde a un analisis distinto. No se trata solo
del importe, sino del momento, el sector y la estructura
financiera.



[] éQué linea encaja mejor segun tu
proyecto?

[] Linea General Startups & Pymes

[] La mas versatil. Ideal para empresas innovadoras que ya
tienen un modelo definido y buscan crecer de forma ordenada.

[] Linea Jovenes Emprendedores

[] Pensada para los primeros pasos, cuando el proyecto necesita
impulso inicial sin presién financiera excesiva.

[] Linea Emprendedores

[l Para startups que ya han salido al mercado y necesitan
acelerar validacién y ventas.

[] Linea Crecimiento

[ Para empresas que ya facturan y quieren escalar,
internacionalizarse o profesionalizar estructura.




[] Linea Emprendimiento Femenino Digital

[] Para proyectos digitales con liderazgo femenino real vy
visién de crecimiento.

[] Linea Innovacidén Agroalimentaria

[0 Ideal para agrotech, foodtech y proyectos que modernizan el
sector primario con tecnologia.

[] Linea Audiovisual y Creativa

[J Para cine, videojuegos, contenidos y modelos creativos con
escalabilidad y negocio detras.

[] Linea Industria y Digitalizacidn

[] Para empresas industriales que apuestan por automatizacién,
software y procesos inteligentes.

o[] Linea Sostenibilidad y Economia Verde

[] Para proyectos con impacto ambiental, eficiencia energética
y modelos ESG reales.




[] Linea Coinversion

[0 Cuando ya existe inversién privada y se busca multiplicar el
efecto del capital.

A[] Lo que marca la diferencia en
2026

No todas las empresas encajan automaticamente en este tipo de
financiacion.
Los factores clave son:

v[] Fondos propios bien estructurados

v[] Plan financiero realista

v[] Importe coherente con el momento del negocio
v[] Relato claro de innovacién y crecimiento

Ahi es donde el acompafiamiento profesional marca la diferencia
entre aprobar, reducir importe o no encajar.

[] Visidn Globalfinanzia

La financiacioén no es un tramite.
Es una decisidn estratégica.

En Globalfinanzia empezamos 2026 activando estas lineas con un
enfoque claro:

[ elegir bien la linea

[] estructurar bien la operacién

[ y preparar a la empresa para su siguiente etapa

Si tu empresa estd valorando crecer este afo, este puede ser



el momento adecuado para analizar si encaja en alguna de estas
lineas.

[] GLOBALFINANZIA 1INNOVA &
DIGITALIZA

(]

La nueva financiacion para impulsar
la innovacidn y la transformacion
digital de las PyMEs

En Globalfinanzia sequimos
ampliando nuestras soluciones de
financiacion para apoyar a empresas
gque 1nnovan, crecen y apuestan por
la digitalizacion.
Presentamos GLOBALFINANZIA INNOVA &
DIGITALIZA, una financiacioOn a
medida para pequenas y medianas
empresas que necesitan_dar un salto
tecnologico o desarrollar proyectos
de innovacion.


https://financiacion.globalfinanzia.es/2025/10/28/%f0%9f%92%a1-globalfinanzia-innova-digitaliza/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2025/10/28/%f0%9f%92%a1-globalfinanzia-innova-digitaliza/

[] éQué es Globalfinanzia Innova &
Digitaliza?

Es un préstamo especializado destinado a financiar inversiones
en I+D+i, digitalizacidén o tecnologia aplicada al negocio.

Su objetivo es facilitar la transformacidén tecnolédgica sin
tensar la liquidez de la empresa, combinando financiacién en
condiciones preferentes con el acompafiamiento de nuestros
consultores expertos.

[] Objetivo del producto

= Impulsar proyectos de innovacion tecnolégica,
digitalizacion y eficiencia empresarial.

» Facilitar a las PyMEs el acceso a recursos financieros
con tipos de interés competitivos.

» Acompainar a las empresas en todo el proceso: desde el
diagndéstico hasta la obtencidén del préstamo y su
seguimiento.

= Contribuir a la modernizacién del tejido empresarial y a
la mejora de la productividad.

] A quién va dirigido

Segmento Descripcidn

Autdénomos vy Que inician su digitalizacién o
microempresas modernizacién productiva.




Segmento

Descripcidn

Pequenas y medianas
empresas

Que desarrollan proyectos de
innovacién o mejora tecnoldgica.

Startups tecnoldgicas

Con modelos de negocio basados en
tecnologia o servicios digitales.

Empresas consolidadas

Que buscan optimizar procesos,
introducir IA, automatizacidn o
software avanzado.

] Condiciones

financieras

Concepto

Condicion

Importe financiable

Desde 50.000 € hasta 3.000.000 €

Plazo total

Hasta 10 anos

Carencia de capital

Hasta 2 anos

Tipo de interés

Euribor + 2,50 % maximo

Comisidn de apertura

0,40 % del importe

Garantias

Posibilidad de cobertura parcial
mediante SGR o fondos europeos

Compatible con

ENISA, CDTI, ICF, Aquisgran y ayudas
I+D+1

] Proyectos financiables

Tipologia

Ejemplos de inversiodn

Innovacién tecnolégica

Nuevos productos, servicios 0 procesos

industriales.

Digitalizacidn de
procesos

ERP, CRM, software de gestidn,

ciberseguridad, cloud, automatizacion.




Tipologia Ejemplos de inversion
_ Prototipos, pruebas piloto,
I+D+1 P P , . P
desarrollos tecnologicos, patentes.
Economia circular y Digitalizacidén para eficiencia

sostenibilidad energética o reduccioéon de residuos.
Transformacién Formacion digital, incorporacidn de
organizativa talento tecnoldgico, IA aplicada.

[] éQuién puede solicitar este
préstamo?

Pueden solicitar GLOBALFINANZIA INNOVA & DIGITALIZA 1los
autonomos, pymes y small mid-caps orientados a la innovaciodn y
la digitalizacidén, especialmente aquellas intensivas en I+D+i
que cumplan al menos uno de los criterios de innovacién o
digitalizacién siguientes:

[] Criterios de innovacidn

= Inversiones en produccién, desarrollo o aplicacidn de
productos, procesos o servicios nuevos o sustancialmente
mejorados.

= Implementacidén de métodos de producciéon o entrega nuevos
o mejorados, o innovaciones organizativas o de procesos
con riesgo tecnolégico, industrial o comercial (avalado
por un experto externo).

= Financiacién de activos intangibles (como propiedad
intelectual), especialmente si no se les atribuye valor
de garantia.



 Que la empresa sea de crecimiento rapido,

con menos de

10 afnos desde la primera venta y un crecimiento superior

al 20 %

del periodo.

anual en plantilla o facturacién durante los
ultimos 3 afos,

con al menos 10 trabajadores al inicio

= Que la empresa tenga alto potencial innovador o sea

intensiva en I+D+i,

si cumple al menos una de las

siguientes condiciones:

Condicion

Descripcion

[] Gastos en I+D+1
=20 %

Los gastos anuales en I+D+i son iguales

0 superiores al 20 % del importe de la

operacién, y la empresa declara que los
mantendra o aumentara.

[] Compromiso de
inversiodn

Se compromete a dedicar al menos el 80 %
del importe a actividades de I+D+i.

[ Programas europeos

Ha recibido subvenciones, préstamos o
garantias de programas europeos de I+D+i
en los Gltimos 36 meses (sin duplicar
gastos).

[] Premios o
reconocimientos

Ha obtenido premios o distinciones de
I+D+i de organismos de la UE en los
ultimos 36 meses.

[] Propiedad
intelectual

Ha registrado derechos tecnolégicos
(patentes, modelos de utilidad, etc.) en
los Ultimos 36 meses y la operacidn se

destina a explotarlos.

[] Inversién de
capital riesgo

Ha recibido inversién de capital riesgo
o de un business angel en los Ultimos 36
meses.

[ Expansidn a nuevos
mercados

Requiere una inversion superior al 50 %
de la facturacidn media anual de los
Ultimos 5 afios para entrar en un nuevo
mercado o producto.




Condicidn Descripcidn

Los gastos de I+D+i representan al menos
el 10 % de los costes operativos totales
en uno de los tres altimos ejercicios.

[] Gasto en I+D+1i =10

o
)

En el caso de Small Mid-Caps, los gastos

en I+D+i representan al menos el 15 % de

[0 Small Mid-Caps los costes operativos en uno de los tres

Ultimos afios o el 10 % anual en los tres
ejercicios.

Ha incurrido en gastos de I+D+i en los
Ultimos 36 meses reconocidos por medidas
de apoyo aprobadas por la Comisidn
Europea. La operacidn cubre gastos
incrementales y no duplica costes ya
financiados.

[] Reconocimiento UE

Ha sido designada como empresa

00 Empresa . g
, P innovadora por una institucion de la UE
innovadora .,

_ y la operacion busca mantener o
reconocida

desarrollar esa actividad.

[] Criterios de digitalizacidn

El préstamo puede financiarse si el proyecto cumple al menos
una de las siguientes finalidades:

Finalidad Ejemplo o aplicaciodn

Basados en tecnologias digitales,
como la servitizacidén o plataformas
online.

[] Nuevos modelos de
negocio

[0 Digitalizacién de la | Gestién de inventarios, trazabilidad
cadena de suministro e interaccién con proveedores.




Finalidad

Ejemplo o aplicacion

[] Innovacidén en
productos o servicios

Integracion de tecnologias digitales
para desarrollar o mejorar ofertas,
incluida la transicidn verde.

[] Relacidn con clientes

Uso de tecnologias digitales para
mejorar la experiencia y gestidn del
cliente.

[] Expansidn
internacional

Desarrollo de mercados exteriores
mediante adopcidn de tecnologias
digitales.

00 Ciberseguridad y
protecciéon de datos

Implantacién de sistemas avanzados de
proteccidén digital.

&[] Mejora de procesos
internos

Incorporacién de IA, blockchain,
drones, biotecnologia o
automatizacién.

0 Formacién y talento
digital

Programas de capacitacién y
contratacién de nuevos perfiles
tecnolégicos.

[ Servicios

Proveedores que contribuyen a la

facilitadores digitalizacién de cadenas de valor.
] Condiciones financieras
especificas

Concepto Condiciédn

Importe financiable

Entre 100.000 € y 2.200.000 €

Plazo maximo

Hasta 10 anos, incluyendo hasta 2 anos

de carencia

Tipo de interés

Euribor + diferencial competitivo

Comisidén de apertura

Maximo 0,50 %




Concepto Condicidn

Posibilidad de aval parcial por SGR o

Garantias
fondos europeos

Ventajas Globalfinanzia

-] Financiacion a medida: condiciones competitivas
adaptadas al perfil y tamano de la empresa.

=[] Asesoramiento experto: equipo especializado en
financiacioén publica y privada.

=[] Conexién con lineas publicas: acceso a programas
europeos, estatales y autonémicos.

=] Transparencia y agilidad: procesos simplificados vy
comunicacioén constante.

] Impacto real: apoyo en proyectos que mejoran
productividad, sostenibilidad y competitividad.

(] Proceso de solicitud

Etapa Descripcion

Analisis gratuito con

100 Diagnéstico inicial Globalfinanzia para evaluar la
elegibilidad del proyecto.
2[00 Preparacidn del Memoria del proyecto, presupuesto
dossier y plan de impacto.
300 Analisis técnico- Evaluacidon de riesgo y propuesta

financiero de condiciones personalizadas.




Etapa Descripcidn

400 Aprobacidn y Firma de contrato y desembolso del
formalizacion préstamo.

Seguimiento del proyecto,
500 Acompafiamiento justificacidén y conexidn con
lineas complementarias.

[] Contacto

[0 info@globalfinanzia.es
[0 www.globalfinanzia.es
[] Barcelona

Globalfinanzia — Lider en financiacién alternativa para pymes
y startups.

[] Sectores clave para captar
inversion en 2026: analisis
estratégico desde
Globalfinanzia

(]

A pocas semanas de cerrar 2025, muchas startups nos preguntan
lo mismo: ¢éDénde va a estar la inversién el proéximo afio? ¢En
qué sectores se concentrara el capital? ¢(Cémo debo preparar mi
propuesta para no llegar tarde?

Desde Globalfinanzia, llevamos meses analizando las tendencias


https://financiacion.globalfinanzia.es/2025/10/23/%f0%9f%93%8a-sectores-clave-para-captar-inversion-en-2026-analisis-estrategico-desde-globalfinanzia/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2025/10/23/%f0%9f%93%8a-sectores-clave-para-captar-inversion-en-2026-analisis-estrategico-desde-globalfinanzia/
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que marcan los fondos puUblicos y privados, y hay un patrdn
evidente: 2026 sera un afio que premiara la especializacidn
sectorial, la tecnologia aplicada a problemas reales y el
impacto medible.

[0 “Los fondos ya no buscan ideas genéricas, sino soluciones
que respondan a retos concretos del mercado. Las startups que
alineen su narrativa con los sectores estratégicos del capital
tendran ventaja competitiva real.”

— Ester Roura, CEO de Globalfinanzia

[] Sectores en auge para 2026 (con vision
y oportunidad)

, , [] Acceso a
[] Sector [] Por qué sera clave ; . .
financiacion
. ., . ENISA Impacto, CDTI
ClimateTech / Presidn regulatoria .
e e Sostenibilidad,
Sostenibilidad UE (Green Deal, ESG)
fondos ESG
Evolucidén de la IA ENISA
IA aplicada (AI general hacia Digitalizaciodn,
vertical) soluciones ICEX, VCs
sectoriales especializados
Salud preventiva,
HealthTech & medicina NEOTEC, Horizon
Biotech personalizada, Europe, ICF Health
teleasistencia
. Financiacidn
Fintech / inteqrada en SaaS ENISA Escalado,
Embedded Finance g BB y fondos fintech
. Pymes industriales
Industria 4.0 / y _ 9 ) _ CDTI PID, ICF
) .. necesitan digitalizar .,
Automatizacion Innovacion
procesos




[] éPor qué estos sectores atraeran
capital?

[] Porque responden a retos econdémicos y sociales reales

[] Porque existen programas publicos ya orientados a ellos

[] Porque los VCs estan creando vehiculos sectoriales
especificos

[0 Porque permiten escalabilidad y adopcidn rapida en B2B y B2G
[J Porque muchos generan impacto + eficiencia = alto ROI

[] éQué buscan los inversores en estos
proyectos?

0 “En 2026, el capital sera mas selectivo: se invertira menos
en promesas y mas en equipos que demuestran evolucidén, foco
sectorial y previsidén financiera. Las métricas hablaran mas
que los pitch.”

— Ester Roura

[] Criterios de decisién comunes:

Criterio Qué significa Qué debes preparar

Escalabilidad Capacidad de expansidén| Deck + roadmap de

rapida crecimiento
Tecnologia IA propia, data, Prueba de traccién
diferencial patentes tech

Tabla financiera

Métricas reales |MRR, churn, CAC vs LTV ,
actualizada

Sostenibilidad y Indicadores de

Impacto ESG : :
retorno social impacto




Criterio Qué significa Qué debes preparar

Saber hacer = Credenciales y

Equipo experto _ _ _
quip P confianza inversora advisors

[] ¢é¢Cuando preparar la estrategia? Ahora.

[] EL Q4 es clave para:

v Diagnosticar en qué vertical inversora encaja tu startup

v Elegir la linea plblica adecuada (ENISA, CDTI, ICF..)

v Preparar la narrativa sectorial para fondos privados

v Ajustar métricas financieras con foco en KPIs escalables

v Llegar a febrero con ronda estructurada y discurso sélido

] ¢Como te acompanamos desde
Globalfinanzia?

Etapa Te ayudamos en.. Resultado
, , Aterrizamos tu encaje | Estrategia clara y
Diagnostico . : :
sectorial financiable
Financiaciodn Elegimos la mejor Fondos publicos
publica linea aprobados

Preparamos deck &

_ Ronda mas atractiva
narrativa

Ronda privada

Te posicionamos frente Acceso a capital

Escalado
a VCs sectorial

[] Reflexion final de Ester Roura

0 “2026 premiara la estrategia. Estar en el sector adecuado no
es cuestién de suerte, es cuestidn de claridad, preparacioén y



acompanamiento experto. Nuestro trabajo en Globalfinanzia no
es solo conseguir financiacidén, sino ayudarte a liderar tu
narrativa en el mercado inversor.”

[] éPreparamos juntos tu hoja de ruta
sectorial para 20267



