
� � Crecer te está dejando
sin dinero?

Hay empresas que:

Facturan más que nunca
Venden más que nunca
Tienen más clientes que nunca

…y aun así:

� cada mes van más justas de caja

� dependen más del banco

� y están más cerca del problema que del crecimiento real

� La verdad incómoda
� Crecer NO siempre mejora tu situación financiera

De hecho, mal gestionado:

� crecer puede ser lo que te hunde

� Dónde se rompe la caja (esto es
lo importante)

https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/04/27/%f0%9f%91%89-%f0%9f%9a%a8-crecer-te-esta-dejando-sin-dinero/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/04/27/%f0%9f%91%89-%f0%9f%9a%a8-crecer-te-esta-dejando-sin-dinero/


Área Qué pasa Impacto real Error típico

� Clientes
Cobras
tarde

Falta de liquidez “ya pagarán”

� Stock
Compras más
para crecer

Caja bloqueada
Sobreestimar

demanda

� Estructura
Contratas
antes de
tiempo

Coste fijo elevado
Crecer sin

plan

�
Financiación

No ajustas
líneas

Estrangulamiento
Pensar que la
póliza cubre

todo

� Márgenes
Bajadas por
competir

Menos generación
de caja

Crecer a
cualquier
precio

� Resultado:
más facturación, pero menos oxígeno

⚠️  Señales  claras  de  que  estás
creciendo mal

Señal Interpretación

Facturación sube pero caja baja Crecimiento desordenado

Uso de póliza cada vez mayor Dependencia creciente

Tensiones de tesorería constantes Falta de estructura

Necesidad continua de financiación Modelo desequilibrado

No sabes tu cash flow real Ceguera financiera



� El error más peligroso
Pensar:

“Cuando facture más… estaré mejor”

❌ No funciona así.

� Si no controlas la estructura:
cuanto más crezcas, peor estarás

� Cómo se corrige (en serio)

1. � Control de caja real (no contable)
Concepto Qué mirar

Cash flow operativo Dinero real que generas

Ciclo de caja Días cobro vs pago

Necesidad de circulante Cuánto necesitas para crecer

2. ⚖️ Ajuste del modelo
Reducir plazos de cobro
Ajustar compras a demanda real
Revisar márgenes (sin autoengañarse)
No sobredimensionar estructura

3. �️ Estructura financiera adaptada al



crecimiento
Situación Solución

Crecimiento en ventas Factoring / líneas flexibles

Necesidad de inversión Préstamo estructurado

Tensión puntual Confirming / ajuste circulante

Escalado fuerte Combinación con financiación pública

� La diferencia clave
Empresa que “crece” Empresa que crece bien

Más ventas Más caja

Más clientes Más control

Más riesgo Más estabilidad

Más dependencia Más autonomía

� El crecimiento sin control de caja no es crecimiento.Es una
bomba de relojería financiera.

� “El banco ya ha decidido si
te  dará  financiación…  antes

https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/04/17/%f0%9f%94%b4-el-banco-ya-ha-decidido-si-te-dara-financiacion-antes-de-que-entres-por-la-puerta/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/04/17/%f0%9f%94%b4-el-banco-ya-ha-decidido-si-te-dara-financiacion-antes-de-que-entres-por-la-puerta/


de que entres por la puerta”

Durante años, muchas empresas han creído que la financiación
dependía de una reunión:

� Un buen discurso
� Un director de banco receptivo
� Un proyecto bien explicado

Pero en 2026, eso ya no funciona así.

Hoy, cuando una empresa solicita financiación, entra en un
sistema donde:

la decisión no empieza en la reunión…
empieza mucho antes, sin que lo sepas.

Y lo más peligroso:

� La mayoría de empresas ni siquiera saben cómo están siendo
evaluadas.

⚠️ Qué ha cambiado en la banca (y
por  qué  ya  no  decides  en  la
reunión)
La banca ha pasado de modelo relacional a modelo analítico:

Aspecto Antes Ahora

Decisión
Director de
oficina

Sistema + riesgos
central

Peso del gestor Alto Limitado

https://financiacion.globalfinanzia.es/2026/04/17/%f0%9f%94%b4-el-banco-ya-ha-decidido-si-te-dara-financiacion-antes-de-que-entres-por-la-puerta/


Aspecto Antes Ahora

Importancia del discurso Alta Baja

Importancia de datos Media � Crítica

Flexibilidad Alta Muy baja
� Traducción clara:

El banco ya no “opina”.
El banco calcula.

� El proceso real de decisión (fase
por fase)
Cuando pides financiación, esto es lo que ocurre realmente:

Fase Qué ocurre Qué analiza Resultado

Pre-análisis
automático

Entrada en
sistema

CIRBE, saldos,
histórico

Score inicial

Evaluación de
riesgo

Modelos
internos

Ratios, sector,
comportamiento

Clasificación

Validación
interna

Ajuste a
políticas

Límites,
exposición

Viabilidad

Intervención
gestor

Presentación
Narrativa y

encaje
Ajuste final

� Punto clave:

Si fallas en las 2 primeras fases, las demás ya no importan.



� Los 5 pilares reales del scoring
bancario
Aquí está la base de todo:

Pilar
Qué mide

exactamente
Señales

positivas
Señales negativas Peso

CIRBE
Nivel de
deuda
global

Deuda
controlada

Sobreendeudamiento �����

Comportamiento
bancario

Uso de
cuentas

Estabilidad
Descubiertos /

tensiones
�����

Liquidez
Capacidad
de caja

Fluidez Picos de tensión ����

Rentabilidad
Generación

de
beneficio

Márgenes
sanos

Margen débil ���

Sector
Riesgo

percibido
Estable Volátil ��

� Lectura directa:

Los datos de comportamiento pesan más que tus resultados.

� Dónde se la pegan la mayoría de
empresas
No es que estén mal… es que están mal preparadas.

Error Qué hacen Qué provoca

Ir con prisa
Piden cuando

necesitan dinero
Score penalizado



Error Qué hacen Qué provoca

No mirar CIRBE
Desconocen su nivel

real de deuda
Rechazo automático

Ignorar
comportamiento

Descubiertos
“puntuales”

Penalización
fuerte

Pensar en discurso Preparan pitch Impacto casi nulo

No trabajar timing
Solicitud en mal

momento
Riesgo elevado

�  Cómo  interpreta  el  banco  tu
empresa  (visión  interna
simplificada)
Esto es cómo te “traduce” el sistema:

Lo que tú ves Lo que ve el banco Interpretación

“Crecemos rápido”
Necesidad constante

de financiación
Riesgo

“Vamos justos de caja
puntualmente”

Tensiones
recurrentes

Inestabilidad

“Tenemos deuda, pero
controlada”

Alta CIRBE Exposición elevada

“Tenemos buen
proyecto”

No relevante en
scoring

Neutro

� Aquí está el choque:

Tu narrativa ≠ su análisis



�  Cómo  se  construye  un  perfil
financiable (de verdad)
Las empresas que consiguen financiación trabajan esto antes:

Área Acción concreta Impacto en scoring

Deuda Reordenación CIRBE � Alto

Tesorería Estabilidad de saldos � Alto

Comportamiento Eliminación de incidencias � Alto

Ratios Mejora financiera Medio

Timing Solicitud en momento óptimo � Alto

�  Estrategia  correcta  vs  error
habitual

Enfoque incorrecto Enfoque correcto

“Voy a pedir financiación”
“Voy a preparar mi perfil

financiable”

Empiezo por el banco Empiezo por mis datos

Intento convencer Intento encajar

Reacciono Anticipo

Explico proyecto Ajusto estructura

� Caso práctico (más completo)
Empresa servicios B2B:

Variable Antes Después

CIRBE Alta y desordenada Reestructurada



Variable Antes Después

Saldos Irregulares Estables

Comportamiento Incidencias puntuales Limpio

Timing Urgente Planificado

Resultado ❌ Rechazo ✅ Aprobación
� El negocio no cambió.
� Cambió cómo lo veía el banco.

�  Qué  hacemos  en  Globalfinanzia
(nivel real)
Aquí no hay magia, hay método:

Fase Qué hacemos Objetivo

Diagnóstico
Análisis completo

financiero
Ver cómo te ve el

banco

Ajuste Reordenación estructura Mejorar scoring

Estrategia
Definición timing y

enfoque
Maximizar probabilidad

Ejecución Presentación correcta Encaje en sistema
No vamos a probar.
Vamos cuando toca… y como toca.

� Conclusión
El mayor error no es que te digan que no.

Es no entender por qué.



Porque en la mayoría de casos:

cuando entras a la reunión…
la decisión ya está tomada.

� Financiación Bancaria para
Empresas: Liquidez, Expansión
y Solidez Financiera

� ¿Por qué confiar en Globalfinanzia para
tu financiación bancaria?
La financiación bancaria bien diseñada no es solo pedir un
préstamo. Es una estrategia integral que impacta directamente
en:

Tu CIRBE y capacidad futura de endeudamiento

Tu estructura de balance

Tu flujo de caja

Tu credibilidad ante entidades financieras

https://financiacion.globalfinanzia.es/2025/07/21/%f0%9f%8f%a6-financiacion-bancaria-para-empresas-liquidez-expansion-y-solidez-financiera/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2025/07/21/%f0%9f%8f%a6-financiacion-bancaria-para-empresas-liquidez-expansion-y-solidez-financiera/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2025/07/21/%f0%9f%8f%a6-financiacion-bancaria-para-empresas-liquidez-expansion-y-solidez-financiera/


� Servicios que ofrecemos dentro de la
financiación bancaria
Servicio Globalfinanzia ✅ ¿Qué hacemos por tu empresa? �

Análisis financiero
previo

Revisamos balances, ratios y deuda
activa para detectar oportunidades

de optimización

Diseño de estructura de
financiación

Combinamos productos según tu
perfil: préstamo + póliza +

leasing, etc.

Negociación con entidades
Accedemos a más de 25 bancos y

financieras y comparamos
condiciones reales

Optimización del CIRBE
Ajustamos riesgos, garantías y
plazos para mantener tu perfil

bancario saludable

Asesoría en firma y
condiciones

Te acompañamos en la letra
pequeña: comisiones, tipo,
amortización, garantías

Seguimiento post-
financiación

Evaluamos el impacto en tus
finanzas y preparamos futuras

operaciones

�  Caso  real  –  Cliente  del  sector
industrial

Concepto
Antes de

Globalfinanzia
Después de

reestructuración

Deuda bancaria total
�

650.000 € 600.000 €

Plazo medio de
devolución ⏳

2 años 5 años



Concepto
Antes de

Globalfinanzia
Después de

reestructuración

Coste financiero
medio �

6,1 % 3,2 %

Ratio deuda / EBITDA
�

4,5x 2,8x

Nuevas inversiones
viables �️

❌ No
✅ Sí, maquinaria y

export

✍️  Tips  de  Ester  Roura,  CEO  de
Globalfinanzia
� “Financiarse bien no es pedir más, es pedir mejor.”
Estos son los 5 consejos clave de nuestra CEO para empresas
que quieren financiarse con cabeza:

No  esperes  a  necesitar  liquidez  para  buscarla.  Los1.
bancos valoran la previsión.

Ten  siempre  tus  estados  financieros  actualizados  y2.
profesionalizados.

Diversifica  productos  financieros:  no  pongas  todo  en3.
préstamos; usa pólizas, leasing, confirming…

Tu  CIRBE  habla  por  ti.  Revisa  que  no  haya  líneas4.
inactivas o mal configuradas.

La  financiación  no  es  solo  un  contrato:  es  una5.
herramienta estratégica de crecimiento.

�️ “En Globalfinanzia trabajamos para que cada financiación
refuerce el futuro de la empresa, no lo lastre.”
— Ester Roura, CEO



� ¿Cuándo es el momento de actuar?
Ahora. Porque si estás en alguno de estos casos, necesitas
financiación bien estructurada:

✅ Tienes crecimiento de pedidos pero necesitas tesorería

✅ Estás valorando internacionalizar tu empresa

✅ Quieres renovar maquinaria o activos productivos

✅ Buscas reducir tu carga financiera actual

✅ Quieres profesionalizar tu relación con bancos

� Conecta con Globalfinanzia
En Globalfinanzia negociamos por ti, optimizamos tu perfil
bancario y conseguimos operaciones con sentido estratégico.
�  Contáctanos  hoy  y  empieza  a  financiar  el  futuro  de  tu
empresa con rigor y visión.

#Globalfinanzia  #FinanciacionBancaria  #EsterRoura
#TipsFinancieros  #Pymes  #LiquidezEmpresarial  #CIRBE
#EmpresasQueCrecen #BalanceSaludable #CréditosEmpresariales


