i CASO DE EXITO
GLOBALFINANZIA - The Kilite

(x]

Financiacidon estratégica para
impulsar el crecimiento de una
agencla creativa en expansion

En el ecosistema empresarial actual muchas empresas creativas
nacen con talento, ideas y clientes relevantes.

Pero cuando llega el momento de crecer, escalar servicios o
expandir equipo, aparece una realidad que muchos emprendedores
descubren tarde:

[ el crecimiento empresarial necesita estructura financiera.

Este es el caso de The Kilite, una agencia de comunicacidn
omnicanal con sede en Barcelona que estd acelerando su
desarrollo empresarial gracias a una combinacién de estrategia
empresarial, talento creativo y financiacion estructurada.

En este proceso, Globalfinanzia, liderada por Ester Roura, ha
acompafnado a la compafiia en la estructuracién de su
financiacion y en varias acciones estratégicas destinadas a
impulsar su crecimiento.
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[] Qué es The Kilite

The Kilite es una agencia de comunicacién omnicanal
especializada en branding, marketing digital, produccion de
contenido y campaiias estratégicas de comunicacién, trabajando
con empresas que buscan posicionarse en entornos digitales y
medidticos cada vez mas competitivos.

Su enfoque combina diferentes disciplinas:

Area Actividad
branding desarrollo de identidad de marca
marketing digital campanas omnicanal
contenido produccién audiovisual y storytelling
comunicacion estrategia de posicionamiento
eventos activaciones y experiencias de marca

Este modelo de agencia permite a las empresas integrar
estrategia, creatividad y ejecucién dentro de un mismo
ecosistema de comunicacion.

[0 Liderazgo y equipo

[x]

La empresa esta dirigida por Maria Marimon Casas, fundadora y
CEO de la agencia.

Desde su creacién, Marimon ha impulsado el desarrollo de un
equipo multidisciplinar formado por profesionales de distintas
areas de comunicacién, marketing y produccién creativa.

Entre los perfiles que integran el equipo destacan:



Cargo Profesional

CEO & Founder Maria Marimon Casas
Client Services Director Carme Reche
Art Director Jose Manuel del Solar
Content Manager Montserrat Montaner

Social Media Manager |Elena Gonzalez Espinosa

Este tipo de estructura refleja el modelo actual de agencias
creativas: equipos hibridos que combinan estrategia,
creatividad y ejecuciéon digital.

[] Historia y evolucion de 1la
empresa

The Kilite nace con una vision clara:

[l ayudar a empresas y marcas a comunicar de forma estratégica
en un entorno omnicanal.

Durante sus primeros afnos la agencia se ha centrado en
desarrollar proyectos en ambitos como:

» campafas de comunicacién corporativa
 marketing digital

= gestidén de redes sociales

= produccién audiovisual

= activaciones de marca

Su posicionamiento se basa en estrategias de comunicaciodn
integradas, donde la creatividad se combina con andlisis



estratégico y ejecucidn digital.

Este enfoque ha permitido a la empresa consolidar su
crecimiento dentro del ecosistema creativo de Barcelona.

] El reto empresarial:
escalar la agencia

Como ocurre en muchas empresas del sector creativo, el
crecimiento genera nuevos retos:

Reto Impacto

crecimiento del equipo aumento de costes estructurales

o, . inversion en desarrollo de
expansién comercial

negocio
tecnologia y produccidn inversidén en herramientas
posicionamiento internacional necesidad de capital

Muchas agencias intentan resolver este crecimiento Unicamente
con flujo de caja.

Pero eso limita el desarrollo.

Por eso la empresa decidié estructurar financiacidén para
acelerar su crecimiento.

[] Financiacion obtenida:



linea Pyme Innova del ICF

Con el acompafiamiento de Globalfinanzia, la empresa ha
conseguido financiacién a través de la linea Pyme Innova del
ICF (Institut Catala de Finances).

Esta linea esta disefiada para:
= impulsar proyectos empresariales innovadores
= financiar crecimiento de pymes

= apoyar inversiones estratégicas

Caracteristicas de la linea

Caracteristica Beneficio
financiacién institucional mejores condiciones
apoyo a innovacién impulso a empresas con potencial
financiacion flexible crecimiento empresarial

Este tipo de financiacién permite a empresas innovadoras
acceder a capital en condiciones mas favorables que la banca
tradicional.

(0[] EL papel de Globalfinanzia

En este proceso, Globalfinanzia ha trabajado junto a la
empresa en varias fases estratégicas.

E1 objetivo no era simplemente conseguir financiacién.

El objetivo era diseiar una arquitectura financiera alineada
con el crecimiento empresarial.



1[1[] Analisis estratégico del modelo
de negocio

Antes de estructurar la financiacidn se analizo:

Aspecto Objetivo

modelo de ingresos analizar rentabilidad

estructura de servicios |identificar escalabilidad

potencial de mercado definir crecimiento

necesidades de inversién calcular financiaciodn

Este andlisis permitié definir la estrategia financiera mas
adecuada.

2[][] Preparacion de la operacion
financiera

Globalfinanzia trabaj6é en la preparacién de la documentacién
necesaria para acceder a la financiacidén publica.

Entre los elementos preparados:

Documento Funcidn
plan estratégico explicar vision empresarial
modelo financiero proyectar crecimiento
plan de inversion justificar financiaciodn
documentacién técnica|cumplir requisitos del organismo

Este trabajo es clave, ya que muchas empresas no consiguen
financiacién por falta de preparacién estratégica.



300 Acompanamiento en el
crecimiento empresarial

El trabajo de Globalfinanzia no termina con 1la obtencidén de
financiacion.

La empresa continUa acompafiando a The Kilite en varias lineas
de desarrollo:

Acciodn Impacto

mejora de estructura

optimizacién financiera _
empresarial

planificacidén de crecimiento expansion sostenible

estrategia de financiaciodn

nuevas fuentes de capital
futura

apoyo estratégico crecimiento empresarial

Este acompafamiento permite que la empresa crezca con una
estrategia financiera clara.

[] Impacto de la operacidn

La financiacidn obtenida permitira impulsar diferentes areas
clave del negocio.

Area Impacto

desarrollo de servicios innovacion

crecimiento del equipo | mayor capacidad

expansién comercial nuevos clientes

posicionamiento de marca|mayor visibilidad




En sectores creativos como el marketing o la comunicacién,
disponer de financiacidn estratégica puede acelerar de forma
significativa el crecimiento empresarial.

[[][1 La visidn de Ester Roura

Detrds de cada operacidén financiera exitosa hay un trabajo
estratégico que muchas veces pasa desapercibido.

En este caso, la direccién de Ester Roura ha sido clave para:
= estructurar la operacion financiera
 preparar la empresa para el organismo financiero
= diseflar la arquitectura de financiaciodn

= acompanar el crecimiento empresarial

Porque conseguir financiacién no es cuestidén de suerte.

Es cuestién de estrategia financiera.

=]

El caso de The Kilite demuestra una realidad que cada vez es
mas evidente en el ecosistema empresarial.

Las empresas que crecen con mayor velocidad no son
necesariamente las que mas talento tienen.

Son las que combinan:

 estrategia empresarial



= talento creativo

= estructura financiera adecuada.

Y ese es precisamente el trabajo que realiza Globalfinanzia.

[ ayudar a las empresas a estructurar su crecimiento y
convertir la financiacion en una palanca estratégica.

Hashtags

#Globalfinanzia #EsterRoura #CasosDeExito #ICF #PymelInnova
#FinanciacionEmpresarial #EstrategiaFinanciera
#EmpresasQueCrecen #Innovacion #ArquitecturaFinanciera

Crecimiento para ensehnar y
problemas para esconder -
Cuando lo cuentas como éxito
pero Lo gestionas..como puedes

] “Facturar mucho y vivir al
limite: el deporte de riesgo
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favorito de muchas empresas.”
[x]

(Tranquilo. Tiene solucién.)

En plblico, muchas empresas parecen ir de lujo. Facturan,
crecen y comunican resultados positivos. Todo encaja. Pero
cuando se apagan los focos y se entra en la gestidén diaria, la
realidad suele ser menos comoda.

Los datos son claros: mas del 60 % de las pymes en crecimiento
sufren tensiones de tesoreria de forma habitual, y la mayoria
de los problemas financieros no vienen de vender poco, sino de
crecer con una estructura que ya no encaja. Esto no suele
decirse en voz alta. Se gestiona en privado.

La paradoja es conocida: empresas con pedidos, clientes y
mercado que aun asi viven al limite cada mes. Por fuera,
éxito. Por dentro, la duda recurrente de si todo se va a
cobrar a tiempo y sin sobresaltos.

En la mayoria de los casos no es falta de trabajo ni mala
gestion. El problema suele ser otro: la financiacién sigue
pensada para cuando la empresa era mas pequefa, mientras el
negocio ha avanzado varios niveles.

El crecimiento queda muy bien en una publicacién. La caja, no.
Y cuando la estructura financiera no acompaina, crecer deja de
ser una ventaja para convertirse en una fuente constante de
tension.

En Globalfinanzia lo vemos a diario. Empresas que no necesitan
vender mds, sino financiar mejor lo que ya estdn vendiendo.

(x]




[] La paradoja empresarial que vemos cada
semana

La empresa vende.

El producto funciona.
Los clientes repiten.
Los pedidos entran.

Y aun asi..

[0 La caja no acompaha.

[] La tesoreria siempre va justa.

[ Cada mes es una negociacidén silenciosa con el banco,
proveedores o Hacienda.

En Globalfinanzia lo vemos constantemente:
empresas sanas por fuera, financieramente tensas por dentro.

[] Spoiler: no es un problema de ventas

Este es el error mas comun:
“Si vendemos mas, todo se arreglara.”
[1 Falso.

Vender méds sin estructura financiera suele empeorar el
problema.

Crecimiento Lo que pasa en realidad

Mas ventas |Mas necesidad de circulante

Mas clientes Mas riesgo de impago
Mas empleados Mas costes fijos
Mas pedidos Mas tensién de caja

[] El crecimiento mal financiado no es éxito. Es estrés



aplazado.

[] EL verdadero origen del problema

No es la facturaciodn.

No es el equipo.

No es el mercado.

Es como esta disenada la financiaciodn.

En Globalfinanzia analizamos siempre estas 5 preguntas clave:

100
200
300
400
500

¢{Quién financia tu crecimiento: td.. o tus proveedores?
¢Tu circulante crece al mismo ritmo que tus ventas?

¢{Tu estructura aguanta un retraso de cobros?

(Estas usando productos “por inercia” o por estrategia?
¢Tu banco entiende realmente tu modelo de negocio?

[] Casos reales (muy reales)

Tipo de empresa

Error tipico

Lo que hacemos

Startup en Diluir demasiado . .. . .
., [] Financiacion no dilutiva
traccion pronto
Pyme de Pélizas cortas vy [J Reestructuracién de
servicios caras circulante
Industria Lineas rigidas [0 Financiacién a medida

Empresa que
crece

Préstamos
clasicos

[0 Working Capital
inteligente




[] EL enfoque Globalfinanzia (aqui esta la

diferencia)

Nosotros no vendemos un producto financiero.
Disefiamos una arquitectura financiera.

v[] Combinamos banca tradicional + alternativa
v[] Usamos soluciones en marca blanca

v[] Ajustamos plazos, costes y riesgos

v[] Pensamos como CFO, no como comercial

[] Cada empresa tiene su traje financiero.
El “talla Unica” es lo que rompe las costuras.

[] Qué cambia cuando la estructura
correcta

= La caja deja de ser una preocupacion diaria
= El crecimiento vuelve a ser una buena noticia

= Se negocia mejor con bancos y proveedores

es la

El CEO deja de apagar fuegos y vuelve a pensar en

estrategia

Y, sobre todo:

0 El negocio vuelve a estar al servicio de la empresa, no al

reveés.

[] S1 te reconoces en alguna de estas



frases..

“Facturamos bien, pero no respiramos.”
“Siempre vamos al limite.”
“El banco no entiende nuestro negocio.
“Cada mes es una carrera.”

”

Entonces no necesitas mas ventas.
Necesitas mejor estructura financiera.

[] Globalfinanzia

Finanzas que entienden como crecen las empresas.
Sin humo. Sin recetas genéricas. Con cabeza.

[] LINEA INNOVA & DIGITALIZA -
La financiaciodn que
transforma tu i1innovacidn en
resultados-

]

En un contexto econémico donde la transformacidén digital y 1la
sostenibilidad son ejes clave de competitividad,
Globalfinanzia lanza su linea INNOVA & DIGITALIZA, adaptada a
las necesidades reales de las pymes y autdénomos que apuestan
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por el cambio tecnolégico.

Esta linea nace con un propésito claro: impulsar la inversién
en innovaciodon, digitalizacidén y tecnologia mediante
financiacidén flexible, rdédpida y adaptada al ritmo de
crecimiento de cada empresa.

[] Objetivo de la linea

Fomentar el desarrollo de proyectos innovadores, tecnoldgicos
o de I+D+i que generen valor afadido, aumenten 1la
productividad y permitan a las empresas catalanas competir en
mercados nacionales e internacionales.

00 “Cada pyme que digitaliza un proceso o crea un nuevo
producto tecnoldgico genera un impacto directo en el empleo,
la sostenibilidad y el futuro econémico de Cataluha.”

— Ester Roura, CEO de Globalfinanzia

] Caracteristicas financieras

Concepto Detalle

Imp”;;':i:;? del 100.000 €
Importe maximo 1.000.000 €
Plazo total Hasta 10 afos
Periodo de carencia Hasta 2 afios

Fijo competitivo, adaptado a la

Tipo de interés )
P calificacion del proyecto

Comision de apertura 0,25% — 0,50%




, Seglin solvencia y viabilidad del
Garantias
proyecto
) Préstamo ordinario o préstamo
Modalidad .. : P
participativo
Entidad colaboradora ICF / Globalfinanzia
Area geografica Cataluna

] Requisitos de elegibilidad

Requisito

Descripcidn

Forma juridica

Pyme, autdénomo o small midcap

Ubicacidn Sede o actividad en Cataluia
Finalidad del Innovacién, desarrollo tecnolédgico o
proyecto digitalizacion

Criterios de

Cumplir al menos 1 de los siguientes:
Proyecto con componente
tecnolégico.Certificacién o acreditacion

innovacion I+D+i.Pertenencia a cluster tecnoloégico o
digital.Transformaciéon digital o proceso
automatizado en marcha.
Viabilidad Plan financiero validado y flujo de caja
econdémica positivo

[] Tipologia de proyectos

financiables
Categoria Ejemplos
Digitalizacion Integracion de ERP, CRM, sistemas MES o
industrial robética colaborativa.




Innovacion en Desarrollo de nuevos dispositivos,

producto sensores o materiales inteligentes.
Transformacion Implementacidén de soluciones IoT, IA o
digital machine learning.

Creacién de prototipos, validaciones

I+D aplicada , .
tecnoldgicas, patentes.

Sostenibilidad Inversiones en eficiencia energética o
tecnologica procesos circulares.

Expansién tecnolédica Internacionalizacién basada en
P 9 productos digitales o TIC.

] Ejemplo de impacto real

Importe
Empresa Sector Proyecto , , Resultado
financiado
Digitalizacién 1288
TechWood Madera de planta °
, branta ¥ | 359,000 € | eficiencia
BCN S.L. sostenible sensorizacion ,
IoT productiva

Desarrollo de

SoftAl Soft +40% ventas
° oTtware | ,1ataforma IA | 500.000 € Y

Solutions | industrial . exportacion
predictiva
Automatizacién
Bionik |[Alimentacién analisis de -17% costes
y 280.000 € |
Foods 4.0 datos de operativos
produccién

[l “EL objetivo no es solo financiar, sino acompafhar. Ayudar a
las empresas a traducir la tecnologia en productividad y

empleo.”
— Ester Roura



[] Proceso de tramitacion con
Globalfinanzia

Etapa Descripcion Responsable

Evaluacidn gratuita de la
viabilidad técnica y Globalfinanzia
econémica del proyecto.

1[]] Diagnoéstico
inicial

Elaboracion del business
plan, presupuesto y Globalfinanzia
cronograma de inversiodn.

2(]] Preparaciodn
documental

3[]] Presentacion | Tramitacién ante el ICF u

. . . Globalfinanzia
y solicitud organismos colaboradores.

Acompanamiento durante
todo el proceso de
aprobacién y ejecuciodn.

Globalfinanzia +
Cliente

4(][] Seguimiento
y ejecuciodn

[] Documentacion necesaria

» Plan de negocio o memoria técnica del proyecto.

= Estados financieros de los dos Ultimos ejercicios.

= Presupuesto detallado de inversién.

» Certificados o acreditaciones tecnolédgicas (si los hay).
= Documentacidn societaria y fiscal actualizada.

[] Informe financiero estimado

Ejemplo: Proyecto de digitalizacién de planta industrial
(500.000 €)



Concepto Importe (€) Detalle
Hardware + software +
Inversion total 500.000 )
consultoria
Financiacion Préstamo 8 anos, 1 ano
Globalfinanzia Innova & 400.000 !
.. . de carencia
Digitaliza
., : Recursos propios de la
Aportacion propia 100.000 PTop
empresa
Tipo de interés 3,25% fijo | Condicidén orientativa
Cuota anual media 59.400 Estimacidn amortizacidn
Ahorro fiscal estimado 12.000 Por deducciones de I+D+i

[] Rentabilidad esperada del proyecto: +21% ROI en 3 anos.
[0 Reduccién de costes energéticos y humanos: -18%.

[] Opinidn de Ester Roura

[0 “Desde Globalfinanzia creemos que la innovacidn es la
nueva moneda del valor empresarial. No se trata solo de
adaptarse, sino de liderar. Esta linea nace para que las
pymes dispongan de herramientas reales, con acompahamiento
experto y financiacidén a medida.”

— Ester Roura, CEO de Globalfinanzia

[ “El reto de 2025-2026 sera transformar la inversién publica
en impacto productivo. Globalfinanzia esta aqui para que
ningun proyecto innovador se quede sin financiacion.”




[] Conclusidn

GLOBALFINANZIA INNOVA & DIGITALIZA no es solo una linea de
crédito:

es un ecosistema de apoyo integral para empresas que innovan,
digitalizan y evolucionan.

Nos encargamos de todo, de principio a fin.
[] Desde la evaluacidén inicial hasta la obtencidn del préstamo,
incluyendo la preparacién técnica, econdémica y documental.

“Si tu empresa tiene una buena idea, nosotros encontramos la
forma de financiarla.”

[] Contacto

[0 info@globalfinanzia.es
[0 www.globalfinanzia.es
[J Rambla Catalunya 38, Barcelona

[] Hashtags corporativos

#Globalfinanzia #ICF #FinanciaciénEmpresarial #Innovacidn
#Digitalizacion #TransformaciénDigital #EmpresasInnovadoras
#PymesCatalanas #I+D+i #EsterRoura #FinanciacionInteligente
#InnovaDigitaliza




[] GLOBALFINANZIA INNOVA &
DIGITALIZA

(=]

La nueva financiacion para impulsar
la innovacidn y la transformacion
digital de las PyMEs

En Globalfinanzia seguimos
ampliando nuestras solucCiones de
financiacion para apoyar a empresas
gue 1innovan, crecen y apuestan por
la digitalizacion.
Presentamos GLOBALFINANZIA INNOVA &
DIGITALIZA, una flnanciaclodn a
medida para pequenas y medianas
empresas que necesitan_dar un salto
tecnologico o desarrollar proyectos
de i1nnovacion.

[] éQué es Globalfinanzia Innova &
Digitaliza?

Es un préstamo especializado destinado a financiar inversiones
en I+D+i, digitalizacidén o tecnologia aplicada al negocio.

Su objetivo es facilitar 1la transformacién tecnolédgica sin
tensar la liquidez de la empresa, combinando financiacidn en


https://financiacion.globalfinanzia.es/2025/10/28/%f0%9f%92%a1-globalfinanzia-innova-digitaliza/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2025/10/28/%f0%9f%92%a1-globalfinanzia-innova-digitaliza/

condiciones preferentes con el acompafiamiento de nuestros
consultores expertos.

[] Objetivo del producto

= Impulsar proyectos de innovacion tecnolégica,
digitalizacion y eficiencia empresarial.

» Facilitar a las PyMEs el acceso a recursos financieros
con tipos de interés competitivos.

« Acompanar a las empresas en todo el proceso: desde el
diagndéstico hasta la obtencidén del préstamo y su
seguimiento.

= Contribuir a la modernizacién del tejido empresarial y a
la mejora de la productividad.

1 A quién va dirigido

Segmento Descripcion
Autdénomos vy Que inician su digitalizacién o
microempresas modernizacién productiva.
Pequenas y medianas Que desarrollan proyectos de
empresas innovacion o mejora tecnoldgica.

Con modelos de negocio basados en

Startups tecnoldgicas , . y
tecnologia o servicios digitales.

Que buscan optimizar procesos,
Empresas consolidadas introducir IA, automatizacidn o
software avanzado.




1 Condiciones

financieras

Concepto

Condicidn

Importe financiable

Desde 50.000 € hasta 3.000.000 €

Plazo total

Hasta 10 anos

Carencia de capital

Hasta 2 anos

Tipo de interés

Euribor + 2,50 % maximo

Comisidn de apertura

0,40 % del importe

Garantias

Posibilidad de cobertura parcial
mediante SGR o fondos europeos

Compatible con

ENISA, CDTI, ICF, Aquisgran y ayudas
I+D+1

] Proyectos financiables

Tipologia

Ejemplos de inversiodn

Innovacién tecnolégica

Nuevos productos, servicios 0 procesos
industriales.

Digitalizacién de
procesos

ERP, CRM, software de gestiodn,
ciberseguridad, cloud, automatizacidn.

I+D+i

Prototipos, pruebas piloto,
desarrollos tecnolégicos, patentes.

Economia circular y
sostenibilidad

Digitalizacidn para eficiencia
energética o reducciéon de residuos.

Transformacidn
organizativa

Formacidén digital, incorporacion de
talento tecnoldgico, IA aplicada.




[] éQuién puede solicitar este
préstamo?

Pueden solicitar GLOBALFINANZIA INNOVA & DIGITALIZA los
autonomos, pymes y small mid-caps orientados a la innovacién y
la digitalizacion, especialmente aquellas intensivas en I+D+i
que cumplan al menos uno de los criterios de innovacién o
digitalizacidén siguientes:

[] Criterios de innovacion

- Inversiones en produccion, desarrollo o aplicacidn de
productos, procesos o0 servicios nuevos o0 sustancialmente
mejorados.

= Implementacién de métodos de produccidén o entrega nuevos
o mejorados, o innovaciones organizativas o de procesos
con riesgo tecnoldgico, industrial o comercial (avalado
por un experto externo).

» Financiacién de activos intangibles (como propiedad
intelectual), especialmente si no se les atribuye valor
de garantia.

= Que la empresa sea de crecimiento rapido, con menos de
10 anos desde la primera venta y un crecimiento superior
al 20 % anual en plantilla o facturacién durante los
Ultimos 3 afos, con al menos 10 trabajadores al inicio
del periodo.

= Que la empresa tenga alto potencial innovador o sea
intensiva en I+D+i, si cumple al menos una de 1las
siguientes condiciones:



Condiciodn

Descripcidn

[] Gastos en I+D+i1
=20 %

Los gastos anuales en I+D+i son iguales

0 superiores al 20 % del importe de la

operacién, y la empresa declara que los
mantendrd o aumentara.

[0 Compromiso de
inversiodn

Se compromete a dedicar al menos el 80 %
del importe a actividades de I+D+i.

[0 Programas europeos

Ha recibido subvenciones, préstamos o
garantias de programas europeos de I+D+i
en los Ultimos 36 meses (sin duplicar
gastos).

[] Premios o
reconocimientos

Ha obtenido premios o distinciones de
I+D+i de organismos de la UE en los
ultimos 36 meses.

[] Propiedad
intelectual

Ha registrado derechos tecnoldgicos
(patentes, modelos de utilidad, etc.) en
los Ultimos 36 meses y la operacidn se
destina a explotarlos.

[] Inversién de
capital riesgo

Ha recibido inversidén de capital riesgo
o de un business angel en los uUltimos 36
meses.

[] Expansién a nuevos
mercados

Requiere una inversion superior al 50 %
de la facturacién media anual de los
ultimos 5 afios para entrar en un nuevo
mercado o producto.

[] Gasto en I+D+i =10

)
)

Los gastos de I+D+i representan al menos
el 10 % de los costes operativos totales
en uno de los tres udltimos ejercicios.

[ Small Mid-Caps

En el caso de Small Mid-Caps, los gastos

en I+D+i representan al menos el 15 % de

los costes operativos en uno de los tres

Ultimos anos o el 10 % anual en los tres
ejercicios.




Condicidn Descripcidn

Ha incurrido en gastos de I+D+i en los
Ultimos 36 meses reconocidos por medidas
de apoyo aprobadas por la Comisidn
Europea. La operacién cubre gastos
incrementales y no duplica costes ya

[] Reconocimiento UE

financiados.
Ha sido designada como empresa
00 Empresa , : . .,
, innovadora por una institucidén de la UE
innovadora .
_ y la operacion busca mantener o
reconocida

desarrollar esa actividad.

[] Criterios de digitalizaciodn

El préstamo puede financiarse si el proyecto cumple al menos
una de las siguientes finalidades:

Finalidad Ejemplo o aplicaciodn

Basados en tecnologias digitales,
como la servitizacién o plataformas
online.

[] Nuevos modelos de
negocio

[] Digitalizacién de la | Gestién de inventarios, trazabilidad
cadena de suministro e interaccién con proveedores.

Integracién de tecnologias digitales
para desarrollar o mejorar ofertas,
incluida la transicién verde.

[] Innovacién en
productos o servicios

Uso de tecnologias digitales para
[J Relacidén con clientes | mejorar la experiencia y gestidn del
cliente.

Desarrollo de mercados exteriores
mediante adopcidén de tecnologias
digitales.

[J Expansion
internacional




Finalidad

Ejemplo o aplicacion

00 Ciberseguridad y
proteccidon de datos

Implantacién de sistemas avanzados de
proteccidén digital.

&[] Mejora de procesos
internos

Incorporacién de IA, blockchain,
drones, biotecnologia o
automatizacién.

0 Formacién y talento
digital

Programas de capacitacién y
contratacién de nuevos perfiles
tecnolégicos.

[ Servicios

Proveedores que contribuyen a la

facilitadores digitalizacién de cadenas de valor.
] Condiciones financieras
especificas

Concepto Condiciédn

Importe financiable

Entre 100.000 € y 2.200.000 €

Plazo maximo

Hasta 10 anos, incluyendo hasta 2 anos

de carencia

Tipo de interés

Euribor + diferencial competitivo

Comisién de apertura

Maximo 0,50 %

Garantias

Posibilidad de aval parcial por SGR o

fondos europeos

[] Ventajas Globalfinanzia

-] Financiacion a medida: condiciones competitivas
adaptadas al perfil y tamano de la empresa.

=[] Asesoramiento experto: equipo especializado en




financiacion publica y privada.

=[] Conexién con lineas publicas: acceso a programas
europeos, estatales y autondmicos.

=[] Transparencia y agilidad: procesos simplificados vy
comunicacion constante.

] Impacto real: apoyo en proyectos que mejoran
productividad, sostenibilidad y competitividad.

®[] Proceso de solicitud

Etapa Descripcidn

Analisis gratuito con
100 Diagnéstico inicial Globalfinanzia para evaluar la
elegibilidad del proyecto.

2[00 Preparacion del Memoria del proyecto, presupuesto
dossier y plan de impacto.
300 Analisis técnico- Evaluacién de riesgo y propuesta
financiero de condiciones personalizadas.
400 Aprobacion y Firma de contrato y desembolso del
formalizacién préstamo.

Seguimiento del proyecto,
5[0 Acompanamiento justificacidén y conexidn con
lineas complementarias.

[] Contacto

[0 info@globalfinanzia.es
[0 www.globalfinanzia.es



[] Barcelona

Globalfinanzia — Lider en financiacién alternativa para pymes
y startups.

(][] GLOBALFINANZIA: Donde 1la
financliacion se convierte en
estrategia.

=]

En un ecosistema empresarial tan competitivo, tener un buen
producto no es suficiente: hay que saber financiarlo
inteligentemente.

Y ahi es donde entra Globalfinanzia, la consultora financiera
independiente, estratégica y resolutiva que ayuda a empresas,
startups e inversores a acceder a las mejores fuentes de
financiacioén puiblica y privada del mercado.

Con presencia en Barcelona y Madrid, Globalfinanzia actda como
ventanilla dnica de financiacidén integral, combinando lineas
piblicas (ENISA, CDTI, ICF, ACCIO, ICO, etc.), instrumentos
bancarios, fondos de inversion y consultoria avanzada.

Nuestro enfoque:

“Convertir la busqueda de financiacién en una palanca de
crecimiento sostenible, no en una carrera contrarreloj.”



https://financiacion.globalfinanzia.es/2025/10/14/%f0%9f%92%bc%f0%9f%8c%90-globalfinanzia-donde-la-financiacion-se-convierte-en-estrategia/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2025/10/14/%f0%9f%92%bc%f0%9f%8c%90-globalfinanzia-donde-la-financiacion-se-convierte-en-estrategia/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2025/10/14/%f0%9f%92%bc%f0%9f%8c%90-globalfinanzia-donde-la-financiacion-se-convierte-en-estrategia/

7 LINEAS DE FINANCIACION Y

SERVICIOS

[] Linea [] Descripcion general | [] Qué consigues
Préstamos
articipativos Entre 25.000 €y
,p : p. 1,5 M €. Sin
[] ENISA publicos sin avales ,
ara startups y pymes garantias
P personales.

innovadoras.

Programas estatales

Financiacidén del

: . 75 % del
[] CDTI (Proyectos para ilnnovacilon,
. , proyecto con
I+D+1) tecnologia e
industria tramos no
' reembolsables.
Préstamos a
Lineas de liquidez y medio/largo
crecimiento con aval lazo para
0 ICF / ICO . : b P,
parcial y tipos expansioén,
preferenciales. activos o
circulante.
Subvenciones catalanas| Financiacién a
. ara innovacion, fondo perdido
[] ACCIO . P . : . . P : Y
internacionalizaciéon y| asesoramiento
sostenibilidad. técnico.
Financiacion,
0 Instrumentos cobertura de
Internacionalizacidén | financieros para la riesgo pais y
(ICEX, COFIDES, expansion apoyo a
FIEM) internacional. implantacion
exterior.
. . . Tesoreria
) i Ligquidez inmediata _
&[] Working Capital _ _ estable sin
) mediante factoring,
Solutions (TWC) afectar la

confirming o anticipo.

CIRBE.




[] Linea

[] Descripcion general

[] Qué consigues

Negociacidn de Apalancamiento
[] Financiacion estructuras hibridas | de crecimiento y
Privada y Bancaria con fondos, bancos y | diversificacién
family offices. de deuda.
.. Analisis de valor y ,
[0 Valoraciodn y Valoraciones

Compra/Venta de
Empresas (M&A)

acompafamiento en
operaciones
corporativas.

objetivas y
cierres seguros.

[] Consultoria

Planificacidén, control

Plan financiero

Estratégica y proyeccién de solido y
Financiera escenarios. sostenible.
Financiacidn sin
[N?[] ENISA _ Hasta 1 M € con
avales para mujeres .
Emprendedoras , condiciones
.. que lideran proyectos
Digitales . preferentes.
digitales.
Acceso a
Solucidn propia para | licitaciones sin
00 Global Aval bropia p
avales y garantias. bloquear
liquidez.

[] ENISA — E1 impulso que convierte ideas
en empresas

ENISA (Empresa Nacional de Innovacién) es 1la herramienta
estrella de la financiacién publica para startups y pymes con
potencial de crecimiento.

Se trata de préstamos participativos sin avales, donde el tipo
de interés depende de la rentabilidad de la empresa.

[] Objetivo

Impulsar la creacidn, crecimiento y consolidacién de empresas
innovadoras y viables.



[] Caracteristicas principales

= Sin garantias personales.

» Importe: entre 25.000 € y 1.500.000 €.

= Plazo:

- Tipo de interés variable seglin beneficios.

hasta 7 anos,

[] Sub-lineas ENISA 2025:

con hasta 2 anos de carencia.

Linea

Piblico objetivo

Importe

Finalidad

ENISA Jovenes

Empresas con fundadores

Hasta

Primeros pasos

75.000 validaciodn
Emprendedores menores de 41 afos. Y :
€ del negocio.
Puesta en
Hasta
ENISA Startups en etapas marcha y
L 300.000 . .,
Emprendedores iniciales. € consolidaciédn
inicial.
Empr n tr 10N Escal
ENISA i esaZxcznsiéiCClo i Hasta co;:flfzr)
Crecimiento , P , 1,5 M€ ., y
nacional/internacional. expansion.
F t 1
ENISA | , .omen o de la
Mujeres lideres en Hasta 1| igualdad y la
Emprendedoras Lo : .
.. proyectos tecnologicos. M € innovacion
Digitales ,
femenina.
Digitalizaciédn
Empresas
ENISA _ _ Hasta y
agroalimentarias , .,
AgroInnpulso , 1,2 M €| modernizaciodn
innovadoras.
del sector.
[] CDTI — Innovacion, I+D+1i y tecnologia




con respaldo estatal

EL Centro para el Desarrollo Tecnoldégico y la Innovacidn
de desarrollo experimental,

innovacion industrial y transferencia tecnolégica.

(CDTI)

financia

proyectos

] Caracteristicas generales

= Financiacion hasta el 75 % del presupuesto.

= Tramos no reembolsables (20-33 %).
= Plazo de amortizacién: 10-15 afos.
» Cobertura de gastos de personal, materiales, patentes,
subcontratacién y consultoria.
[0 Principales programas CDTI 2025:
Programa Descripcidn Financiacién Beneficiarios
Innovacién
PID tecnoldgica Pymes y medianas
(Proyectos aplicada a Hasta 3 M € empresas
de I+D) producto o industriales.
proceso.
Transferencia Empresas que
tecnoldgica con Hasta 80 % colaboren con
CERVERA ) :
centros del proyecto organismos
acreditados. Cervera.
Creacidén de Startups de base
Hasta 325.000 Hps €
NEOTEC startups € cientifica o
tecnolégicas. tecnoldgica.
Coinversion con | Inversidén en Empresas en
INNVIERTE . . : g .
capital privado. equity expansion.
Proyectos Grandes
MISIONES Y |
tractores de I+D | Hasta 15 M € consorcios
CDTI . : .
nacional. industriales.




[] ICF / ICO — Motor piublico-privado de
liquidez y expansion

El ICF (Institut Catala de Finances) y el ICO (Instituto de
Crédito Oficial) son instrumentos que combinan capital publico
y bancario para impulsar proyectos empresariales sostenibles.

[] ICF (Cataluna)
= Objetivo: financiar inversién, circulante y crecimiento.
 Importe: hasta 2 M €.

= Ventajas: aval parcial, tipos fijos competitivos vy
carencias de hasta 2 anos.

» Lineas destacadas:
= ICF Avalis (para microempresas).
= ICF Green (proyectos sostenibles).

« ICF Digitalitzacidé i Industria 4.0.

[] ICO (Nacional)

= Objetivo: préstamos para inversiones productivas vy
liquidez.

= Importe: hasta 12,5 M €.
 Plazo: hasta 20 afos.
» Lineas 2025:
= ICO Empresas y Emprendedores.

= ICO Exportadores.



= ICO Sostenibilidad y Eficiencia Energética.

[] ACCIO

— E1 1impulso catalan a 1la
innovacion y la sostenibilidad

Agencia publica dependiente de la Generalitat de Catalunya que
fomenta la competitividad empresarial, la internacionalizaciodn
y la transicidn digital/verde.

] Principales ayudas ACCIO 2025:

Programa Tipo Intensidad Finalidad
Startu Impulso a startups deep-
"HUP - Isubvencién|  75.000 € P P P
Capital tech.
Consultoria en
Cupones innovacion,
PONeS I subvencion| 20.000 € _ | o
ACCIO internacionalizacion o
sostenibilidad.
Nuclis Subvencidn Hasta Proyectos tecnolégicos
d’R+D 250.000 € colaborativos.
Digitalizacidn
Industria o, J . ., Y
4.0 Subvencion 20-80 % automatizacion
] industrial.

[] Internacionalizacion - Del mercado

local al global

La expansién internacional requiere financiacidn especifica y
acompafamiento experto.
Globalfinanzia gestiona los principales instrumentos:



[] ICEX Next

= Subvencién hasta 24.000 €.

» Servicios de asesoramiento y promocion exterior.

[ FIEM (Fondo para la Internacionalizacion de 1la
Empresa)

Préstamos a tipo preferente para operaciones
internacionales.

» Cobertura de riesgo pais.

[] COFIDES

» Inversidn publico-privada en filiales exteriores.

= Apoyo financiero y técnico en implantaciones.

[] Avales Internacionales

= Garantias para concursos y licitaciones fuera de Espafa.

» Sin bloqueo de tesoreria gracias a Global Aval.

&[] Working Capital Solutions (TWC)

La gestidn eficiente del capital circulante es vital.
Globalfinanzia ofrece herramientas personalizadas para
mantener la liquidez sin afectar la deuda bancaria.

[] Soluciones disponibles:



Producto Funcién Beneficio
) ) Venta de facturas Liquidez inmediata,
Factoring sin : :
antes del sin riesgo de
recurso . .
vencimiento. impago.
Confirming a Anticipa pagos con Mejora relaciones
proveedores soporte financiero. comerciales.
Anticipo de Cobro anticipado con Fluidez de caja
facturas descuento minimo. constante.

[] Financiacion Privada y Bancaria

Estructuracién de operaciones de deuda senior, mezzanine o
equity con entidades financieras, fondos de deuda y family
offices.
Ventajas:

» Complementa lineas publicas.
= Refuerza estructura patrimonial.

 Adapta los flujos financieros a la estrategia
corporativa.

[] Valoracion y Compra/Venta de Empresas
(M&A)

Departamento especializado en valoracién empresarial, due
diligence y corporate finance.

Ofrecemos una visién objetiva del valor econdémico vy
estratégico de cada compafia.

Servicios destacados:



= Valoracidén independiente segun flujos de caja (DCF).
= Acompainamiento integral en compraventa.

= Optimizacion fiscal y societaria en operaciones.

[] Consultoria Estratégica Financiera

Globalfinanzia no solo financia: planifica, estructura y mide.
Elaboramos planes financieros, proyecciones a medio plazo y
cuadros de mando personalizados.

Integracidon total con los KPIs del negocio.

(0090 ENISA Emprendedoras Digitales

Linea enfocada en proyectos liderados por mujeres en sectores
tecnoldgicos o digitales.

Importe: hasta 1 M €

Objetivo: fomentar la igualdad real en el acceso a la
financiacién publica.

[J0 Global Aval - Garantias inteligentes
sin retener liquidez

Solucién exclusiva de Globalfinanzia para empresas que
necesitan avales técnicos, financieros o de licitacidn sin
bloquear recursos.

Perfecto para constructoras, ingenierias y exportadores.



| RESULTADOS GLOBALFINANZIA 2024

Indicador Resultado
[0 Empresas asesoradas +420
[ Financiacidn conseguida +65 M €
[] Startups impulsadas +150
[] Ratio de éxito ENISA 92 %
[0 Operaciones M&A cerradas 27
[0 Plazo medio aprobacidén ENISA|45-60 dias

[] CIERRE

“Cada empresa tiene una historia. La nuestra consiste en
escribir la parte en la que consigue financiacidn, crece y se
consolida.”

— Equipo Globalfinanzia

#Globalfinanzia #ENISA2025 #CDTI #ICF #ICO #ACCIO #COFIDES
#FIEM #ICEX #Factoring #Confirming #M&A #ConsultoriaFinanciera
#Pymes #Startups #Innovacion #FinanciacionEmpresarial
#Barcelona #Madrid




[] Como calcular tu estructura
financiera Od6ptima antes de
pedir financiacion

[] La clave olvidada que multiplica tus
opciones de éxito con ENISA, ICF, ICO o
CDTI

Pedir financiacidén sin conocer a fondo tu estructura
financiera es como construir una casa sin planos. Puedes
hacerlo.. pero no sera solido.

En Globalfinanzia, antes de presentar cualquier solicitud de
financiacién publica o privada, revisamos siempre 1la
estructura financiera de nuestros clientes. Y este andlisis
es, en muchos casos, la diferencia entre una financiacidn
aprobada.. y un rechazo.

[] éQué es la estructura financiera
optima?

Es el equilibrio ideal entre los recursos que necesita tu
empresa y los recursos de los que dispone. No se trata de
tener solo mas dinero, sino de tener la composicién adecuada:
cuanto aportas tu, cuanto te financian, a qué plazos, para
qué.



https://financiacion.globalfinanzia.es/2025/07/28/%f0%9f%93%8a-como-calcular-tu-estructura-financiera-optima-antes-de-pedir-financiacion/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2025/07/28/%f0%9f%93%8a-como-calcular-tu-estructura-financiera-optima-antes-de-pedir-financiacion/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2025/07/28/%f0%9f%93%8a-como-calcular-tu-estructura-financiera-optima-antes-de-pedir-financiacion/

[] TABLA 1 — Componentes de la estructura
financiera

Ideal (%) Ideal (%)
Concepto Qué incluye (empresas (empresas
jovenes) consolidadas)
Capital social,
reservas,
Fond?s préstamos 40% — 50% 30% — 40%
propios .. :
participativos
ENISA
Deuda a Préstamos ICO,

ICF, CDTI, 30% — 40%
bancarios >1 aino

of

w
(o)
o

[

(@2]
o
o®°

largo plazo

Lineas de crédito,
factoring, 10% — 20% 10% — 15%
proveedores

Deuda a
corto plazo

Circulante Stock, cuentas a |Controlado y| Controlado y
operativo cobrar/pagar optimizado optimizado
[l Regla base ENISA: tu estructura debe mostrar equilibrio y

madurez financiera. No mas del 60% de deuda, y que haya
fondos propios suficientes.

1 TIPS PRACTICOS

= [] Reformula tu balance antes de pedir financiacién: ¢éhay
exceso de deuda a corto plazo? éMuy poco capital social?

=[] Usa préstamos participativos como ENISA para reforzar
fondos propios sin diluir capital.

= [] Combina deuda publica con equity: por ejemplo, ENISA +
business angels o ENISA + ICF Avalis.



» ] Evita estructuras dependientes de bancos tradicionales
si no tienes margen financiero.

] No maquilles tus cuentas, preséntalas limpias pero
bien estructuradas.

[] EJEMPLO REAL

Startup de software (SAAS) — Afo 2 de vida

Elemento Valor (€) . sobré total
pasivo
Fondos propios (capital + ENISA

Prop 20é3)p 80.000 445
Préstamo ICF Avalis 50.000 27%
Factoring (lineas a corto plazo) 25.000 14%
Proveedores y otros pasivos 25.000 15%
TOTAL PASIVO 180.000 100%

[] Resultado: estructura equilibrada - financiacién ENISA 2025
aprobada por 100.000 €

[] CASO DE EXITO GLOBALFINANZIA

Cliente: Startup industrial B2B de Girona
Situacién inicial:

= Altamente endeudada a corto plazo
= Rechazo de un banco

= Balance desajustado



Qué hicimos:
» Capitalizacién de deuda via préstamo participativo
= Reestructuracién contable del balance

= Presentacién simultdnea a ENISA y CDTI

Resultado:

v 125.000 € aprobados por ENISA

v 95.000 € adicionales del CDTI

v Reduccién de riesgo financiero y mejora del rating bancario

Una estructura financiera sana es mas que un buen balance: es
una estrategia que se ve en los numeros. Y en Globalfinanzia,
sabemos leer esos numeros como nadie.

[0 Si vas a pedir financiacién, revisa primero tu estructura.
[1 Si no sabes por dénde empezar, te ayudamos a hacerlo paso a
paso.

[] Solicita ahora una revisiodn
gratuita de tu estructura
financiera

Escribenos y agenda tu sesidn estratégica: 1 hora, sin
compromiso.

[0 www.globalfinanzia.es
0 +34
=[] info@globalfinanzia.es

#ENISA2025 #CDTI #ICF #EstructuraFinanciera #Balance
#FinanciaciénStartups #Globalfinanzia #CasosdeExito #PYMES
#PlanFinanciero



[l Del Excel al éxito:
consejos de quien si sabe
donde esta el dinero [|[] -
Entrevista a Ester Roura

“2025 esta siendo el mejor afno para
financiar una startup en Espana”

(]

000 éQuién es Ester Roura?

Ester Roura es una de las voces mas respetadas en el ambito de
la financiacidén empresarial en Espafia. Economista de
formacioén, especialista en estrategia financiera, y con mas de
15 anos de experiencia ayudando a empresas a crecer mediante
capital inteligente, Ester ha liderado la estructuracidn y
tramitacién de mdas de 1.000 operaciones de financiacidn
publica y privada.

Actualmente, ocupa el cargo de Directora de Estrategia y
Operaciones en Globalfinanzia, donde ha impulsado el
crecimiento del despacho como una de las consultoras mas
influyentes del ecosistema emprendedor. Bajo su liderazgo, la
firma ha conseguido una tasa de éxito superior al 95 % en
programas como ENISA, ICF, CDTI, NEOTEC y fondos Next
Generation.


https://financiacion.globalfinanzia.es/2025/07/25/%f0%9f%92%bc%f0%9f%93%88-del-excel-al-exito-consejos-de-quien-si-sabe-donde-esta-el-dinero-%f0%9f%92%b8%f0%9f%92%a1-entrevista-a-ester-roura/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2025/07/25/%f0%9f%92%bc%f0%9f%93%88-del-excel-al-exito-consejos-de-quien-si-sabe-donde-esta-el-dinero-%f0%9f%92%b8%f0%9f%92%a1-entrevista-a-ester-roura/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2025/07/25/%f0%9f%92%bc%f0%9f%93%88-del-excel-al-exito-consejos-de-quien-si-sabe-donde-esta-el-dinero-%f0%9f%92%b8%f0%9f%92%a1-entrevista-a-ester-roura/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2025/07/25/%f0%9f%92%bc%f0%9f%93%88-del-excel-al-exito-consejos-de-quien-si-sabe-donde-esta-el-dinero-%f0%9f%92%b8%f0%9f%92%a1-entrevista-a-ester-roura/

[] éQué es Globalfinanzia?

Globalfinanzia es una consultora boutique especializada en
estrategia de financiacidén para startups, pymes y scaleups.
Con sede en Barcelona y alcance nacional, estd enfocada en
captar recursos publicos y privados para empresas en
crecimiento. Su propuesta de valor se basa en la combinacidn
de experiencia técnica, enfoque personalizado y visidn
estratégica.

Ofrece servicios en:

= «[] Preparacién y presentacién de solicitudes ENISA, ICF,
CDTI, ICO y ayudas europeas.

=[] Disefio de estructuras de financiacidén mixtas
(préstamos + subvenciones + equity).

» [J] Estrategia financiera de crecimiento y escalado.

] Asesoramiento en capital riesgo y procesos de due
diligence.

[] Evolucidén de la inversidén en startups
en Espana

Como contexto, este grafico refleja la evolucidn creciente del
interés inversor:

(]




0 ENTREVISTA

[] P. Ester, écomo definirias este momento
para la financiacion de startups en
Espana?

Ester Roura:

Es un afo histérico. Las startups han captado ya mas de 2.200
millones de euros en el primer semestre de 2025. Esto supera
todo lo recaudado en 2024. Hay una combinacién perfecta:
capital riesgo activo, inversion minorista creciente y
financiacién publica todavia disponible. Pero hay que actuar
con rapidez.

[] P. éQué sectores estdn liderando esta
captacion?

Ester:

Sin duda, IA aplicada, salud digital, sostenibilidad,
tecnologias cuanticas y ciberseguridad. En Globalfinanzia
hemos tramitado proyectos en campos tan variados como agrotech
o clean energy. El caso de Multiverse Computing y sus 59
millones de financiacién publica marca el camino.

[] P. éQué oportunidades tienen hoy 1los
inversores minoristas?

Ester:
Gracias a la Ley Crea y Crece, ahora se puede invertir en



capital riesgo desde 10.000 euros. Ya se han movilizado mas de
500 millones de euros por pequefios inversores. Esta apertura
es revolucionaria y esta permitiendo que mucha gente participe
en el crecimiento de la economia real.

[] P. éCudal es el estado actual de 1la
financiacion publica en 20257

Ester:

La financiacidn publica sigue activa: ENISA, CDTI, ICF, ayudas
regionales y fondos NextGen estan disponibles, pero 1la
competencia es feroz y los criterios son mas exigentes. Por
eso en Globalfinanzia hacemos una planificacidén detallada,
alineada con la estrategia de cada empresa.

[] P. éCuales son los errores mas comunes
que detectais en emprendedores que os
contactan?

Ester:
Principalmente tres:

1. Llegan tarde, cuando el plazo estd a punto de cerrar.

2. No tienen claridad financiera. Ni métricas, ni
previsiones, ni modelo sélido.

3. No saben qué linea necesitan: piden inversién cuando
necesitan deuda, o viceversa.




[] P. éQué consejos practicos darias a las
startups para prepararse bien en verano?

Ester:
[ Te dejo algunos consejos que siempre damos desde
Globalfinanzia:

 Haz los deberes en verano. Agosto es el momento ideal
para preparar documentacién, plan financiero vy
estrategia.

- Evalia lineas de financiacion compatibles. No todas las
ayudas sirven para todos.

= Ten un pitch claro. Inversores y organismos publicos
valoran la simplicidad bien trabajada.

- Apdyate en expertos. Cada euro de financiacién mal
gestionado se convierte en un problema mafiana.

[] P. éComo ves el futuro del ecosistema
emprendedor en Espana?

Ester:

Espana tiene una oportunidad real de convertirse en uno de los
hubs de innovacidén mds importantes de Europa. Pero debemos
escalar con cabeza, medir bien y segquir atrayendo capital
internacional. Desde Globalfinanzia, trabajamos cada dia para
que ninguna buena empresa se quede sin financiacidén por falta
de estrategia.




[] Conclusidn

EL 2025 no solo es un afio récord para el ecosistema startup
espafiol, sino también una ventana de oportunidad para
financiarse mejor que nunca. Pero como insiste Ester Roura, el
éxito no depende de la suerte: depende de prepararse, moverse
a tiempo y apoyarse en los que saben hacerlo.

]

[] éNecesitas ayuda para financiar
tu proyecto?

[J En Globalfinanzia te ayudamos a elegir la mejor estrategia y
acceder a las lineas publicas y privadas mas potentes.

[0 www.globalfinanzia.es

0 info@globalfinanzia.es

[] Barcelona — Madrid — Online

[] Los 7 errores mas
frecuentes al buscar
financiacion.. y como
Globalfinanzia te ayuda a
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evitarlos []

En Globalfinanzia llevamos afios ayudando a startups, pymes y
grandes empresas a conseguir financiacién publica y privada.
Sabemos bien que, en el proceso de buscar dinero para crecer,
los errores cuestan caros: retrasan tu proyecto, te hacen
perder ayudas y, en el peor de los casos, pueden cerrarte
puertas para siempre.

iHoy queremos compartir los errores mas frecuentes y coémo
evitarlos para tener éxito! []

[] No conocer TODAS las opciones de
financiaciodn

Muchos emprendedores se limitan al banco.. iy ahi se quedan!
Cuando en realidad existen:

Tipo de

. .., Ejemplo Ventajas principales
Financiacion jemp ] P P

[] Financiacidn Préstamos, lineas de Acceso répido si

Bancaria crédito tienes solvencia

[ Financiacidn ENISA, CDTI, ICF, Tipos bajos,
Pablica ICO, Avales condiciones blandas

[] Financiacion Business Angels, Capital + know-how +
Privada Venture Capital networking

Crowdlending, s
[] Financiacién , g Flexibilidad,
, Factoring, Revenue- ,
Alternativa based rapidez, menos avales

Con Globalfinanzia analizamos tu empresa y elegimos 1a
combinacioéon perfecta para ti. iNada de soluciones estandar!
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[] Pedir financiaciodn.. sin un plan
solido
Muchos van al banco o a un fondo diciendo:

“Quiero financiacién.. porque quiero crecer.”

[l iError!

Sin un plan financiero sélido, nadie te va a dar dinero.
Necesitas:

[] Proyecciones realistas (cash flow, EBITDA)
[] Datos de mercado

[J Estrategia de gasto de los fondos

[ Qué retorno generara esa inversién

En Globalfinanzia, te ayudamos a preparar ese plan financiero,
con datos sélidos y realistas. iEs tu mejor carta de
presentacién!

[] Pensar que ENISA o CDTI son
“dinero gratis”

Nos llegan muchos clientes diciendo:
“iHe oido que ENISA da dinero gratis!”
ENISA o CDTI no son subvenciones regaladas. Aunque tienen

condiciones muy ventajosas, son préstamos o ayudas
parcialmente reembolsables. Requieren:



[0 Presentar planes de negocio detallados
[0 No tener impagos ni incidencias bancarias
[J Compromiso de devolver el préstamo

) Tipo de : . .
Linea ENISA Importe (€) ) , Carencia Duracion
interés
Jovenes 25.000 — Euribor + | Hasta 5 Hasta 7
Emprendedores 75.000 margen anos anos
Emprendedores 25.000 — Euribor + | Hasta 5 Hasta 7
P 300.000 margen anos anos
. 25.000 — Euribor + Hasta 7 Hasta 9
Crecimiento . .
1.500.000 margen anos anos

Con Globalfinanzia te explicamos las condiciones reales vy
preparamos toda 1la documentacidén para aumentar tus
probabilidades de éxito. []

[] No cumplir plazos ni requisitos

Cada ayuda publica tiene:

[0 Plazos muy estrictos
[J Requisitos especificos
[] Plataformas online donde presentar la solicitud

Un pequeio error en un documento puede dejarte fuera.

Con Globalfinanzia, 1llevamos el control de los plazos,
preparamos la documentacién y hablamos con los organismos para
que no pierdas la oportunidad.




[] No preparar bien la defensa del
proyecto

En CDTI, ENISA, fondos de inversidn.. a menudo tendras que
defender tu proyecto ante un comité o evaluador. Muchos
emprendedores fallan porque:

[J No saben responder preguntas incémodas
[] Desconocen ratios financieros
[] Se bloquean si les piden proyecciones realistas

En Globalfinanzia te entrenamos para defender tu proyecto.
Simulamos entrevistas y te damos respuestas para que vayas
tranquilo y seqguro.

[] No pensar en el dia después

Conseguir financiacioén es s6lo el inicio. Después:
= Hay que justificar el uso de los fondos
» Cumplir hitos técnicos (en proyectos CDTI, por ejemplo)

= Presentar auditorias

Obligaciodn éCuando se hace?

Justificacién técnica Cada 6-12 meses o al final

Auditoria econdmica Final del proyecto

Devolucion del préstamo|Tras carencia, segun contrato

Globalfinanzia te acompaiia también después de conseguir el
dinero. No queremos que tengas sustos con devoluciones o
penalizaciones.



[] No contar con profesionales

Muchos emprendedores creen que pueden hacerlo todo solos para
“ahorrar.” Pero:

“Lo barato sale caro.”

[] Pierdes tiempo

[] Te equivocas en los documentos

[] No sabes a qué lineas puedes acceder

[] 0 presentas tu proyecto sin la forma adecuada

Globalfinanzia cobra solo si tu consigues la financiaciodn.
Nuestro éxito es el tuyo. [

] Qué consigues con
Globalfinanzia

v Asesoramiento personalizado

v Acceso a toda la financiacién publica y privada disponible

v Preparacion de documentos y defensa del proyecto

v Acompafiamiento hasta la justificacién final

v Coste variable: solo cobramos si td consigues 1la
financiacidn




1 Casos de éxito reales

. . e Importe
Cliente Tipo de financiacidn P )
conseguido
Startup Biotech ENISA + Business Angels 800.000 €
E
_cnpresa CDTI I+D 1.200.000 €
industrial
ICF + ICO + R -
E-commerce evenue 300.000 €
based

[] iNo lo dejes para manana!

{Estds buscando financiaciodon para tu proyecto? No cometas
estos errores. En Globalfinanzia te ayudamos a conseguirla con
garantias.

[] Escribenos hoy y empezamos a trabajar juntos.

[] ww.globalfinanzia.es
[0 info@globalfinanzia.es

#FinanciacionEmpresas #Globalfinanzia #ENISA #CDTI #ICO #ICF
#Startups #PYMES #VentureCapital #Crowdlending #AyudasPublicas

HjuN GLOBALFINANZIA :
INSPIRACION EMPRENDEDORA
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[l “Conduce tu vida y disfruta del
viaje” — Una leccidén de superacion
que todo emprendedor necesita
escuchar

=]

En el mundo del emprendimiento, como en la vida, no existen
las lineas rectas. Hay curvas cerradas, frenazos inesperados,
momentos de vértigo.. y también paisajes increibles. Y pocas
historias resumen mejor esta metafora que la del piloto
profesional David Bosch, protagonista del evento organizado
por Mercedes-Benz Quadis Autolica bajo el inspirador titulo:
“Conduce tu vida y disfruta del viaje”.

[] De las pistas a la vida: una historia
de superacidn

David Bosch no es solo piloto, es director técnico de 1la
escuela de conduccidén FAST Parcmotor, colaborador en programas
de televisidén como Autoterapia en TV3 y, sobre todo, un
ejemplo de resiliencia. En 2011, un accidente de coche cambid
su destino. Hospitalizado de gravedad, pasd semanas en
cuidados intensivos. Pero contra todo prondstico, no solo se
recuperd: volvid mdas fuerte, mas consciente y con una nueva
misioén en la vida.

[] Lo que podria haber sido el final se convirtié en un nuevo
comienzo.

o] Lo que parecia una averia total fue solo una parada
técnica.

[] Lo que parecia el fin del viaje, era solo una curva mas en
el circuito.



[] ¢éQué tiene que ver esto con emprender?

Mucho mas de lo que parece. En Globalfinanzia, acompafamos a
startups y empresas desde el momento en que arrancan hasta que
consolidan su modelo. Y sabemos por experiencia propia que
emprender es una carrera llena de obstaculos. Igual que David:

= J0 Un emprendedor puede tener una visidén clara de su
destino, pero toparse con tormentas econdémicas, cambios
legislativos o falta de financiacidn.

=[] Una startup puede empezar con ilusién y verse de
repente en una curva imprevista: problemas de liquidez,
competencia feroz, presién de inversores..

0 Y aun asi, si hay algo que marca la diferencia es cémo
reaccionas cuando todo parece estar en tu contra.

[] La mentalidad del piloto = La
mentalidad del emprendedor

La historia de Bosch ensefia que no basta con acelerar, hay que
saber gestionar los momentos de crisis, reenfocar 1la
trayectoria y no perder nunca el control del volante de tu
vida (o empresa).

VALORES DE BOSCH VALORES DE UNA STARTUP EXITOSA
Resili ia t 1
€51 1enF1a ras ¢ Resistencia ante la adversidad
accidente

Precisidén en la pista Control financiero y estratégico

Formacidén constante Innovacién y adaptacidén continua




VALORES DE BOSCH

VALORES DE UNA STARTUP EXITOSA

Pasién por su propdsito

Creer firmemente en la misiodn

Conduccidén responsable

Liderazgo con vision de futuro

[] Globalfinanzia, copiloto en tu
recorrido empresarial

En Globalfinanzia no solo financiamos proyectos, acompanamos
trayectorias humanas y empresariales. Porque detrds de cada
plan de negocio hay personas con suefos, esfuerzos y a veces,

también con cicatrices.

Ofrecemos estructuraciéon financiera estratégica y acceso a

soluciones como:

[] Solucidn

[] Aplicacion practica

ENISA Jdvenes
Emprendedores

Para los primeros pasos con apoyo
sin aval

ICF y CDTI

Para crecer con respaldo
institucional y técnico

Financiacidén circulante

Para gestionar imprevistos y
mantener el motor funcionando

Lineas de pago a
proveedores

Para no frenar tu cadena de
suministro

Subvenciones y ayudas
europeas

Porque todo combustible cuenta en
este viaje

[] Conduce tu empresa, no solo tu coche

ELl evento de David Bosch no es solo una charla de automocién,
es una leccion vital. Como él mismo dijo:




“Después del accidente decidi vivir de forma mas consciente,
valorar cada curva del camino y no dar por sentado el viaje”.

Esa filosofia es oro puro para cualquier emprendedor. Porque
no se trata solo de llegar, sino de disfrutar del camino,
aprender en cada etapa y seguir adelante pese a todo.

[x]

[] éListo para arrancar? Globalfinanzia te
acompana

No importa si estas en la pole position o si acabas de
calentar motores: Globalfinanzia esta para ayudarte a conducir
tu proyecto y que disfrutes del viaje.

[] Escribenos y descubre qué ayudas y financiacidn se adaptan a
tu modelo.

[1 www.globalfinanzia.com

[0 info@globalfinanzia.com

[] Porque no solo se trata de competir..

~Se trata de resistir, avanzar vy,
sobre todo, vivir el viaje.



https://www.globalfinanzia.com

[] Financiacidén para Startups
en 2025: La Guia de
Globalfinanzia

(=]

[] El ecosistema emprendedor espafol esta viviendo un gran
impulso en 2025, con mas de 1.200 millones € invertidos en
startups solo en el primer trimestre. En este contexto,
Globalfinanzia.es se consolida como el partner estratégico que
necesitas para acceder a la financiacion adecuada en cada
etapa de tu proyecto.

[] ¢éQué Hace Globalfinanzia por Tu
Startup?

Globalfinanzia ofrece un servicio integral de asesoramiento,
tramitacidén y acompafamiento para ayudarte a captar las
mejores fuentes de financiacién, tanto publicas como privadas.
Nuestro enfoque se basa en:

. [] ¢Qué hace [0 Beneficio para
[] Servicio ] ]
Globalfinanzia? tu empresa
. L . Identificamos las
Diagnostico Analizamos tu fase de , ,
) ) . mejores lineas y
financiero crecimiento, sector y , L.
) _ evitamos pérdidas
personalizado necesidades

de tiempo

Redactamos vy
presentamos
solicitudes a ENISA,
CDTI, EIC, etc.

Aumentamos las
probabilidades de
concesion

Preparacioén y
gestiodn de
expedientes
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. [] ¢Qué hace [l Beneficio para
[] Servicio ] ]
Globalfinanzia? tu empresa
) Te guiamos para
Asesoramiento . : : p
, . maximizar incentivos | Mas recursos, menos
estratégico y . : _
) fiscales y fondos carga impositiva
fiscal :
combinados
Bisqueda de Accedemos a nuestra Escalado rapido y
financiacién red de Business Angels | acceso a know-how
privada y Venture Capital inversor

] Tabla Globalfinanzia:
Financiacion por Etapa
(4]

Aqui te mostramos cémo te puede ayudar Globalfinanzia segun tu
fase de desarrollo:

[] Financiacidn

recomendada [] Apoyo de
[] Etapa . .
(asesorada por Globalfinanzia
Globalfinanzia)
ENISA Jbvenes Redaccién de plan de
E ded , 10, trategqi
Idea / Pre-Seed mprende qres negOC}o estrategia
Crowdfunding, de pitch, contacto
Mentores privados con incubadoras

Solicitud completa

ENISA ..
de ayudas, diseno de
Emprendedores, CDTI _ _
Seed / Early Stage roadmap financiero,
Neotec, programas
, . alertas de
autondémicos

convocatorias




[] Etapa

[] Financiacidn
recomendada
(asesorada por
Globalfinanzia)

[] Apoyo de
Globalfinanzia

Growth / Escalado

EIC Accelerator,
Fondos Europeos,
Venture Capital

Estructuracién de
equity, informes
financieros para
fondos,
acompafamiento en
rondas

Internacionalizacidn

ICEX Next, Cofides,
Horizonte Europa

Blsqueda de fondos
UE, informes de
viabilidad,
tramitacidén completa

[] Todo esto con un acompafiamiento 360° desde la planificacidn
hasta la justificacidn de ayudas.

(00 Top 5 Lineas de Financiacidn que
Gestiona Globalfinanzia

[] Programa [] Cuantia |[] Caracteristicas [ Gestion
g Globalfinanzia
, Preparacidn
Préstamo , .
ENISA Hasta . _ , técnica, defensa
participativo sin
Emprendedores | 300.000 € 2val del proyecto ante
comité
Redaccidn
Hasta
completa del
325.000 €| Para startups de _
CDTI Neotec , . expediente
(a fondo | base tecnoldgica ,
_ técnico y
perdido) -
econdémico




[] Gestiodn

P Cuanti C teristi
[ Programa [[] Cuantia [] Caracteristicas Globalfinanzia

Coordinacidn de

EIC Hasta 2,5 . ., .
Para innovaciodn consorcios y
Accelerator ME + _ _
_ disruptiva defensa ante
(UE) equity ..
Comision Europea
Tramitacién
) Para colaborar exprés,
Actlva Hasta con una me identificacion de
Startups 40.000 € Py
tractora empresas
tractoras

Preparacion de
Financiacién _ Acceso a pitch deck,

i Variable | . :
privada inversores en red| reuniones one-to-

one con fondos

[] Por Qué Elegir a Globalfinanzia

[] Mds del 85% de éxito en tramitaciones ENISA

[] Acceso directo a fondos de inversidn especializados

[0 Sin letra pequefia: nos alineamos contigo al éxito

[] Tecnologia propia para seguimiento de convocatorias y KPIs
[0 Equipo senior con experiencia en +500 startups financiadas

(]

En 2025, la financiacidn para startups ya no es solo cuestidn
de tener una buena idea. Es cuestidon de estrategia, enfoque y
acompafamiento experto. En Globalfinanzia.es estamos aqui para
ayudarte a:

] Elegir el camino correcto



[] Prepararte para convencer a inversores e instituciones
00 Ejecutar con precisién toda la tramitacién
[] Y crecer.. sin fricciones financieras

[ éListo para financiar tu idea o escalar tu empresa?
Contacta con nosotros en www.globalfinanzia.es y solicita
diagnéstico gratuito.

iLa financiacién te espera!

un
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