[] Errores Comunes al
Solicitar Financiacion
Bancaria para Hacer Crecer tu
Empresa

Solicitar financiacién bancaria para crecer es algo habitual
en cualquier pyme o startup que aspira a consolidar su
negocio. Sin embargo, muchas empresas tropiezan una y otra vez
en los mismos errores.

Hoy en Globalfinanzia queremos ayudarte a evitarlos, para que
tengas mas probabilidades de éxito cuando llames a la puerta
del banco. []

[ Mitos vs. Realidad en 1la
Financlacion Bancaria

Te mostramos una comparativa clara de las creencias mas
frecuentes frente a lo que sucede en realidad:

MITO REALIDAD

[1 EL banco analiza no solo ingresos,
sino rentabilidad, estructura
financiera, ratios y proyeccién. Un
negocio con ingresos altos pero
margenes bajos puede ser rechazado.

0 “Mientras tenga
ingresos, me daran un
préstamo sin
problema.”

[] Cuanto mayor importe pidas, mas
exigentes seran los analisis y
garantias. Pide solo lo que puedas
justificar.

[] “Pedir mas dinero
me da margen de
seguridad.”
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MITO REALIDAD

[ “Con un buen
producto, no necesito
presentar tantas
cuentas.”

[1 Aunque tu producto sea excelente, sin
datos financieros sélidos y previsiones
bien armadas, el banco no aprobara la
operacién.

[] “Si no me conceden
el préstamo, es
porque mi empresa no
vale nada.”

[0 No siempre es asi. Puede deberse a
escasa documentacién, ratios
desequilibrados o falta de experiencia
financiera.

[] Cada banco tiene politicas de riesgo
distintas, productos especificos y
criterios internos. Conviene comparar
antes de solicitar.

[] “Todos los bancos
funcionan igual.”

[] Los 6 Errores Mas Comunes

Aqui te dejamos un resumen de los fallos que mas vemos en
empresas cuando acuden a solicitar financiacidn bancaria:

N2 Error Comin Qué Hacer en su Lugar

. Lleva siempre balances,
No preparar bien la P

.. cuentas de resultados,
documentacion. Muchos

100 , .\ previsiones de
empresarios van “a contar su ,
tesoreria y plan de

idea” sin papeles. i
negocio.

Solicitar importes

Pide exactamente lo que

préstamo es un préstamo”.

200 desproporcionados. Pedir mas necesitas y justifica
“por si acaso”. cada euro.
Informate sobre
No entender bien los productos diferencias entre
300 bancarios. Creer que “un préstamo, pdliza de

crédito, leasing,
confirming..




N2 Error Comin Qué Hacer en su Lugar
Desconocer tu propia estructura _
) ) prop _ Antes de ir al banco,
financiera. No saber explicar tu ]
4] ] ] analiza tu estructura
capital circulante, deuda o cash ) ) )
financiera y ratios.
flow.
No comparar bancos ni Solicita varias ofertas
500 condiciones. Firmar con el y compara tipos,
primero que dice “si”. comisiones y garantias.
Dejar todo para ultima hora. Prevé necesidades con
6[](]| Acudir al banco cuando ya tienes | antelacién. La banca no
tensiones de tesoreria. financia urgencias.

[ Checklist Basica Antes de
Solicitar Financiacidn

Aqui tienes un breve checklist para prepararte mejor y
aumentar tus opciones de éxito:

, iLo tienes

v Item .

listo?
Balances de los uUltimos 2-3 afos 0si/ 0 No
actualizados

Cuenta de resultados y analisis de margenes 0 Si/ 0 No
Previsidn de tesoreria para 12-24 meses [ Si / [J No
Plan de negocio resumido (3-5 pdaginas) 0 Si / [ No
Explicacion clara del destino del préstamo [0 S1 / [0 No

Ratios financieros basicos calculados ,
[1 S1i / [J No

(EBITDA, DFN/EBITDA, ROE, etc.)

Opciones comparadas en varios bancos [N S1i / [0 No




] (Por qué contar con
Globalfinanzia?

[] Te ayudamos a preparar toda la documentacién técnica y
financiera.

[] Te asesoramos sobre qué tipo de producto se adapta mejor a
tu empresa.

[] Negociamos por ti las mejores condiciones bancarias.

[ Te evitamos errores que puedan costar tiempo y dinero.

En Globalfinanzia sabemos cdémo piensan los bancos y qué
necesitan ver para decir SI.

iNo dejes que un mal enfoque cierre las puertas a tu
crecimiento! []

[] éQuieres saber si tu empresa estd lista para solicitar
financiacién bancaria?
iEscribenos y te hacemos un diagndstico inicial gratuito!

] Los 7 errores mas
frecuentes al buscar
financilacion.. y como
Globalfinanzia te ayuda a
evitarlos []

En Globalfinanzia llevamos aflos ayudando a startups, pymes y
grandes empresas a conseguir financiacién publica y privada.
Sabemos bien que, en el proceso de buscar dinero para crecer,
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los errores cuestan caros: retrasan tu proyecto, te hacen
perder ayudas y, en el peor de los casos, pueden cerrarte
puertas para siempre.

iHoy queremos compartir los errores mas frecuentes y como
evitarlos para tener éxito! []

[] No conocer TODAS las opciones de
financiacion

Muchos emprendedores se limitan al banco.. iy ahi se quedan!
Cuando en realidad existen:

Tipo de . . ..
) P .., Ejemplo Ventajas principales
Financiacion
[ Financiacidn Préstamos, lineas de Acceso réapido si
Bancaria crédito tienes solvencia
[] Financiacién ENISA, CDTI, ICF, Tipos bajos,
Pdblica ICO, Avales condiciones blandas
[] Financiacidn Business Angels, Capital + know-how +
Privada Venture Capital networking
i Crowdlending, L
[1 Financiacidn , g Flexibilidad,
_ Factoring, Revenue- _
Alternativa based rapidez, menos avales

Con Globalfinanzia analizamos tu empresa y elegimos la
combinacion perfecta para ti. iNada de soluciones estandar!

[] Pedir financiacidn.. sin un plan



solido
Muchos van al banco o a un fondo diciendo:

“Quiero financiacidn.. porque quiero crecer.”

[l iError!

Sin un plan financiero sélido, nadie te va a dar dinero.
Necesitas:

[1 Proyecciones realistas (cash flow, EBITDA)
[] Datos de mercado

[J Estrategia de gasto de los fondos

[ Qué retorno generara esa inversién

En Globalfinanzia, te ayudamos a preparar ese plan financiero,
con datos soOlidos y realistas. iEs tu mejor carta de
presentacién!

[] Pensar que ENISA o CDTI son
“dinero gratis”

Nos llegan muchos clientes diciendo:

III

“iHe oido que ENISA da dinero gratis

ENISA o CDTI no son subvenciones regaladas. Aunque tienen
condiciones muy ventajosas, son préstamos o ayudas
parcialmente reembolsables. Requieren:

[J Presentar planes de negocio detallados
[0 No tener impagos ni incidencias bancarias
[J Compromiso de devolver el préstamo



Tipo de . .
Linea ENISA Importe (€) i P , Carencia Duracion
interés
Jovenes 25.000 — Euribor + | Hasta 5 Hasta 7
Emprendedores 75.000 margen afos anos
Emorendedores 25.000 — Euribor + Hasta 5 Hasta 7
P 300.000 margen anos anos
. 25.000 — Euribor + | Hasta 7 Hasta 9
Crecimiento . .
1.500.000 margen anos anos

Con Globalfinanzia te explicamos las condiciones reales vy

preparamos

toda la

probabilidades de éxito.

documentaciédn

para

aumentar

[] No cumplir plazos ni requisitos

Cada ayuda publica tiene:

[0 Plazos muy estrictos
[0 Requisitos especificos
[] Plataformas online donde presentar la solicitud

tus

Un pequeio error en un documento puede dejarte fuera.

Con Globalfinanzia, 1llevamos el control de los plazos,
preparamos la documentacién y hablamos con los organismos para
que no pierdas la oportunidad.

[] No preparar bien la defensa del
proyecto

En CDTI, ENISA,
defender tu proyecto ante un comité o evaluador.

fondos de inversion.. a menudo tendras que
Muchos



emprendedores fallan porque:

[] No saben responder preguntas incémodas
[] Desconocen ratios financieros
[] Se bloquean si les piden proyecciones realistas

En Globalfinanzia te entrenamos para defender tu proyecto.
Simulamos entrevistas y te damos respuestas para que vayas
tranquilo y sequro.

[] No pensar en el dia después

Conseguir financiacion es s6lo el inicio. Después:
 Hay que justificar el uso de los fondos
= Cumplir hitos técnicos (en proyectos CDTI, por ejemplo)

» Presentar auditorias

Obligacion éCuando se hace?

Justificacién técnica Cada 6-12 meses o al final

Auditoria econdmica Final del proyecto

Devoluciodn del préstamo|Tras carencia, segun contrato

Globalfinanzia te acompafa también después de conseguir el
dinero. No queremos que tengas sustos con devoluciones o
penalizaciones.

[] No contar con profesionales

Muchos emprendedores creen que pueden hacerlo todo solos para
“ahorrar.” Pero:



“lLo barato sale caro.”

[] Pierdes tiempo

[] Te equivocas en los documentos

[] No sabes a qué lineas puedes acceder

[] 0 presentas tu proyecto sin la forma adecuada

Globalfinanzia cobra solo si tu consigues la financiaciodn.
Nuestro éxito es el tuyo. []

] Qué consigues con
Globalfinanzia

v Asesoramiento personalizado

v Acceso a toda la financiacién publica y privada disponible

v Preparacion de documentos y defensa del proyecto

v Acompafamiento hasta la justificacion final

v Coste variable: solo cobramos si tuU consigues 1la
financiaciédn

1 Casos de éxito reales

I t
Cliente Tipo de financiaciodn mpor F
conseguido
Startup Biotech ENISA + Business Angels 800.000 €
E
presa CDTI I+D 1.200.000 €

industrial

ICF I R -
E-commerce CF + ICO + Revenue 300.000 €
based




[] iNo lo dejes para manana'

{Estds buscando financiacidon para tu proyecto? No cometas
estos errores. En Globalfinanzia te ayudamos a conseguirla con
garantias.

[] Escribenos hoy y empezamos a trabajar juntos.

[] ww.globalfinanzia.es
[0 info@globalfinanzia.es

#FinanciacionEmpresas #Globalfinanzia #ENISA #CDTI #ICO #ICF
#Startups #PYMES #VentureCapital #Crowdlending #AyudasPublicas

[] Eventos Clave para Startups
en la Segunda Mitad de 2025:
iDonde estar y por qué!

(]

(Eres emprendedor o directivo de una startup? Entonces tu
segunda mitad de 2025 puede definir tu futuro. Los eventos
internacionales se han convertido en el mejor lugar para:

[l Encontrar inversores.

[] Conectar con partners estratégicos.
[] Descubrir nuevas tendencias.

[] Abrir mercados internacionales.
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[] En Globalfinanzia,

estamos convencidos:

Asistir a 1los

eventos correctos es parte de tu estrategia de financiacidn.

No es

solo networking:

crecimiento.

es inversidén en visibilidad vy

[l TOP 5 EVENTOS STARTUP

SEMESTRE 2025

29

Sectores Oportunidad
[] Evento | [] Fecha [] Lugar - L p. .
Clave Principal
South E ia 5, Pitch f t
ou. Octubre Madrid, nergia itc rente a
Summit 2025 Espafia [ Healthtech [], |VCs y corporates
Madrid P Fintech [] internacionales
Visibilidad
Web , , Tech [],
) Noviembre| Lisboa, .. global y acceso
Summit Digital [0, IA
] 2025 Portugal [ a fondos
Lisboa [ , :
internacionales
Acceso a
GovTech [, administraciones
Smart Noviembre| Barcelona, | Movilidad [], blicas
City Expo 2025 Espafa [J[] |Sostenibilidad P y
0 grandes
corporaciones
Entrada al
Casablanca, _
Octubre Tech [], mercado africano
MED-IT Marruecos . .
2025 m Digital [J y networking con
gobiernos
Industria 4.0 Contacto con
Advanced [Diciembre| Barcelona, 0, integradores y
Factories 2025 Espafa [JJ | Manufacturing fondos
&[] industriales




[] Por qué estos eventos pueden
impulsar tu startup

[] Beneficio [] Qué consigues

Conexidén con inversores, partners y

Networki lobal
etworking global [] clientes de mdltiples paises.

Visibilidad Ser visto en escenarios clave abre
internacional [ puertas que no imaginas.

Oportunidad de presentar tu pitch

Acceso a capital [] ante fondos y VCs

Informacidén privilegiada sobre lo que

Tendencias del sector [] ,
buscan inversores y corporates.

Validacién de tu Feedback directo que puede mejorar tu
proyecto [] estrategia o producto.

[] Tips Globalfinanzia para
aprovechar al maximo estos eventos:

[] Prepara tu pitch en inglés, incluso si el evento es en
Espafa. Nunca sabes qué fondo internacional puede estar
escuchandote.

[ Investiga la agenda y crea tu lista de contactos objetivo.
No llegues improvisando.

[] Ten listos materiales visuales (one-pager, deck breve, video
demo). Son clave para dejar huella.

[0 Participa en dinamicas de networking. Si vas solo como
visitante, pasaras desapercibido.

[ Sigue el evento en redes sociales. Muchos contactos vy
oportunidades surgen online antes y después del evento.



[] En Globalfinanzia te ayudamos a estar preparado para cada
evento: desde la estrategia de pitch hasta la documentacién
que seduce a inversores. iNo dejes pasar el segundo semestre
de 2025!

[] éA cudl de estos eventos planeas asistir? Cuéntanos en
comentarios y te daremos tips personalizados.

#Startups #Eventos2025 #Networking #Financiacidén #Pitching #VC
#Globalfinanzia #Emprendimiento #Innovacion

Tus cuentas anuales hablan..
(Estan diciendo que eres
financiable?

I

En Globalfinanzia lo repetimos siempre: la financiacidn
publica no empieza cuando presentas la solicitud, sino cuando
elaboras tus cuentas anuales.

Muchas empresas pierden grandes oportunidades simplemente por
tener sus estados financieros mal estructurados, poco claros
0 incoherentes con sus planes de negocio.

Hoy queremos contarte como preparar tus cuentas anuales para
que se conviertan en tu mejor carta de presentacion ante
ENISA, CDTI, ICF o cualquier programa publico.
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[] Por qué importa tanto como
presentes tus cuentas

[] Ester Roura, Directora de Proyectos en Globalfinanzia:

“lLos técnicos de ENISA, CDTI o ICF no conocen tu empresa.
Solo tienen tus numeros para entenderla. Y si esos numeros
no estan claros, coherentes y bien justificados, es muy
dificil que aprueben tu financiacidon. A veces el problema
no es que la empresa no sea viable, sino que sus cuentas no
transmiten confianza.”

[] Ejemplo real: Cuentas mal
preparadas

Imagina esta situacion:
- Facturacion 2024 - 1.200.000 €
» Resultado neto - -70.000 €
» Balance:
 Activo inmovilizado: 100.000 €
 Existencias: 15.000 €
 Deudas a corto plazo: 500.000 €

 Fondos propios: -50.000 €

Problemas de estas cuentas:



[0 Problema Qué piensa el organismo publico

Resultado negativo sin (Por qué hay pérdidas? ¢Es un
explicacion negocio inviable?

Existencias bajas y deuda

(Tiene liquidez suficiente?
alta

Empresa técnicamente en causa de
disoluciodn.

Aunque la empresa tenga grandes proyectos en marcha, estos
numeros sin explicacién provocan desconfianza. Se percibe
riesgo alto, y la financiacion se deniega.

Fondos propios negativos

[] Ejemplo real: Cuentas bien
preparadas

» Facturacion 2024 - 1.200.000 €

» Resultado neto - -70.000 € (explicado por inversion en
I+D)

= Balance:

«Activo inmovilizado: 400.000 € (equipos de
laboratorio + software)

» Existencias: 60.000 €
 Deudas a corto plazo: 250.000 €

» Fondos propios: 100.000 € (ampliacidon de capital
realizada en mayo 2025)

[] Documentacidon anexa presentada:

» Informe de I+D certificado



 Explicacion detallada de las pérdidas vinculadas a
crecimiento

 Ratios comparativos con el sector

Conclusién del organismo publico:

“Empresa en crecimiento. Las pérdidas se entienden por su
estrategia de 1inversién. Riesgo moderado. Proyecto
financiable.”

] Claves para unas cuentas
“financiables”

Aqui tienes las recomendaciones de nuestros expertos:

Clave Qué significa Como lo valora ENISA /
g CDTI / ICF
Presentar las Muy positivo. Facilita
Claridad y cuentas bien el andlisis de
orden estructuradas, con solvencia y
partidas definidas viabilidad.
Fundamental.
Desglose Separar gastos de . .
Organismos exigen
detallado de personal, I+D, ,
, saber en qué se gasta
gastos marketing, etc. )
el dinero.
Mantener liquidez, L.
colvencia Critico. Cuentas
Ratios sélidos o y desequilibradas suelen
rentabilidad en ) .,
derivar en denegacion.
rangos razonables




Clave Qué significa Como lo valora ENISA /
g CDTI / ICF
Que las cifras sean
) coherentes con Imprescindible.
Coherencia _ :
] declaraciones Desajustes generan
fiscal .
fiscales y modelos sospechas.
oficiales
Justificar pérdidas, | Muy importante. Sin
Explicaciones crecimientos o explicacion, las
claras cambios cifras se interpretan
significativos como riesgo.

[] Los “no” mas frecuentes al
preparar cuentas

[] Ester Roura comenta:

“Te sorprenderia la cantidad de empresas que llevan a ENISA
o CDTI cuentas con errores que parecen menores, pero tumban
la operacion. Algunos errores tipicos:”

Gastos de personal mezclados con gastos generales

Partidas de I+D sin memoria justificativa

Ratios que muestran tensiones de tesoreria y no se explican
Fondos propios negativos y sin plan de saneamiento
Descuadres entre el balance y la cuenta de resultados

Datos contables distintos de lo declarado en Hacienda

I




(] Tips practicos Globalfinanzia

[] Planifica tu contabilidad con 6 meses de antelacion. No
esperes al cierre del ano para preparar tus numeros si
quieres pedir financiacion.

[] Trabaja mano a mano con tu asesor. En Globalfinanzia
revisamos las cuentas con el contable o CFO antes de
presentarlas.

[0 Incluye notas explicativas. Los documentos narrativos son
tan importantes como las cifras.

[] Simula ratios. Calcula coémo se veran tus numeros ante ENISA
o CDTI. Si algun ratio es bajo, prepara una justificacidn.

[0 Mantén orden en tus gastos. Sobre todo en I+D, personal
cualificado y marketing.

] El valor anadido de
Globalfinanzia

En Globalfinanzia no solo tramitamos solicitudes. Nuestro
enfoque es integral:

Etapa Qué hacemos

Revisamos tus cuentas y simulamos cémo

Analisis preliminar i , L
las vera cada organismo publico.

Diagnéstico Detectamos debilidades y las corregimos
financiero antes de presentar nada.

Te orientamos sobre cémo mostrar tus

Optimizaciodn . . . :
cifras para inspirar confianza.

Elaboramos memorias y explicaciones

Redaccién técnica . L . . .
justificativas a nivel profesional.




[] Ester Roura concluye:

“Hay empresas excelentes que nunca consiguen financiacidn
publica solo porque sus numeros no cuentan bien su
historia. En Globalfinanzia ayudamos a que sus cuentas
transmitan lo que son: negocios sdélidos, innovadores y
viables.”

[] {Necesitas ayuda?

Si estas preparando tus cuentas y quieres asegurarte de que
sean aptas para cualquier linea publica (ENISA, CDTI, ICF,
Next Generation EU..), consiltanos.

[J Globalfinanzia: expertos en financiacidn empresarial.
[] Mas de 300 proyectos financiados con éxito.
[J Contactanos y revisaremos tus cuentas sin compromiso.

[] Guion sugerido para Reel Instagram:

“¢iSabias que tu financiacion publica empieza en tu
contabilidad?

[] Si tus cuentas no estan claras, tu proyecto puede quedar
fuera.

[0 Separa bien gastos.

[] Justifica pérdidas.

[] Mantén ratios sanos.

[0 Coherencia fiscal, siempre.

En Globalfinanzia revisamos tus cuentas y preparamos tu
historia financiera para que consigas ENISA, (CDTI, ICF o
Next Generation. iHablemos!

#Globalfinanzia #FinanciacionPublica #CuentasAnuales”



] Nuevo Servicio
Globalfinanzia: Valoraciodon de
Empresas y Negocios

(]

[] Introduccion: El valor real es
poder real

“No puedes gestionar 1o que no puedes medir.”

En el mundo empresarial, conocer el valor real de tu compafiia
no es solo deseable: es una necesidad estratégica. Ya no basta
con intuiciones ni cdlculos simplistas. Hoy, cualquier
decision importante —-desde la venta del negocio hasta la
entrada de inversores, pasando por procesos judiciales— exige
datos s6lidos y andlisis profesionales que sustenten cada
cifra.

En Globalfinanzia presentamos nuestro nuevo servicio
especializado de Valoracién de Empresas, un producto concebido
para ofrecer:

= Rigor técnico.
= Visidén estratégica.
» Mdxima confidencialidad.

= Aplicacién practica y real.
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Porque una valoracién no es un simple informe: es la brdjula
que orienta tus decisiones empresariales mas criticas.

[] éPor qué valorar tu empresa?

[] Mucho mas que saber “cuanto vale”

El valor de una empresa no es un numero Unico. Depende del
contexto, del objetivo de la operacién, del sector y de las
expectativas de futuro. Una misma empresa puede tener
valoraciones distintas en funcidén de la finalidad para la que
se calcule.

Finalidad de la valoracién Utilidad practica

Fijar un precio de mercado justo
Venta total o parcial para negociar con posibles
compradores.

Evitar conflictos y asegurar
Entrada o salida de socios| transacciones equilibradas entre
partes.

Defender los intereses en
Fusiones o adquisiciones | operaciones corporativas y valorar

sinergias.
. .. Optimizar estructuras fiscales y
Planificacion .
. . . preparar procesos de sucesion o
fiscal/patrimonial

herencias.

Contar con informes periciales
sdélidos que sean admitidos como
prueba en tribunales.

Litigios o procesos
judiciales

Negociaciones con Presentar datos sélidos ante
inversores fondos, bancos o business angels.




Finalidad de la valoracién Utilidad practica

Identificar areas de valor y tomar

Reestructuracion decisiones sobre cierres, ventas
empresarial parciales o relanzamientos
estratégicos.

Ejemplo real: Una empresa puede valer 2 millones de euros
para un inversor estratégico interesado en expandir su
mercado, pero apenas 1,2 millones para un fondo financiero
que valore exclusivamente el EBITDA.

[J[] Componentes esenciales de una
valoracidén profesional

En Globalfinanzia no realizamos “valoraciones genéricas”.
Nuestro servicio abarca una perspectiva 3602, combinando:

1. Analisis Financiero Exhaustivo
» Revisidn y ajuste de estados financieros.

» Deteccidén de elementos extraordinarios que distorsionen
la realidad contable.

» Analisis de margenes, rentabilidad operativa, estructura
de costes y capital circulante.

 Proyecciones financieras en distintos escenarios
(pesimista, realista y optimista).




2. Analisis Sectorial y de Mercado

 Benchmarking con competidores directos e indirectos.

= Identificacion de tendencias macroecondmicas vy
sectoriales.

= Evaluacidn de oportunidades y amenazas especificas del
mercado.

» Determinacion de miltiplos sectoriales aplicables.

3. Andlisis Cualitativo y de Intangibles

= Valoraciéon de activos intangibles (marca, patentes,
contratos clave, know-how).

= Analisis de dependencia de clientes, proveedores o
empleados clave.

= Evaluacidén de reputacidon e imagen de marca.

» Revisién del equipo directivo y su capacidad de
ejecucion.

4. Metodologias de Valoracidén Aplicadas

En funcién del caso concreto, utilizamos una o varias
metodologias, entre las mds reconocidas internacionalmente:



Método

Descripcidn

Idoneo para..

Descuento de
Flujos (DCF)

Proyecciéon de flujos
de caja futuros,
descontados a valor
presente.

Empresas con
previsiones claras y
crecimiento estable.

Miltiplos de

Comparacidn con
empresas similares en

Sectores dindmicos o
startups con pocos

mercado términos de EBITDA, o,
, historicos.
ingresos, etc.
Valor Valor contable Empresas con
Patrimonial ajustado a mercado de patrimonio tangible
Neto los activos netos. relevante.
Valor estimado si la ..
Valor de .. Empresas en crisis o
.. . empresa se liquida y
Liquidacion , procesos concursales.
vende sus activos.
Valor d Estimacién del coste |Negocios industriales,
alor de , L
) . gue tendria recrear la tecnologicos o con
sustitucion

empresa desde cero.

know-how especifico.

TIP: No hay un udnico valor “correcto”. La clave esta en
elegir la metodologia adecuada para cada contexto operativo y
sectorial.

practico - Caso

S.L.”

] Ejemplo
“TecnoMovil,

Datos basicos:
» Sector: Reparacién y venta de moéviles
» Facturacidén anual: 1.200.000 €

- EBITDA: 200.000 €



= Activos netos: 350.000 €

Valoraciones resultantes:

; Valor estimado i
Método (€) Comentario

Basado en proyecciones de

DCF 1.050.000 € ..
crecimiento estable.

Miltiplos de

1.000.000 € Sector cotiza a 5x EBITDA.
mercado

Refleja el patrimonio neto
ajustado.

Patrimonial neto 350.000 €

Valor en escenario de venta

Liquidacion 200.000 € Lo :
rapida de activos.

Rango recomendado de negociacidn: entre 950.000 € y 1.050.000
€, dependiendo del perfil del comprador y las condiciones de
la operacidn.

[] Aspectos clave antes de solicitar
una valoracion

[] Preparacion de informacion
= Estados financieros auditados o revisados.

» Contratos significativos (clientes, proveedores,
licencias).

 Proyecciones de negocio fundamentadas.




[] Claridad en el objetivo

Definir si la valoracidn sera utilizada para:
= Venta.
= Captacidn de inversores.
» Disputas legales.

= Fiscalidad.

Cada fin requiere un enfoque técnico diferente.

[] Identificacion de intangibles

Muchos negocios tienen gran parte de su valor en activos
intangibles, dificiles de cuantificar si no se analizan con
detalle. Ejemplos:

= Softwares propios.
= Bases de datos de clientes.
= Marcas con reconocimiento sectorial.

- Tecnologia protegida por patentes.

[] Revision del entorno sectorial

El contexto econdmico puede disparar o reducir el valor de tu
empresa:

 Regulaciones sectoriales.



= Cambios tecnolodgicos.
= Tendencias de mercado.

» Riesgos geopoliticos.

[] Independencia y objetividad

Una valoracion carece de credibilidad si la realiza alguien
con intereses cruzados. Globalfinanzia actla con independencia
absoluta, asegurando objetividad y defendiendo tus intereses.

=]
] (Por qué confiar en
Globalfinanzia?

[] Amplia experiencia multisectorial.
Hemos valorado empresas en sectores como:

= Tecnologia.

» Industria.

» Agroalimentacién.

= Turismo.

= Transporte y logistica.
= Retail.

= Servicios profesionales.



[] Metodologias reconocidas internacionalmente.
Aplicamos normas y estandares de valoracidon aceptados

globalmente, incluyendo practicas recomendadas por organismos
como:

= TVSC (International Valuation Standards Council).
= RICS (Royal Institution of Chartered Surveyors).

» Principios contables IFRS y espanoles.

[] Informes practicos y aplicables.
Nuestras valoraciones no son documentos “de adorno”. Son
informes robustos, visuales y disefados para ser utiles en:

= Procesos de negociacidn.
 Litigios judiciales.
= Due Diligence.

» Presentaciones ante inversores o fondos.

[] Confidencialidad absoluta.
Tratamos tu informacidén con la maxima reserva. Firmamos

acuerdos de confidencialidad y aplicamos protocolos de
seguridad documental.

[] Visién estratégica.
No solo te decimos cudnto vale tu empresa. Te ayudamos a:

- Defender esa valoracién en negociaciones.



= Identificar puntos débiles y fortalezas.

 Trazar el mejor camino para maximizar el valor de tu
negocio.

[] Globalfinanzia: Decisiones
basadas en valor

“Conocer el valor real de tu empresa es la base para proteger
lo que has construido.. y para crecer hacia lo que suefas.”

Si estas contemplando una venta, la incorporacién de nuevos
socios, una reestructuracién o simplemente deseas conocer la
verdadera dimensidén econdémica de tu empresa, el nuevo servicio
de Valoracién de Empresas de Globalfinanzia es tu aliado
imprescindible.

[] Solicita ya una reunion confidencial.
[] Descubre como podemos ayudarte a conocer y maximizar el
valor de tu negocio.

Nuevo servicio de valoracion,
compra y venta de empresas

[x]
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Valoracion de Empresas y Negocios

Te ayudamos a conocer el valor real de tu empresa.

Realizamos valoraciones financieras rigurosas y adaptadas a
cada situacién, ya sea para vender tu empresa, incorporar un
socio, reorganizar el grupo o tomar decisiones estratégicas.

Contamos con amplia experiencia en miltiples sectores y
utilizamos metodologias reconocidas internacionalmente (DCF,
maltiplos, valor patrimonial, entre otras), siempre con
independencia, objetividad y confidencialidad.

¢Cuando necesitas una valoracion?

= Compra o venta de empresas

» Entrada o salida de socios

» Fusiones, escisiones o reestructuraciones
= Planificacién fiscal o patrimonial
 Conflictos entre socios o procesos legales

é¢Tienes dudas sobre el valor de tu empresa?
Te ayudamos a obtener una visidén clara y fundamentada, uUtil
para negociar con seguridad.

Compra y Venta de Empresas (M&A)

Asesoramos a empresarios, inversores Yy directivos en
operaciones corporativas clave.



Acompafiamos a nuestros clientes en procesos de compraventa de
empresas, fusiones, adquisiciones, salidas de socios y relevo
generacional, tanto en Espafia como a nivel internacional.

Ofrecemos un enfoque estratégico, financiero y operativo, con
total independencia y confidencialidad.

¢Qué hacemos?

= Asesoramiento en procesos de venta y adquisicidn

= Valoracidén de empresas y fairness opinions

= Estructuracién financiera y negociaciodn

= Acceso a inversores (private equity, family offices,
industriales)

= Apoyo en fusiones, escisiones y joint ventures

éQuieres vender tu empresa, buscar un socio o adquirir un
competidor?
Te ayudamos a enfocar la operacién y maximizar el valor.

[] Tu Crecimiento No Se Toma
Vacaciones: Aprovecha el
Verano para Financiar tu
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Empresa ]

[jEn Globalfinanzia creemos que el verano no es tiempo muerto.
Al contrario: es una ventana estratégica para organizar tu
empresa, optimizar recursos y asegurar la financiacidn que te
permitira empezar septiembre con ventaja.

Aunque muchos negocios bajan el ritmo, las administraciones vy
entidades financieras siguen en movimiento. Y las empresas que
planifican bien en verano suelen ser las que logran mas rdapido
sus objetivos de crecimiento.

[] éPor qué aprovechar el verano para
trabajar la financiaciodn?

Motivo Oportunidad

Con menos urgencias del dia a dia, puedes
dedicar tiempo a revisar tus numeros y
diseflar tu estrategia financiera.

Menos carga
operativa

Muchas lineas publicas cierran
convocatorias en otofo. Prepararse ahora te
permite presentar proyectos bien

Acceso
anticipado a
lineas publicas

elaborados.
Ofertas Varias entidades bancarias lanzan
] condiciones especiales en verano para
estivales
captar empresas.
Los departamentos de riesgo suelen trabajar
Mejores plazos con mas calma, lo que facilita
de analisis negociaciones y andlisis mas

personalizados.
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[] Qué Debes Revisar Este Verano

Desde Globalfinanzia te proponemos estos focos clave para tus
semanas estivales:

[] 1. Revisa tus necesidades de financiacidn

Analisis Pregunta clave
, ¢{Tienes liquidez suficiente hasta final
Tesoreria .
de ano?
_ i{Vas a comprar maquinaria, tecnologia o
Inversiones _ _ _
ampliar instalaciones?
. {Estas pensando en abrir mercados o
Crecimiento . .
contratar mas equipo?
Endeudamiento {Tienes margen para asumir nuevos
actual préstamos o quieres refinanciar?

[] 2. Prepara solicitudes para lineas publicas

Lineas como ENISA, CDTI o ICF se concentran en resolver
expedientes en el (Gltimo cuatrimestre. Llegar con todo bien
preparado marca la diferencia.

. Importe . ,
Linea Publica ) P ; Tipologia
Financiero
ENISA Jdvenes Préstamo
Hasta 75.000 € .. )
Emprendedores participativo
. Préstamo
ENISA Crecimiento Hasta 1.500.000 € .. )
participativo
CDTI PID Desde 175.000 € Proyectos de I+D
Inversion
ICF Préstecs Desde 50.000 € . Y
circulante

Tip Globalfinanzia: Muchos fondos Next Generation vinculados a
sostenibilidad e innovacidén siguen abiertos, pero exigen



documentos y justificaciones muy detallados. iNo esperes a
septiembre!

[] 3. Combina distintas vias de financiacidn

En Globalfinanzia disefiamos estructuras mixtas que integran
fondos publicos, financiacidén bancaria y alternativas
privadas:

Producto iPara qué sirve? Ventaja principal
Préstamo Inversioén o Coste mas bajo si hay
bancario circulante garantias
Crecimiento sin , . .,
ENISA , No diluye participaciodn
garantias
: . : . Transforma ventas a
Factoring Liquidez inmediata . ..
crédito en liquidez
Financiar startups Util para empresas con
Venture Debt . o . b b P :
sin diluir capital alto crecimiento
Proyectos de Intereses competitivos en
Lineas ICF .y ., p~
inversiodn Cataluna

[] Resultados de Globalfinanzia (Enero-
Junio 2025)

Indicador Resultado
Operaciones gestionadas +75 expedientes
Importe tramitado +10M €
% de éxito en aprobaciones +90 %
Reduccidén media de coste financiero|Entre 15 %y 25 %




[] Casos de Exito Recientes

[] Startup Industrial (Catalunya):

- Combinamos ENISA Crecimiento + ICF Inversién + factoring -
1,2 M€ para ampliar fabrica, coste financiero un 22% inferior
al previsto.

[] Empresa tecnoldégica (Madrid):
-» CDTI PID + Préstamo bancario - 750.000 € para nuevo software
IA, con tipos de interés preferentes.

[] Empresa retail (Valencia):
- Factoring sin recurso - 300.000 € para liberar liquidez vy
preparar campafla Black Friday.

[] En Verano, Estamos Contigo

En Globalfinanzia no cerramos por vacaciones. Nuestro equipo
sigue disponible para ayudarte a disefiar la estrategia
financiera perfecta para tu empresa.

EL momento de empezar a preparar tu financiacidén es ahora.
Asi, en septiembre, estaras listo para ejecutar tu siguiente
gran paso con seguridad y mdsculo financiero.

[0 ¢Hablamos? Escribenos y cuéntanos tu proyecto.

#Globalfinanzia #FinanciacionEmpresarial #ENISA2025 #CDTI #ICF
#Innovacion #Negocios #FinanciacionAlternativa #Empresas
#SummerBusiness




% Mejora tu liquidez con el
Factoring de GLOBALFINANZIA
para un verano tranquilo

[EéTu empresa tiene facturas pendientes de cobro y necesitas
liquidez inmediata para afrontar pagos, ndéminas o simplemente
respirar este verano? [][]

En GLOBALFINANZIA te ayudamos a transformar tus facturas
pendientes en dinero contante y sonante en cuestién de dias,
gracias a nuestro servicio de Factoring Sin Recurso.

[] ¢éQué es el Factoring Sin Recurso?

Es una solucién financiera que te permite:

[] Cobrar de forma anticipada tus facturas pendientes de
clientes solventes

0 Eliminar el riesgo de impago (inosotros asumimos ese
riesgo!)

[J Mejorar tu circulante y tu balance financiero

[] Delegar la gestién de cobros y olvidarte del estrés [J=[]

Y lo mejor de todo:
[] Sin necesidad de avales personales ni garantias hipotecarias

[] éA quién va dirigido?

A pymes y autonomos que venden a empresas (B2B) y que emiten
facturas con vencimientos a 30, 60 o 90 dias.
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Desde proveedores industriales hasta empresas tecnolédgicas,
logisticas, alimentarias, o de servicios.

[] Ventajas del Factoring GLOBALFINANZIA

Ventaja éQué significa para ti?
0 Liquidez inmediata Conviertes facturas en dinero hoy
[0 Sin recurso No asumes el riesgo de impago
[] Rapida tramitacidn Estudio en 48h y respuesta clara

Solo se analiza la calidad de tus

Sin garantias _
J g clientes

[] Compatible con otras

ENISA, ICF, ICO.. ilo gestionamos!
ayudas

[] Ejemplo real:

Una pyme de servicios profesionales con 120.000 € en facturas
pendientes a 90 dias obtuvo 105.000 € en solo 72 horas
gracias a nuestro factoring, pudiendo pagar ndminas,
proveedores y disfrutar del verano sin sobresaltos [

[0 éPor qué GLOBALFINANZIA?

[ +10 anos asesorando empresas en financiacion no bancaria
[l Exito en +85% de operaciones presentadas
[] Sabemos cémo hablar con los fondos, y sabemos lo que buscan

[J Nos encargamos de todo. Tu solo cobra.



[] Este verano, no esperes a cobrar.
iAnticipate con GLOBALFINANZIA!

[] Escribenos y te damos una respuesta en 48 horas.
[0 info@globalfinanzia.es
[] También en WhatsApp o por mensaje directo.

[] ENISA + ICF: Como combinar
ambas lineas para potenciar
tu financiacidon empresarial

N Una foérmula estratégica para crecer
con 1inteligencia financiera (y sin
diluirte)

En el complejo universo de la financiacidén empresarial, 1las
oportunidades existen, pero solo se convierten en éxito si
sabes como aprovecharlas. En Globalfinanzia, somos
especialistas en identificar, estructurar y ejecutar
estrategias mixtas de financiacidén publica y privada.

Una de las combinaciones mas eficaces -y al mismo tiempo mas
desconocidas— es la unidn entre dos herramientas poderosas:

[J ENISA (préstamos participativos del Gobierno de Espafia)

[ ICF (Institut Catala de Finances, dependiente de 1la
Generalitat de Catalunya)
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Cuando se articulan de forma inteligente, estas lineas
permiten a las empresas financiar importes superiores a 1los
250.000 €, en condiciones muy favorables y sin tener que ceder
capital.

[] éPor qué combinarlas?

Porque permiten apalancar el crecimiento de tu empresa sin
perder el control del proyecto, evitando inversores prematuros
o endeudamiento bancario restrictivo. Pero no basta con
solicitarlas:
[] Saber cémo, cuando y en qué orden pedirlas marca 1la
diferencia.

] Comparativa tecnica: ENISA vs ICF
. ICF Autonomos
[] Caracteristica [] ENISA = y
Pymes
Tipo de , L . Préstamo ordinario
. L, Préstamo participativo ,
financiacion (subvencionado)
15.000 € —
I t 25.000 € — 1.500.000 €
mporte 250.000 €
Duracidn Hasta 9 anos Hasta 10 anos
Carencia Hasta 7 anos Hasta 2 anos
) Variable, segun Fijo: desde 2,25%
Interés o o
rentabilidad (bonificable)
Exige avales o 7 No 0 Si (personales o
garantias reales)




L. ICF Autdénomos
[] Caracteristica [] ENISA = y
Pymes
Crecimiento, Inversién,
Finalidad innovacién, circulante,
internacionalizacién digitalizaciodn
Compatible con
P , [] Total [] Total
otras lineas

[] Complementarias por naturaleza: una potencia tu balance sin
garantias (ENISA), la otra te aporta liquidez estructurada a
bajo coste (ICF).

] Ejemplo practico con
Globalfinanzia

Cliente real (andnimo) | Startup eHealth con base en Terrassa
Situacion: Ronda puente antes de levantar capital privado
Objetivo: Financiar crecimiento comercial y contratacién de
talento

Estrategia propuesta por Globalfinanzia:

Fuente | Importe | Plazo (Carencia| Tipo interés Garantias
ENISA |200.000 €|7 anos| 3 afos |0%-7% variable| [] Ninguna

ICF N N 2,25% [ Aval
100.000 €| 8 anos | 2 anos . _
Pymes bonificable parcial

[] Resultado:

v[] 300.000 € sin diluciodn

v[] Flujo de caja protegido hasta el tercer afo

v[] Coste financiero medio ponderado: = 3,6% anual

v[] Gestién 100% a cargo de Globalfinanzia, con asesoramiento
legal, econdémico y técnico




00 Tips de Globalfinanzia para
estructurar correctamente

En Globalfinanzia no improvisamos. A 1o largo de 1los afios,
hemos aprendido qué detalles marcan la diferencia:

[] 1. Diagndéstico inicial profundo

[] Antes de mover wuna ficha, analizamos tu situacidn
financiera, tus planes de negocio y el calendario mas
conveniente. Cada euro debe entrar en el momento justo.

[] 2. Memoria y narrativa coherente

[] La narrativa es clave: hay que adaptar la propuesta a lo que
busca cada organismo sin perder coherencia general. Nosotros
redactamos, tu te enfocas en tu empresa.

[] 3. Orden estratégico

[] Recomendamos tramitar ENISA primero, ya que su aprobacidn es
una credencial poderosa para luego obtener ICF. Lo sabemos
porque Lo hemos hecho con éxito muchas veces.

[] 4. Gestidn de garantias

0 En ICF, si no tienes garantias reales suficientes,
estructuramos soluciones «con avaladores externos,
reestructuracion de socios o cofinanciacion con SGRs.

[] 5. Acompaiamiento integral

[] Desde 1la preparacion del dossier hasta la firma del
préstamo, 1o gestionamos todo. Mas del 90% de nuestras
solicitudes combinadas en 2023 y 2024 han sido aprobadas con



éxito.

[] Casos 1deales para aplicar esta
combinacidn

¢Es
Escenario empresarial | recomendable Beneficio clave
ENISA + ICF?
Startup post-MVP que 0 si Apalancamiento sin
aln no monetiza inversores externos
Scale-up en ronda ) Financiacién entre dos
0 S1 .
puente rondas de capital
Pyme industrial que 0 si ICF para maquinaria,
abre nueva unidad ENISA para estrategia
Empresa con plan
, P , P , ENISA como palanca
internacional a 24 [] S1 , ,
internacional
meses
Emprendedor/a con _ .,
. . , Mejor aceptacion en
perfil senior y plan 0 Si ,
Lo ambas lineas
solido
[] ¢Por que confiar en
Globalfinanzia?

Porque no solo gestionamos lineas de financiacion:

[] Disefiamos estructuras personalizadas segun tu modelo de
negocio.

[] Hablamos el lenguaje de los analistas de ENISA e ICF,
conocemos sus criterios y cémo optimizar cada solicitud.

[] En 2024, el 92% de nuestras operaciones ENISA + ICF fueron



aprobadas.
00 Y lo mejor: tu no pierdes tiempo en papeleo ni en 1llamadas.
Nos ocupamos de todo.

[] éY si no cumples los requisitos
de ICF?

Si no tienes sede en Catalunya o tu empresa no encaja con los
criterios del ICF, en Globalfinanzia te ayudamos a disenar
estructuras alternativas, como:

= ENISA + ICO + Aval SGR
= ENISA + fondos de impacto o CDTI
- ENISA + financiacién bancaria negociada

 ENISA + factoring para liberacioén de caja

[] Soluciones siempre hay. Lo importante es saber construirlas.

[] En resumen:

[] Combinacidén ENISA + ICF = mas capital, menor coste, sin
dilucidn

[0 Globalfinanzia se encarga de todo: estrategia, tramitaciédn,
documentos y acompanamiento

[] Aprobaciones rapidas, efectivas y alineadas con tus
objetivos




[] éQuieres hacer una simulacidn
gratuita de tu caso?

Escribenos. En una sola 1llamada podremos explicarte qué
estrategia es la mas adecuada y cOmo podemos ayudarte a
conseguirla.

[] {Tienes sede en Catalunya? Entonces estas a un paso de una
de las mejores combinaciones financieras disponibles hoy.

#ENISA2025 #ICF2025 #GlobalfinanziaExpertos
#FinanciaciénSinDilucidn #FinanciacionEmpresarial
#FinanciacionCatalunya #ApoyoStartups #FinanciacionHibrida
#PlanFinanciero #ExitoEmpresarial #NoEquityNeeded
#EscaladoEmpresarial #SolucionesGlobalfinanzia

[] FINANCIARSE ANTES DE
NECESITARLO

[] La estrategia que diferencia a
las empresas que sobreviven.. de las
que lideran

“(Buscas financiacidn? Entonces ya vas tarde.
Si tienes tiempo, tienes poder. Si llegas tarde, solo te
queda aceptar lo que haya.”


https://financiacion.globalfinanzia.es/2025/06/23/%f0%9f%9a%80-financiarse-antes-de-necesitarlo/
https://financiacion.globalfinanzia.es/2025/06/23/%f0%9f%9a%80-financiarse-antes-de-necesitarlo/

— Globalfinanzia, 2025

1 1. FINANCIARSE NO ES UNA ACCION,
ES UNA DECISION ESTRATEGICA

En Globalfinanzia lo vemos cada dia:

0 Empresas que han sido innovadoras, rentables y con
crecimiento sostenido.. pero que se bloquean por no haber
anticipado su estrategia financiera.

[0 Proyectos brillantes que llegan tarde a convocatorias.

[1 CEOs que llaman cuando los bancos ya han dicho que no.

éLa causa comun? No haber pensado en la financiacién como
parte central del negocio.
éLa solucién? Hacerlo con tiempo. Y con expertos.

] 2. ¢CUANDO EMPIEZA UNA ESTRATEGIA
FINANCIERA EFICAZ?

Cuando aun no hay prisa.

Cuando puedes elegir.

Cuando puedes negociar.

Cuando puedes preparar los numeros.

Cuando puedes alinear financiacidn con tus objetivos.

En Globalfinanzia trabajamos con una regla clara:
El momento ideal para disefiar tu estrategia de financiacion es
entre 3 y 6 meses antes de necesitarla.



] 3. BENEFICIOS CLAVE DE
ANTICIPARTE

Ventaja Resultado
[0 Tiempo para organizar | Expedientes bien presentados y con
la documentacién mayor tasa de aprobacién
[0 Mejora del perfil Imagen sélida frente a
financiero financiadores publicos y privados
[] Mds lineas abiertas al Posibilidad de combinar ENISA +
mismo tiempo CDTI + ICF + leasing + Aquisgran

[] Capacidad para negociar | Menores tipos de interés, plazos
condiciones flexibles, sin garantias personales

No necesitas aceptar la primera

Posicién de fuerza _ ,
a oferta disponible

[1 En definitiva: mejor financiacidn, con menor estrés y mayor
control.

[1 4. LO QUE ESTAMOS VIENDO EN 2025

[J Convocatorias publicas cada vez mas competitivas.

[0 Endurecimiento de criterios de riesgo en banca tradicional.

[J Aceleracidén en la digitalizacidén de procesos.. pero con
criterios mas técnicos.

[0 Fondos Next Generation agotandose progresivamente.

0 EL mercado penaliza la improvisacidn.

[] El empresario que improvisa hoy, se esta autoexcluyendo
manana.



] 5. EL METODO GLOBALFINANZIA

Trabajar con Globalfinanzia significa acceder a un método
estructurado:

[] Diagnostico inicial

Andlisis de situacién, plan de inversién, hitos y liquidez
proyectada.

[] Mapa de oportunidades

Identificacion de las lineas O6ptimas seglin tipologia de
empresa:

=[] I+D: CDTI, Neotec, PERTE

=[] Startups: ENISA, inversores, venture debt

= 00 Infraestructura: leasing, ICF, Avalis, Aquisgran
=[] Internacionalizacién: COFIDES, FIEM, ICEX

=[] Consolidacidén y circulante: ICO, ICF Pymes, lineas
bancarias

[] Calendario estratégico

Fechas clave para presentar, reunir documentacién, preparar
justificaciones.

[] Ejecucidén y tramitacion

Gestidén integral del expediente. Defensa técnica. Relacidn con
organismos.



[] Seguimiento y optimizacion

Ajustes, reformulaciones, nueva ronda si hay cambios.

[] 6. CASOS REALES (con datos)

Caso 1. Empresa tecnoldégica B2B (Valencia)

Solicito financiacidn para su ronda de crecimiento. Se preparo
un combo:

=[] ENISA Crecimiento: 200.000 €

-[] ICF-Avalis: 300.000 €

=[] Aportacién privada complementaria: 150.000 €

v[] Condiciones inmejorables.

v[] 0% capital diluido.

v[] Sin garantias personales.

v[] Aprobado en 42 dias.

Caso 2. Pyme industrial (Catalunya)

Queria ampliar instalaciones y renovar maquinaria.
Globalfinanzia disefd:

-[] Leasing industrial: 450.000 €

=[] Subvencioéon local: 20% sobre el proyecto

=[] CDTI Linea directa innovacién: 130.000 €

v[] Reduccién del coste financiero total en un 37%

v[] Todo presentado con 4 meses de antelaciodn

[] 7. LO QUE DICEN NUESTROS CLIENTES

“Antes pensabamos en financiacidn cuando la cuenta se quedaba
en rojo. Ahora, con Globalfinanzia, lo planificamos junto con
el plan estratégico.”

— CEO sector salud



“Presentamos a tiempo gracias a vuestro seguimiento y
conseguimos la ayuda que nos permitido digitalizar toda la
empresa.”

— Directora financiera, empresa retail

[1 8. ¢CUAL ES TU SIGUIENTE PASO?

No esperes a quedarte sin liquidez.
No delegues tu estrategia financiera en la suerte.
Empieza hoy a disefar tu mapa financiero con Globalfinanzia.

[] Escribenos a: info@globalfinanzia.es

[] Visitanos en: www.globalfinanzia.es

[] 0 agenda una consultoria gratuita de 20 minutos con nuestro
equipo.

[l “Las empresas que crecen no improvisan.
Las que lideran, planifican.
Y las que planifican, cuentan con Globalfinanzia.”

#Globalfinanzia #PlanificaciénFinanciera
#FinanciaciénInteligente #AccesoAFondos

#ENISA2025 #CDTI #ICF #ICO #NextGeneration
#FinanciacionStartups #EmpresasInnovadoras

#SmartMoney #ScalingUp #ConsultoriaFinanciera
#EmpresasQueCrecen #CashIsKing


http://www.globalfinanzia.es

