
Tu start-up puede crecer sin
ceder  más  capital:
financiación para mujeres que
lideran
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Tu visión merece un próximo
impulso
Financiación de entre 25.000 y 1.500.000 euros
para  proyectos  tecnológicos  con  liderazgo
femenino.  Una  oportunidad  que  empieza  por  un
buen plan.

Has  validado  una  necesidad,  construido  un
producto  y  reunido  un  equipo.  Ahora  toca
financiar el siguiente paso. Para una start-up,
crecer  exige  algo  más  que  captar  inversión:
necesita  elegir  recursos  que  encajen  con  sus
hitos, su caja y la participación que quieren
conservar sus fundadores.

Las  vías  de  financiación  participativa  para  empresas
innovadoras con liderazgo femenino permiten plantear una
combinación de capital y deuda adaptada al proyecto. En
este artículo explicamos sus principales características
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y, sobre todo, cómo preparar una operación con cifras
que tengan sentido para tu negocio.

Un impulso de actualidad para el
emprendimiento  tecnológico
femenino
Una  disposición  publicada  el  28  de  octubre  de  2026
contempla una aportación de hasta 8 millones de euros
para  dar  continuidad  a  una  vía  de  préstamos
participativos  dirigida  a  proyectos  empresariales
tecnológicos  liderados  por  mujeres.  La  dotación
corresponde  al  conjunto  del  instrumento;  no  es  el
importe disponible para cada empresa ni una confirmación
del saldo pendiente de asignar.

Para una fundadora, la lectura práctica es revisar el
encaje  del  proyecto  y  preparar  la  documentación.  La
existencia de una dotación no sustituye la evaluación de
viabilidad, ni garantiza financiación o una fecha de
desembolso.

Qué  financiación  puede  encajar
con tu proyecto
El instrumento analizado es un préstamo participativo:
financiación  reembolsable  que  no  exige  vender
participaciones  al  financiador.  Su  coste  combina  un
tramo referenciado al euríbor con un diferencial y otro
vinculado  a  la  rentabilidad  financiera.  No  es  una
subvención ni dinero gratuito.



Dato Referencia para estudiar la operación

Importes De 25.000 a 1.500.000 €.

Entrada en el
capital

El prestamista no adquiere participaciones
ni interviene en la gestión.

Garantías Sin garantías reales ni personales.

Fondos propios
Al menos equivalentes al préstamo

solicitado.

Interés
Dos tramos: referencia de mercado más

diferencial y componente ligado a
rentabilidad.

Apertura Comisión publicada del 0,5 %.

Cuentas auditadas
Exigidas para solicitudes superiores a

300.000 €.

Características de la vía analizada, consultadas a 5 de noviembre de 2026. No
son condiciones universales de toda financiación para start-ups. Su aplicación
depende de la evaluación y formalización de cada operación.

Qué significa liderazgo femenino
y qué empresas pueden encajar
El liderazgo debe tener una presencia relevante en el
capital,  el  equipo  directivo  o  el  órgano  de
administración.  La  empresa  debe  estar  constituida  en
España, cumplir los criterios de pyme y desarrollar un
negocio  innovador  con  ventajas  competitivas.  Los
sectores financiero e inmobiliario están excluidos de
esta vía.

También  se  requiere  una  estructura  financiera
equilibrada,  cumplimiento  fiscal  y  con  la  Seguridad



Social, y las cuentas depositadas que correspondan. El
análisis no termina en la tecnología: importa explicar
el mercado, la capacidad del equipo para ejecutar y la
sostenibilidad económica del proyecto.

Conservar participación también exige planificar la
devolución

Evitar dilución puede ser valioso, pero no elimina
las cuotas, los intereses ni las obligaciones de
seguimiento. La decisión debe medirse por el margen
de  caja  que  deja  a  la  empresa  en  distintos
escenarios.

Plazo  y  carencia:  confirma  la
estructura  antes  de  proyectar
cuotas
La  información  comercial  consultada  presenta,  con
carácter general, hasta siete años de plazo y dos de
carencia de principal. La disposición reciente contempla
máximos de nueve y siete años, respectivamente, para
operaciones vinculadas a esa aportación. Estos máximos
no deben interpretarse como condiciones automáticas. Es
necesario  confirmar  qué  estructura  corresponde  al
expediente.

Durante la carencia de principal pueden seguir pagándose
intereses. Además, la carencia forma parte del plazo
total: cuanto mayor sea, menor puede ser el periodo



restante para amortizar capital. Pedir más carencia no
siempre  produce  la  estructura  más  cómoda  para  el
negocio.

Los cinco números que conviene
tener claros

1. Necesidad real de financiación
Calcula el coste del plan, el déficit de tesorería que
genera y el colchón necesario para absorber retrasos.
Resta los recursos propios disponibles y la financiación
ya  confirmada.  Evita  sumar  todas  las  inversiones
previstas sin tener en cuenta cuándo se pagan y cuándo
se cobran las ventas.

2. Consumo neto mensual de caja
El consumo neto de caja refleja cuánto efectivo pierde
la empresa cada mes por su actividad. Para analizarlo,
distingue  cobros  de  ingresos  contables  y  pagos  de
gastos. Una venta pendiente de cobro puede mejorar la
cuenta de resultados y no resolver la nómina del mes.

3. Meses de autonomía financiera
Como aproximación, divide la caja utilizable entre el
consumo neto mensual. Si la caja está comprometida para
impuestos o pagos próximos, no la trates como libre.
Cuando el consumo varía mucho, una previsión mensual
ofrece una visión más fiel que una media.



4.  Fondos  propios  y  equilibrio
financiero
Revisa  el  patrimonio  neto  actualizado,  las  pérdidas
acumuladas y las aportaciones formalizadas. El capital
social inicial no equivale necesariamente a los fondos
propios actuales. Tampoco conviene tratar una aportación
de socios pendiente como si ya estuviera disponible.

5. Capacidad de atender la deuda
Incorpora  intereses,  comisiones  y  devolución  del
principal. Comprueba qué ocurre si se retrasa una ronda,
si el cliente principal paga tarde o si contratar al
equipo cuesta más de lo previsto. El escenario prudente
debe acompañar al escenario de crecimiento.

Un ejemplo con cifras: del plan
de crecimiento a la caja
Supuesto  ilustrativo,  no  oferta  ni  previsión  de
concesión. Una start-up tecnológica diseña un plan de
doce meses por 300.000 €, distribuido así:

Uso previsto Importe

Desarrollo de producto y equipo técnico 140.000 €

Validación comercial y captación 70.000 €

Operaciones y estructura 55.000 €

Reserva de tesorería 35.000 €



Uso previsto Importe

Total 300.000 €

Si aporta 150.000 € de caja propia y analiza un préstamo
de otros 150.000 €, el plan queda cubierto en términos
de recursos. Sin embargo, todavía debe verificar que el
balance cumple el requisito de fondos propios y que las
fechas de entrada del dinero coinciden con los pagos.
Caja  disponible  y  fondos  propios  son  conceptos
diferentes.

Sobre un préstamo hipotético de 150.000 €, una apertura
del 0,5 % equivale a 750 €, antes de intereses y otros
costes aplicables. Si la empresa dispone de 180.000 € de
caja utilizable y consume 15.000 € netos al mes, su
autonomía aproximada es de 12 meses. Si el consumo sube
a  20.000  €,  baja  a  9  meses,  manteniendo  lo  demás
constante.

La conclusión del ejemplo es práctica: la cuantía del
préstamo es una parte de la decisión. El calendario de
disposición,  el  coste  total  y  el  ritmo  de  gasto
determinan  cuánto  tiempo  obtiene  realmente  el  equipo
para alcanzar sus hitos.

Qué  documentación  conviene
preparar

Plan  de  negocio:  problema,  solución,  mercado,
competencia y ventaja diferencial.
Modelo  financiero:  resultados,  balance  y  caja
mensual, con hipótesis explicadas.
Cuentas  y  situación  reciente:  último  cierre,
cuentas depositadas y avance actualizado.
Estructura societaria: reparto de participaciones,



liderazgo y organización del equipo.
Presupuesto de crecimiento: destino de los fondos
y calendario de ejecución.
Tracción:  contratos,  clientes  recurrentes,
ingresos  o  validaciones  comerciales  que  puedan
acreditarse.
Financiación complementaria: recursos confirmados
y compromisos pendientes claramente separados.

En un negocio de suscripción puede ser útil mostrar
ingresos recurrentes, bajas de clientes y margen bruto.
En una empresa de producto industrial, el foco puede
estar en los costes de fabricación, el circulante y los
plazos de cobro. Selecciona las métricas que expliquen
tu modelo; no todas las start-ups necesitan el mismo
cuadro de indicadores.

Combinar  instrumentos  según  la
necesidad
El  capital  puede  acompañar  etapas  de  elevada
incertidumbre;  la  financiación  participativa  puede
complementar una estructura de recursos; y una línea de
circulante puede responder a desfases ligados a ventas.
Las ayudas competitivas, cuando encajan, exigen revisar
gastos  elegibles,  plazos  y  compatibilidades.  Ninguna
combinación debe dar por seguro un ingreso todavía no
concedido.

Si un mismo proyecto utiliza varias fuentes, prepara un
mapa de usos y recursos. Debe permitir identificar qué
gasto  cubre  cada  instrumento,  cuándo  se  paga  y  qué
obligaciones de justificación o devolución genera. La
financiación  debe  acompañar  al  plan,  sin  duplicar
cobertura  de  gastos  cuando  las  reglas  aplicables  lo
impidan.



Preguntas que aparecen antes de
solicitar

¿Puedo solicitar el máximo anunciado?
El límite superior no determina lo que necesita ni lo
que puede obtener tu empresa. El importe se analiza con
el  proyecto,  los  fondos  propios  y  la  capacidad
financiera.

¿No  aportar  aval  significa  que  no
tengo que devolverlo?
No. La ausencia de garantías personales o reales no
elimina  la  obligación  de  pago  de  la  sociedad  ni  el
cumplimiento de las condiciones del contrato.

¿Hay  un  plazo  de  aprobación
garantizado?
No debe construirse el plan de caja suponiendo una fecha
de concesión o desembolso que no esté confirmada. Mantén
una  alternativa  si  la  operación  tarda  más  de  lo
previsto.

¿Puedo  amortizar  antes  o  vender  la
empresa?
Revisa  previamente  las  cláusulas  de  cancelación
anticipada  y  cambio  de  control.  Algunas  operaciones
generan  comisiones  o  requieren  comunicaciones



específicas.

De la oportunidad al expediente
bien preparado
Una buena solicitud conecta tres piezas: un proyecto con
sentido comercial, un equipo que puede ejecutarlo y una
estructura financiera capaz de sostenerlo. Prepararlas
juntas permite detectar desajustes antes de presentar
documentación  y  fijar  una  cuantía  coherente  con  los
objetivos.

Tú  lideras  el  proyecto.
Preparemos su financiación.
En Globalfinanzia analizamos el encaje de tu start-
up,  revisamos  las  necesidades  de  caja  y  te
acompañamos en la preparación de la documentación y
la estrategia de financiación.
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Analicemos tu proyecto

Información revisada a 5 de noviembre de 2026. Importes y características sujetos a
evaluación,  disponibilidad  y  condiciones  de  formalización.  Los  ejemplos  son
ilustrativos.  Globalfinanzia  presta  asesoramiento  y  acompañamiento;  la  decisión
corresponde a la entidad financiadora.


