
Financiación  Pública  o
Préstamo  Bancario:  ¿Qué  te
conviene realmente?

La financiación sigue siendo uno de los grandes retos para
cualquier empresa. Sin embargo, elegir la herramienta adecuada
puede marcar la diferencia entre acelerar el crecimiento o
limitar el potencial de tu negocio.

En  Globalfinanzia  analizamos  diariamente  operaciones  donde
surge la misma duda:

¿Es  mejor  solicitar  un  préstamo  bancario  o  apostar  por
financiación ENISA?

La respuesta depende de muchos factores: fase de la empresa,
estructura financiera, capacidad de crecimiento, necesidad de
avales y objetivos estratégicos.

�  Comparativa  completa:  ENISA  vs
Préstamo Bancario

Aspecto � ENISA � Préstamo Bancario

Avales personales ❌ No requiere ✅ Habitualmente sí

Garantías reales ❌ No ✅ Frecuentemente

Importe financiable Hasta 1,5 M€ Variable

Velocidad Media Alta

Coste financiero Medio Bajo-Medio
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Aspecto � ENISA � Préstamo Bancario

Carencia Amplia Limitada

Impacto en tesorería Bajo inicialmente Medio-Alto

Empresas innovadoras ⭐ Excelente opción Variable

Startups ⭐ Muy favorable Más complicado

Empresas maduras Muy interesante Muy favorable

Flexibilidad Alta Media

Requisitos de
rentabilidad

No necesariamente Habitualmente sí

�  ¿Cuándo  tiene  sentido
solicitar ENISA?
ENISA está diseñada para empresas que tienen potencial de
crecimiento pero que no disponen de garantías suficientes para
acceder fácilmente a financiación bancaria.

Ideal para:
Tipo de empresa Motivo

Startups tecnológicas
Financia crecimiento sin diluir

capital

Empresas innovadoras
Valora el proyecto más allá de

los balances

Scaleups Permite acelerar expansión

Empresas digitalizadas
Encaja con modelos de crecimiento

rápido

Negocios con fuerte
potencial

Sin necesidad de avales
personales



Ventajas clave
✅ No exige avales personales.

✅ No entra en el capital.

✅ Refuerza la credibilidad financiera.

✅ Facilita posteriores rondas o financiación bancaria.

✅ Compatible con otras ayudas públicas.

�  ¿Cuándo  es  mejor  un
préstamo bancario?
La banca sigue siendo una excelente alternativa para muchas
empresas.

Especialmente cuando existe:

Historial financiero sólido.
Beneficios recurrentes.
Garantías suficientes.
Necesidades de inversión concretas.

Casos habituales
Necesidad Solución bancaria

Compra de maquinaria Préstamo inversión

Reforma de instalaciones Leasing / préstamo

Compra de activos Financiación específica

Circulante recurrente Póliza de crédito

Expansión comercial Préstamo empresarial



� ¿Y si la mejor opción fuera
combinar ambas?
Las  operaciones  más  exitosas  que  vemos  en  Globalfinanzia
suelen combinar diferentes fuentes.

Ejemplo práctico
Fuente Importe

ENISA Crecimiento 300.000 €

Préstamo bancario 250.000 €

Factoring 150.000 €

Recursos propios 100.000 €

Total proyecto 800.000 €
Esta estructura permite:

� Menos riesgo financiero.

� Menor dependencia bancaria.

� Más liquidez disponible.

� Mayor capacidad de crecimiento.

� Qué estamos viendo en 2026
Tendencia Situación actual

Banca tradicional Más exigente



Tendencia Situación actual

Avales solicitados En aumento

Operaciones ENISA Muy activas

CDTI Creciente protagonismo

Financiación alternativa Fuerte crecimiento

Operaciones mixtas Cada vez más habituales
Las empresas que mejor se financian hoy no son necesariamente
las que más facturan.

Son  las  que  presentan  mejor  estrategia  financiera,  mejor
planificación y una estructura de financiación adaptada a su
fase de crecimiento.

� La pregunta no es ENISA o
banca…
La pregunta correcta es:

¿Cuál  es  la  combinación  de  financiación  que  maximiza  el
crecimiento de tu empresa sin poner en riesgo su liquidez?

En Globalfinanzia ayudamos a startups, pymes y empresas en
crecimiento a estructurar operaciones combinando financiación
pública,  bancaria  y  alternativa  para  conseguir  el  mejor
resultado posible.

� Diagnóstico financiero personalizado.

� Análisis de viabilidad.

� Búsqueda de financiación adaptada a cada proyecto.

#FinanciacionEmpresarial  #ENISA  #Pymes  #Startups



#CrecimientoEmpresarial  #FinanciacionPublica  #Globalfinanzia
#CDTI #Innovacion #BusinessGrowth #Funding #Financiacion2026
#Empresa #Liquidez #ExpansionEmpresarial

mas completo

� ENISA o Préstamo Bancario:
La  decisión  financiera  que
puede cambiar el futuro de tu
empresa
En un entorno donde la financiación es cada vez más selectiva,
muchas empresas siguen planteándose la misma pregunta:

¿Debo acudir a la banca tradicional o buscar financiación
pública a través de ENISA?

La realidad es que no existe una respuesta universal. Lo que
funciona  para  una  startup  tecnológica  puede  ser  una  mala
decisión para una empresa industrial consolidada.

Lo  que  sí  sabemos  es  que  las  empresas  que  consiguen
financiación  con  más  facilidad  en  2026  son  aquellas  que
entienden  cómo  funciona  cada  instrumento  y  diseñan  una
estrategia financiera coherente.

� El panorama financiero de



2026
Durante  los  últimos  meses  hemos  observado  varios  cambios
significativos:

Tendencia Situación 2025 Situación 2026

Exigencia bancaria Alta Muy alta

Solicitud de garantías Frecuente Muy frecuente

Peso del EBITDA Importante Crítico

Operaciones ENISA Estables Crecimiento

Financiación alternativa Creciendo Consolidada

Operaciones mixtas Habituales Dominantes
Las  entidades  financieras  siguen  prestando  dinero,  pero
analizan mucho más la calidad financiera, la capacidad de
generación  de  caja  y  la  estructura  patrimonial  de  las
empresas.

Por eso cada vez más compañías están incorporando financiación
pública dentro de su estrategia de crecimiento.

� ¿Qué es realmente ENISA?
ENISA es una empresa pública dependiente del Ministerio de
Industria  que  financia  proyectos  empresariales  mediante
préstamos participativos.

Su principal diferencia respecto a la banca es que:

✅ No exige avales personales.

✅ No exige garantías hipotecarias.

✅ No entra en el capital de la empresa.



✅ Permite financiar crecimiento, expansión e innovación.

� ENISA vs Préstamo Bancario:
Comparativa completa

Aspecto � ENISA � Banca

Avales personales ❌ No ✅ Habitual

Garantías reales ❌ No ✅ Frecuentes

Entrada de socios ❌ No ❌ No

Dilución accionarial ❌ No ❌ No

Importe habitual 25.000€ – 1.500.000€ Variable

Carencia Amplia Limitada

Tipo de interés Mixto Fijo o variable

Velocidad de concesión Media Alta

Empresas jóvenes Excelente Complejo

Empresas innovadoras Excelente Variable

Empresas maduras Muy buena Excelente

Flexibilidad financiera Alta Media

� ¿Qué empresas encajan mejor
en ENISA?
No todas las empresas son candidatas.

Las que suelen obtener mejores resultados presentan:



Característica Valorada por ENISA

Innovación ⭐⭐⭐⭐⭐

Escalabilidad ⭐⭐⭐⭐⭐

Equipo gestor ⭐⭐⭐⭐⭐

Crecimiento previsto ⭐⭐⭐⭐⭐

Internacionalización ⭐⭐⭐⭐

Tecnología propia ⭐⭐⭐⭐

Rentabilidad actual ⭐⭐

Garantías ⭐
Como puede verse, ENISA pone más foco en el potencial futuro
que en las garantías actuales.

�  Principales  líneas  ENISA
2026

Línea Importe máximo Perfil

Emprendedores 300.000 € Empresas jóvenes

Jóvenes
Emprendedores

75.000 €
Promotores menores de 40

años

Crecimiento 1.500.000 € Empresas en expansión

Agroimpulso 1.500.000 € Sector agroalimentario

Emprendedoras
Digitales

Variable Liderazgo femenino



� ¿Cuándo es mejor acudir a
la banca?
La banca sigue siendo la solución más eficiente en muchos
escenarios.

Especialmente para:

Situación Solución habitual

Compra de maquinaria Préstamo inversión

Adquisición de inmuebles Hipoteca

Vehículos industriales Leasing

Necesidades de tesorería Póliza

Operaciones internacionales Líneas de comercio exterior
Cuando  la  empresa  tiene  balances  sólidos,  beneficios
recurrentes y capacidad de aportar garantías, la banca suele
ofrecer costes financieros más bajos.

� Ejemplo práctico: Proyecto
de expansión de 1.000.000 €
Opción 1: Solo banca

Concepto Importe

Préstamo bancario 1.000.000 €
Problemas:

❌ Mayor dependencia bancaria.

❌ Más garantías.



❌ Menor flexibilidad.

Opción  2:  Estructura  financiera
optimizada

Fuente Importe

ENISA Crecimiento 400.000 €

Préstamo bancario 350.000 €

Factoring 150.000 €

Recursos propios 100.000 €

Total 1.000.000 €
Ventajas:

✅ Menor riesgo.

✅ Mejor tesorería.

✅ Más liquidez disponible.

✅ Menor necesidad de garantías.

⚠️ Los errores que más vemos
en  las  solicitudes  de
financiación

Error 1: Acudir tarde
Muchas  empresas  buscan  financiación  cuando  ya  tienen  un
problema de tesorería.



La financiación se consigue más fácilmente cuando todavía no
es imprescindible.

Error  2:  Solicitar  el  producto
equivocado
No es lo mismo financiar:

Circulante.
Innovación.
Internacionalización.
Crecimiento.
Adquisiciones.

Cada necesidad requiere una herramienta distinta.

Error 3: Presentar mal el proyecto
Dos empresas con los mismos números pueden obtener resultados
completamente distintos dependiendo de:

Factor Impacto

Calidad del plan financiero Muy alto

Presentación de la operación Muy alto

Coherencia estratégica Muy alto

Argumentación del crecimiento Alto

Equipo gestor Alto



�  ¿Qué  recomendamos  desde
Globalfinanzia?
Antes de solicitar financiación analizamos:

Área Qué revisamos

Financiera Balances y ratios

Tesorería Capacidad de pago

Estratégica Plan de crecimiento

Bancaria Riesgo financiero

Pública Elegibilidad ENISA, CDTI, ICF, IVF

Alternativa Opciones complementarias
El objetivo no es conseguir financiación.

El objetivo es conseguir la financiación adecuada.

� Conclusión
La financiación en 2026 sigue existiendo.

Lo que ha desaparecido es la improvisación.

Las empresas que consiguen crecer más rápido son aquellas que
combinan  inteligentemente  financiación  pública,  bancaria  y
alternativa, reduciendo riesgos y maximizando oportunidades.

� ¿ENISA, banca o una combinación
de ambas?
En  Globalfinanzia  analizamos  tu  caso,  identificamos  las
mejores opciones y estructuramos la operación para maximizar



las probabilidades de éxito.

� Diagnóstico financiero personalizado.

� Financiación bancaria.

� ENISA, CDTI, ICF, IVF y ayudas públicas.

� Factoring, confirming y financiación alternativa.

� Acompañamiento integral durante todo el proceso.

#ENISA  #FinanciacionEmpresarial  #FinanciacionPublica
#PrestamosEmpresas  #CDTI  #ICF  #Startup  #Scaleup  #Pymes
#Innovacion  #CrecimientoEmpresarial  #Globalfinanzia  #Funding
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