
Calendario  de  Financiación
Pública 2026 para Startups y
Pymes

� EL “MAPA ANTI-SEQUÍA” 2026

Financiación  Pública  2026  para
Startups  y  Pymes  (Catalunya  ·
Madrid · Valencia · Nacional · UE)
Clickbait honesto: si en 2026 no pillas financiación pública,
normalmente no es por falta de dinero… es por llegar tarde,
no tener el proyecto “financiable” o no saber dónde mirar.

�  Cómo  usar  este  calendario  (sin
morir en burocracia)

Mes  =  ventana  de  preparación  (no  esperes  a  “cuando
salga”).

Tu objetivo: tener el dossier listo 2–6 semanas antes.

Regla de oro: el dinero público premia a quien ya está
preparado.
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0) Radar “Siempre ON” (todo
el año)
Estas no dependen tanto del mes: son tu fondo de armario.

�  Programas  nacionales  “always  on  /
recurrentes”

Programa Qué es Para quién
Ticket
típico

Nota

Préstamos
participativos

ENISA

Financiación
sin aval

típico (según
línea),

orientada a
proyectos
viables e
innovadores

Startups y
pymes

variable
por
línea

Ideal como
“puente” para
tracción/escala
(ENISA publica
sus líneas y
criterios).

Horizon Europe
(UE)

Convocatorias
europeas por

“Work
Programmes”
(clusters,
EIC, etc.)

Startups/pymes
con ambición

europea

muy
variable

El calendario
se mueve por
programas; la
web oficial es
la referencia.

1) Calendario por meses 2026

✅ ENERO – “Mes de arrancar antes
que tu competencia”
Qué suele pasar: salen aperturas (o ya vienen abiertas) de
digitalización y arranque de calendario UE.



Oportunidad Ámbito Tipo
Ventana 2026
(indicativa)

Para qué sirve

Digitaliza
CV 2026
(IVACE)

Valencia Subvención
15/01 →
03/03

Digitalización
real (ERP,

automatización,
procesos).

Info Days /
arranque
calls UE

UE Subvención Enero
Orientarte en

qué call atacar
(y con quién).

CDTI –
previsión

2026
Nacional mixto

Se planifica
desde enero

CDTI publica
previsión de
fechas 2026
(clave para
preparar).

Checklist enero (si quieres dinero):

Pitch deck + plan financiero 24 meses

Presupuesto del proyecto (CAPEX/OPEX bien separados)

“Historia”  del  proyecto  en  lenguaje  financiero  (no
técnico)

✅ FEBRERO – “El mes en el que se
decide tu Q2”

Oportunidad Ámbito Tipo
Ventana
2026

Para quién

Digitaliza CV
2026 (IVACE)

Valencia Subvención

sigue
abierta
hasta
03/03

pymes valencianas.



Oportunidad Ámbito Tipo
Ventana
2026

Para quién

Cupons /
ayudas ACCIÓ
(Catalunya)

Catalunya Subvención
recurrente
(depende
cupón)

Estrategia,
innovación,

internacionalización
(ventanas por
convocatoria).

CDTI –
calendario de
convocatorias

Nacional mixto
se

confirma
Preparación con
fechas previstas.

✅ MARZO – “Cerrar digitalización +
preparar I+D”

Oportunidad Ámbito Tipo Ventana Nota

Cierre
Digitaliza CV

Valencia Subvención
hasta
03/03

Si llegas
tarde,
llegas
fuera.

ACCIÓ (Cupons y
convocatorias)

Catalunya Subvención
ventanas
varias

Ojo: algunos
cupones
permiten
ejecución

hasta 2026.

Madrid
(programas de
innovación y
startups)

Madrid mixto
ventanas y
resultados

2026

La Comunidad
publica

cronograma
por líneas
(muy útil).



✅  ABRIL  –  “Mes  de  preparar
operaciones serias”

Oportunidad Ámbito Tipo Ventana Nota

Madrid – cronograma
de programas

(resultados/ventanas)
Madrid mixto

abril
aparece en

su
planning

Útil para
planificar

meses
antes.

UE – calls por Work
Programmes

UE Subvención
Q2 suele

concentrar
deadlines

Si no
tienes
partner,

no llegas.

✅ MAYO – “Arranca la temporada de
‘proyectos grandes’”

Oportunidad Ámbito Tipo Ventana Nota

Madrid –
resultados (según

cronograma)
Madrid mixto

mayo (según
línea)

Planifica
cashflow:

resultados ≠
cobro.

CDTI –
convocatorias 2026
(según previsión)

Nacional mixto primavera
La web de

calendario es
el faro.

✅ JUNIO – “El mes donde se gana (o
se pierde) el año”



Oportunidad Ámbito Tipo Ventana Nota

Misiones Ciencia e
Innovación 2026

(CDTI)
Nacional

Subvención+préstamo
(según esquema)

29/05 →
01/07

Proyectos
en

consorcio,
“palabras
mayores”.

Madrid –
resultados/ventanas

Madrid mixto
junio
(según
línea)

Lo publica
en su

planning.

✅ JULIO – “Oportunidades con prisa”
Oportunidad Ámbito Tipo Ventana Nota

Cierre Misiones CDTI Nacional mixto
hasta
01/07

Quien corre a
última hora
suele fallar.

Madrid – ventanas de
consorcios/proyectos

Madrid mixto
julio
(según
línea)

Hay
cronogramas
por programa.

✅  AGOSTO  –  “Mes  de  preparar  el
asalto de septiembre”
Agosto normalmente es el mes de preparación:

cerrar memoria técnica

justificar innovación/impacto

armar partners

dejar documentación lista para aperturas de septiembre



(Aquí se nota quién juega a ganar.)

✅ SEPTIEMBRE – “La vuelta al cole…
del dinero público”

Oportunidad Ámbito Tipo Ventana Nota

Madrid – ventanas y/o
resultados

Madrid mixto
septiembre
(según
línea)

Está
calendarizado

por la
Comunidad.

ACCIÓ –
convocatorias/cupones

Catalunya subvención

otoño
suele
traer

movimiento

Revisa listado
oficial de

convocatorias.

UE – calls UE subvención Q3/Q4
Depende del

Work
Programme.

✅  OCTUBRE  –  “Mes  de  ‘cierres  y
oportunidades tardías’”

Oportunidad Ámbito Tipo Ventana Nota

Madrid –
cronograma

(segunda ola)
Madrid mixto octubre/noviembre

En su página
aparecen
hitos por
línea.

CDTI –
continuidad de
convocatorias

Nacional mixto otoño

Ver
calendario
oficial
2026.



✅ NOVIEMBRE – “Plan de guerra 2027
+ últimas balas 2026”

Oportunidad Ámbito Tipo Ventana Nota

Madrid –
resultados

Madrid mixto noviembre

Alinea tesorería:
resolución ≠

ingreso
inmediato.

UE – cierres de
año

UE subvención Q4
Muchas calls
cierran aquí.

✅ DICIEMBRE – “Los que cierran el
año ya van tarde… o ya van ganando
2027”
Diciembre es para:

tener pipeline 2027

preparar documentación base

cerrar auditorías/justificaciones si aplica

diseñar plan de financiación mixto (público + privado +
revenue)



2)  Tabla  “elige  tu  arma”
(según necesidad de caja)
�  Si  tu  empresa  tiene  sed  de
financiación, no todo sirve para lo mismo

Necesidad Qué buscas
Qué mirar
primero

Trampa
típica

Caja rápida
(3–8 semanas)

instrumentos
recurrentes /

tramitación ágil

ENISA (si
encaja),
programas

regionales de
digitalización

pedir sin
tener
números

coherentes

Proyecto I+D
serio (2–6
meses)

subvención/préstamo
competitivo

CDTI
(calendario +

Misiones)

llegar sin
consorcio o
sin relato

Digitalización
con subvención

ayuda por proyecto
IVACE

Digitaliza,
cupones ACCIÓ

confundir
“comprar
software”

con
“transformar

proceso”

Europa (gran
ticket)

consorcio + impacto
Horizon Europe

Work
Programmes

ir solo y
tarde

Fuentes clave: CDTI calendario 2026 · Misiones 2026 · IVACE
Digitaliza 2026 · ACCIÓ convocatorias/cupones · Comunidad de
Madrid cronograma + programas · Horizon Europe · ENISA



3)  “Sistema  Globalfinanzia”
para no perder convocatorias
(y pillar las gordas)
Si quieres que la gente “flippe” al ver esto, aquí va el truco
real:

�  Tu  empresa  debería  tener  3  carpetas
SIEMPRE listas

Carpeta  Empresa:  cuentas,  impuestos,  organigrama,  CVs1.
clave, certificados

Carpeta  Proyecto:  memoria,  presupuesto  detallado,2.
cronograma, hitos

Carpeta  Impacto:  empleo,  exportación,  sostenibilidad,3.
escalabilidad, KPIs

Con eso, cuando se abre una convocatoria, tú no “empiezas”:
disparas.


