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El  último  tramo  de  2026  puede  ser  decisivo  para  muchas
empresas.

No  solo  porque  se  concentran  inversiones,  cierres
presupuestarios y decisiones estratégicas, sino porque es el
momento de preparar la financiación que permitirá empezar 2027
con  capacidad  para  crecer,  innovar,  internacionalizarse  o
reforzar la tesorería.

Las  pymes  y  startups  disponen  actualmente  de  diferentes
alternativas de financiación pública y privada. El verdadero
reto no es encontrarlas, sino determinar cuál encaja mejor con
el proyecto, preparar correctamente la operación y presentar
la solicitud antes de que la necesidad financiera sea urgente.

En Globalfinanzia, boutique independiente de financiación con
más de 20 años de experiencia, ayudamos a las empresas a
diseñar  una  estrategia  a  medida,  combinando  financiación
pública,  préstamos  participativos,  avales,  subvenciones  y
soluciones privadas.
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� ¿Dónde están las oportunidades en
este final de 2026?
El escenario actual ofrece soluciones para prácticamente todas
las etapas empresariales: desde una startup tecnológica que
necesita desarrollar su producto hasta una pyme consolidada
que quiere ampliar instalaciones, comprar maquinaria, exportar
o mejorar su circulante.

Instrumento
¿Para quién
puede ser

interesante?

Importe
orientativo

Características
destacadas

ENISA

Startups,
scaleups y

pymes
innovadoras

25.000 € –
1,5 M€

Préstamo
participativo, sin
garantías reales y
sin entrada en el

capital

ICF

Autónomos,
pymes y
empresas
catalanas

Según línea
y proyecto

Inversión,
innovación,
industria,

internacionalización
y sostenibilidad

ACCIÓ
Empresas con
proyectos

estratégicos

Según
convocatoria

Subvenciones para
innovación,
crecimiento,

internacionalización
e inversión

CDTI

Empresas con
proyectos

tecnológicos
o de I+D+i

Según
programa

Ayudas, préstamos
parcialmente

reembolsables y
convocatorias
competitivas



Instrumento
¿Para quién
puede ser

interesante?

Importe
orientativo

Características
destacadas

Avalis de
Catalunya

Autónomos y
pymes que
necesitan
reforzar
garantías

Según
operación

Facilita el acceso al
crédito bancario

ICO
Autónomos,
pymes y
empresas

Según línea
Inversión, actividad

empresarial e
internacionalización

Factoring y
confirming

Empresas con
necesidades

de
circulante

Flexible
Anticipación de
cobros y mejor

gestión de pagos

Financiación
privada

Empresas
consolidadas

o en
expansión

Adaptado a
la operación

Alternativa o
complemento a la

financiación pública

La  clave  no  consiste  en  solicitar  todas  las  líneas
disponibles. Consiste en seleccionar aquellas que realmente
sean  compatibles  con  el  proyecto  y  con  la  estructura
financiera  de  la  empresa.

1.  ENISA:  financiación  sin
dilución para crecer
ENISA continúa siendo una de las herramientas más interesantes
para startups y pymes innovadoras.

Sus  préstamos  participativos  permiten  obtener  entre  25.000
euros  y  1,5  millones  de  euros,  sin  garantías  reales  ni



personales y sin que la entidad entre en el capital de la
compañía.

Entre sus principales ventajas destacan:

✅ Hasta siete años de amortización.

✅ Posibilidad de hasta dos años de carencia de principal.

✅  Intereses  parcialmente  vinculados  a  la  evolución  de  la
empresa.

✅ No supone dilución para los socios.

✅ No figura en CIRBE.

✅ Solicitudes disponibles durante todo el año, condicionadas a
presupuesto y aprobación.

En 2026 también ha ganado protagonismo la financiación de
proyectos  relacionados  con  la  innovación  climática,  la
sostenibilidad, la transición energética y la reducción del
impacto ambiental.

Para acceder a ENISA no basta con tener una buena idea. La
empresa debe presentar un modelo de negocio viable, un equipo
solvente, capacidad de crecimiento, fondos propios suficientes
y unas previsiones financieras coherentes.

2. ICF: inversión, innovación
e internacionalización
El Institut Català de Finances mantiene diferentes soluciones
para  financiar  empresas  catalanas  que  quieran  invertir,
modernizar  sus  instalaciones,  innovar  o  crecer  en  nuevos
mercados.



Entre sus líneas más relevantes encontramos:

ICF Eurocrèdit.
ICF Pime Innova.
ICF Indústria 4.0.
ICF Autònoms i Pimes.
ICF Lidera Internacionalització.
Financiación para sostenibilidad y acción climática.
Líneas para cultura, turismo y sector agroalimentario.
Préstamos para inversiones industriales y productivas.

Estas operaciones pueden financiar maquinaria, instalaciones,
digitalización, desarrollo tecnológico, expansión comercial,
eficiencia energética y necesidades de circulante vinculadas
al crecimiento.

En  determinadas  líneas  para  pymes,  la  financiación  puede
cubrir una parte muy significativa del proyecto, con plazos
largos de devolución y periodos de carencia adaptados a la
maduración de la inversión.

3.  ACCIÓ:  ayudas  para
transformar la empresa
Las  convocatorias  de  ACCIÓ  continúan  apoyando  proyectos
empresariales relacionados con:

� Investigación y desarrollo.

� Digitalización e inteligencia artificial.

� Innovación verde y sostenibilidad.

� Internacionalización.



� Estrategia y crecimiento empresarial.

� Inversiones productivas de alto impacto.

� Exploración y validación tecnológica.

� Proyectos europeos de I+D+i.

Durante  el  último  tramo  de  2026  han  adquirido  especial
relevancia  los  programas  de  exploración  tecnológica,
innovación  verde,  estrategia  de  crecimiento,
internacionalización y preparación de proyectos europeos.

Algunas ayudas se conceden por orden de solicitud y pueden
agotar su presupuesto antes de la fecha oficial de cierre.
Otras funcionan mediante concurrencia competitiva, por lo que
el proyecto debe obtener una puntuación suficiente frente al
resto de las candidaturas.

Llegar  el  último  día  con  una  memoria  improvisada  reduce
considerablemente las opciones de éxito.

4.  CDTI:  financiación  para
proyectos tecnológicos
CDTI  es  una  de  las  principales  puertas  de  entrada  a  la
financiación  de  proyectos  empresariales  de  investigación,
desarrollo e innovación.

Puede  resultar  especialmente  interesante  para  empresas  que
estén desarrollando:

Nuevos productos o procesos industriales.
Tecnologías propias.
Proyectos de inteligencia artificial.



Soluciones de automatización.
Biotecnología y tecnologías sanitarias.
Nuevos materiales.
Tecnologías energéticas.
Movilidad avanzada.
Proyectos audiovisuales o de videojuegos con desarrollo
tecnológico.
Cooperación tecnológica internacional.

Dependiendo del programa, la ayuda puede adoptar la forma de
subvención,  préstamo  parcialmente  reembolsable  o  una
combinación  de  financiación  y  tramo  no  reembolsable.

La empresa deberá justificar claramente el salto tecnológico,
el riesgo del proyecto, el presupuesto, el equipo técnico y la
capacidad financiera necesaria para ejecutarlo.

5.  Internacionalización:
financiar  la  entrada  en
nuevos mercados
Cerrar  2026  preparando  la  expansión  internacional  de  2027
puede ser una excelente decisión.

Actualmente existen soluciones para financiar:

� Implantaciones comerciales en otros países.

� Compra de existencias o materias primas.

� Necesidades de circulante vinculadas a la exportación.

� Apertura de filiales o delegaciones.

� Contratación de personal especializado.



� Promoción internacional.

� Producción destinada a pedidos internacionales.

El ICF, ICO, ACCIÓ y distintas entidades financieras ofrecen
instrumentos  específicos  para  empresas  que  ya  exportan  o
quieren comenzar a hacerlo.

El  principal  error  es  presentar  previsiones  excesivamente
optimistas.  Una  estrategia  de  internacionalización  debe
demostrar que existe mercado, capacidad productiva, estructura
comercial y recursos suficientes para asumir los plazos de
entrada.

6.  El  circulante  también
necesita estrategia
No  todos  los  problemas  financieros  se  solucionan  con  un
préstamo a largo plazo.

Muchas empresas rentables sufren tensiones de tesorería porque
pagan a proveedores antes de cobrar de sus clientes. En estos
casos, herramientas como el factoring, el confirming o la
financiación de impuestos pueden resultar más adecuadas.

Factoring
Permite anticipar el cobro de facturas emitidas a clientes y
convertir ventas a crédito en liquidez inmediata.

Confirming
Facilita la gestión de pagos a proveedores y puede permitirles
anticipar el cobro de sus facturas.



Financiación de impuestos
Ayuda a distribuir el impacto de pagos como el IVA o el
Impuesto  sobre  Sociedades,  evitando  tensiones  puntuales  de
tesorería.

La financiación de circulante debe utilizarse para acompasar
cobros y pagos, no para ocultar pérdidas estructurales.

�  Cinco  claves  para  conseguir
financiación antes de terminar 2026

1.  Preparar  un  cierre  provisional
actualizado
Las entidades querrán conocer la evolución real de 2026. No
será suficiente con presentar únicamente las cuentas anuales
de 2025.

2. Construir unas previsiones creíbles
Las ventas, los márgenes, las contrataciones y las inversiones
deben estar justificadas. Una previsión demasiado optimista
puede restar credibilidad a toda la operación.

3.  Definir  exactamente  el  destino  del
dinero
No  es  lo  mismo  financiar  maquinaria  que  circulante,
contratación, desarrollo tecnológico o internacionalización.
Cada necesidad tiene su instrumento.



4. Revisar fondos propios y endeudamiento
La financiación pública no sustituye los recursos propios. La
empresa debe demostrar equilibrio financiero y capacidad para
asumir la operación.

5. No esperar a que el dinero sea urgente
Una  operación  bien  preparada  necesita  tiempo  para  ser
analizada,  negociada  y  aprobada.

� La reflexión de Ester Roura
“El  final  del  año  no  debería  utilizarse  únicamente  para
cerrar  números.  También  es  el  momento  de  preparar  las
decisiones  que  marcarán  el  crecimiento  del  siguiente
ejercicio.  La  empresa  que  empieza  a  buscar  financiación
cuando ya necesita el dinero llega tarde y negocia desde una
posición mucho más débil.”

La  financiación  debe  formar  parte  de  la  estrategia
empresarial, no convertirse en una solución de emergencia.

�  ¿Por  qué  confiar  en
Globalfinanzia?
En  Globalfinanzia  no  trabajamos  con  soluciones  financieras
estándar. Analizamos cada empresa, su situación económica, su
proyecto y sus objetivos para diseñar una estructura adaptada.

✅ Más de 20 años de experiencia en financiación empresarial.



✅ Equipo liderado por Ester Roura.

✅ Oficinas en Barcelona y Madrid.

✅  Especialistas  en  ENISA,  CDTI,  ICF,  ICO,  Avalis  y
financiación  privada.

✅  Financiación  no  dilutiva  para  startups  y  empresas  en
crecimiento.

✅ Soluciones para inversión, innovación, internacionalización
y circulante.

✅  Acompañamiento  desde  el  análisis  inicial  hasta  la
formalización.

✅ Alternativas privadas cuando los plazos de la financiación
pública no encajan.

Nuestro  objetivo  no  es  tramitar  una  línea  concreta.  Es
conseguir que la empresa disponga de una estrategia financiera
viable, equilibrada y preparada para crecer.

✅ Conclusión
El final de 2026 ofrece oportunidades importantes para las
empresas  que  quieran  preparar  su  crecimiento,  desarrollar
nuevos proyectos, reforzar su tesorería o comenzar 2027 con
mayor capacidad financiera.

Pero las mejores operaciones no se improvisan.

Es  necesario  analizar  las  necesidades,  preparar  la
documentación,  ordenar  las  previsiones  y  combinar
correctamente  financiación  pública  y  privada.

� ¿Tu empresa tiene previsto invertir, innovar, contratar,



internacionalizarse o reforzar su circulante?

En  Globalfinanzia  analizamos  tu  proyecto  y  te  ayudamos  a
encontrar la estructura de financiación más adecuada.

Prepara  hoy  las  decisiones  financieras  que  marcarán  el
crecimiento de tu empresa en 2027.

#Globalfinanzia  #FinanciacionEmpresarial  #Financiacion2026
#Pymes  #Startups  #ENISA  #ICF  #CDTI  #ACCIÓ  #ICO  #Avalis
#Innovacion #Internacionalizacion #Barcelona #Madrid
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